ВВЕДЕНИЕ В ЭКОНОМИЧЕСКУЮ ТЕОРИЮ

Тема 1. Предмет и метод экономической теории

1. Экономическая теория: предмет, цели и задачи.

2. Структура и функции экономической теории

3. Методы экономического анализа
4. Основные экономические школы
1. Экономическая теория: предмет, цели и задачи.

Исторически термин «экономика»  имеет греческое происхождение и произошел от слова «oikonomika», что в переводе означает «управления хозяйством». В современном мире  это понятие имеет несколько значений:

1. Экономика как исторически конкретная  совокупность общественных отношений, возникающих между людьми в связи с их участием в хозяйственной деятельности. Здесь под экономикой  фактически понимаются экономические, или социально-экономические производственные отношения, система которых составляет основу всех других отношений в обществе.  
2.  Экономика – это народное хозяйство той или иной страны, региона и т.д. Здесь на первый план выступают не отношения между людьми в производственном процессе, а результаты этого процесса. Экономика той или иной страны в силу этого представляет собой экономику отдельных отраслей  (промышленности, сельского хозяйства и т.д.); экономику межотраслевых комплексов; экономику сфер народного хозяйства (экономику непроизводственной сферы,  военную экономику). Различают так же экономику различных  видов деятельности, производств (например, в сельском хозяйстве экономику растениеводства и животноводства). 
3 Все виды деятельности людей, которые позволяют им обеспечивать себе материальные условия для жизни.

4 Экономика – отрасль науки,  изучающая функциональные и отраслевые аспекты экономических отношений.

Экономическая жизнь общества настолько сложна, что ее изучают разные экономические науки. Существует разветвленная система наук, которые изучают различные аспекты хозяйственной (экономической) жизни общества (см. рисунок 1).
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Рисунок 1.1 – Система экономических наук
Сама экономическая наука представлена в виде соответствующей структуры, поэтому можно говорить о  системе экономических наук. Основу этой системы  образует ее теоретическая часть – экономическая теория.

Экономическая теория – это общественная наука, которая изучает поведение личности  и отдельных групп людей в процессе производственной деятельности, распределения, обмена и потребления материальных благ.

Экономическая теория учитывает знания, заложенные в конкретных экономических науках, а также социологии, психологи, истории и др., без учета которых полученные ею выводы могут оказаться ошибочными.

Связь экономической теории с другими экономическими науками в самом общем виде может быть представлена в виде следующей схемы:
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Рисунок1.2 – Связь экономической теории с другими 
экономическими науками

Прежде чем приступить к изучению экономики необходимо определиться с предметом изучения данной дисциплины.

Предмет науки – это то, что изучает данная дисциплина.

В рамках данного курса термин «экономика» будет использоваться в смысле «экономическая теория», «экономическая наука».

В самом начале можно сказать, что экономика, или экономическая теория, изучает экономические закономерности, экономические проблемы. 

В русском языке термин «экономика» имеет два значения:

· способ организации деятельности людей, направленный на создание благ, необходимых им для потребления. Экономика – важнейшая сфера деятельности людей, которая включает производство, обмен и потребление товаров и услуг, распределение и перераспределение доходов, денежное обращение и т. д. Синоним этого значения слова «экономика» является понятие «хозяйство». 

· наука,  которая исследует, как люди используют имеющиеся ограниченные ресурсы для удовлетворения своих неограниченных потребностей в жизненных благах. 

Таким образом, предметом экономической теории является экономические законы и категории. 

Экономический закон представляет собой причинно-следственную устойчивую повторяющуюся связь между явлениями, процессами в хозяйственной жизни общества. От юридических законов экономические законы отличает то, что они действуют объективно, независимо от сознания людей и имеют общественный и исторический характер. К экономическим законам относятся закон спроса, закон предложения, закон возрастающих потребностей и т.д.

Экономические законы выясняются с помощью экономических категорий – понятий обобщенно выражающих сущность каких-либо процессов или явлений (потребность, благо, цена, спрос, рынок и др.)

Посредством экономических законов и категория экономическая теория исследует экономическое поведение людей, экономические связи и отношения, складывающиеся в обществе.
При изучении предмета экономической теории с целью более четкого его осмысления целесообразно выделять:

· сферу исследования – экономическая жизнь или среда, в которой осуществляется хозяйственная деятельность;
· объект исследования – экономические явления;

· субъект исследования – человек, группа людей, государство;

· предмет исследования – жизнедеятельность «экономического человека», группы людей и государства и их поведение в экономической среде.

Экономическая теория создана и развивается экономистами различных школ и направлений, поэтому ее определения различны. Самым общим может быть такое: экономическая теория – это наука об основах хозяйственной жизни общества. 

Хозяйственная (экономическая) жизнь – это деятельность людей, связанная с обеспечением материальных условий их жизни. 

Экономическая теория как отрасль знания нацелена на изучение не материально–вещественной, а общественной стороны производства, т. е. тех экономических отношений, которые возникают в процессе хозяйственной деятельности.

В экономической жизни есть три главных участника: семьи (домашние хозяйства, человек), фирмы и государств (см. рисунок 3). Они взаимодействуют между собой, координируя свою деятельность как непосредственно, так и через рынки факторов производства (т. е. ресурсов, с помощью которых можно организовать производство благ) и потребительских товаров (благ, которые непосредственно употребляются людьми). 
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Рисунок 1.3 – Основные субъекты экономики

Главное действующее лицо экономики – человек, семья. Именно ради удовлетворения нужд людей, их конкретных потребностей в благах и должна осуществляться хозяйственная деятельность в любой стране.

Главная проблема экономики – получение максимального качества благ при  минимальных затратах  на их  производство в условиях ограниченности ресурсов.
Основные цели экономической теории:

· удовлетворение потребностей при ограниченных ресурсах;
· поиск эффективных способов использования ресурсов для достижения определенных целей;

· достижение экономического роста – обеспечение производства большего количества и лучшего качества товаров и услуг или, проще говоря, более высокого уровня жизни;

· оптимальная занятость – подходящее занятие следует обеспечить всем, кто желает и способен работать;

· экономическая эффективность – достижение максимальной отдачи при минимуме издержек от имеющихся ограниченных производственных ресурсов;

· стабильный уровень цен – необходимо избегать значительного повышения или снижения общего уровня цен, т.е. инфляции и дефляции;

· экономическая свобода – все субъекты должны обладать в своей экономической деятельности оптимальной степенью свободы;

· справедливое распределение доходов – ни одна группа граждан не должна пребывать в крайне нищете, когда другие граждане купаются в роскоши;

· экономическая обеспеченность граждан – следует обеспечить достойное существование хронически больных, нетрудоспособных, недееспособных, престарелых и других иждивенцев;

· внешнеторговый баланс – необходимо стремиться к поддержанию разумного баланса международной торговли и международных финансовых сделок.

Основная задача экономической теории – дать не просто описание экономических явлений, а показать их взаимосвязь и взаимообусловленность, т. е. раскрыть систему экономических явлений, процессов и законов.

2. Структура и функции экономической теории

Экономическая теория рассматривает развитие экономики на четырех уровнях, логически связанных  и взаимообусловленных (см. рисунок 1.4).
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Рисунок 1.4 – Уровни экономической теории

Микроэкономика рассматривает поведение фирм, домашних хозяйств и других экономических единиц, а так же функционирование рынков и общую эффективность распределения ресурсов. Рассматривает проблемы спроса и предложения, формирования цен, издержки производства, методы увеличения прибыли.

Отдельные предприятия, фирмы по производственному принципу объединяются в отдельные отрасли. Это объединение называется мезоэкономикой.

Мезоэкономика рассматривает поведение отдельных подсистем национальной экономики или отрасли народного хозяйства.

Экономика отдельных отраслей или их групп объединяются в одно целое – государственную экономику, которая называется макроэкономикой.

Макроэкономика рассматривает поведение или функционирование национальной (государственной) экономической системы в целом: проблемы совокупного предложения  и спроса, общего уровня цен, инфляции, экономического роста, уровня занятости.

Экономика отдельных государств в их совокупности образует метаэкономику.

Метаэкономика рассматривает поведение или функционирование мировой экономики в целом.

Экономическая теория анализирует хозяйственную жизнь на двух уровнях: микроэкономическом и макроэкономическом. В случае если рассматриваются конкретные фирмы и домохозяйства, отдельные товары и ресурсы, отрасли и рынки, то это микроэкономический анализ или микроэкономика. Здесь  принято различать:

· экономику семьи (т. е. экономические процессы, связанные с хозяйством, которое ведет одинокий человек или группа близких людей, живущих вместе);

· экономику фирмы (т. е. экономические процессы, связанные с деятельностью  организаций, производящих блага для продажи);

· экономику региона (т. е. экономические процессы, связанные с деятельностью фирм, расположенных в определенном регионе страны, и людей, которые там живут).

· экономику рынков факторов производства, товаров и услуг (т. е. экономические процессы, связанные с куплей-продажей благ, непосредственно потребляемых людьми или используемых для организации деятельности фирм).   

В том случае, когда рассматривается экономика в целом, либо составляющие ее основные подразделения, сферы и проблемы, то это макроэкономический анализ или макроэкономика. Общеэкономические процессы влияют не только на экономику семьи, фирмы, региона или определенного рынка, но и на всю экономическую жизнь страны в целом.

К основным функциям экономической теории можно отнести следующие.
Познавательная – изучение сущности экономических явлений, процессов.
Теоретико-методологическая – выявление общих принципов  поведения  экономических субъектов  и применение этих принципов  при изучении проблем  другими экономическими дисциплинами;
Мировоззренческая - экономическая теория формирует экономическое мировоззрение, мышление, помогает понимать место и роль  человека в экономической жизни общества;
Практическая – экономическая теория способствует познанию экономической действительности, выявляет способы  использования экономических законов, реализуется в экономической политике правительства;
Прогностическая (предсказательная) – предполагает разработку и выявление научных прогнозов и перспектив общественного развития.

3. Методы экономического анализа
Если предмет науки раскрывает что познается, то метод – как познается. Метод экономики – совокупность способов, приемов познания экономических процессов и воспроизведение их в системе экономических категорий и законов. 
В экономической теории процесс познания состоит из трех этапов:

- эмпирический (сбор и обработка фактов, относящихся к конкретной проблеме, сопоставление фактов с существующими теориями и гипотезами);

- теоретический (выведение общих принципов, закономерностей из известных фактов, выдвижение новых гипотез и их проверка);

- практический (формулирование выводов и предложений для разработки экономической политики по исследуемой проблеме).

Выделяют три основных метода экономической теории: 

1. метод системного подхода, 

2. метод материалистической диалектики, 

3. метод моделирования.

1. С помощью первого метода экономика рассматривается как  целостная система, имеющая сложную структуру.

2. С помощью метода материалистической диалектики экономическая жизнь общества рассматривается через призму объективных внутренних противоречий. 

Исходя из специфики предмета, основными методами познания экономической теории являются анализ и синтез, научные абстракции, сочетание исторического и логического. В процессе анализа используются статистические группировки, определяются средние и предельные величины, выявляется их динамика, возникают обобщения и формулируются новые понятия. При этом используется основной метод экономической теории - метод научной абстракции.

В результате абстрагирования выводятся экономические категории, т.е. научные понятия, которые выражают суть экономических явлений (например, товар, стоимость, деньги, кредит и т.п.). Дальнейший процесс познания позволяет формулировать экономические законы, отражающие наиболее устойчивые, объективные взаимосвязи, существующие между экономическими явлениями и процессами (например, законы стоимости, спроса и предложения, денежного обращения и др.).

Основными приемами познания данного метода являются:

От «абстрактного» к «конкретному». В процессе познания экономических процессов сначала происходит мысленное отвлечение от несущественных сторон, абстрагирование от второстепенного, случайного. Затем это «абстрактное» знание превращается в «конкретное», выявляется совокупность данных конкретных обстоятельств.

Принцип единства «исторического» и «логического». В экономике историческое раскрывает процесс зарождения, становления и развития, сцепляющих друг друга способов производства, возникновения и развития   соответствующих экономических категорий. Логическое - тоже историческое, но освобожденное от случайностей обобщения, итог исторического развития.

Анализ и синтез. Посредством анализа экономика разлагает экономические отношения  на их составные части и исследует  каждую из этих частей отдельно. Путем синтеза воссоздается единая целостная картина об экономическом процессе.

Если мы сравнили экономические показатели деятельности отдельных заводов, то говорим, что провели анализ. Если мы объединили результаты хозяйствования отдельных заводов в общеотраслевые, то значит, осуществили синтез.

Индукция и дедукция. Индукция – опытное изучение явлений, в ходе которых совершается переход от отдельных фактов к общим выводам. Дедукция – получение частных выводов на основе общих положений.

Когда мы слышим, что наш жизненный уровень повысился при неизменной заработной плате, это значит, что на отдельные товары и услуги цены понизились. В данном случае мы применили метод дедукции.

3. Метод моделирования, или иначе экономико-математический метод, позволяет выбирать оптимальные варианты экономических решений, например по затратам – выпуску, комбинации факторов  экономического роста и т.д.

Моделирование, т. е. построение моделей, отражает главные экономические показатели (данные, переменные) исследуемых объектов и связи между ними (их взаимосвязи). Если в модели есть только самое общее описание показателей и их взаимосвязей, то это текстовая модель. Если этим показателям и связям задаются количественные значения, то на базе текстовой модели можно построить графическую, математическую и компьютерную модели, отражающие, как меняются показатели (данные, переменные). 

4. Основные экономические школы
История возникновения и развития экономической науки изобилует многочисленными драматическими событиями, научными революциями и периодами затишья. Интерес к экономическим проблемам возник еще в древних обществах Месопотамии, Индии, Китая, Египта, Греции, Рима. Представления древних обществ об экономическом устройстве были составной частью различных религиозных или философских систем. Уже в Библии можно найти правила хозяйственной жизни древнего общества, понятия справедливости, собственности, принципы распределения произведенного продукта. О том, что такое стоимость и от чего она зависит, вы можете прочитать в произведениях древнегреческого философа Аристотеля. Вместе с тем, как наука экономика оформилась сравнительно поздно, где-то на рубеже XVII-XVIII в. Это произошло в период, когда в Европе возник и бурно развивался капитализм.

Корни экономической науки уходят в древние века. Первые представления об экономике как науке связаны с именем Платона, Аристотеля (Древняя Греция), Лукреция Кара и Плиния (Рим). Термин «экономия» впервые предложен Ксенофонтом. Этот термин происходит от ойкос (дом) и номос (правило) – правило ведения домашнего хозяйства

Аристотель различает два вида хозяйственной деятельности: экономию – хозяйство ради самообеспечения и хрематистику – хозяйство с целью обогащения, считая правильным первый вид деятельности.

Основы экономической теории были заложены Адамом Смитом (1723 – 1790 гг.), Давидом Риккардо (1772 – 1823 гг.). В настоящее время фундаментальная экономическая наука чаще всего называется экономической теорией. Поэтому экономика, с одной стороны, представляет собой хозяйство, экономическую деятельность людей, а с другой, науку о законах ведения хозяйства в обществе.

Первоначально экономическая наука развивалась под названием «политическая экономия» (Political Economy). Этот термин впервые ввел в 1615 г. француз Антуан де Монкретьен. Название «политическая экономия» произошло от греческих слов «политикос», что значит государственный, общественный, «ойкос» - домашнее хозяйство, дом, «номос» - правило, закон. В конце XIX - начале XX столетия это название все больше заменяется термином «экономическая теория» (Economics). Впервые его ввел в 1890 г. известный английский ученый-экономист Альфред Маршалл. В течение четырех столетий своего существования экономическая наука стремительно развивалась. За это время появилось множество школ и направлений экономической теории. (Во всех деталях история развития экономической науки изучается в специальном курсе «Истории экономической мысли».) В настоящем разделе дается очень краткое изложение истории развития экономической мысли, при этом выделяются лишь некоторые важнейшие школы экономической теории (таблица 1). 

Таблица 1 - Важнейшие школы экономической теории

	Важнейшие школы
	Период развития
	Крупнейшие представители
	Основные труды

	Меркантилизм
	XVI - XVIII вв.
	Томас Ман
(1571-1641)
	"Богатство Англии во внешней торговле" (1664)

	Физиократы
	XVIII вв.
	Франсуа Кенэ
(1694-1774)
	"Экологическая таблица" (1758)

	Классическая политическая экономика
	конец XIX - первая пол. XIX вв.
	Адам Смит
(1723-1790)
	"Исследования о природе и причинах богатства народов" (1776)

	Марксизм
	2-я пол. XIX - XX вв.
	Карл Маркс
(1818-1883)
	"Капитал" (1867)

	Неоклассическая экономическая теория
	конец XIX - XX вв.
	Альфред Маршалл
(1842-1924)
	"Принципы экономической теории" (1890)

	Кейнсианство
	XX - начало XXI вв.
	Джон Мейнард Кейнс
(1883-1946)
	"Общая теория занятости, процента и денег" (1936)

	Институционализм
	XX - начало XXI вв.
	Джон Кеннет Гелбрейт
(1908-2006)
	"Новое индустриальное общество" (1961)

	Монетаризм
	XX - начало XXI вв.
	Милтон Фридмен
(1912-2006)
	"Капитализм и свобода" (1962)


Первой школой экономической теории (политической экономии) был меркантилизм. Слово «меркантилизм» произошло от итальянского «мерканте» - торговец, купец. Это направление экономической мысли было распространено в странах Западной и Восточной Европы в XVI-XVIII вв. Идеи меркантилизма были известны и в России, активную меркантилистскую экономическую политику проводил Петр I.

Формирование экономических взглядов меркантилистов происходило в эпоху создания мирового рынка, возникновения и развития капитализма в Европе. Уже завершились великие географические открытия, шли колониальные войны, расцветали колониальные империи. Развитие мировой торговли привело к усилению роли купечества. И выразителем интересов этого слоя общества стал меркантилизм.

Одним из известнейших представителей меркантилизма был английский экономист Томас Ман (1571-1641). Как и все меркантилисты, он был практиком, человеком дела, членом правления Ост-Индской компании, членом правительственного торгового комитета. Основные идеи Томас Ман изложил в своей главной работе «Богатство Англии во внешней торговле, или баланс нашей внешней торговли как принцип нашего богатства» (издана в 1664 г.).

Главным объектом наблюдений меркантилистов являлись внешняя торговля, движение товаров и денег между странами. По их мнению, важнейшим источником богатства страны была внешняя торговля. Само же богатство они отождествляли с золотом и сокровищами. Для того чтобы богатство притекало в страну, необходимо постоянное превышение экспорта над импортом, другими словами, необходим активный торговый баланс. Государство должно регулировать внешнюю торговлю, чтобы обеспечить приток золота и серебра в страну, проводить политику защиты своих внешнеторговых интересов, то есть политику протекционизма. В частности, устанавливать высокие таможенные пошлины на импортируемые товары, стимулировать экспорт местной продукции.

В середине XVIII века во Франции сложилась еще одна известная экономическая школа - школа физиократов. «Физиократия» буквально означает «природовластие» (от греческого «физис» - природа и «кратос» - сила, власть). Представители школы была группа ученых, наиболее известным из которых был Франсуа Кенэ (1694-1774). Врач по образованию и профессии, он служил придворным врачом при Людовике XV. Лишь в возрасте 60 лет он стал заниматься проблемами экономики. Мировую известность Ф. Кенэ принесла его важнейшая работа «Экономическая таблица» (1758).

Учение физиократов возникло как реакция на меркантилизм. Критикуя меркантилистов, они считали, что правительство должно обращать внимание не на торговлю и накопление денег, а прежде всего на развитие земледелия, в котором физиократы видели источник богатства. Только труд в сельском хозяйстве является производительным. «Чистый доход», возникающий в земледелии, рассматривался ими как дар природы. В то время во Франции сельское хозяйство было главной сферой национального хозяйства. Вместе с тем физиократы считали промышленность непроизводительной отраслью.

В работе «Экономичекая таблица» Франсуа Кенэ заложил основы теории общественного воспроизводства. Он попытался установить пропорции между различными частями общественного продукта, рассмотрел обмен между общественными классами. По существу это была первая макроэкономическая модель.

Промышленный переворот в конце XVIII - начале XIX столетия привел к созданию материально-технической базы капитализма, развитию машинного производства. Господствующей сферой экономики стала промышленность. Экономическая мысль этого периода главный источник богатства видит в производстве вообще, а не только в сельском хозяйстве, как это представляли физиократы. Новое направление в экономической мысли впоследствии было названо классической политической экономией. Классическая политическая экономия, сформировавшись в конце XVIII в., была господствующей школой в экономической науке на протяжении большей части XIX столетия.

Самыми известными и яркими представителями этого направления были шотландский ученый Адам Смит (1723-1790) и англичанин Давид Рикардо (1772-1823). А. Смит возглавлял кафедру нравственной философии в университете Глазго, затем работал главным таможенным комиссаром Шотландии. Он был автором многих трудов по экономике и философии. Но его главным всемирно известным трудом было "Исследование о природе и причинах богатства народов" (1776). В этой работе А. Смит дает всестороннюю характеристику экономической системы общества, рассматривает теорию стоимости, теорию распределения доходов, теорию капитала и его накопления, экономическую политику государства, государственные финансы, представляет развернутую критику меркантилизма. Ему удалось соединить большинство существующих направлений экономических исследований.

В основе всех рассматриваемых А. Смитом экономических явлений лежит трудовая теория стоимости. Стоимость товара создается трудом независимо от отрасли производства. Заключенный в товарах труд является основой для обмена. Цена товара определяется затратами труда на его производство, а также соотношением спроса и предложения товара.

А. Смит дал развернутый анализ основных доходов общества: прибыли, заработной платы и земельной ренты, и определил стоимость общественного продукта как сумму доходов общества. Общественный продукт воплощает в себе богатство страны. Рост богатства зависит от роста производительности труда и от доли населения, занятого производительным трудом. В свою очередь, производительность труда во многом зависит от разделения труда и его специализации.

При рассмотрении экономических явлений и процессов классики политической экономии придерживались определенной системы общих предпосылок. Главными из них были концепция "экономического человека" и экономический либерализм (экономическая свобода). Они рассматривали человека только с точки зрения экономической деятельности, где есть единственный стимул поведения - стремление к собственной выгоде. Нравственность, культура, религия, обычаи, политика не принимаются во внимание.

В основе идеи экономического либерализма лежало представление о том, что экономические законы действуют подобно законам природы. В результате их действия в обществе стихийно устанавливается»естественная гармония». Государству нет необходимости вмешиваться в действие экономических законов. Принцип экономического либерализма и свободной торговли выражен знаменитым лозунгом «Laissez faire, laissez passer» (примерный перевод на русский язык: «Дайте людям самим делать свои дела, дайте делам идти своим ходом»). Другими словами, это принцип невмешательства государства в экономическую деятельность. Выражение стало символом классической экономической теории. Во внешней торговле экономический либерализм означает свободную торговлю без ограничений экспорта и импорта. Такая внешнеэкономическая политика получила название фритредерства (от английского free trade - свободная торговля).

В соответствии с классиками, экономические законы и конкуренция действуют как «невидимая рука». В результате ресурсы перераспределяются для эффективного (полного) использования, цены на товары и ресурсы быстро меняются, устанавливается равновесие между спросом и предложением. Вместе с тем развитие капитализма привело к возникновению периодических экономических кризисов, перепроизводству товаров, к безработице. Увеличивались доходы богатых, но основная масса населения жила в бедности. Все это не укладывалось в рамки классической экономической теории, требовало объяснений. И на основе классической теории возникают новые школы, пересматривающие выводы классиков. 

Наиболее известной экономической школой, возникшей в середине XIX в. и получившей широкое распространение во второй половине XIX и в XX веке, был марксизм.

Это направление экономической теории было названо по имени его основателя Карла Маркса (1818-1883). Он родился в Германии, в семье адвоката, учился в Боннском и Берлинском университетах, имел степень доктора философии. Большую часть своей жизни К. Маркс прожил в эмиграции, в Париже и Лондоне. Главным его трудом был «Капитал», I том которого был издан в 1867 г. II и III тома «Капитала» были подготовлены к публикации Ф. Энгельсом (1885, 1894), который был другом К. Маркса и известным теоретиком марксизма.

В своем экономическом учении К. Маркс опирался на труды классиков политической экономии. Вместе с тем он подверг критике классическую экономическую теорию, во многом дополнил и развил теоретические положения А. Смита и Д. Рикардо. К. Маркс создал всеохватывающую систему категорий и законов капиталистической экономической системы. В отличие от классиков он показал преходящий характер этой системы, выявил внутренние противоречия капитализма, доказывал неизбежность смены капитализма социализмом и коммунизмом. Многие положения марксизма подвергались и подвергаются критике, но мало кто отрицает историческую роль марксизма в развитии экономической теории.

В марксистской экономической теории подчеркивается определяющая роль социально-экономических отношений в экономической системе. Непосредственным предметом исследования поэтому выступают производственные отношения - отношения, складывающиеся между людьми по поводу производства, распределения, обмена и потребления благ. Основой производственных отношений являются отношения собственности на средства производства. От отношений собственности зависит и организация производства, и распределение, и богатство разных общественных классов.

К. Маркс развил трудовую теорию стоимости. Новым в теории стоимости было открытие двойственного характера труда, воплощенного в товаре. По Марксу, конкретным трудом создается потребительная стоимость товара, абстрактным трудом - стоимость, а последняя лежит в основе цены товара. Абстрактный труд - это труд в физиологическом смысле, труд как затраты физической и умственной энергии вообще.

На базе трудовой теории стоимости Марксом была создана теория прибавочной стоимости, объясняющая главный источник прибыли и показывающая механизм эксплуатации наемных работников собственниками капитала. Источник прибыли - это прибавочная стоимость, то есть стоимость, созданная неоплаченным трудом рабочих. Им были рассмотрены также законы капиталистического общественного воспроизводства, в частности, объяснено происхождение циклических экономических кризисов. Конечной причиной этих кризисов является стихийный характер развития, обусловленный господством частной собственности на средства производства. Но подлинный переворот им был совершен в методе исследования. К.Маркс применил диалектический метод в анализе экономических процессов, тем самым был создан метод материалистической диалектики.

Во второй половине XIX в. наряду с марксизмом возникает и развивается неоклассическая экономическая теория. Из всех ее многочисленных представителей наибольшую известность приобрел английский ученый Альфред Маршалл (1842-1924). Он был профессором, заведующим кафедрой политической экономии Кембриджского университета. А. Маршалл обобщил результаты новых экономических исследований в фундаментальном труде «Принципы экономической теории» (1890).

В своих работах А.Маршалл опирался как на идеи классической теории, так и на идеи маржинализма. Маржинализм (от английского marginal - предельный, крайний) - это течение в экономической теории, возникшее во второй половине XIX в. Экономисты-маржиналисты в своих исследованиях использовали предельные величины, такие как предельная полезность (полезность последней, дополнительной единицы блага), предельная производительность (продукция, произведенная последним нанятым работником).

Данные понятия использовались ими в теории цены, теории заработной платы и при объяснении многих других экономических процессов и явлений.

В своей теории цены А. Маршалл опирается на концепции спроса и предложения. Цена блага определяется соотношением спроса и предложения. В основе спроса на благо лежат субъективные оценки предельной полезности блага потребителями (покупателями). В основе предложения блага лежат издержки производства. Производитель не может продавать по цене, не покрывающей его затраты на производство. Если классическая экономическая теория рассматривала формирование цен с позиций производителя, то неоклассическая теория рассматривает ценообразование и с позиций потребителя (спрос), и с позиций производителя (предложение).

Неоклассическая экономическая теория, так же как и классики, исходит из принципа экономического либерализма, принципа свободной конкуренции. Но в своих исследованиях неоклассики больший акцент делают на исследовании прикладных практических проблем, в большей степени используют количественный анализ и математику, чем качественный (содержательный, причинно-следственный). Наибольшее внимание уделяется проблемам эффективного использования ограниченных ресурсов на микроэкономическом уровне, на уровне предприятия и домашнего хозяйства. Неоклассическая экономическая теория является одной из основ многих направлений современной экономической мысли.

Кейнсианство как направление экономической теории возникло в 30-е гг. XX столетия, в период Великой депрессии - мирового экономического кризиса 1929-1933 гг. и последовавшей за ним длительной депрессии. Название этого направления связано с именем Джона Мейнарда Кейнса (1883-1946), знаменитого английского экономиста, государственного деятеля и публициста. Он был выпускником Кембриджского университета, учеником А. Маршалла и А. Пигу. Главное произведение Дж. М. Кейнса «Общая теория занятости, процента и денег» впервые было издано в 1936 г.

Дж. Кейнс и его последователи основное внимание уделяли анализу макроэкономических проблем. Ими исследуются важнейшие макроэкономические показатели и взаимосвязи между ними, в частности, зависимость между инвестициями и национальным доходом, между государственными расходами и объемом национального производства, между инфляцией и безработицей.

По существу Дж.М. Кейнс был основателем современной макроэкономики.

Новая макроэкономическая школа критикует классическую и неоклассическую экономическую теорию за ее игнорирование проблем кризисов, безработицы и инфляции. Больше того, кейнсианцы отказываются от таких предпосылок прежней теории, как отдельное существование рынков товаров, труда и денег, обязательное равенство сбережений и инвестиций, гибкость цен, от принципа laissez faire, то есть от принципа невмешательства государства в экономику.

Рыночная экономика, доказывает Кейнс, не может быть саморегулируемой, она не может обеспечить «эффективный спрос», достаточный для того, чтобы полностью использовать имеющиеся в обществе ресурсы. Чтобы стимулировать совокупный спрос, а значит и производство, необходимо государственное регулирование экономики с помощью бюджетно-финансовой и денежно-кредитной политики. Например, в период экономического спада правительство должно увеличивать государственные расходы и снижать налоги. В течение нескольких десятилетий XX века, начиная с конца 1930-х гг. и до середины 1970-х, кейнсианство было господствующим направлением, как в теории, так и в экономической политике развитых стран Запада.

Наряду с кейнсианством, одним из наиболее распространенных школ современной экономической мысли является институционализм. Как направление институционализм возник на рубеже XIX-XX вв. в США, с тех пор он распространился по всему миру. Более точное название институционализма - институционально-социологическая школа

Особенностью институционализма как течения экономической мысли является использование для анализа экономических явлений и процессов понятий «институция» (обычай, заведенный порядок) и «институт» (порядок, закрепленный в форме закона, учреждения). Институты, являющиеся частью экономики и влияющие на экономическое поведение, - это и семья, и государство, и нравственные нормы, и право, и профсоюзы, и корпорации, и другие социальные явления. Институционализм рассматривает в теории не «экономического человека», а разностороннюю личность. Точно так же, как и кейнсианство, институционалисты отвергают предпосылку о способности рыночной экономики к саморегулированию. В рамках этого направления разрабатываются концепции современной экономической системы как «постиндустриального», «информационного» общества.

Одним из наиболее известных современных институционалистов является американский экономист Джон Кеннет Гэлбрейт (р. 1909). Профессор Гарварда, государственный деятель, посол в Индии, Гэлбрэйт известен также и экономическими работами, каждая из которых была бестселлером не только в академических кругах, но и среди образованной части публики вообще. Одна из важнейших его работ - это «Новое индустриальное общество» (1961).

В современной рыночной экономике, «новом индустриальном обществе», по терминологии Гэлбрейта, господствуют крупные корпорации, выпускающие сложную технику. А в корпорациях реальной властью обладают не собственники, а «техноструктура», которая представляет собой слой специалистов по технологии, управлению, финансам, ученые, конструкторы. Техноструктура планирует работу корпорации на годы вперед. А планирование, в свою очередь, требует стабильности.

При планировании производство и сбыт осуществляются по плану, а роль предпринимательства, конкуренции, рыночной стихии сводится к минимуму, если не исчезает совсем. Цели бизнеса при этом изменяются. Техноструктура мало заинтересована в максимизации прибыли, она заинтересована в том, чтобы компания стабильно развивалась, имела прочное положение на рынке. Институционализм во многом близок кейнсианству.

Монетаризм как одно из важнейших направлений современной экономической мысли является противником и главным оппонентом и кейнсианства, и институционализма. Название направления происходит от латинского «монета» - денежная единица, деньги. Монетаризм возник в США и стал распространяться в 50-60-е гг. XX в. Его главным идеологом является Милтон Фридман (1912-2006) - профессор Чикагского университета, бывший советник американского президента по экономическим вопросам. Свои экономические взгляды он изложил в нескольких работах, наиболее известной из которых является «Капитализм и свобода» (1962).

Важнейшей особенностью монетаризма как экономической школы является то, что его сторонники главное внимание уделяют денежному фактору, количеству денег в обращении. Лозунг монетаристов: «Деньги имеют значение» («Money matters»). По их мнению, денежная масса оказывает решающее влияние на экономическое развитие, от темпов роста денежной массы зависит рост национального дохода.

Монетаризм продолжает традиции классической и неоклассической школ экономики. В своей теории они опираются на такие положения классиков, как экономический либерализм, минимальное вмешательство государства в экономику, необходимость свободной конкуренции, гибкость цен при изменении спроса и предложения. Влияние монетаризма в мире усилилось в 70-е - 80-е гг., когда главными проблемами экономики стали инфляция и дефицит бюджета. Возникновение этих проблем монетаристы связывают с теорией и практикой кейнсианства, с государственным регулированием экономики.

Краткая характеристика развития экономической теории, приведенная в настоящем разделе, конечно же, не является исчерпывающей. Но это краткое введение в историю экономической мысли ближе знакомит вас с экономическими проблемами, дает самое общее представление о некоторых терминах и понятиях, которые пригодятся при дальнейшем знакомстве с микро- и макроэкономикой.

Тема 2. Общие проблемы экономического развития
1. Значение производства в жизни общества. Проблемы ограниченности ресурсов и безграничности потребностей общества

2. Основные факторы производства

3. Общественное производство: взаимосвязь производства с распределением, обменом и потреблением

4. Производственные возможности общества: сущность, проблемы, кривая производственных возможностей

1. Значение производства в жизни общества. Проблемы ограниченности ресурсов и безграничности потребностей общества

Изучение экономики принято начинать с анализа некоторых самых общих закономерностей. Эти закономерности действуют в любые эпохи и в любой стране. Они проявляются в процессе решения людьми, так называемых, основных экономических проблем: 

1 Что производить? (Какие блага и в каком количестве?)

2. Как производить? (По какой технологии? С какими затратами?)

3. Для кого производить? (Какой уровень благосостояния будет обеспечен, кому достанутся произведенные блага?)

Три центральные экономические проблемы являются выражением взаимосвязи потребностей, ресурсов и производства.

Экономическая наука, прежде всего, изучает экономические потребности и способы их удовлетворения.

Дадим обобщенное определение. 

Нужда – ощущение нехватки человеком чего-либо. Нужды людей многообразны и сложны. Они являются исходными составляющими природы человека.
Потребность – нужда, принявшая специфическую форму в соответствии с культурным уровнем и личностью индивида.

Именно состояние определенной неудовлетворенности, нужды в чем-либо толкает человека к активной производственной деятельности для удовлетворения своих экономических потребностей.

Потребности можно классифицировать следующим образом.
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Рисунок 2.1 – Классификация потребностей

Обычно выделяют материальные, духовные и социальные потребности. Развитие, возвышение потребностей, выражая процесс развития человека в окружающем его мире, и состоит в том, что по мере удовлетворения материальных потребностей, особенно самых насущных, элементарных (потребности в пище, одежде, жилье), усиливается настоятельность, значимость духовных и социальных потребностей.

Этот подход использован в известной классификации Абрахама Маслоу (см. рисунок 5), в которой американский психолог ранжирует потребности по мере движения от первичных (элементарных) к высшим (потребностям в самовыражении).
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Рисунок 2.2 – Пирамида потребностей по А. Маслоу

Маслоу утверждал, что физиологические потребности удовлетворяются на 85%, потребность в безопасности – 70%, потребность в принадлежности – на 50%, потребность в уважении – на 40%. Самореализации и самореализации достигают приблизительно 10% лиц.

Для решения вопроса о том, что производить, раскрытия взаимосвязи «потребности – производство» наиболее «работающей» является классификация потребностей, которая основывается на концепции деятельностного подхода в развитии человека. Эта концепция исходит из того, что возвышение потребностей человека представляет собой процесс развития его жизнедеятельности, основных ее форм: труда, семейно-бытовой деятельности, досуга. В соответствии с этим подходом в структуре потребностей современного человека выделяются:

· элементарные потребности (потребности в пище, одежде, жилище);

· потребности в общих условиях жизнедеятельности: потребности в здоровье, в образовании, в культуре, в передвижении в пространстве, в личной безопасности;

· потребности в деятельности, в труде, в семейно-бытовой деятельности, в досуге.

Степень развития и удовлетворения элементарных потребностей и потребностей в общих условиях жизнедеятельности определяется показателями объема и структуры потребления продовольственных и непродовольственных товаров и услуг, показателями развития материальной базы сферы услуг.

Экономические потребности можно разделить на первичные (низшие) и вторичные (высшие).

Первичные потребности – это потребности в еде, питье, одежде, жилье, потребности в безопасности и защищенности. По своей природе это физиологические потребности, которые заложены генетически.

Вторичные потребности – в успехе, уважении, власти, определенной привязанности. Сюда можно отнести наши потребности в образовании, в доступе к произведениям литературы и искусства и т.д. По своей природе вторичные потребности имеют исторический и психологический характер, так как их проявление обусловлено жизненным опытом многих поколений.

Профессор М.Н. Чепурин и профессор Е.А. Киселева считают, что деление потребностей на первичные и вторичные в известной степени условно, т. к. это индивидуально для каждого человека: «Для некоторых чтение – первичная потребность, ради которой они могут отказать себе в удовлетворении потребностей в одежде или жилище (хотя бы частично)»

 Каждый продукт или услуга, произведенные человеком, предназначены для удовлетворения определенных потребностей. Общество создает бесчисленное множество товаров и услуг для удовлетворения потребностей производства и отдельной личности.

Удовлетворению производственных потребностей служат средства производства: станки, оборудование, производственные здания, сооружения и т.д.

К предметам потребления относятся товары, удовлетворяющие потребности отдельно взятой личности.

В свою очередь, предметы потребления можно подразделить на предметы кратковременного пользования (продукты питания, одежда, предметы домашнего обихода и т.д.) и длительного пользования (жилые дома, мебель, автомобили и т.д.). Из всей массы производимых продуктов выделяется группа товаров, которые мы относим к предметам роскоши, удовлетворяющим потребности богатых людей.

Из всех потребностей выделяют коллективные потребности, которые отражают интересы страны. Их удовлетворению служат образование, медицина, оборона, экология, развитие науки, культуры, спорта и т. д.

С развитием человека и общества происходит переход от более низкого уровня потребностей к более высокому. Создается определенное противоречие между тем, что имеет человек, и тем, что ему становится необходимым, – проявляется действие экономического закона возвышения потребностей. 

Закон возвышения потребностей показывает, что в ходе экономического и технического развития общества круг потребностей меняется количественно и качественно. Происходит постоянное движение потребностей. Потребности высшего порядка по мере их насыщения через определенное время становятся обычными, а обычные меняют свой статус и попадают в разряд низших потребностей. Новые потребности становятся стимулом, мотивом труда, основным фактором, влияющим на развитие производства. Однако удовлетворить все постоянно возникающие потребности невозможно, так как они безграничны, а средства их удовлетворения ограниченны. Главным фактором в развитии и реализации постоянного возвышения потребностей является научно-технический прогресс, который стимулирует и провоцирует появление новых, ранее не встречавшихся потребностей как у производителей, так и у потребителей. Постоянно возрастающие потребности заставляют искать пути их удовлетворения через создания высокотехнологического оборудования и рациональное использование сырья. В любом обществе производство призвано решать вопросы удовлетворения коллективных и личных экономических потребностей. В случае нарушения этого правила общество ставит себя на грань разрушения.

Средством удовлетворения потребностей выступают блага. Одни из них имеются в почти неограниченных объемах (воздух, вода) – мы их называем неэкономическими. Другие блага, такие как природные и трудовые ресурсы, а так же продукты, произведенные работниками для их дальнейшего использования в целях производства новых товаров и услуг, называют экономическими. Все блага ограничены, так как производятся в ограниченных объемах. Ограниченность может возникнуть в силу определенных общественных условий, когда потребители людей безграничны, а возможности ограниченны, или в силу естественных условий, когда взять у природы больше не представляется возможным (редкие металлы). Рассмотри классификацию благ:
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Рисунок 2.3 – Классификация благ

Экономическая жизнь общества основывается на необходимости удовлетворять потребности людей в различных благах. Экономическая наука разделяет все жизненные блага на две группы: 

· неэкономические (свободные); 

· экономические.

Неэкономические блага – это те жизненные блага (преимущественно природные), которые доступны людям в большем объеме, чем величина потребности в них (природные блага).

Экономические блага – это материальные и нематериальные предметы (свойства этих предметов), способные удовлетворять человеческие потребности. Экономические блага доступны людям в объеме меньшем, чем объем потребности в них.

Некоторые экономисты выделяют понятие свободное благо или благо, предложение которого будет достаточно для удовлетворения спроса и при нулевой цене. Тогда экономическое благо – это благо, предложение которого будет достаточно для удовлетворения спроса лишь при цене, больше нуля. 

В рыночной экономике различают: 

· чистые частные блага; 

· чистые общественные блага; 

· смешанные блага. 

Чистые частные блага – это продукты и услуги, производимые и потребляемые частными лицами. Чистые общественные блага – это блага, потребляемые всеми членами общества в предложенном количестве. Смешанными благами называются блага, которые по своим свойствам занимают промежуточное положение между чистыми частными и общественными. 

Блага есть все то, что служит удовлетворению человеческих потребностей. Понятие «благо» многоаспектно. Согласно А. Маршалу, блага можно разделить на материальные и нематериальные (см. рисунок 2.4). 
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Рисунок 2.4 – Классификация благ (по Маршалу)

Согласно подхода К. Менгера, классификация понятия «благо» представлена на рисунке 2.5. 
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Рисунок 2.5 – Классификация благ (по Менгеру)

Согласно теории Маркса, стоимость (ценность) экономического блага определяется затратами общественно необходимого труда, т.е. труда, совершаемого при средних общественно-нормальных условиях производства и средней интенсивности труда. Согласно неоклассическим воззрениям, ценность благ зависит от их редкости, прежде всего от интенсивности потребности и количества благ, способных данную потребность удовлетворить. При этом предполагается, что любая потребность может быть удовлетворена несколькими благами, а любое экономическое благо может использоваться для удовлетворения разных потребностей. 
Для создания блага необходимы ресурсы, которые выступают как материальная основа производства.

Экономические ресурсы – элементы, необходимые для производства и реализации вновь созданных товаров и услуг.

Материальной основой развития национальной экономики являются производительные силы – силы природы и общества, факторы производства и ресурсы, способные создавать национальное богатство в любой форме и обеспечивающие рост производительности труда. Выделяют производительные силы первого и второго порядка. К первым относятся средства производства и рабочая сила, включая специфическую составляющую – предпринимательскую способность. К производительным силам второго порядка относятся любые факторы производства, которые могут быть включены в процессе производства либо в настоящий момент, либо в следующем периоде развития экономической системы: природные силы, наука, кооперация труда и т.д.

Другими словами, для производства экономических благ используются экономические блага – экономические ресурсы. Под экономическими ресурсами (производственными факторами, производственными ресурсами, факторами производства, факторами экономического роста, как их нередко называют) понимают все виды ресурсов, используемых в процессе производства товаров и услуг. В сущности, это те блага, которые используются для производства других товаров. Остальные блага называют потребительскими благами. 

Исходя из функционального назначения все ресурсы в современной экономической теории подразделяются на четыре основные группы:

1. Природные ресурсы, их нам дарит природа. Они, в свою очередь, подразделяются на исчерпаемые и неисчерпаемые, восстанавливаемые и невосстанавливаемые.

2. Материальные ресурсы, к ним относятся средства производства, созданные трудом человека.

3. Трудовые ресурсы, которые включают в себя население страны в трудоспособном возрасте.

4. Финансовые ресурсы. К ним относятся денежные средства, реально выделенные на организацию производства.

В прошлом столетии люди обратили внимание, что ресурсы, которые казались неисчерпаемыми, стали истощаться. Возникло определенное противоречие между возрастающими производственными и личными потребностями, с одной стороны, и процессом постепенного истощения имеющихся ресурсов, с другой. По подсчетам ученых, в мире в ближайшие сто лет возникает серьезная проблема по удовлетворению потребностей в основных энергоресурсах: нефти, газе, угле. Уже сегодня существуют трудности в обеспечении сырьем производства меди, алюминия, цинка, никеля, золота, серебра и других технических важных металлов. Подобная ситуация поставила задачу экономно и эффективно использовать ограниченные ресурсы.

2. Основные факторы производства

В современной зарубежной и отечественной экономической литературе используется понятие «факторы производства». Причем некоторые авторы понятия «экономические ресурсы» и «факторы производства» используют как синонимы, хотя между этими понятиями есть серьезные различия. Экономические ресурсы – это потенциал, которым обладает данное общество и который оно может использовать. Факторы производства – это ресурсы, используемые в определенном объеме в процессе производства. «Ресурсы производства» – понятие более широкое, чем факторы производства».

Наука оперирует такими факторами производства, как земля, труд капитал. К экономическим факторам по праву нужно отнести предпринимательские способности и информацию.

Земля – сюда относятся все, что природа дала человеку: пахотные земли, леса, водные ресурсы, полезные ископаемые. Но все богатства, дарованные нам природой, не могут быть неограниченными. Так как сама земля является практически невоспроизводимым средством производства.

Капитал (от лат. Capitalis) – это ресурсы, созданные трудом человека для их дальнейшего применения в производстве товаров и услуг.

Капитал – это товары, которые непосредственно сами не удовлетворяют потребности человека. Они выступают в форме промышленного капитала (инвестиционных ресурсов), а также средств производства: сырья, материалов, машин, оборудования, зданий, сооружений, транспорта, связи, информации. Промышленный капитал приносит своему собственнику прибыль. Для получения прибыли капитал должен постоянно переливаться из сферы производства в сферу обмена и снова в сферу производства, т.е. капитал обязан постоянно находится в движении. Процесс производства и накопления применяемых средств производства называется инвестированием. 

Фактор капитала, в отличие от земли, является продуктом труда и уже в силу этого носит ограниченный характер. Капитал имеет свойство изнашиваться (физически и морально стареть) и постоянно требует замены, что создает определенные трудности для экономики. 

Капиталом является земля, которая в процессе использования дает доход в виде земельной ренты. Рента – это доход хозяина земли от сдачи ее в аренду.

В торговле функционирует торговый капитал, который в процессе оборота (деньги – товар – деньги) приносит доход в виде торговой прибыли. 

Ссудный капитал – это часть обособившегося промышленного капитала в денежной форме, которая приносит доход в виде ссудного процента. Форма движения ссудного капитала есть кредит. 

Труд – это целесообразная деятельность людей по созданию материальных и духовных благ. Именно труд человека является основой производства. Каждый нормальный человек потенциально обладает рабочей силой, т.е. физическими и интеллектуальными способностями к труду. Создание продукта или услуги есть процесс потребления рабочей силы. Под влиянием научно-технической революции характер труда меняется. От работника требуется постоянное повышение производственной квалификации, так как физический труд повсеместно заменятся машинным.

Предпринимательская способность соединяет в процессе производства все рассмотренные выше факторы в единую систему. Это разновидность таланта и умение личности обобщать, принимать решения, порой рисковать во имя удовлетворения спроса рынка и получения прибыли. Далеко не все люди наделены такими способностями.

Все перечисленные факторы производства существовали практически всегда и везде (информация – с момента возникновения письменности). Однако их значение существенно менялось. В доиндустриальных обществах главными факторами были физический труд и земля. При капитализме первенство переходит к капиталу и предпринимательству. С развертыванием НТР основное значение получают творческий труд и информация, «человеческий капитал». Известный американский экономист Г. Беккер предложил это понятие для обозначения имеющихся у работника запасов знаний, навыков, мотиваций – способности к творческому самостоятельному труду, которые позволяют увеличивать его доход.

  Еще Аристотель, а вслед за ним и средневековые мыслители считали труд одним из основных экономических ресурсов. Подобный подход разделяла и первая экономическая школа в мире – меркантилизм. Школа физиократов особое значение приписывала земле как экономическому ресурсу. Адам Смит рассматривал такие экономические ресурсы, как труд, земля и капитал. Однако наиболее четко теорию трех факторов производства сформулировал французский экономист Жан Батист Сэй. Английский экономист Альфред Маршалл предложил добавить четвертый фактор –предпринимательские способности. Многие современные экономисты склонны полагать, что сейчас по значимости в качестве фактора экономического роста на первое место вышел фактор «знания», называя его по-разному – технология, научно-технический прогресс, наука, информация.

В рыночной экономике каждый из экономических ресурсов представляет собой большой ресурсный рынок – рынок труда, рынок капитала и т. д., состоящий, в свою очередь, из множества рынков конкретного ресурса. Экономика изучает каким образом общество с ограниченными, дефицитными ресурсами делает выбор на производство каких благ, как и для кого потратить свои ресурсы.

Прежде чем приступить к анализу рынков факторов производства, разграничим понятия товар и ресурс.

Когда мы говорим о товаре, речь идет о товарах и услугах как готовой продукции, т.е. мы говорим о потребительских товарах. Фактор производства в отличии от товара применяется в процессе производства.

Цены на факторы производства устанавливаются так же, как цены на товар, т.е. через спрос и предложение.

Спрос на факторы производства обладает определенной спецификой:

1. Спрос на ресурсы прямо пропорционален спросу на готовую продукцию, производимую с использованием данных ресурсов.

2. Спрос на все факторы производства взаимосвязан, так как они не используются по отдельности и не могут быть изолированы друг от друга в процессе применения.

3. Общественное производство: взаимосвязь производства с распределением, обменом и потреблением

Ограниченность ресурсов порождает несколько важных последствий. Прежде всего, люди издавна начали закреплять экономические ресурсы в собственность. Они договорились о том, что отдельный человек или группа людей могут ресурсами полновластно:

· владеть, то есть фактически ими обладать; 

· пользоваться, то есть иметь право использовать их по своему усмотрению для получения текущего дохода;

· распоряжаться, то есть иметь право передать их другим лицам, например, продать.

Остальные люди должны уважать это право собственности и не вправе под угрозой наказания пытаться силой отнять ресурсы, находящиеся в чужой собственности. К такому устройству жизни люди пришли ценой большой крови и множества жизней, поскольку попытки передела собственности всегда вызывали (и вызывают) яростное сопротивление прежних владельцев (вспомним хотя бы историю гражданской войны в России в 1918-1921 гг.).

Закрепление ресурсов в собственности граждан и их объединений позволяет владельцам предоставлять эти ресурсы тем, кто в них нуждается, за плату. Следовательно, собственность на ресурсы становится источником доходов для их владельцев. Формы этого дохода могут быть самыми различными и зависят от вида продаваемых ресурсов.

Если владелец обладает только способностью трудиться и продает именно ее, то есть идет работать по найму, то получает за это заработную плату.

Владелец земельного участка или другого природного ресурса с жестко фиксированным объемом, использующий его для хозяйственных целей сам или предоставляющий эту возможность другим, получает доход, называемый рентой (слово «рента» происходит от позднелатинского «rendita» и латинского «reddita», дословно – отданная назад, возвращенная, уплаченная).

Владелец капитала (зданий, сооружений, оборудования), использующий его для обеспечения деятельности своей фирмы, получает доход в форме части прибыли этой фирмы. А если он предоставляет право временно пользоваться этим капиталом другим лицам и фирмам, то получает за это плату в виде процента. Такое название этого дохода обусловлено тем, что его размер обычно определяется в процентах от денежной стоимости капитала.

Последствием ограниченности ресурсов относительно потребности в них людей является проблема выбора. Она состоит в том, что людям всегда приходится выбирать, на что потратить эти ресурсы, на производство каких благ или услуг их направить. При этом следует учитывать, что ресурсы взаимопереплетены, мобильны и взаимозаменяемы, хотя и не полностью. 

Ресурсы взаимопереплетены. Например, такой экономический ресурс, как знания, используется, когда природные ресурсы стремятся потребить более рационально на основе новых знаний (научных достижений). Знания являются важным элементом такого ресурса, как труд, когда его оценивают с качественной стороны и обращают внимание на квалификацию работников, которая зависит прежде всего от полученного ими образования (знаний). Знания (прежде всего технологические) обеспечивают повышение уровня использования оборудования, т.е. реального капитала. Наконец, они (особенно управленческие знания) позволяют предпринимателям организовывать производство товаров и услуг наиболее рационально.

Экономические ресурсы мобильны (подвижны), так как могут перемещаться в пространстве (внутри страны, между странами), хотя степень их мобильности различна. Наименее мобильны природные ресурсы, подвижность многих из которых близка к нулю (землю трудно переместить из одного места в другое, хотя и возможно). Более подвижны трудовые ресурсы, что видно из внутренней и внешней миграции рабочей силы в мире в заметных размерах. Еще более мобильны предпринимательские способности, хотя часто они перемещаются не сами по себе, а вместе с трудовыми ресурсами или/и капиталом (это связано с тем, что носителями предпринимательских способностей являются или наемные управляющие, или владельцы капитала). Наиболее мобильны два последних ресурса — капитал (особенно денежный) и знания.

Переплетение ресурсов и их мобильность отчасти отражают их другое свойство — взаимозаменяемость (альтернативность). Если фермеру нужно увеличить производство зерна, то он может сделать это так: расширить посевные площади (использовать дополнительные природные ресурсы), или нанять дополнительных работников (увеличить использование труда), или расширить свой парк техники и инвентаря (увеличить свой капитал), или улучшить организацию труда на ферме (шире использовать свои предпринимательские способности), или, наконец, использовать новые виды семян (применить новые знания). У фермера есть подобный выбор потому, что экономические ресурсы взаимозаменяемы (альтернативны).

Обычно эта взаимозаменяемость не бывает полной. Например, человеческие ресурсы не могут полностью заменить капитал, иначе работники останутся без оборудования и инвентаря. Экономические ресурсы заменяют друг друга вначале легко, а потом все труднее. Так, при неизменном числе тракторов можно увеличить число работников на ферме, обязав их работать в две смены. Однако нанять еще работников и организовать систематическую работу в три смены будет очень сложно, разве что резко увеличив им заработную плату.

Предприниматель (организатор производства) постоянно встречает и использует указанные свойства экономических ресурсов. Ведь в условиях ограниченности этих ресурсов он вынужден отыскивать наиболее рациональную их комбинацию, используя взаимозаменяемость.

Предприниматель постоянно встречает и использует указанные свойства экономических ресурсов. В условиях ограниченности ресурсов он вынужден отыскивать наиболее рациональную комбинацию. Проблема экономического выбора общества возникает из необходимости производства разнообразных товаров и услуг в условиях ограниченности экономических ресурсов.

С проблемой экономического выбора связано понятие альтернативных издержек. Альтернатива – это необходимость выбора одного или нескольких возможных решений, вариантов. Каждый из выбираемых вариантов имеет свою ценность. Издержки, связанные с осуществлением выбранного варианта, измеряются ценностью наилучшей из отвергнутых инициатив, так как этой ценностью пришлось пожертвовать. Эти издержки называются альтернативными издержками или издержками упущенных возможностей. Они измеряются в натуральной или денежной форме. 

Кроме того, выбирая один вариант использования ограниченных ресурсов, люди теряют возможность использовать их по иному назначению. Значит, любой выбор имеет свою цену, которую в экономической науке принято называть «альтернативными затратами» или «ценой выбора».
Чтобы определить эту цену, вспомним, что из-за ограниченности ресурсов отвергнутые варианты решения просто невозможно воплотить: необходимые для этого ресурсы уже потрачены на реализацию выбранного варианта. Эти отвергнутые варианты, а значит, те блага, которые они могли нам принести, и образуют основу формирования цены выбора. Причем именно основу, а не саму цену, потому что эта цена, как и любая иная, обычно определяется однозначно. В качестве ее не могут выступать сразу все блага, ставшие недоступными после сделанного выбора. Право именоваться такой ценой имеет лишь то благо, которое по желанности стояло на втором месте после выбранного варианта действий.

Эффект - конечный результат производства. Различают экономический эффект (результат производства как сумма произведенных товаров и услуг) и социальный эффект (благосостояние населения).

Под экономической эффективностью понимают соотношение экономического эффекта (как результата) и затрат ресурсов. 

В результате скоординированного рынком взаимодействия факторов производства создается общественный продукт, который в своем движении проходит ряд взаимосвязанных стадий: производства, распределение, обмен и потребление. Познакомимся с каждой из них.

Производство – процесс соединения в единое целое факторов производства: земли, капитала, труда и предпринимательских способностей организации производства в целях создания материальных и нематериальных благ, необходимых для удовлетворения неограниченных потребностей общества.

Рассматривая производство независимо от ассортимента его товаров и услуг, мы видим некоторые общие черты. Это процесс приспособлении, преобразования продуктов природы, создание совершенно нового продукта для удовлетворения определенных потребностей личности и общества в целом.

В основе общественного производства лежат предприятия или организации, которые по роду своей деятельности объединяются в отрасли.

Отрасли общественного производства образуют сферы материального производства и нематериального производства.

Сам процесс производства носит не одноразовый характер, это не единовременный акт, а непрерывно возобновляемый процесс восстановления, возобновления потребленного продукта. Для того, чтобы постоянно потреблять, необходимо возобновить производство продукта. Непрерывный процесс, протекающий в постоянном повторении и возобновлении производства потребляемых товаров, называется воспроизводством.

Каждый цикл воспроизводства предъявляет свои требования к воспроизводству рабочей силы, станков, оборудования, сырья, капитала, производственных отношений, т.е. ко всему тому, что будет использовано и потреблено в процессе создания нового продукта.

Нарушения пропорций в организации производства ведут к его сбою, к снижению эффективности.

Воспроизводство товаров в длительном периоде немыслимо без сбалансированного и бесперебойного воспроизводства природных ресурсов, восстановления плодородия почв, лесных массивов, сохранения чистоты водного и воздушного бассейнов. Необходимо помнить: многое из того, что нам дает природа, – это ресурсы невоспроизводимые, требующие особого внимания в процессе их добычи и переработки.

Воспроизводство в количественном отношении может быть простым, расширенным и зауженным.

Зауженное воспроизводство – это процесс, при котором в следствии каких-либо причин происходит снижение количества производимой продукции. Так, в России в 90-х годах прошлого века на фоне развала СССР, перехода от административно-командной системы к рыночной экономике, сопровождаемого гиперинфляцией, происходил процесс остановки предприятий, что сказалось на количестве и качестве производимой продукции.

Простое воспроизводство – это непрерывно повторяющийся процесс производства, при котором количество и качество создаваемого продукта и величина действующего капитала на определенном отрезке времени остаются неизменными.

Расширенное воспроизводство – это непрерывно повторяющийся процесс производства, при котором объемы произведенной продукции в каждом последующем цикле возрастают, что достигается за счет роста и совершенствования функционирующего капитала. Расширенное воспроизводство характерно для современного этапа развития экономики. Расширения воспроизводства можно достичь двумя путями:

1. Экстенсивный путь развития экономики, когда дополнительно создается большое количество рабочих мест и привлекается большое количество дополнительной рабочей силы. Данный путь развития экономики господствовал в мире до 50-60х годов XX столетия.

2. Интенсивный путь развития как преобладающий наблюдается в конце XX – начале XXI века. Для него характерно преобладание науки в процессе производства через внедрение новых технологий и соответствующей техники.

На практике ни экстенсивный, ни интенсивный пути развития в чистом виде не существуют. На современном этапе они синтезированы, и путь развития определяют по тому, который в данный момент преобладает. 

Множество предприятий, отраслей производства, сфер экономики, связанных между собой в единое целое разделением труда и специализацией, представляет собой общественное производство.

Структура общественного производства включает в себя производительные силы и производственные отношения.

Производительные силы – вещественные, энергетические, личностные и другие факторы, обеспечивающие производство. 

Производительные силы представлены совокупностью рабочей силы, технологии производства и средств производства, которые в свою очередь включают средства труда и предметы труда (рис. ) 
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Производственные отношения – устойчивые связи и взаимоотношения людей в процессе производства. Производственные отношения включают в себя:

· социально-экономические отношения;

· организационно – экономические отношения;

· технико – экономические отношения.

Совокупность вышеуказанных видов производственных отношений формируют:

· разделение труда;

· специализацию производства;

· кооперацию связей в производстве.

Распределение – это стадия общественного производства, где происходит распределение производственного продукта в зависимости от существующей формы собственности, которая определяет долю различных слоев, социальных групп и индивидов в произведенном продукте в соответствии с качеством и количеством вложенного труда (по результатам труда), по вложенному в производство капиталу (по затратам и одновременно результатам труда). Большая часть произведенного обществом продукта т принадлежит собственникам капитала в виде ресурсов и дохода, а оставшаяся часть распределяется между наемными работниками по количеству и качеству реализованного труда. Распределение всегда является стимулом роста производительности труда и развития производства.

Обмен – это стадия общественного производства, обусловленная, с одной стороны, разделением труда между отдельными отраслями, предприятиями, работниками. С другой стороны, любой продукт можно создать только посредством объединения труда определенного количества работников, т.е. любой товар является результатом совместного труда общества (товарного хозяйства).

Цель обмена – удовлетворить потребности каждого индивидуума через процесс купли-продажи товаров и услуг. Эта стадия необходима, так как каждый товаропроизводитель специализируется на производстве одного (или группы) товаров и услуг, но чтобы удовлетворять свои потребности, он должен обменять продукт своего труда на товар других производителей. Эта стадия общественного производства обеспечивает непрерывную связь производителей и потребителей через систему обмена результатами производственной деятельности между всеми участниками рынка.

Потребление – это завершающая стадия движения продукта труда, когда происходит его использование для удовлетворения личных и производственных потребностей. Производство и потребление находятся в прямой зависимости друг от друга. Производство влияет на потребление, и наоборот – потребление влияет на производство. Потребление определяет значение данного продукта для удовлетворения потребностей производства и отдельно взятой личности. Потребление через спрос влияет на динамику производства.

Потребление бывает производственное и личное:

1. Производственное потребление связано с удовлетворением потребностей производства в средствах производства и рабочей силе в целях воспроизводства общественного продукта.

2. Личное потребление (непроизводственное) – это конечное потребление, направленное на воспроизводство рабочей силы через удовлетворение потребностей отдельного индивидуума в продуктах питания, одежде, обуви, жилье, услугах образования, медицинского обслуживания и т.д. Личное потребление постоянно расширяется в ассортименте и количестве, что является стимулом совершенствования производства.

4. Производственные возможности общества: сущность, проблемы, кривая производственных возможностей

В экономике идет процесс постоянного перелива факторов производства из одной отрасли в другие. Это иллюстрирует кривая, именуемая границей производственных возможностей.

Производственные возможности – это возможности производства экономических благ при полном и эффективном использовании всех имеющихся ресурсов и данном уровне развития НТП. Ограниченность ресурсов ставит предел возможностям производства. Использование ресурсов для создания одного продукта означает отказ от производства другого. Это заставляет делать выбор; какие продукты производить, какие потребности удовлетворять в первую очередь.

Суть проблемы выбора в условиях ограниченности ресурсов можно понять, использовав кривую производственных возможностей (КПВ). Кривая производственных возможностей – график, показывающий все множество вариантов использования имеющихся ресурсов для производства альтернативных (альтернативный – допускающий одну из двух или нескольких возможностей) видов продуктов (товаров).

Разберем хрестоматийный пример. Предположим, что общество нуждается в производстве двух продуктов – масла и пушек. Возможные объемы производства двух продуктов при полном использовании ограниченных ресурсов представлены в таблице 2.1. Отложив на осях координат два продукта и соединив точки, отражающие разные сочетания объемов производства этих продуктов, мы получим кривую производственных возможностей (см. рисунок 2.6).

 Таблица 2.1 – Альтернативные возможности производства масла и пушек
	Вариант
	Масло, млн. т
	Пушки, тыс. шт.

	А
	0
	30

	В
	2
	27

	С
	4
	21

	D
	6
	12

	Е
	8
	0
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Рисунок 2.6 – Кривая производственных возможностей
Точки на кривой производственных возможностей показывают все возможные варианты сочетания производства двух продуктов при полном использовании имеющихся ресурсов и неизменной технологии. 

Анализ приведенной кривой производственных возможностей позволяет сформулировать ряд важнейших экономических положений.

1. Закон замещения, который гласит, что при полном использовании ресурсов и неизменной технологии увеличение производства одного продукта приводит к сокращению другого. Двигаясь по кривой производственных возможностей, действительно, мы видим, что с увеличением производства масла выпуск пушек сокращается, и наоборот.

2. Если экономика находится в точке N, это значит, что имеющиеся ресурсы используются не полностью: есть возможность увеличить производство и пушек, и масла. Точка Nсвидетельствует о недопроизводстве и неэффективном использовании ресурсов.

3. Точка М при данных ресурсах и имеющейся технологии для производства недостижима. Но это совсем не означает, что производственные возможности не могут увеличиться. 

4. Любое производство является эффективным, если оно обеспечивает полное использование ресурсов, т.е. если увеличение производства одного продукта приводит к сокращению производства другого продукта. Поэтому любая точка, лежащая на кривой производственных возможностей, является эффективной.

5. Поскольку увеличение производства одного продукта ведет к сокращению производства другого, то издержки производства одного продукта могут быть выражены в количестве другого продукта, от производства которого приходится отказаться в связи с производством первого. Так, увеличение производства масла с нуля до 2 млн. т «обошлось» в 3 тыс. пушек, от производства которых пришлось отказаться. Можно сказать, что дополнительные 2 млн. т масла стоят 3 тыс. пушек. В экономике такая стоимость или такие издержки производства называются альтернативными или вмененными.

Обобщая сказанное, можно сделать следующий вывод: Основные экономические проблемы общества: что производить? как производить? для кого производить? – можно переформулировать следующим образом:

1. Какой должна быть оптимальная структура экономики?

2. Как добиться эффективности?

3. Как обеспечить благосостояние населения?

Что производить, решает рынок, ибо производители производят те товары, от продажи которых они рассчитывают получить максимально возможную прибыль.

Любой товар должен быть произведен так, чтобы он пользовался у населения спросом, чтобы цена его покрывала издержки на его производство и приносила прибыль, т.е. производитель использует те средства производства, которые позволяют ему максимально сэкономить затраты. Это ответ на вопрос как производить.

Главным в содержании трех самых насущных для экономики вопросов «что?», «как?», «для кого?» является проблема максимизации прибыли и минимизации издержек производства.

Итальянский экономист Вальфредо Парето писал, что ресурсы можно считать эффективно, а значит, оптимально распределенным при заданном уровне возможностей, когда ни один участник рынка не сможет улучшить своего положения, не ухудшив тем самым положения других. Такое распределение называется эффективным по Парето, или Парето-оптимальным распределением.

Необходимыми условиями Парето - оптимального состояния являются: эффективность в распределении, эффективность в производстве, эффективность структуры выпуска продукции.
МИКРОЭКОНОМИКА
Тема 3. Экономические системы. Рыночная система хозяйствования
1. Понятие экономической системы. Модели организации экономических систем и критерии их классификации.

2. Рыночная система: сущность, субъекты и объекты. 
3. Структура и функции рынка

4. Конкуренция как элемент рынка. Типы рыночных структур

1. Понятие экономической системы. Модели организации экономических систем и критерии их классификации.

Набор организационных механизмов, с помощью которых происходит распределение ограниченных ресурсов общества, необходимых для удовлетворения потребностей людей представляет собой экономическую систему. 

Экономическая система – определенный набор производства, распределения, обмена и потребления жизненных благ. Характер экономической системы зависит от формы собственности на факторы производства и от механизма координации (согласования) действий отдельных хозяйствующих субъектов. В зависимости от сочетания этих двух признаков принято выделять следующие экономические системы (экономики):

· традиционная экономика;

· командная (плановая) экономика;

· рыночная система (капитализм) (рис. 3.1).
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Рис. 3.1 – Типы экономических систем
Стоимость – то, во что обходится производство товара, служащая меновой стоимостью. Определяет пропорции натурального обмена (бартер) и количество денег, определяющих стоимость (цена товара).

Закон стоимости – стоимость товара определяется общественно необходимыми затратами труда.
Общественно необходимые затраты труда (ОНЗТ) - труд, затрачиваемый на изготовление какого-либо товара или выполнение какой-либо работы при общественно нормальных условиях производства, т.е. при среднем уровне техники, средней интенсивности труда и квалификации работников. ОНЗТ составляют содержание общественной стоимости единицы товара или работы и характеризуют ее величину.

Традиционная экономика – экономическая система, в которой господствует частная собственность, а традиции, обычаи, опыт определяет, что производить, как использовать производственные ресурсы. Традиционная экономика была характерна для средневековой Западной Европы, сегодня такие экономические системы существуют в некоторых слаборазвитых странах. Техника производства, обмен, распределение доходов базируются на освященных столетиями обычаях. Технический прогресс с большими трудностями проникает в такие системы, так как вступает в противоречия с традициями. 
Командная (плановая) экономика – централизованно-управляемая экономическая система, базируется на государственной собственности и в которой ответы на все основные вопросы экономики дает государство. Все ресурсы составляют собственность государства, и именно оно координирует действия хозяйствующих субъектов: распределяет ресурсы между отраслями и предприятиями, определяя, что производить, какими способами производить, как распределять произведенные товары. Все эти решения принимаются на основе долговременных планов, часто приводящих к отрыву производства от непрерывно меняющихся потребностей общества. 
Рыночная экономика – экономическая система, базирующаяся на частной собственности на факторы производства и на решениях, принимаемых частными лицами и фирмами, преследующими индивидуальные цели самостоятельно, независимо друг от друга. Независимые решения отдельных экономических субъектов координируются рынком.
Необходимо отметить, что в чистом виде рыночная экономика не существует. В каждой экономике государство выполняет определенные регулирующие функции, принимая участие в решении основных экономических проблем. В современных условиях государство часто берет на себя производство продуктов, невыгодных частному бизнесу, но необходимых обществу; всячески стимулируя научно-технический прогресс, оно влияет на выбор способов производства; решая социальные проблемы, оно корректирует рыночное распределение продукта. 

Таким образом, для большинства развитых стран сегодня характерна смешанная экономика, которая регулируется рыночным механизмом и государством. 

Экономические системы можно классифицировать по различным признакам:

– по функциональному назначению;

– отраслевому набору;

– воспроизводственному подходу;

– институционному составу;

– социальному содержанию.

Для каждой системы характерны свои национальные модели организации хозяйства, так как страны отличаются своеобразием истории, уровнем экономического развития, социальными и национальными особенностями. 

Рассмотрим наиболее известные национальные модели.

Американская модель построена на системе всемерного поощрения предпринимательской активности, обогащения наиболее активной части населения. Малообеспеченным слоям населения создается приемлемый уровень жизни за счет различных льгот и пособий. Задачи социального равенства здесь не ставятся. Эта модель основана на высоком уровне производительности труда и массовой ориентации на достижение личного успеха. В целом для американской модели характерно государственное регулирование, направленное на поддержание стабильной конъюнктуры и экономического равновесия.

Западноевропейская модель сформировалась в послевоенный период в условиях прихода к власти коалиции демократических сил. Западноевропейская модель характеризуется значительными позициями в экономике государственного сектора, преимущественно в сфере инфраструктуры (различные виды транспорта, портовое хозяйство, энергетика), а также в ряде отраслей добывающей промышленности.

Разветвленная система государственного регулирования экономики в ряде стран включает в себя составление и реализацию общенациональных программ развития. Характерной особенностью западноевропейской модели является выделение государством значительных ресурсов на социальные нужды. Западноевропейская модель имеет несколько разновидностей: западногерманскую, шведскую и др.

Социальное рыночное хозяйство Германии. Эта модель сформировалась на основе ликвидации концернов гитлеровских времен и предоставления всем формам хозяйства (крупным, средним, мелким) возможности устойчивого развития. Государство активно влияет на цены, пошлины, технические нормативы. Лежащий в основе этой системы развитой рынок обнаружил свои преимущества в использовании побудительных мотивов высокоэффективной хозяйственной деятельности.

Шведская модель отличается сильной социальной политикой, ориентированной на сокращение имущественного неравенства за счет перераспределения национального дохода в пользу наименее обеспеченных слоев населения. Здесь в руках государства находится всего 4% основных фондов, зато доля государственных расходов составляет более половины ВВП, причем почти 50% этих ассигнований направляется на социальные нужды. Естественно, это возможно только в условиях высокого налогообложения, особенно физических лиц. Такая модель получила название «функциональная социализация», означающая, что функция производства ложится на частные предприятия, действующие на конкурентной рыночной основе, а функции обеспечения высокого уровня жизни (включая занятость, образование, медицинское обслуживание, социальное страхование) и развития инфраструктуры (транспорт, связь) — на государство.

Японская модель характеризуется определенным отставанием уровня жизни населения (в том числе уровня заработной платы) от роста производительности труда. За счет этого достигается снижение себестоимости продукции и резкое повышение ее конкурентоспособности на мировом рынке. Такая модель возможна только при исключительно высоком развитии национального самосознания, приоритете интересов нации над интересами конкретного человека, готовности населения идти на определенные жертвы ради процветания страны. Еще одна особенность японской модели развития связана с активной ролью государства в модернизации экономики, особенно на ее начальной стадии.

Южнокорейская модель представляет собой вариант японской. Общим для обеих стран является активное участие государства в перестройке экономики, ее модернизации и повышении конкурентоспособности экспортных товаров на мировом рынке.

Вследствие относительно меньшего, чем в Японии, развития рыночных отношений южнокорейское государство целенаправленно способствовало созданию мощных плацдармов рыночной экономики в лице крупных корпораций, так называемых «чеболь», переросших затем в финансово-промышленные группы.
Обобщенно основные национальные модели рыночной экономики можно представить в таблице 3.1.

Таблица 3.1 - Основные модели рыночной экономики. 
	Японская
	Американская
	Шведская
	Российская

	Рост производительности труда значительно опережает рост высокой заработной платы
	Высокая производительность труда
	Высокие производительность труда и заработная плата
	Невысокая производительность труда, а заработная плата низкая

	Очень высокое качество продукции
	Хорошее качество продукции
	Отличное качество продукции
	Невысокое качество продукции


	Социальная напряженность в обществе снижается с помощью предложения социальных льгот крупными компаниями
	Государственная социальная забота распространяется только на безработных и обездоленных
	Значительная государственная забота обо всех членах общества — развитые услуги здравоохранения, образования, культуры, жилищные и др.
	Минимальные социальные программы

	Значительные объемы экспорта продукции
	Доминируют частная собственность и личная инициатива
	Значительный государственный сектор в экономике
	Незначительные объемы экспорта продукции

	Интеллектуальная собственность играет важную роль в благосостоянии общества
	Максимальная свобода субъектов рынков, ограждающая их от вмешательства государства
	Регламентация государством рыночных отношений как государственных. так и частных структур
	Частная собственность и личная инициатива под контролем государства

	Нет резкого расслоения общества
	Значительное расслоение населения — на очень богатых и нищих
	Нет очень богатых и бедных
	Значительное расслоение общества по уровню благосостояния


В XXI вв. в ведущих развитых странах все более явственно выступают контуры нового, постиндустриального общества. Впервые этот термин использовал известный американский социолог Д. Белл еще в 1959 г. Речь идет о новом этапе в развитии современной рыночной экономики, а возможно, и вообще о новой экономической системе. Постиндустриальное общество - экономическая система будущего, для которой характерной чертой является превращение знаний в главный экономический ресурс. Другими характерными чертами постиндустриального общества являются:

· большая масса накопленных знаний, воплощенных в больших масштабах НИОКР, и быстрое освоение их результатов экономикой;

· огромное распространение всех видов образования (особенно высшего и различных форм послевузовского образования), информатизация всей жизни общества;

· либерализация хозяйственной жизни, выражающаяся в уменьшении государственного вмешательства в хозяйственную жизнь, по крайней мере прямого (через государственную собственность и административное регулирование);

· глобализация хозяйственной деятельности, в результате которой для заметного числа фирм весь мир стал единым рынком.
2. Рыночная система: сущность, субъекты и объекты. 
На смену традиционной пришла рыночная система (капитализм). Основу этой системы составляют право частной собственности; частная хозяйственная инициатива; рыночная организация распределения ограниченных ресурсов общества. 

Частная собственность — признаваемое обществом право отдельных граждан и их объединений владеть, пользоваться и распоряжаться определенным объемом (частью) любых видов экономических ресурсов. 

Именно возможность владеть таким видом производственных ресурсов, как капитал, и получать на этой основе доходы обусловила второе, часто употребляемое название этой экономической системы — капитализм. 
Право частной собственности дает возможность владельцам экономических ресурсов самостоятельно принимать решения о том, как их использовать. Вместе с тем эта почти неограниченная свобода распоряжения экономическими ресурсами имеет оборотную сторону: владельцы частной собственности несут всю полноту экономической ответственности за выбранные ими варианты ее использования. Иными словами, при удачном решении им достается вся выгода, зато при ошибочном решении они рискуют потерять часть или даже всю принадлежащую им собственность. 
Право каждого владельца производственных ресурсов самостоятельно решать, каким образом и в какой мере использовать их для получения дохода получило название частная хозяйственная инициатива.

Рынки определяют степень удачливости той или иной хозяйственной инициативы; формируют величину доходов, которые собственность приносит своим владельцам; диктуют пропорции распределения ограниченных ресурсов между альтернативными сферами их использования. 
Достоинство рыночного механизма состоит в том, что он заставляет каждого продавца думать об интересах покупателей, чтобы добиться выгоды для себя самого. Если он этого не делает, то его товар может оказаться ненужным или слишком дорогим и вместо выгоды он получит убытки. Но и покупатель вынужден считаться с интересами продавца — он может получить товар, лишь уплатив за него сложившуюся на рынке цену. 
Субъектами рыночных отношений являются участники рыночных сделок, т.е. сделок купли-продажи: физические лица – покупатели, продавцы, предприниматели; юридические лица – предприятия, объединения, организации, ассоциации, фирмы, государство и т.д.

С позиций, выполняемых на рынке функций субъекты рыночных отношений делятся на продавцов и покупателей, с позиций форм собственности на субъекты, функционирующие в рамках государственной собственности, коллективной (групповой) собственности и частной собственности.

Основных субъектов рыночных отношений в современной экономической теории принято подразделять на три группы:
· домашние хозяйства;
· бизнес (фирма);
· правительство (государство).
Домашние хозяйства являются собственниками и поставщиками на рынок факторов производства. Полученные от продажи услуг труда, капитала деньги идут на удовлетворение личных потребностей, а не на наращивание прибыли. Домашние хозяйства являются потребителями конечных продуктов и услуг.
Бизнес представлен фирмами, являющимися деловым предприятием, функционирующим с целью получения прибыли (дохода). Бизнес предполагает вложение в дело собственного или заемного капитала и является поставщиком на рынок товаров и услуг (рис 3.2).
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Рис. 3.2 – Взаимосвязь субъектов рынка

Государство представлено главным образом различными бюджетными организациями, которые реализуют государственное регулирование экономики. Правительство также поставляет на рынок товары и услуги предприятий государственной собственности.

Объектами рынка является все то, по поводу чего возникают отношения купли-продажи: материальные и нематериальные блага и услуги, факторы производства, технические новшества и идеи.

3. Структура и функции рынка

Рынок – это одна из важнейших категорий товарного хозяйства, выражающая его наиболее существенные связи и отношения, связанные с обменом.

Если рассматривать рынок как форму связи производства и потребления через обмен, то в качестве его элементов можно назвать следующие:

· свобода предпринимательства (необходимое условие рынка);

· конкуренция (без конкуренции получаем рынок производителя);
· рыночная инфраструктура - совокупность отраслей, систем, фирм, опосредующих акты купли продажи, совершаемые на рынке. 

Структуру рынка можно определить как внутреннее строение, расположение, порядок отдельных элементов рынка. Рынок охватывает элементы, непосредственно зависящие от обеспечения производства, а также элементы материального и денежного обращения. Он связан как с непроизводственной сферой, так и со сферой духовной. В соответствие с этим рынок имеет многообразную структуру.

Под функцией рынка подразумевается его роль в реализации экономических целей общества.

Рынок оказывает огромное воздействие на все стороны хозяйственной жизни, выполняя ряд существенных функций. Функции рынка зависят от его определения.
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Рисунок 3.3 – Функции рынка

Современный высокоразвитый рынок оказывает огромное воздействие на все стороны хозяйственной жизни, выполняя следующие основные взаимосвязанные функции (рис.): 
1. Самая важная функция рынка - регулирующая. В рыночном регулировании большое значение имеет соотношение спроса и предложения, влияющее на цены. Несмотря на то, что в современных условиях экономика управляется не только «невидимой рукой», но и государственными рычагами регулирующая роль рынка продолжает сохраняться, во многом определяя сбалансированность экономики. Рынок выступает регулятором производства, спроса и предложения. Через механизм закона стоимости, спроса и предложения он устанавливает необходимые воспроизводственные пропорции в экономике. Регулирующая функция связана с воздействием рынка на все сферы хозяйственной деятельности, прежде всего на производство. 

2.  Ценообразующая функция рынка возникает при столкновении товарного спроса и предложения, а также благодаря конкуренции. В результате свободной игры этих рыночных сил складываются цены на товары и услуги. Цена отражает полезность товара и издержки на его производство. В отличие от административно-командной системы в рыночной экономике эта оценка происходит не до обмена, а в ходе его. Рыночная цена представляет собой своего рода итог, баланс сопоставления затрат производителей и полезности (ценности) данного блага для потребителей. Таким образом, в процессе рыночного обмена цена устанавливается путем сопоставления затрат (издержек) и полезности обмениваемых благ 
3. Стимулирующая функция осуществляется с помощью рыночных цен. В данном случае стимулируется эффективность экономики. Цены “вознаграждают” дополнительной прибылью тех, кто производит товары, наиболее нужные потребителям, кто совершенствует производство, увеличивает производительность, снижает издержки. Посредством цен рынок стимулирует внедрение в производство достижений научно-технического прогресса, снижение затрат на производство продукции и повышение ее качества, расширение ассортимента товаров и услуг. 
4. Информирующая функция рынка. Рынок представляет собой богатый источник информации, знаний, сведений, необходимых хозяйствующим субъектам. Сложившиеся цены «сообщают» о состоянии экономики. Наличие информации позволяет каждой фирме сверять собственное производство с меняющимися условиями рынка. Цена, складывающаяся на каждом из рынков, содержит богатую информацию, необходимую всем участникам хозяйственной (экономической) деятельности. Постоянно изменяющиеся цены на продукты и ресурсы дают объективную информацию о потребном количестве, ассортименте, качестве благ, поставляемых на рынки. Концентрируемая рынком информация позволяет каждому участнику хозяйственной деятельности сверять собственное положение с рыночной конъюнктурой, приспосабливая к запросам рынка свои расчеты и действия. 
5. Посредническая функция состоит в том, что рынок напрямую соединяет производителей (продавцов) и потребителей товаров, предоставляя им возможность общаться друг с другом на экономическом языке цен, спроса и предложения, купли-продажи. В рыночной экономике с достаточно развитой конкуренцией потребитель имеет возможность выбора оптимального поставщика продукции. В то же время продавцу предоставляется возможность выбрать наиболее подходящего покупателя. Рынок выступает посредником между производителями и потребителями, позволяя им найти наиболее выгодный вариант купли-продажи. В условиях развитой рыночной экономики потребитель имеет возможность выбора оптимального поставщику. Продавец со своих позиций стремится найти и заключить сделку наиболее устраивающим его покупателем. 
6. Оздоравливающая (санирующая) функция жестока, но экономически оправдана. Рынок «очищает» экономику от ненужной и неэффективной хозяйственной деятельности - от экономически слабых, нежизнеспособных хозяйственных единиц и, наоборот, поощряет развитие эффективных, предприимчивых, перспективных фирм. Т.е. предприниматели, которые не учитывают запросы потребителей и не заботятся о прогрессивности и рентабельности своего производства терпят поражение в конкурентной «борьбе» и «наказываются» банкротством. И наоборот, общественно полезные и эффективно работающие предприятия процветают и развиваются. Решая задачи со многими экономическими переменными, рынок беспристрастно и жестко осуществляет отбор ресурсов, товаров и способов производства. Для одних участников рынка требования этого отбора оказываются непомерными, и они выбывают из «игры» по причине убытков и банкротства. Экономический успех, прибыли других участников свидетельствуют об удачно выбранных производственных решениях, способах роста и направлениях деятельности. Этот своеобразный естественный отбор в экономике, независимо от того, одобряют или не одобряют его отдельные люди, позволяет сохранять саморегулируемость в движении потоков товаров, доходов и денег. 

Таким образом, выполняя основные функции рынок на рынке происходит:

1. Обеспечение непрерывности воспроизводственного процесса;
2. Обеспечение сбалансированности экономики:
· между спросом и предложением.

· между товарной и денежной массой.

· между отраслями производства.

· между экономическими регионами (территориями).

3. Признание общественного характера труда, затраченного на производство товаров (реализуется в момент купли - продажи, т.е. сам акт купли - продажи подтверждает общественный характер труда);

4. Обеспечение эффективности экономики и качества труда и продукта (через механизм конкуренции);

5. Снижение издержек производства (реализуется через механизм ценообразования)

Основными принципами функционирования рыночной экономики являются принципы:
· свобода экономической, хозяйственной, предпринимательской деятельности личности, социальной группы;
· примат потребителя. Появляется особый вид ответственности перед потребителем, который диктует свою волю, желания, вкус производителю;

· рыночное ценообразование. Цена на рынке формируется в результате торга продавца и покупателя, взаимодействия спроса и предложения;

· договорные отношения;
· конкуренция;
· государственное регулирование рынка и рыночных отношений. В качестве инструментов регулирования рынка выступают государственные программы, налогообложение, финансово-кредитная и банковская системы;

· открытость экономики. Хозяйственные организации и предприниматели обладают правом осуществлять внешнеэкономические операции при соблюдении определенных условий и ограничений;

· обеспечение социальной защищенности населения.
Особо следует выделить принцип всеобщности рынка. Элементы рынка и рыночных отношений всегда существуют и в нерыночной, государственной, плановой экономике, точно так же элементы государственного планирования и регулирования государственной собственности, централизованного руководства заведомо есть в любой сугубо рыночной экономике. Однако экономику можно считать рыночной только в том случае, если товарно-денежные отношения становятся превалирующими, проникают во все сферы и секторы экономики. В этом и состоит суть принципа всеобщности, а именно: охват рыночными отношениями всего многообразия ценностей, созданных природой и человеком. Для нормального функционирования рынка необходимы:

· персонифицированная собственность, когда товаропроизводитель является хозяином средств производства и свободно распоряжается результатами своего труда;

· свобода производственной и коммерческой деятельности всех участников общественного производства;
· наличие твердой, авторитетной валюты;
· четко налаженная система кредитных и финансовых отношений;
· умение производителей и управленцев организованно и психологически верно встраиваться в рыночные отношения.
Сегодня существует регулируемый (цивилизованный рынок) рынок, где государство стремится смягчить удары рынка по интересам отдельных членов общества, одновременно оставляя место для мотивации к труду, риску, хозяйственной инициативе.

Свободный рынок - это рынок, свободный от любого постороннего вмешательства (включая правительственное регулирование). При этом функция государства на свободном рынке сводится к защите прав собственности. Также свободный рынок определяют как рынок, цены на котором устанавливаются свободно без постороннего вмешательства и прочих внешних факторов, исключительно на основании спроса и предложения. Основой свободного рынка является право любого производителя создавать любой товар или услугу и предлагать её потребителям и право потребителя приобретать любой предлагаемый товар или услугу у любого производителя. Цена при этом определяется в результате договоренности между ними.
Однако наряду с положительными сторонами свободный рынок обладает и рядом отрицательных сторон (таблица 3.3)
Таблица 3.3 – Позитивные и негативные стороны рынка.
	Позитивные стороны
	Негативные стороны

	Преимущества свободного рынка в том, что он:

- функционирует на основе саморегулирующегося механизма

- обращен к человеку, через цены на основе спроса

- создает ориентиры для капиталовложений в производство.

Свободный рынок — это механизм заведомо бездефицитного рынка. Он обеспечивает:

- эффективное распределение в обществе ресурсов; 
- гибкость и высокую адаптивность к изменяющимся условиям; 
- свободу выбора и действий рыночных субъектов; 
- максимальное использование достижений НТР; 
- способность к удовлетворению разнообразных потребностей; 
- повышение качества товаров и услуг.
	1). Рынок приводит к дифференциации в уровне жизни населения, что не так уж и плохо, ибо обеспечивает высокую мотивацию к труду. Плохо то, что он не обеспечивает социальную «защиту» населения. Социальные последствия свободного рынка таковы: безработица, разорение, бедность отдельных групп населения. С общечеловеческих позиций рыночное распределение несправедливо, так как не обеспечивает минимальный уровень жизни всем. Следовательно, необходимо вмешательство государства для решения социальных проблем.
Распределение на рынке осуществляется на основе полученных доходов. С позиций рыночных отношений любой доход, полученный на основе свободной конкуренции, справедлив. А тот, кто не в состоянии получить этот доход (по состоянию здоровья, старости и т.д.), обречен на нищенское существование.

2). Рынок не может создать условия реализации права на труд для всех членов общества. Трудоустраиваются только те, на чью рабочую силу имеется спрос. Свободный рынок не гарантирует полную занятость населения, а также стабильный уровень цен;

3). Механизм свободной конкуренции не обеспечивает экономику нужным количеством денег для развития-производства. Имеет место нехватка денег. Проблему эмиссии денег берет на себя государство в лице, госбанка;

4). Деятельность свободных конкурентов часто приводит к нежелательным эффектам, таким, как загрязнение окружающей среды, продуктов питания пестицидами и другими вредными веществами, развитие наркомании, алкоголизма и т.д. Свободный рынок, таким образом, зачастую игнорирует потенциально негативные последствия принимаемых решений, а также не способствует сохранению не воспроизводимых ресурсов;

5). Рынок не обеспечивает действенную мотивацию для фундаментальных исследований. Он реализует уже имеющиеся научно-технические достижения, но не выделяет средства для фундаментальных исследований в науке и технике, а они крайне необходимы для развития общества в отдаленной перспективе;

6) экономика, функционирующая на основе свободного рынка, подвержена нестабильному развитию с соответствующими рецессионными (спад или замедление темпов роста производства) и инфляционными процессами;

7) рынок не распространяется на те виды деятельности, которые не могут быть подчинены исключительно коммерческим критериям (здравоохранение, образование, наука, культура, единая транспортная система, убыточные производства), но необходимы обществу.


Вмешательство в функционирование свободного рынка ведёт к искажению ценовых сигналов и снижению эффективности использования ресурсов. Модель свободного рынка не следует путать с моделью идеального рынка, где субъекты обладают всей полнотой информации и существует совершенная конкуренция. Для свободного рынка эти условия не являются обязательными.В известной мере можно говорить, что свободный рынок представляет саморегулирующийся механизм. 
На рубеже XIX и XX столетий стало очевидным, что крупное высококонцентрированное производство стало просто не в состоянии успешно развиваться без прямой поддержки со стороны государства (таблица 3.4). 
Таблица 3.4 – Сравнительная характеристика свободного и регулируемого рынков

	Отличительные черты

	свободного рынка
	регулируемого рынка

	возможность свободной конкуренции

1) неограниченное число участников рыночных отношений и свободная конкуренция между ними;

2) абсолютно свободный доступ к любой хозяйственной деятельности всех членов общества;

3) абсолютная мобильность факторов производства; неограниченная свобода передвижения капитала;

4) наличие у каждого участника полной информации о рынке (о норме прибыли, спросе, предложении и т.д.

5) абсолютная однородность одноименных товаров (отсутствие торговых марок и т.д.);

6) ни один участок свободной конкуренции не в состоянии оказать непосредственное влияние на решение другого неэкономическими методами;

7) цены устанавливаются стихийно в ходе свободной конкуренции;

8) отсутствие монополии (один производитель), монопсонии (один покупатель) и государственного регулирования.
	1) наличие в экономике разнообразных форм собственности, хозяйствования и свободной конкуренции;
2) отсутствие монополизма, присутствие достаточного количества производителей однотипной продукции (более 10);
3) свобода в выборе партнера по хозяйственным связям и в распоряжении частью своих доходов; свободная купля-продажа (отсутствие товарного распределения через администрирование);
4) право рыночных субъектов самим определять цены на определенные товары и услуги;
5) свободное маневрирование ресурсами (материальными, трудовыми, финансовыми);
6) возможность изменять условия производства, его технологию, перемещать капиталы в любую сферу приложения. Недозагрузка производства — обязательное условие функционирования здоровой экономики;
7) доступ всех хозяйственников к полной информации о состоянии рынка;
8) наличие инфраструктуры рынка, т. е. системы, обслуживающей рынок.


Существуют следующие виды рынков.
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Рисунок 3.4 – Виды рынков
Общая характеристика рыночного механизма. Любой хозяйственный механизм представляет собой совокупность элементов в их взаимосвязи, совокупность экономических законов, определяющих динамику движения элементов хозяйственных механизмов, а также организационную структуру экономической системы.
Рыночный механизм - это механизм взаимосвязи и взаимодействия основных элементов рынка: спроса, предложения, цены, конкуренции и основных экономических законов. Эти элементы являются важнейшими параметрами рынка, которыми руководствуются производители и потребители в своей экономической деятельности в рыночной системе хозяйствования. Это стержень рыночных отношений, ядро рынка.
Рыночный механизм действует на основе экономических законов: изменения спроса, предложения, равновесной цены, конкуренции, стоимости (ценности), полезности, прибыли и т.д.
Конъюнктура рынка - это совокупность складывающихся на рынке в каждый данный момент времени экономических условий, при которых осуществляется процесс реализации товаров и услуг. Она определяется экономическими показателями, характеризующими состояние рынка: соотношением спроса и предложения, уровнем цен, емкостью рынка, платежеспособными возможностями потребителей, состоянием товарных запасов и т.д. При этом соотношение спроса и предложения играет исключительно важную роль, ибо именно оно зачастую предопределяет судьбу продавцов и покупателей.
Сам рыночный механизм содержит элементы: 1) саморазвития и 2) государственного регулирования путем воздействия государства на спрос, предложение, цены и конкуренцию.
Особенность рыночного механизма состоит в том, что каждый его элемент теснейшим образом связан с ценой, которая служит основным инструментом, бездействующим на спрос и предложение. 
Рынок как механизм («большой» рынок») состоит из отдельных («малых») рынков - капитала, труда, продовольствия и т. д.. «Малые» рынки бывают двух видов: ресурсов и продукции.

Экономические агенты возникают на «большом» рынке как собственники экономических ресурсов. Через соответствующие рынки они продают фирмам свои ресурсы, получая за это доходы.
Производители используют приобретенные ресурсы для организации производства продукции, которую затем продают на рынках продукции. Здесь она приобретается потребителями за их доходы.

По мере разложения натурального хозяйства и развития производства товаров на продажу менялось само представление о рынке. Современный рынок, оставаясь механизмом взаимодействия покупателей и продавцов, превратился в систему регулирования хозяйственной жизни (экономики).

Таким образом, рыночная экономическая система - это такая система, где ресурсы распределяются и используются, главным образом с помощью механизма рыночной конкуренции, центром которой является цена блага. Рыночный экономический механизм дополняется государственным регулированием экономики. С точки зрения социально-экономических отношений, в этой системе господствует частная собственность на средства производства, но вместе с тем большую роль играют государственная, смешанная и кооперативная собственность. Оценивая эту систему по уровню материально-технического развития, можно определить рыночную экономическую систему как индустриальную и постиндустриальную экономику. Большинство стран с рыночной экономикой представляют собой индустриальное общество со структурой отраслей, где преобладают отрасли обрабатывающей и добывающей промышленности. В наиболее развитых странах сформировалась постиндустриальная информационная экономика с преобладанием сферы услуг в структуре национального хозяйства.

4. Конкуренция как элемент рынка. Типы рыночных структур

Ранее мы рассмотрели такие факторы рыночного саморегулирования как спрос и предложение, цены. Не менее важным является и такой фактор как конкуренция.
Конкуренция (от лат. - сбегаться, сталкиваться, состязаться) - это соперничество между участниками рынка за лучшие условия и результаты производства, продажи и купли товаров и услуг. 
Роль конкуренции заключается в том, что она способствует установлению на рынке определенного порядка, гарантирующего производство достаточного количества качественных и продающихся по равновесной цене благ. Конкуренция способствует:

· расширению и рационализации производства;

· внедрению прогрессивных новшеств;

· экономии ресурсных затрат;

· повышению общей эффективности экономики;

· оптимальному удовлетворению спроса;

· уравниванию и снижению цен.

Принято различать конкуренцию ценовую и неценовую, добросовестную и недобросовестную и другие. 
2. Модели рыночных структур. Рынок – это экономическая система, в которой движущей силой является конкуренция. Однако в реальной действительности конкуренция существует в различных степенях в диапазоне от идеальной (совершенной) конкуренции до полного ее отсутствия. Рыночная структура, или специфическая конкурентная ситуация, оказывает доминирующее воздействие на поведение фирмы и выбор ее рыночной стратегии и тактики. Поведение фирмы, в свою очередь, напрямую связано с основополагающими показателями результатами ее деятельности: ценой, прибылью, эффективностью. Поведение и результативность фирмы не могут не сказываться на функционировании и преуспевании все отрасли, а состояние последней влияет на национальную экономику в целом. Структура рынка, имеет принципиальное значение не только для микро-, но и для макроэкономики. 
Как уже отмечалось, в современной экономической теории принято выделять четыре типа рыночной структуры: совершенную конкуренцию; монополистическую конкуренцию, олигополию и чистую монополию. 
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Рисунок 3.5 – формы конкуренции

Совершенная конкуренция и чистая монополия – два противоположных полюса, между которыми расположены промежуточные формы, так называемой несовершенной конкуренции. 
В основу вышеназванной классификации положены следующие признаки: 
1) количество фирм в отрасли;

2) контроль отдельной фирмы над ценами;

3) свобода вхождения в отрасль и выхода из нее;

4) характер продукта;

 В экономической теории указанные характеристики являются критерием классификации рынка и рыночных структур. Принято выделять четыре основные рыночные структуры: совершенная конкуренция; монополистическая конкуренция; олигополия; чистая монополия.
Основные виды рынков представлены в таблице 3.5

Таблица 3.5 – Основные виды рынков
	Модели рынка
	Основные характерные черты

	
	Число фирм
	Контроль над ценой
	Вступление в отрасль
	Примеры

	Чистая конкуренция
	Очень большое
	Отсутствует
	Совершенно свободное
	Сельское хозяйство, услуги фондовых бирж и по обмену валют

	Чистая монополия
	Одна
	Очень значительный
	Практически исключено
	Электро-, газо-, водоснабжение, метрополитен, связь

	Монополистическая конкуренция
	Много
	Очень ограниченный
	Сравнительно свободное
	Производство одежды, обуви, мебели, книг, розничная торговля

	Олигополия
	Несколько
	Значительный, особенно при сговоре
	Очень затруднено
	Производство стали, сельхозмашин, оптовая торговля


Совершенная конкуренция – это экономическая ситуация, в которой никто не может воздействовать на рыночную цену покупаемого или продаваемого товара. Она характеризуется существованием на рынке множества мелких фирм, производящих однородную продукцию; вход в отрасль и выход из нее фирм абсолютно свободный, каждая из фирм имеет свободный доступ к информации; контроль над ценами отсутствует; тип производимого продукта стандартизированный.

Говоря о том, что совершенная конкуренция обеспечивает эффективное распределение ресурсов и максимальное удовлетворение потребностей покупателей, не следует забывать, что она исходит из платежеспособных потребностей, из распределения денежных доходов, которые сложились ранее. Это создает равенство возможностей, однако отнюдь не гарантирует равенство результатов. Совершенная конкуренция учитывает лишь те издержки, которые окупаются. Однако в условиях недостаточной спецификации прав собственности существуют такие выгоды (издержки), которые не учитываются фирмами: их осуществляет общество.
Совершенная конкуренция не предусматривает производство общественных благ, которые хотя и приносят удовлетворение потребителям, однако не могут быть четко разделены, оценены и проданы каждому потребителю в отдельности (поштучно). Это относится к таким общественным благам, как противопожарная безопасность, национальная оборона и т. д.
Совершенная конкуренция, предполагающая огромное число фирм, не всегда способна обеспечить концентрацию ресурсов, необходимую для ускорения научно-технического прогресса. Это, прежде всего, касается фундаментальных исследований (которые, как правило, бывают убыточными), наукоемких и капиталоемких отраслей. Совершенная конкуренция способствует унификации и стандартизации продукции. Она не учитывает в полной мере широкий диапазон потребительского выбора. Между тем в современном обществе, достигшем высокого уровня потребления, развиваются разнообразные вкусы. Потребители все больше не только учитывают утилитарное назначение вещи, но и обращают внимание на ее оформление, дизайн, возможность приспособить ее к индивидуальным особенностям каждого человека. Все это возможно лишь в условиях дифференциации продуктов и услуг, что связано, однако, с повышением издержек их производства.

Чистая монополия (абсолютная) монополия – это рыночная структура, в которой: 
· одна фирма является единственным производителем продукта, поэтому отрасль – синоним фирмы; 
· производимый и реализуемый продукт не имеет близких заменителей и в этом смысле он уникален; 
· чистый монополист диктует цену, он обладает рыночной властью (назначает и контролирует цены, объем поставок товаров на рынок);

· неценовой конкуренции почти нет;

· для входа в отрасль конкурентов существуют естественные и искусственные барьеры.

В условиях чистой монополии отрасль состоит из одной фирмы, т. е. понятия «фирма» и «отрасль» совпадают. Чистая монополия возникает обычно там, где отсутствуют реальные альтернативы, нет близких заменителей, выпускаемый продукт в известной степени уникален. В этих условиях монополист обладает реальной властью над продуктом, в известной мере контролирует цену и может влиять на нее, изменяя количество товара.
Монополия возникает там и тогда, где и когда велики барьеры для вступления в отрасль. 

Есть ряд отраслей, для которых монополия необходима. Это так называемая естественная монополия, когда обеспечение потребностей рынка одной компанией более эффективно, чем несколькими. Порождающие их барьеры естественны, т.е. закономерно присущи определенному рынку. Такие монополии бывают двух видов: природные и технико-экономические.

Искусственные монополии - это монополии, специально созданные путем концентрации в чьих-то руках определенной хозяйственной деятельности. Для получения рыночной власти и сверх прибылей сильные компании или подавляют своих конкурентов или осуществляют так называемое враждебное поглощение соперников.

Учитывая неизбежность естественной монополии, государство контролирует ее деятельность (регулирует цены и объемы производства в интересах общества), чем способствует защите конкуренции

Силу монопольной власти отдельной фирмы не стоит преувеличивать. Даже чистая монополия вынуждена считаться с потенциальной конкуренцией. Эта конкуренция может обостриться в связи с нововведениями, возможным появлением товаров-заменителей, конкуренцией импортных товаров, а также борьбой за потребителя со стороны других фирм, каждая из которых стремится увеличить долю своих товаров в его бюджете. 
Чистая монополия возникает на базе рыночной экономики и функционирует по ее законам. Не следует также сбрасывать со счетов широкомасштабное антимонопольное законодательство, существующее во всех развитых странах.
Иное дело - монополия в условиях административно-командной системы. Такая монополия базируется на государственной собственности на средства производства и действует в условиях значительной ограниченности рынка и товарного дефицита. Административно-командная система развивается, как правило, в условиях закрытой экономики, опирается на государственную монополию внешней торговли. Существенным признаком этой системы является прямое распределение всех основных ресурсов, что также служит мощным подспорьем административной монополии. Конечным ее результатом становится гигантомания, стремление превратить всю отрасль в один огромный завод. Очевидно, что административной монополии конкуренция угрожает в гораздо меньшей степени, чем чистой монополии в рыночной экономике. 
Формы монополий представлены в таблице 3.6

Таблица 3.6 – Формы монополий
	Открытая монополия
	 Данный вариант представляет собой ситуацию, при которой экспансия одной фирмы превращает ее (хотя бы на определенное время) в единственного поставщика продукта. 
 Монопольной власти фирма достигает, не имея специальных прав, полученных от государства в сфере защиты от конкурентов

	Закрытая
монополия
	 Закрытая монополия возникает в том случае, когда фирма имеет специальные права, полученные от государства. Она защищена юридическими ограничениями и запретами, выдвинутыми государством по отношению к конкурентам. 
 Ситуация возникает, например, в тех случаях, когда вступление новой фирмы в данную отрасль (или род деятельности) лимитируется: 
 - условием получения лицензии, 
 - наличием авторского права, патентной защиты, 
 - наличием разрешения заниматься данным видом деятельности

	Естественная монополия
	 Естественная монополия - экономическое явление, при котором спрос на благо в определенной отрасли в лучшей степени удовлетворяется одной или несколькими фирмами. 
 Конкуренция при этом невозможна или нежелательна. 
 В основе естественной монополии - особенности технологии производства и обслуживания потребителя. 
 Раздел рынка между двумя или тремя фирмами приведет к тому, что масштаб производства каждой фирмы будет неэффективным. 
 Примером естественных монополий являются компании энергетических и коммунальных служб: энергообеспечение (передача электроэнергии, нефти, газа), водоснабжение, канализация, телекоммуникационная связь, железнодорожное сообщение


Монопсония. Наряду с монополией со стороны производителей (монополией в собственном смысле слова) встречается монополия со стороны покупателя - монопсония. Покупатель-монопсонист заинтересован и имеет возможность покупать товары по наиболее низкой цене. Гораздо чаще монопсоническое преимущество реализуется на локальных рынках. Например, единственное в районе предприятие по переработке сельскохозяйственной продукции навязывает фермерам монопольно низкие заготовительные цены.
Двусторонняя монополия рыночная структура, когда монополисту противостоит монопсонист (единственный продавец сталкивается с единственным покупателем). Это наблюдается, в частности, когда фирма-монополист ведет переговоры с отраслевым профсоюзом по поводу найма работников (купли-продажи труда}. В качестве примера можно назвать столкновение профсоюза авиадиспетчеров с национальной авиационной компанией.
Показатели монопольной власти: 
1. Для оценки конкурентоспособности рынка используется индекс рыночной концентрации Индекс Херфиндаля-Хиршмана (Herfindahl-Hirsh-тап index, IНН), характеризующий степень монополизации рынка и используемый для оценки интенсивности конкуренции. Чем выше значение индекса, тем ниже интенсивность конкуренции, и наоборот. Значение индекса увеличивается по мере роста концентрации в отрасли и достигает при чистой монополии единицы. В отрасли (на рынке), где действуют 100 равномощных организаций с равными долями он равен 0,01.

При его расчете используется удельный вес продукции фирмы в отрасли. Предполагается, что чем больше удельный вес продукции фирмы в отрасли, тем выше потенциальные возможности для возникновения монополии. Все фирмы ранжируются по удельному весу от наибольшей до наименьшей:
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	индекс Херфиндаля-Хиршмана;
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	удельный вес самой крупной фирмы;
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	удельный вес следующей по величине фирмы;
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	удельный вес наименьшей фирмы.


Если в отрасли функционирует лишь одна фирма (т. е. мы имеем пример чистой монополии), то S1 = 100%, а IНН = 10 000. Если в отрасли 100 одинаковых фирм, то Si = 1%, а IНН = 100. 

Этот индекс широко используют в антимонопольной практике, однако следует помнить, что он не дает полной картины, если не учитывается полный вес продукции иностранных фирм на отечественном рынке.

Коэффициент концентрации - процентное отношение продаж четырех или восьми крупнейших фирм к общему отраслевому объему продаж.

Несовершенная конкуренция. Несовершенная конкуренция – это экономическая ситуация, в которой фирма обладает определенной властью над ценой. Наиболее распространенный тип рыночных структур – монополистическая конкуренция. Он преобладает в сфере общественного питания, книгоиздания, производстве и продаже мебели, фармацевтических препаратов и т.д. Монополистическая конкуренция возникает там, где хозяйствуют десятки фирм, тайный сговор между которыми практически невозможен. Каждая фирма действует на свой страх и риск, сама определяет свою ценовую политику. Предсказать и учесть действия всех остальных участников конкуренции практически невозможно.
Монополистическая конкуренция развивается там, где необходима дифференциация продукта, где в большей мере приходится учитывать вкусы потребителя для сбыта своей продукции. Монополистическая конкуренция широко представлена в отраслях, производящих предметы потребления. 
В условиях дифференциации экономических благ (рис. 75) трудно найти две фирмы, которые производили бы один и тот же продукт или услугу. Границы отрасли размываются, строго выделить отрасль бывает довольно трудно, а иногда и невозможно, так как наблюдается нечто вроде континуума продуктов и услуг.
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Рисунок 3.6 - Условия дифференциации продукта

При монополистической конкуренции множество мелких фирм производит разнообразную дифференцированную продукцию, вступление фирм в отрасль не сложно. Конкуренция не только ценовая, но и неценовая, контроль над ценами ограничен. В данной модели сочетаются монопольная власть над товаром и конкуренция. В краткосрочном периоде фирмы выбирают цену и объем выпуска, максимизирующие прибыль и минимизирующие убытки. 

Монополистическая конкуренция очень близка по многим показателям к конкуренции совершенной.

В условиях монополистической конкуренции нет высоких барьеров для вступления в отрасль. Эффект масштаба не имеет большого значения, а капитал, требующийся для начала дела, как правило, невелик.
Легкое вступление в отрасль не означает, что отсутствуют какие-либо ограничения для вступления в отрасль. Ими могут быть патенты на продукцию, лицензии, фабричные клейма или торговые марки. Однако, в отличие от чистой монополии, патенты не носят исключительного характера, поскольку патентуются (лицензируются) товары-субституты.

Социально-экономические последствия монополистической конкуренции:

Позитивы:

· высокая степень соперничества между монополистическими конкурентами, обусловливает повышение качественных характеристик производимой продукции, обеспечивает ее разнообразие и введение послепродажного обслуживания;

· подвижность цен способствует саморегулирующей функции рынка; 
· отсутствие власти фирм над ценообразованием снимает проблему завышения цен (что типично при монополии и олигополии).

Таким образом, дифференциация продукта отражается в дифференциации цены. Потребитель, привыкший к потреблению того или иного товара или услуги, не сразу откажется от его покупки даже при небольшом росте цены. Изменит фирме лишь самый расчетливый и меркантильный покупатель.
В течение короткого промежутка времени фирмы могут как получать прибыль, так и нести убытки. Однако отсутствие высоких входных барьеров в отрасль, где фирмы получают устойчивую экономическую прибыль, приводит к тому, что туда устремляются другие предприниматели.

Важную роль в дифференциации продукта играет неценовая конкуренция. В условиях научно-технического прогресса стремительно увеличивается число предлагаемых товаров и услуг. Реклама пытается приспособить потребительский спрос к новому продукту. Фирма заинтересована в рекламе, поскольку реклама расширяет спрос и способствует уменьшению эластичности спроса по цене.

Совершенная конкуренция, чистая монополия и монополистическая конкуренция не исчерпывают многообразие типов рыночных структур. Олигополия является самой распространенной рыночной структурой. 
Олигополистические отрасли характеризуются наличием нескольких крупных фирм, каждая из которых контролирует значительную долю рынка (обычно их не более 10). Олигополия - это такая рыночная структура, при которой доминирует небольшое число продавцов, а вход в отрасль новых производителей ограничен высокими барьерами.

Производятся однородные и дифференцированные товары. Неценовая конкуренция типична, особенно при дифференциации продукта. Классические примеры олигополии – автомобильная промышленность, производство стали, пива, электрооборудования, компьютерное производство и др. Рынок олигополии подразделяют на два типа: 
Олигополия первого типа – это отрасли с совершенно однородной продукцией и большим размером предприятий; Олигополия второго типа – это положение, когда несколько продавцов продают дифференцированные товары

Особенностью олигополии является взаимная зависимость решений отдельных фирм в области объема выпуска продукции и цены на нее. Вступление новых фирм в отрасль существенно затруднено, а эффект масштаба делает неэффективным существование большого количества производителей. Каждая из фирм при формировании своей экономической политики вынуждена принимать во внимание реакцию со стороны конкурентов. Олигополист должен быть готов к различным (нередко альтернативным) вариантам развития ситуации на рынке в результате различного поведения конкурентов.

Всеобщая взаимозависимость проявляется и в условиях обострения конкурентной борьбы, и в условиях, когда достигается договоренность с другими олигополистами и возникает тенденция превращения отрасли в чисто монопольную. 
Различают олигополию, основанную на открытом соглашении, и олигополию, основанную на неявном сговоре. Открытое и оформленное соглашение, вовлекающее всех или большую часть производителей на рынке, представляет собой картель. 

Картель – это объединение фирм, согласовывающих свое решение по поводу цен и объемов продукции так, как если бы они представляли бы собой чистую монополию.

Тайный сговор – это негласное соглашение о ценах, разделении рынков и других способах ограничения конкуренции, которые преследуются законом.

Трест – монополистический союз, объединяющий предприятия входящие в него полностью под единым управлением.

 Синдикат – объединение производителей однородной продукции, организующих совместный сбыт и закупку сырья через общую торговую сеть.

 Консорциум – временное объединение промышленных, банковских и других компаний для осуществления совместных крупных предпринимательских проектов.

 Концерн – крупный диверсифицированный (многоотраслевой) экономический комплекс, в который могут входить промышленные, торговые, банковские и другие предприятия.
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Рисунок 3.7 – Формы монополистических объединений

Характеристика основных форм монополистических объединений представлена в таблице 3.7.
Таблица 3.7 – Основные формы монополистических союзов

	Формы союзов
	Происхождение названия
	Главные пункты соглашений
	Самостоятельность участников

	Картель


	итальянское документ
	о разделе рынков

о квотах продаж

об уровне цен
	производственная и коммерческая

	Синдикат
	греческое действующий сообща
	о торговых квотах и ценах

 о совместном сбыте продукции и закупках сырья
	производственная



	Трест
	английское

доверие
	полное объединение предприятий
	теряют всякую самостоятельность


Темы 4. Спрос и предложение в механизме функционирования рыночной системы

1. Спрос: сущность, факторы, влияющие на него и его величину. Закон спроса.

2. Предложение: сущность, факторы, влияющие на него и его величину. Закон предложения.

3. Рыночное равновесие: содержание и закономерности изменения. Равновесная цена. 

4. Эластичность спроса и предложения и методы их определения. Перекрестная эластичность

1. Спрос: сущность, факторы, влияющие на него и его величину. Закон спроса.

Факторы рыночного саморегулирования. К основным факторам рыночного саморегулирования относят: спрос и предложение; цены; конкуренцию.

Экономическое положение товаропроизводителя зависит от рыночной цены его товаров. Последняя испытывает влияния двух факторов - спроса и предложения. Спрос - это платежеспособная потребность в определенном товаре. Иначе говоря, это сумма денег, которую покупатели готовы заплатить за нужное им благо.

Механизм рынка позволяет удовлетворять только те потребности, которые выражены через спрос. Помимо них в обществе всегда есть и такие потребности, которые нельзя измерить деньгами и превратить в спрос. К ним, прежде всего, относятся блага и услуги коллективного пользования, особенно такие, в потреблении которых участвуют все граждане без исключения (охрана общественного порядка, национальная оборона, государственное управление, единая энергетическая система, национальная сеть коммуникаций и т.д.). Эти блага в именуются общественными товарами.
Спрос – желание и способность людей покупать товары.

Величина спроса зависит от потребности в товарах (услугах) и цен на них, т.е. он повышается в случае снижения цен и наоборот, понижается при их росте. Эта зависимость получила название закона спроса. В целом величина спроса обусловливается преимущественно ценой товара: чем ниже цена на какое-то благо, тем выше спрос на него. 

Закон спроса – принцип, в соответствии с которым  существует обратная зависимость  между ценой товара  P и величиной  покупательского спроса на этот товар Q  (при прочих равных условиях).

В условиях рынка действует так называемый закон спроса, суть которого можно выразить следующим образом. При прочих равных условиях величина спроса на товар тем выше, чем ниже цена этого товара, и наоборот, чем выше цена, тем ниже величина спроса на него.
Разберем на примере.

Предположим, что в магазине продаются ручки. Если ручка будет стоить 5 рублей, то ее купит  один студент, если цена снизится до 4 рублей, то ее купят  10 человек, по 3 рубля ее купят – 20 человек, по 2 -  30 человек, по 1 рублю – 40 человек. Уже из этого примера  видно, что  количество желающих купить  товар увеличивается по мере снижения цены. Представим соотношение между ценой и величиной спроса виде таблицы. 

	Цена ручки (P), руб.
	Число ручек, которые 

готовы купить покупатели (Q), шт

	50
	1

	40
	10

	30
	20

	20
	30

	10
	40


Данные, содержащиеся  в таблице можно представить в виде графика – кривой спроса. 
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Рисунок 4.1 – Кривая индивидуального спроса

График на рисунке наглядно показывает,  какое количество товаров и услуг может быть куплено по разным ценам. По оси ординат откладываем цену единицы товара, по оси абсцисс – число единиц товара. Используя данные таблицы строим  по точкам график. Из анализа кривой спроса видно,  что на любом рынке при прочих равных условиях существует обратная зависимость между ценой товара  и величиной спроса, предъявляемого покупателями на  этот товар. Величина спроса имеет тенденцию роста при падении цены и  снижения спроса при ее повышении.

Это происходит по  двум причинам:

1. Если цена  на один из товаров падает, а цены других товаров остаются  без изменения, то покупатель увеличивает  потребление более  дешевого товара, замещая  им те товары, на которые цены не снизились.

2. Если доход потребителя  остался прежним, а цена на один из потребляемых им товаров снизилась, то потребитель начинает считать себя  более богатым, чем прежде. Покупательская способность  у потребителя возросла, он начинает увеличивать потребление различных товаров, и чаще всего увеличивает потребление товара, который подешевел.

Удовлетворение потребностей любого экономического субъекта (индивидуальный спрос или спрос на микроуровне) осуществляется при следующих важных условиях: 

а)  большинство товаров и услуг не бесплатны; 

б)  у любого товара есть заменители (субституты); 

в)  неизбежный выбор между субститутами требует сопоставления дополнительных затрат и дополнительных выгод.

Действие закона спроса ограничено в следующих случаях:

· при ажиотажном спросе, вызванном ожиданием повышения цен;

· для некоторых редких и дорогих товаров, покупка которых является средством накопления (золото серебро, антикварные изделия и т. п.);

· при переключении спроса на более новые и качественные товары.

Обратная зависимость динамики спроса от уровня цен определяется тремя причинами:

· снижения цен увеличивает число покупателей;

· снижения цен расширяет покупательскую способность потребителей;

· насыщение рынка приводит к снижению полезности дополнительной единицы продукта (закон убывающей предельной полезности).

Американский экономист  Х. Лейбенстайн делит потребительский спрос на функциональный и нефункциональный.

Функциональным спросом является такая часть спроса, которая обусловлена потребительскими свойствами, присущими самому экономическому благу.

Нефункциональным спросом  является такая часть спроса, которая обусловлена факторами непосредственно не связанными с присущими экономическому благу факторами. К такому спросу относят: социальный, спекулятивный и нерациональный спрос.

 Социальный представлен: 

· эффектом присоединения к большинству, 

· эффектом сноба, 

· эффектом Веблена.  

Эффект присоединения к большинству.  Проявляется в желании каждого быть не хуже других, не отставать от моды. Эффект обусловлен увеличением рыночного спроса и, как следствие этого, с ростом цены индивидуальный спрос также повышается.

Эффект сноба.  Наблюдается уменьшение спроса индивидуума на товар вследствие того, что его покупают другие. В данном случае взаимосвязь между ценой и объемом спроса подтверждает содержание закона спроса, но причина поведения покупателя объясняется не экономическими интересами, а желанием «выделиться из толпы».

Эффект Веблена. Речь идет о феномене демонстративного потребления, характеристику которого впервые дал в своей работе «Теория праздного класса» основоположник американского институционализма Т. Веблен. В определенных условиях цена товара становится показателем его престижности. Отсюда и возникло противоречащее закону спроса явление: снижение цены на определенные товары побуждает некоторых потребителей отказываться от покупок данных товаров. Для правильного понимания рыночной ситуации, разработки эффективных мер по ликвидации неудовлетворенного спроса необходимо стремиться к более точной оценке всех форм такого спроса и по объему, и по структуре, и по отдельным товарам, и по регионам, и по социально-экономическим группам населения (семей), различающимся уровнем материальной обеспеченности.

«Парадокс Гиффена».  Спрос на товары, потребление которых составляет основу жизни малоимущих слоев населения, проявляет нетипичную функциональную зависимость от цены данных товаров. Повышение общего уровня цен приводит к увеличению спроса на них. Объясняется это тем, что удорожание жизни побуждает определенную часть населения изменять структуру своего потребления. Сокращается потребление более дорогих товаров в пользу более дешевых, низкокачественных благ. Данная закономерность была сформулирована английским экономистом Робертом Гиффеном (1837-1910 гг.), изучавшим особенности спроса бедных слоев населения в Англии.

Помимо вышеназванных видов спроса экономисты различают:

· платежеспособный спрос на факторы производства (спрос производства) и на предметы потребления (спрос населения). Последний во многом зависит от размеров денежных средств, находящихся на руках населения, в сберкассах, различных выплат и наследства, масштабов рынка, цены, полезности и качества товаров, субъективных вкусов и предпочтений;

· действительный (реально предъявляемый спрос на товары и услуги);

· реализованный (это часть действительного спроса, которая реализована на рынке в купленных товарах и услугах);

· неудовлетворенный спрос (это нереализованная часть действительного спроса в виду отсутствия нужных товаров или несоответствия их ассортимента и качества требованиям покупателей). Неудовлетворенный спрос приобретает самые различные формы: скрытый, явный, текущий, мобильный и накопленный;

· экзогенный и эндогенный спрос. Экзогенный спрос - спрос, изменение которого вызвано вмешательством правительства или каких-либо сил извне системы свободного рынка. Эндогенный, или внутренний, спрос - это спрос, который образуется внутри общества благодаря факторам, существующим в обществе;

· индивидуальный – спрос одного покупателя (предполагается, что покупатель и потребитель – это один и тот же индивид, т е. между ними нет посредников);  

· рыночный спрос – это суммарный спрос на товар всех индивидуальных потребителей при любой возможной цене в течении определенного периода времени.  

Рыночный спрос определяется путем суммирования величин спроса, предъявляемого каждым покупателем при разных ценах. Он обозначается знаком «D». Исходя из того, что спрос – это желание и способность покупателей приобретать товары и услуги по определенным ценам, формула спроса будет иметь следующий вид:  

D = P х Q,                                                      (1)

где  D (demand) – спрос; 

Р (price) – цена;


Q (quantity) – количество товара, на которое, предъявляется спрос.

Изменение количества товара, которое покупатели хотят и могут купить, в зависимости от изменения цены этого товара называют изменением величины спроса. Изменение величины спроса - это движение по кривой спроса. 

Количество товаров, которые покупаются людьми, всегда зависит от цен на них. Между рыночной ценой товара и тем его количеством, на которое предъявляется спрос, всегда существует определенное соотношение. Высокая цена товара ограничивает спрос на него, уменьшение цены на этот товар, как правило, обусловливает возрастание спроса на него. Эту взаимосвязь цены и количества покупаемого товара можно отразить на графике.

Соотношение рыночной цены товара и денежного выражения спроса на него называется графиком, или кривой спроса (см. рисунок 1).
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Рисунок 4.2 -   Кривая спроса

На рисунке 4.3 представлен индивидуальный спрос, а на рисунке 4.4 – совокупный рыночный спрос.
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Рисунок 4.3 -  Кривые индивидуального спроса    Рисунок 4.4 -  Совокупный спрос

Кривая спроса – кривая, показывающая, какое количество товара готовы купить покупатели по разным ценам в данный момент. 
Таким образом спрос на товар составляет некоторую функцию цены, причем, как правило, убывающую. Такое положение вполне обосновано и не противоречит рынку. Закон падающего спроса О. Курно формулируется так:

D = f(P),                                                           (2)
где f(P) >0; 

D - спрос; 

f -   функция; 

Р - цена.

Данный закон выражает следующую зависимость. Цены имеют тенденцию к снижению. При этом количество товаров, на которое предъявлен спрос, наоборот повышается. Но повышение количества товаров, на которое предъявляется спрос, происходит в меньшей степени, чем снижение цены. Отсюда кривая спроса - убывающая.

Характеристику названного экономического закона можно представить тремя способами:

1. Табличный (путем построения шкалы спроса). Шкала таблица спроса - это ряд взаимосоответствующих значений цены и  объема спроса.

2. Алгебраический (путем определения функции спроса): функция спроса может быть прямой (Q - функция, Р - аргумент) или обратной (Р - функция, Q - аргумент). 

3. Графический (построение графика спроса).

Цена не является единственным фактором, оказывающим влияние на желание и готовность потребителей приобрести товар. Изменения, которые вызваны воздействием всех других факторов, кроме цены, называют изменением спроса. Все другие факторы (так называемые не ценовые) воздействуют как в сторону увеличения, так и в сторону уменьшения спроса. К неценовым факторам относятся:

· изменения в доходах населения;

· изменения в структуре населения 

· изменение цен на другие товары; 

· изменение вкусов потребителей, национальные особенности;

· реклама;

· изменение числа покупателей и др.

Неценовые факторы (детерминанты) сдвигают кривую спроса: вправо, если спрос увеличивается, и влево, если он уменьшается. Рассмотрим неценовые факторы подробнее: 

· доходы населения. Как правило, при росте дохода увеличивается  спрос на более дорогие,  качественные товары.  Товары, спрос на которые изменяется в прямой связи с изменением дохода,  называются товарами высшей категории или нормальными товарами. Вместе с тем существуют товары, потребление которых с ростом дохода уменьшается. Они называются товарами низшей категории. Спрос на них изменяется в противоположном направлении при изменении дохода: при росте дохода происходит снижение потребления, а при уменьшении дохода - увеличение потребления;

· спрос и цены на сопряженные товары. Когда цена на один товар-субститут повышается, то спрос на него снижается, одновременно повышается спрос на другой товар-заменитель первого. Например, если выросла цена на сливочное масло, спрос на него снижается, но одновременно растет спрос на растительное масло. Взаимодополняемые товары сопутствуют друг другу в процессе потребления или использования. В этом случае изменение спроса на один товар вызывает такое же изменение спроса на другой. Так, если увеличивается спрос на велосипеды, то растет спрос и на спортивную одежду;

· размер рынка. Как правило, чем в большем объеме предлагается товар, тем меньше его цена (сказывается конкуренция производителей) и, следовательно, тем больше спрос на него;

· число покупателей. Здесь прямая зависимость: чем больше на рынке потребителей, тем выше спрос, и наоборот. При этом совокупный спрос может быть определен путем сложения индивидуальных спросов;

· вкусы, предпочтения покупателей, национальные особенности.  Вкусы или предпочтения потребителей формируются под влиянием общества, обычаев, образования, рекламы и т.д. Например, растущая забота о здоровье во многих странах породила спрос на диетические продукты, пищевые добавки, сжигающие жиры, на спортивный инвентарь, на одежду и обувь для занятия спортом и т.д. 

· ожидания. Потребительские ожидания связаны с изменением цен на товары и услуги или с изменением доходов. Ожидание высоких цен в будущем заставляет покупать больше товаров сегодня. И наоборот, ожидания падения цен может сократить текущие траты. То же можно сказать и о будущих доходах: если ожидается их рост, то люди не экономят, а больше тратят на текущие потребности, увеличивая тем самым спрос, и наоборот;

· реклама часто формирует спрос, особенно это касается новых товаров, с которыми потребитель еще плохо знаком. Как показывает опыт,  хорошо  организованная  реклама способствует расширению спроса на определенные товары, что сдвигает кривую спроса вправо.                                   

Спрос является функцией всех факторов:

   D = F (P, I, Z, W, Psub, Pcom, N, B),                                           (3)

где - I доход; 

Z - вкусы; 

W - ожидания; 

РтЬ - цена на товары - субституты; 

Ртт - цена на комплементарные товары; 

N - количество покупателей;

 В - прочие факторы. 

Отсюда функция спроса - это функция, определяющая величину спроса в зависимости от влияющих на него различных факторов.
Спрос - величина переменная. При этом следует различать изменение величины спроса, или объема спроса, и изменение характера спроса. Величина спроса меняется тогда, когда переменна только цена данного товара. Характер же спроса меняется тогда, когда изменяются факторы, имевшие ранее постоянные величины. Графически изменение объема спроса выражаются в «движении» по кривой спроса вниз или вверх (рисунок 4.5). Изменение же характера спроса выражается в «движении» кривой спроса, ее смещении вправо (позитивное воздействие) или влево - отрицательное влияние) (рисунок 6).
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Рисунок 4.5 -  Кривая изменения спроса (характеристика спроса)

Такая ситуация возможна, например, если доход населения увеличится, каждой цене товара будет соответствовать больший объем спроса, произойдет сдвиг прямой вправо из положения DD в положение D2D2. Напротив, уменьшение дохода приведет к смещению линии спроса влево в положение D1D1. Сдвиг линии спроса ведет к изменению объема спроса при некоторой постоянной цене Р и , при этом одному и тому же объему спроса при сдвиге линии спроса соответствуют разные цены спроса. 

2.Предложение: сущность, факторы, влияющие на него и его величину. Закон предложения.

Под предложением западные экономисты понимают чье-либо желание продать товар. Объем предложения при этом составляет то количество товара, которое продавцы готовы предложить покупателю в конкретном месте и в конкретное время.

Предложение – это товары, которые находятся на рынке или могут быть туда доставлены. 

Объем и структура предложения характеризуют экономическую ситуацию на рынке со стороны продавцов (производителей) и определяются размерами и возможностями производства, а также той долей товаров, которая направляется на рынок, ибо часть производимой продукции потребляется в производстве.
Предложение – это количество товара, которое хотят и могут предложить на рынок продавцы за определенный промежуток времени при всех возможных ценах на этот товар. Это совокупность товаров и услуг, которые находятся на рынке или могут быть доставлены на него. 

Предложение обозначается буквой S. Иначе, предложение - это желание и способность продавцов поставлять на рынок товары и услуги для продажи в зависимости от их цены. Объем предложения обычно увеличивается с ростом цены товара. Цена стимулирует рост производства и реализации товаров. Предложение товаров на рынке во многом зависит от издержек производства - производственных затрат, которые многие экономисты определяют как важнейший фактор, воздействующий на предложение.

Закон предложения выражает прямую связь между величиной предложения и ценой товара. Он состоит в том, что при прочих равных условиях количество предлагаемого  продавцами товара тем выше, чем выше цена этого товара, и наоборот, чем ниже цена, тем ниже величина его предложения. 

Графическое изображение зависимости между ценой товара и его количеством, которое продавцы готовы предложить на продажу называется кривой предложения (рисунок 4.6). 
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Рисунок 4.6 – Кривая предложения

Кривая предложения показывает, какое количество продукции готовы продать производители по разным ценам в данный момент времени. На графике кривая предложения представляет собой плавно изогнутую и поднимающуюся кверху кривую.  Она иллюстрирует зависимость между рыночными ценами и количеством продукции, которое производители изъявляют готовность произвести и продать. Эту зависимость Курно описал математически в виде формулы:

S = f(P),                                                                             (4)
где S - предложение; 

Р- цена; 

f - функция.

Курно назвал ее законом изменения предложения. Суть закона изменения предложения состоит в том, что объем предложения товара увеличивается при росте цены и уменьшается при ее снижении.
На кривую предложения всевозрастающее влияние оказывает технический прогресс. Он позволяет снижать издержки производства и изменить предложение товара. Форма кривой предложения товара обусловлена во многом технологией его производства, доступностью ресурсов, используемых при изготовлении данного товара. Если мобильность производства и используемых в нем ресурсов высока, то кривая предложения имеет более пологий вид, т.е. незначительное изменение цен означает существенное увеличение предложения товара. Когда же увеличение производства требует больших затрат ресурсов и труда, кривая предложения более крутая.
Предложение является функцией всех факторов, определяющих его изменение:

S = f(P, Pr, К, Т, N, В),                                                          (5)
где Рr - цены ресурсов; 

К - характер применяемой технологии; 

Т - налоги и субсидии; 

N - количество продавцов; 

В - прочие факторы. 

Таким образом, функция предложения определяет предложение в зависимости от влияющих на него различных факторов (неценовых детерминантов).
Если применена более прогрессивная технология, снизились цены на экономические ресурсы, государство предоставило потоварную субсидию производителям, издержки производства товара снизятся. Производитель поставит на рынок больший объем продукции. Предложение товара увеличится при любой возможной цене, что выразится сдвигом вправо кривой предложения. Снижение цены альтернативного товара заставит производителя уменьшить его производство и увеличить предложение данного товара. Ожидаемое снижение цены товара в будущем стимулирует производителя увеличить его предложение в настоящем. Произойдет сдвиг вправо кривой предложения.

Если повысятся цены на экономические ресурсы и государство станет взимать потоварный налог с производителя товара, то издержки производства повысятся. Предложение товара уменьшится при любой возможной цене, что выразится сдвигом влево кривой предложения. К такому же результату приведет повышение цены альтернативного товара и ожидаемое повышение цены товара в будущем периоде.

На графике влияния неценовых факторов на предложение может быть изображено как сдвиг кривой предложения вправо (рост предложения) или влево (сокращение предложения). В данном случае говорят об изменении предложения (рис. 4.7).

Как и спрос предложение может быть индивидуальным (на микроуровне) и рыночным (совокупным) – на макроуровне. На рынке один и тот же товар предлагают многие производители. 
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Рисунок 4.8 – Кривая изменения предложения.

Рыночное предложение (market supply) - это суммарное предложение товара всеми индивидуальными производителями при любой возможной цене в течение определенного периода времени.
Рыночное предложение зависит от тех же факторов, что и индивидуальное предложение, а также от числа производителей товара. Чем больше производителей данного товара, тем более пологой будет кривая рыночного предложения. 

Если известны индивидуальные функции предложения, то рыночное предложение (при фиксированном количестве производителей) можно получить аналитически, а также графически, путем суммирования кривых индивидуальных предложений при любой возможной рыночной цене (суммирование по горизонтами).

Для понимания функции предложения важное значение имеет фактор времени, обычно различают кратчайший, краткосрочный (короткий) и долгосрочный (длительный) рыночные периоды. В кратчайшем периоде все факторы производства постоянны, в краткосрочном некоторые факторы (сырье, рабочая сила и др.) являются переменными, в долгосрочном - все факторы переменны (включая производственные мощности, число фирм в отрасли и т.д.) (рис. 4,9). 

Период времени называется краткосрочным SR (short-run), если хотя бы один фактор производства не меняется. Чтобы изменить объемы применяемых экономических ресурсов, особенно капитала, фирме требуется время. Поэтому продолжительность краткосрочного периода (дни, недели, месяцы) зависит от особенностей отрасли.

Период времени называется долгосрочным LR (long-run), если изменяются все факторы производства. В долгосрочном периоде фирма увеличит объемы экономических ресурсов, чтобы значительно расширить производство. Равновесная цена в долгосрочном периоде ниже, чем в краткосрочном периоде. При этом равновесное количество товара в долгосрочном периоде больше, чем в краткосрочном периоде.

В условиях:

· кротчайшего рыночного периода повышение (понижение) спроса приводит к повышению (понижению) цен, но не отражается на величине предложения (а).

· короткого периода повышение спроса обуславливает не только рост цен, но и увеличение объема производства, так как фирмы успевают изменить некоторые факторы производства в соответствии со спросом (б).

· длительного периода увеличение спроса приводит к значительному росту предложения при постоянных ценах или несущественном повышении цен (в).
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Рисунок 4.9 -  Изменение цен  и объема  предложения в кратчайший (а),  короткий (б) и длительный (в) периоды

3. Рыночное равновесие: содержание и закономерности изменения. Равновесная цена. 

Ценой называется количество денег, за которое продается и покупается экономическое благо. Цена устанавливается на рынке в результате взаимодействия покупателей и продавцов в зависимости от изменения факторов, влияющих на спрос и предложение.

Равновесная цена (рыночная) устанавливается под воздействием спроса и предложения. Равновесие означает, что все покупатели, которые могут и хотят приобрести данный товар по цене Р, приобретут его, а все продавцы, которые желают и готовы продать товар по цене Р, продадут его. При этом на рынке не будет ни дефицита, ни излишков данного товара. Иначе,  рыночное равновесие означает такое состояние рынка, которое при определенной цене характеризуется равенством спроса и предложения.

На графике конкурентного рынка цена равновесия находится в точке пересечения кривых спроса и предложения (рис. 4.10). В этой точке совпадает количество товаров, которое потребитель желает купить, а производитель – продать. Прослеживается некоторая закономерность: высокая цена побуждает производителей увеличивать производство товаров, но отбивает у потребителей желание приобретать предлагаемое количество товара. При такой цене лишь небольшое количество покупателей могут позволить себе покупку, поэтому реализована будет лишь меньшая часть предложения. Остальная часть становится избытком. При низкой же цене оказывается, что спрос превышает предложение и не будет удовлетворен, ибо желающих купить товар по низкой цене оказывается больше, чем предложение данной продукции. В этом случае образуется избыточный спрос или дефицит.
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Рисунок 4.10 – Цена равновесия и отклонение от нее

Равновесная рыночная цена устраивает продавца и покупателя. Понижение цены вызовет превышение спроса над предложением, а рост цены – превышение предложения над спросом. Таким образом, если рыночная цена не равна равновесной, то действие покупателей и продавцов двигают ее к направлению к равновесной цене.

Равновесная цена – это цена, уравновешивающая спрос и предложение в результате воздействия конкурентных сил. 

Однако соблюсти все условия конкуренции невозможно. Механизм рыночного равновесия цен - это механизм приближения к совершенству, которое полностью никогда не достигается. И все же на практике, согласно закону равновесия спроса и предложения, формируется цена любого товара. Все товарные рынки близки к конкурентному равновесию, если не возникают элементы монопольного вмешательства в рыночный механизм, изменяющие модель конкурентного равновесия.

Монопольное вмешательство - это вмешательство в рыночный механизм конкурентного равновесия отдельных лиц, товаропроизводителей, профсоюзов, разнообразных ассоциаций и государства, которые способны изменить цену равновесия. Так, Административное вмешательство в механизм спроса и предложения даже с благими намерениями (например, с целью достижения справедливости в распределении доходов или решения иной социальной цели), как правило, неэффективно. Эту цель с успехом можно достичь путем введения налогов, не затрагивая механизма образования цен. Налогообложение может влиять: на механизм равновесия цен; состояние эластичности; объем производства товара; уровень доходов в обществе и распределение этих доходов между производителями и потребителями обложенных налогом товаров.

Говорят о законе рыночного ценообразования, который состоит в следующее:

1. Цена на рынке стремится к такому уровню, при котором спрос равен предложению.

2. Если под воздействием неценовых факторов произойдет изменение в спросе или предложении, то установится новая равновесная цена, соответствующая новому состоянию спроса и предложения. 

В условиях совершенной конкуренции происходит быстрое взаимное приспособление цен спроса и цен предложения, объема спроса и объема предложения. В результате установления равновесия выигрывают и потребители, и производители. Поскольку цена равновесия обычно ниже максимально предлагаемой потребителями цены, величину излишка (выигрыша) потребителя (consumes surplus) графически можно изобразить через площадь РтахЕРЕ (см. рисунок 4.11 а)). 
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Рисунок 4.11 – Излишек потребителя, издержки и излишек производителя. 

В свою очередь, равновесная цена обычно выше минимальной цены, которую могли бы предложить наиболее передовые фирмы. Если Е - точка равновесия, то цена, по которой продаются и покупаются товары, равна РЕ, а объем проданного товара равен Qe. Следовательно, совокупная (общая) выручка (total revenue) равна TR = РЕ * QE. Совокупные издержки (затраты) производителей равны площади фигуры 0PmjnEQ. .Разница между общей выручкой РЕ х QE (площадью прямоугольника 0PEEQE) и совокупными издержками (площадь 0PminEQЕ) и составляет излишек (выигрыш) производителя (площадь PEEPmiп). Возможны как установление точной равновесной цены, так и небольшие отклонения от нее. Рыночное равновесие существует там и тогда, где и когда уже исчерпаны возможности изменения рыночной цены или количества продаваемых товаров.

На совершенно конкурентном рынке сделка состоится, если она выгодна покупателям и продавцам. Выгоду можно оценить посредством излишка потребителя СS и излишка производителя РS (1 – СS, 2 – РS) (рис. 4.11 б)).  Кривая спроса показывает максимальные цены, которые потребители готовы были заплатить за каждую единицу товара. Фактически потребители заплатили равновесную цену за каждую единицу товара.

Излишек потребителей СS определяется как разность между максимальной ценой, которую они готовы были заплатить за данную единицу товар, и ее фактической рыночной ценой. Общая величина излишка потребителей равна сумме излишков по каждой единице товара. Суммарную выгоду всех потребителей можно оценить площадью фигуры, ограниченной кривой спроса, осью цен и уровнем равновесной цены. 

Излишек потребителей можно оценить по формуле : 

СS = ½ (Рd – P*)Q* 

Излишек производителей РS определяется как разность между фактической рыночной ценой и минимальной ценой, за которую они готовы были продать данную единицу товара.

Излишек производителей можно оценить по формуле: 

РS = ½ (P* -  Рs) Q* ,   Рd и РS определяются при QD  и QS = 0, 

где P*, Q* - соответственно равновесная цена и равновесный объем.

Равновесие называется устойчивым, если отклонение от него сопровождается возвращением к первоначальному состоянию. В противном случае имеет место неустойчивое равновесие.

Устойчивое равновесие достигается тогда, когда отклонения цен спроса от цен предложения постепенно погашаются, стремясь к равновесной цене РЕ, а объем предложения приспосабливается к объему спроса. В точке равновесия цена спроса совпадает с ценой предложения (PD = Pg) и объем спроса равен объему предложения (QD = Qs). Равновесие может быть устойчивым и неустойчивым, локальным и глобальным. Устойчивое равновесие, в свою очередь, бывает абсолютным и относительным. Отложим на оси абсцисс время - Т, а на оси ординат – цену (Р). Когда отклонения от равновесной цены (например, Р1 и Р2) постепенно выравниваются на уровне РЕ, на рынке складывается устойчивое равновесие. Абсолютное равновесие имеет место в случае установления единой равновесной цены (см. рис. рис. 12 а)), относительное - при небольших отклонениях от нее (рис. 4.12 б)).
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Рисунок 4.12 - Абсолютно-устойчивое (а) и относительно устойчивое равновесие (б).

Если равновесие достигается лишь в определенных пределах колебания цены, то говорят о локальной устойчивости. Но при этом (рис. 4.13 а)) устойчивость достигается лишь в интервале от Р2 до Р3, Если же равновесие устанавливается при любых отклонениях цен от равновесной цены (рис. 4.13 б)), то устойчивость носит глобальный характер.                                                                                                                                                            


[image: image38.wmf]P

P

1

P

2

P

E

P

4

P

3

0

T

                
[image: image39.wmf]P

P

1

P

2

P

E

P

4

P

3


                           а)                                                            б)

Рисунок 4.13 - Локальная (а) и глобальная (б) устойчивость равновесия

Установление равновесия может происходить в результате циклических колебаний. Если колебания носят затухающий характер, равновесие устанавливается по истечении времени ТЕ (рис. 4.14 а)). Если колебания носят равномерный или взрывной характер (рис. 14 б) и в) соответственно), то цена равновесия не формируется.
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Рисунок 4.14 - Колебания:  затухающие (а), равномерные (б) и взрывные (в)

Концепция равновесной цены А.Маршала и Л.Вальраса. 

Главным в подходе Вальраса является разница в объеме спроса Q2 – Q1, при цене P1, в результате конкуренции покупателей происходит повышение цены до тех пор, пока не исчезает избыток. В случае избытка предложения (при цене Р2) конкуренция продавцов приводит к исчезновению избытка (рис. 4.15а)).

А. Маршалл использовал понятие равновесной цены: когда «цена спроса равна цене предложения, объем производства не обнаруживает тенденции ни к увеличению, ни к сокращению; налицо – равновесие (рис. 4.15 б)). 
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а) По Л. Вальрасу                                            б) По А. Маршаллу

Рисунок 4.15 -  Концепция формирования равновесной цены
Несовершенство общественной структуры производства на поверхности выступает как несовершенство системы цен и создает плодотворную почву для государственного вмешательства (установление минимальных и максимальных цен).

Регулирование цены. Цены пола и потолка. Изменения на рынке происходят постоянно, поэтому понятие равновесной цены может быть применимо только к данному конкретному моменту.

Рыночный механизм действует таким образом, что любое нарушение равновесия влечет за собой его автоматическое восстановление. Однако иногда равновесие нарушается искусственно либо в результате вмешательства государства, либо вследствие деятельности монополий, заинтересованных в поддержании монопольно высоких цен.

«Цена пола» - установленная минимальная цена, ограничивающая дальнейшее ее снижение. «Цена потолка», напротив, ограничивает повышение цены.

Цены пола и потолка могут быть установлены государством, регулирующим ценообразование на рынке. Например, государство при осуществлении социальной политики может установить максимальные цены на отдельные виды продуктов питания (потолок цен), выше которых продавцы не вправе устанавливать свои цены.

Если установленная государством максимальная цена (потолок цен) находится ниже равновесного уровня, то образуется дефицит, ели установлен минимум цены выше равновесного объема  (так называемая субсидируемая цена), то образуется излишек. Фиксация цен означает отключение рыночного механизма.

4. Эластичность спроса и предложения и методы их определения. Перекрестная эластичность.

Способность спроса и предложения адаптироваться к изменившимся рыночным условиям называется эластичностью.
Очевидно, что быстрота и интенсивность реакции на изменившиеся условия может быть различной. По-разному могут реагировать, например, на изменение рыночной цены на товар разные покупатели и производители. Кто-то сильнее, а кто-то слабее. Разная интенсивность реакции может наблюдаться при изменении цены на товар и при изменении дохода, при изменении моды и при изменении ценовых ожиданий. Изучение реакции типичных потребителей и типичных производителей (продавцов) на изменение тех или иных условий позволяет прогнозировать реакцию рынка в целом.

Начнем со спроса и, прежде всего,  - с его реакции на изменение цены на товар. Зависимость объема спроса на товар от изменения цены на него называется эластичностью спроса по цене, или иначе прямой эластичностью. Если покупатель быстро и однозначно реагирует на изменение цены, то говорят, что спрос эластичен. И, наоборот, если он реагирует слабо, вяло, то, значит, его спрос неэластичен. Если изменение цены влечет за собой такое же (в процентном отношении) изменение объема спроса, то, значит, эластичность спроса равна 1 («единичная эластичность»). Таким образом, различают три вида эластичности спроса: 

· эластичный, 

· неэластичный, 

· с единичной эластичностью. 

Могут встречаться ситуации, когда спрос оказывается абсолютно неэластичным к любому самому большому изменению цены, или, наоборот, обладает бесконечной эластичностью. Например, подорожание коробка спичек с 1 коп. до 5 коп. (то есть в 5 раз!) в свое время не вызвало сокращение спроса на этот товар. С другой стороны, при фиксированных ценах их административное повышение на 20-30% было способно на какое-то время практически парализовать спрос на подорожавший товар.

Графически различная ценовая эластичность спроса на товар может быть выражена через различный наклон линий спроса. Спрос с абсолютной эластичностью (эластичностью, стремящейся к бесконечности) графически будет выглядеть как горизонтальная линия, а абсолютно неэластичный спрос - как вертикальная линия (см. рисунок 4.16).




Рисунок 4.16 – Ценовая эластичность спроса на товар

Однако следует запомнить, что эластичность зависит от относительных (выраженных в процентах), а не от абсолютных изменений цены и количества товара.

Степень эластичности спроса по цене экономисты измеряют при помощи коэффициента прямой эластичности (E, price elasticity):




Поскольку между объемом спроса и изменением цены зависимость обратная, то коэффициент прямой эластичности спроса будет отрицательной величиной. Однако для оценки степени эластичности спроса по цене важен не знак перед коэффициентом, а его абсолютная величина (|E|).

Применение процентов при исчислении коэффициентов эластичности позволяет исключить влияние единиц измерения (тонн, литров, рублей и так далее) на величину эластичности.

	Основные формы эластичности
	Значение эластичности

	Абсолютно эластичный спрос
	Еd = х

	Эластичный спрос
	Еd > 1

	Единичная эластичность
	Еd = 1

	Неэластичный спрос
	Еd < 1

	Нулевая эластичность (абсолютно неэластичный спрос)
	Еd = 0


Кроме эластичности спроса по цене товара существуют, как уже упоминалось, другие виды эластичности спроса, то есть зависимость его от других факторов (условий). К ним, прежде всего, относится эластичность спроса по доходу. Она отражает зависимость изменения спроса отдельного потребителя, отрасли, рынка в целом от роста или уменьшения индивидуального или совокупного денежного дохода. Формула коэффициента эластичности спроса по доходу выглядит так:
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где Q и I – первоначальные уровни объема спроса и дохода.

Численное значение коэффициента эластичности спроса по доходам используется для классификации товаров по качеству. Если EdI > 0, товар считается нормальным. Увеличение дохода, как правило, ведет к росту спроса на такие товары, то есть доход и спрос изменяются в одном и том же направлении. Товар является низкокачественным при EdI < 0, когда по мере увеличения дохода спрос на подобные товары уменьшается. В этом случае доход и спрос изменяются в противоположных направлениях. Кроме того, среди нормальных товаров можно выделить товары первой необходимости (0 < EdI < 1), второй необходимости (EdI = 1), и предметы роскоши (EdI > 1).

Линии, которые иллюстрируют зависимость между объемом спроса или потребления (Q) и доходом потребителя (I) при неизменных ценах и предпочтениях называются кривые Энгеля. 

Названы в честь немецкого статистика XIX в. Эрнста Энгеля, который впервые рассмотрел и проанализировал  влияние изменения дохода на структуру потребительских расходов.
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Следующий вид эластичности спроса – перекрестная эластичность. Коэффициент перекрестной эластичности спроса показывает зависимость процентного изменения спроса на какой-то товар «a» от процентного изменения цены на какой-то другой товар «b»:
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Характер изменения спроса на товар «a» от изменения цены на товар «b» зависит от того, в каком отношении друг к другу находятся товары «a» и «b»:

· если Edab > 0, то «a» и «b» –- взаимозаменяемые товары;

· если Edab < 0, то товары «a» и «b» являются взаимодополняющими;

· если Edab = 0, то товары «a» и «b» практически не зависят друг от друга (например, хлеб и цемент).

Hа эластичность спроса оказывают влияние также другие факторы:

1. Наличие на рынке товаров-заменителей. Чем их больше, чем ближе их полезные свойства к свойствам и характеристикам наблюдаемого товара, тем выше эластичность спроса на данный товар, и наоборот (два противоположных примера: напитки и соль).

2. Универсальность использования товара. Чем специфичнее характеристики товара, тем ниже эластичность спроса на него.

3. Фактор времени. Спрос тем более эластичен, чем длительнее период наблюдения.

4. Доля расходов в бюджете на данный товар. Чем она выше, тем сильнее эластичность спроса. Если покупатель тратит на какой-то товар незначительную часть своего бюджета, то изменение цен на этот товар обычно мало влияет на потребительский спрос.

5. Уровень доходов потребителя. Эластичность спроса на один и тот же товар у потребителей с разным уровнем доходов различна.

6. Консерватизм потребителей. Эластичность индивидуального спроса ниже всего у тех товаров, которые с точки зрения данного потребителя являются для него наиболее необходимыми.

7. «Hеоткладываемость» в удовлетворении конкретной потребности. Эластичность спроса на товары, потребление которых не может быть отложено на другой срок, крайне низкая (цветы к праздничным дням, лекарства от болезни и т. п.).

Обратимся теперь к эластичности предложения.

Как и спрос, количество предлагаемого на рынке товара находится в определенной зависимости от многих переменных и прежде всего - от рыночной цены товара. Эластичность предложения, как и эластичность спроса, колеблется в пределах от 0 до бесконечности. При тех же самых оговорках различную степень эластичности предложения можно проиллюстрировать разным наклоном линии предложения. 




Рисунок 4.16 – Эластичность предложения

Вертикальная линия соответствует абсолютно неэластичному предложению, горизонтальная, наоборот, - абсолютно эластичному. Другие положения линии предложения будут характеризовать либо эластичное (при ES > 1), либо неэластичное (при ES < 1) предложение. Как и в случае со спросом для характеристики эластичности предложения, важны не столько абсолютные изменения цены и объема предложения, сколько их процентные изменения. 

Помимо цены на эластичность предложения влияют другие факторы:

1. Цены других товаров (в том числе ресурсов). Речь идет о перекрестной эластичности предложения.

2. Способность товаров к длительному хранению и стоимость их хранения.

3. Фактор времени. Существование долговременных тенденций в изменении цен приводит к росту эластичности предложения (более подробно этот фактор рассматривается в предыдущем вопросе).

4. Уровень достигнутого использования ресурсов. Если резервов (людских, материальных и других) нет, то возможности реагирования предложения весьма ограничены.

5. Степень монополизированности отрасли и возможности перелива капитала из других отраслей.
6. Технологические особенности налаживания производства определенного товара (постройка судов и хлебопечение).

Понятие эластичности, особенно эластичности спроса, имеет прямое отношение к ценовой политике производителей. При установлении цены на свой товар, а также при определении ценовых надбавок или скидок, производитель должен улавливать те изменения, которые происходят на рынке и имеют какое-либо отношение к изменению эластичности спроса на его товар. Если у него не будет возможности учесть в ценах происходящие на рынке изменения, это может привести к потере им части прибыли, а то и рынка. Понимание ценовой эластичности часто является решающим для многих хозяйственных решений.

Проанализируем взаимосвязь общей выручки (дохода) и эластичности спроса на условном примере продажи продукции (например, помидоров). Величина общей выручки определяется как, TR = P·Q, где TR - общая выручка.

Представим рыночную ситуацию графически.




Hа рисунке видно, что при снижении цены до уровня в точке D с координатами P = 4, Q = 7, общая выручка постепенно увеличивается, так как уменьшение цены компенсируется приростом продаж. После прохождения точки D размер выручки будет падать. Сведем данные по основным показателям в таблицу.

	Цена
(руб)
	Объем спроса
(кг)
	Эластичность
	Общая выручка
(руб)

	10
	1
	5
	10

	8
	2
	4
	16

	6
	4
	2,25
	24

	4
	7
	0,86
	28

	2
	10
	0,4
	20


Hа основе табличных данных можно сделать следующие выводы. При эластичном спросе с уменьшением (увеличением) цены общая выручка увеличивается (уменьшается). То есть связь между ценой и выручкой обратно пропорциональная. Если спрос неэластичный, между ними возникает прямая зависимость. Единичная эластичность не меняет величину дохода.

Эту экономическую взаимосвязь должен учитывать каждый производитель, чтобы манипулировать ценами, не нанося ущерба своим доходам.

Следует обратить внимание, что во всех формулах коэффициента эластичности мы до сих пор измеряли так называемую «точечную» эластичность, или «эластичность в точке». Точечная эластичность – это величина эластичности спроса (предложения) по цене (или другому фактору), определяемая для каждого значения цены (дохода и т. п.), то есть для каждой точки кривой спроса (предложения). Эластичность в «точке» - это реакция спроса (предложения) на бесконечно малое изменение цены (или другого фактора). Однако часто требуется знать эластичность на некотором участке кривой, соответствующем переходу от одного состояния к другому. В этом случае, как правило, функция спроса (предложения) аналитически не задана, а имеется лишь несколько наблюдений цены и объема спроса (предложения).

Чтобы избежать зависимости значения эластичности будет от направления изменения цены будет применяется дуговая эластичность, которая измеряет эластичность спроса (предложения) между двумя точками с использованием показателей средней цены и среднего объема.

Дуговая эластичность спроса (предложения) =



где 

 и 

 - среднее значение цены и объема спроса (предложения).

Тема 5 Потребительское поведение. Предельная полезность. 

1. Концепция рационального экономического поведения.

Основным инструментом анализа поведения потребителя служат кривые безразличия. Если потребителю все равно, какую комбинацию предпочесть, то он находится в положении безразличия. Графическим изображением этого явления является кривая безразличия (рис. 33). 
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Рисунок 40 - Кривая безразличия           Рисунок 41 - Карта потребительских    

                                                                               предпочтений

Кривая безразличия представляет собой совокупность точек, на которых расположены альтернативные комбинации двух товаров, приносящих одинаковое удовлетворение, и к выбору из которых покупатель безразличен.
  или

Кривая безразличия показывает различные комбинации двух экономических благ, имеющих одинаковую полезность для потребителя. 

Предпочтение потребителя касается всех благ, однако в целях упрощения мы рассматриваем лишь два блага.

Взяв другие возможные варианты сочетания продуктов, получают карту безразличия, которая представляет собой семейство кривых безразличия при различных количествах предлагаемых товаров (рис. 34). Очевидно, что в силу своих вкусов, пристрастий и обстоятельств каждый потребитель имеет свою собственную карту предпочтений. Чем правее и выше расположена кривая безразличия, тем больше удовлетворения представленные ее комбинации благ.

Зона замещения (субституции) - участок кривой безразличия, в котором возможна эффективная замена одного блага другим. Рассмотрим кривую безразличия RS (рис. 35).
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Рисунок 42 - Зона замещения                     Рисунок 43 -  Предельная норма  субституции

Количество блага Х, равное ОТ, представляет минимально необходимую величину потребления блага Х, от которого потребитель не может отказаться, как бы не было велико предлагаемое взамен благо У. Аналогично ОМ есть минимально необходимая величина потребления блага У. Взаимная замена благ Х и У имеет смысл только в пределах отрезка RS. Вне его замена исключается и два блага выступают как независимые друг от друга.

Количество товара Х, от которого мы готовы отказаться ради увеличения потребления товара У на единицу товара, называется предельной нормой замещения товара Х товаром У:       

MPSху = -  ΔУ : ΔХ,                                               (18)

где MPSху – предельная норма замещения товара Х на товар У;

ΔХ – изменение потребления товара Х;

 ΔУ - изменение потребления товара У;

Отрицательный знак вводится, чтобы MPSху в конкретном числовом выражении была положительным числом  (ΔУ – всегда отрицательно). 

Предельная норма замещения - количество, на которое потребление одного из двух благ должно быть увеличено (или уменьшено), чтобы полностью компенсировать потребителю  уменьшение или (увеличение) потребления другого блага на одну дополнительную (предельную) единицу (рис. 36). Предельная норма замещения в любой точке равна абсолютному значению тангенса угла наклона кривой безразличия в этой точке.                                        

Анализ кривых безразличия базируется на тезисе, что потребителю нет надобности точно измерять полезность блага. В достаточности, если он в состоянии из двух благ выбрать одно по своему вкусу. Анализ кривых безразличия базируется на следующих предпосылках:

           1. Все блага находятся в свободном доступе и обладают положительной предельной полезностью: чем больше данного блага, тем лучше. Если же какое-либо дополнительное благо начинает понижать благосостояние потребителя, он может с легкостью выбросить его, не нанося ему при этом ни каких издержек.

           2. Предельная норма замещения понижается. По мере того как потребляется все большее количество блага Х и меньше количество блага У, благо Х становится все менее ценным относительно блага У, а благо У – наоборот.

          3. Потребители имеют возможность выбирать между комбинациями доступных им товаров и услуг. Потребитель имеет три возможности: предпочесть товар А товару В; предпочесть товар В товару А; быть безразличным к обеим товарам.

         4. Потребительский выбор рационален, и потребитель последователен в своиз предпочтениях: если он предпочитает благо А благу В, а благо В - благу С, то при выборе  между А и С он всегда предпочтет А.  

Кривые безразличия обладают следующими свойствами:

          1. Кривых безразличия на каждой карте может быть сколь угодно много.

          2. Кривые расположенные дальше от начала координат, соответствуют более высоким уровням совокупной полезности.

          3. Кривые безразличия, принадлежащие одной карте предпочтения никогда не пересекаются, так как каждая их них показывает только один уровень полезности, отличный от других.

          4. Кривые вогнуты в сторону начала координат.

          5. По мере продвижения по кривой вправо, абсолютное значение ее наклона уменьшается, а кривая становится все более пологой. Такая форма кривой обусловлена убыванием предельной нормы замещения, что в свою очередь связано с убыванием предельной полезности.

         Все эти свойства доказаны строго математически. Основу суждений о свойствах и особенностях кривых безразличия заложил английский экономист Ф. Эджуорт (1845–1926 гг.).

Кривые безразличия лишь позволяют выявить потребительские предпочтения. Однако при этом не учитываются два важных обстоятельства: цены товаров и доход потребителей. Кривые безразличия лишь показывают возможность замены одного блага другим. Они не определяют, какой именно набор товаров потребитель считает для себя наиболее выгодным. Эту информацию дает бюджетное ограничение (линия цен, прямая расходов).          
2. Бюджетное ограничение. Равновесие потребителя.

. Бюджетные линии.  Равновесие потребителя. Склонность потребителя к покупке того или иного товара еще не означает, что он этот товар купит. Выбор потребителя ограничивается наличием необходимых товаров, их ценами, индивидуальным денежным доходом и временем покупателей. Бюджетная линия потребителя представляет собой совокупность всех комбинаций или набора товаров, которые покупатель может приобрести при данном уровне дохода и ценах на указанные товары.
 Бюджетное ограничение определяет доступный потребительский ассортимент или все имеющиеся в наличии наборы товаров.

Графически бюджетные линии представляют собой прямую количеств закупок. Любая точка, лежащая на прямой удовлетворяет равенству (рис. 37):

Pm х Qm + Pc х Qc = I,                                              (19)

где Pm, Pc, Qm, Qc – соответственно цены и количества приобретаемых товаров;

  I – доход потребителя.  

Бюджетная линия – совокупность точек каждая из которых, показывает некую комбинацию из двух товаров А и В, которую можно приобрести израсходовав полностью весь доход. Все точки лежащие слева от бюджетной линии характеризуют возможные выборы для потребителя: он вполне может приобрести соответствующие комбинации двух товаров. Однако при этом его бюджет не будет целиком растрачен. Точки лежащие справа от линии, находятся вне бюджетных возможностей. Соответствующие этим точкам рыночные решения не могут быть приняты.

Точка касания кривой безразличия с бюджетным ограничением означает положение равновесия потребителя (рис. 38). 


[image: image59.wmf]Y

0

X

y

P

I

y

x

P

P

-

             
[image: image60.wmf]Y

0

X

y

x

P

P

-

N

U

1

C

M

D

U

2

U

3


Рисунок 44 -  Бюджетная линия            Рисунок 45 - Положение равновесия потребителя

                                                         (в ординалистской теории)

Двигаясь вдоль бюджетного ограничения, мы можем найти такую точку D, которая принадлежит кривой безразличия U2 более высокого порядка и в которой максимизируется благосостояние потребителя при заданном бюджете. Кривая U3 является кривой более высокого порядка, чем U2, однако она выходит за пределы нашего бюджета и поэтому пока для нас недостижима.

Совокупность всех точек слева от бюджетной линии и всех точек, принадлежащих самой бюджетной линии, характеризует область допустимых значений потребительского выбора при данном уровне дохода и заданных ценах, или поле выбора. При изменении дохода или цены бюджетная линия перемещается.

Кривая «доход-потребление». Увеличение денежного дохода означает смещение бюджетной прямой вправо вверх. Аналогичный результат может быть достигнут при снижении цен обоих продуктов, что также означает увеличение реального дохода. При уменьшении денежного дохода или росте цен бюджетная прямая сдвигается влево вниз.

С ростом реального дохода бюджетное ограничение сдвигается последовательно в положение Bt, B2, В3, ... , Вп. Точки касания кри​вых безразличия с бюджетными ограничениями К1, К2, К3, К , ..., Кп показывают последовательные положения равновесия потребителя в соответствии с ростом его дохода (рис. 39). Эта кривая, на​званная Дж. Хиксом «доход-потребление», в американской лите​ратуре получила название кривой уровня жизни.
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Рисунок 46 - Кривая «доход - потребление»  (уровня жизни)

Если кривая «доход-потребление» - луч, выходящий из нача​ла координат под углом 45°, это значит, что с ростом дохода потреби​тель в одинаковой пропорции увеличивает потребление и блага X, и блага Y. Если же покупки увеличив Тема 5 Потребительское поведение. Предельная полезность. 

1. Концепция рационального экономического поведения.

2. Полезность и ее виды. Функция полезности. 

3. Кривые безразличия и их свойства. 

4. Бюджетное ограничение. Равновесие потребителя 

3. Концепция рационального экономического поведения.

Продолжая изучение теории спроса, можно построить модель потребительского поведения. Целью потребителей в рыночной экономике является максимально возможное удовлетворение своих потребностей в пределах имеющихся доходов. Предполагается, что потребитель - человек разумный, рациональный, он пытается так распределить свой денежный доход, чтобы получить максимум совокупной полезности.

Полезность представляет собой меру удовлетворения потребностей, которое получают люди от потребления товара или услуги.

Отметим две основные характеристики потребителя в рыночной экономике, лежащие в основе теории его поведения: суверенитет и рационализм.

Рыночное хозяйство базируется на аксиоме, что потребитель знает сам, в чем он нуждается, а экономическая система функционирует лучше всего тогда, когда ориентируется на его нужды желания, проявляющиеся в его поведении на рынке. Потребитель может сам оценить лучше всех свое благополучие, осознать потребности, организовать свой бюджет. У него существует достаточно отчетливая система предпочтений в отношении товаров и услуг, к которой прислушивается производитель. В этом смысле экономисты говорят, о суверенитете потребителя.

Суверенитет потребителя заключается в его способности воздействовать на производителя, причем, речь идет о производителе не только предметов потребления, но и средств производства. 

Средний потребитель - это рациональный человек, который стремится наилучшим образом распорядиться своим денежным доходом, приобрести на него «все, что можно». Говоря научным языком, он стремится максимизировать совокупную полезность при ограниченном доходе. Потребитель не может позволить себе все, что хочется, удовлетворяя свои разнообразные потребности. Его сдерживают цены и размер получаемого дохода. Ему приходится выбирать из альтернативных вариантов тот набор товаров и услуг, который обеспечит наилучшее удовлетворение потребностей.

Разные люди тратят свой доход по-разному, выбирая лучший, со своей точки зрения, набор товаров. У каждого потребителя существует собственная субъективная шкала предпочтений. Рациональный потребитель выбирает наиболее предпочтительный для себя вариант, желая максимально эффективно израсходовать свои деньги. На таком поведении потребителя базируется концепция рационального экономического поведения.

Концепция рационального экономического поведения или модель потребительского выбора базируется на нескольких предположениях относительно индивидуальных предпочтений товаров и услуг: 

· аксиома сравнимости;

· аксиома транзитивности;

· аксиома ненасыщения; 

· аксиома независимости потребителя.

Аксиома сравнимости (способность ранжировать альтернативы) исходит из того, что люди могут ранжировать альтернативные наборы товаров в таком порядке, который отражает их предпочтения.

Аксиома транзитивности базируется на утверждении, что все предпочтения транзитивны. Транзитивность означает, что если набор А предпочитается набору В, а набор В предпочитается набору С, то  набор А также должен предпочитаться набору С.

А > В, В > С =>  А > С

Аксиома ненасыщения гласит, что потребности в товарах и услугах не имеют насыщения, потребитель всегда даст более высокий ранг набору, который содержит большее количество товаров. То есть большее количество предпочитается меньшему.

Степень удовлетворения потребителя зависит только от количества потребляемых им благ и не зависит от количества благ, потребляемых другими потребителями. Это утверждение получило название аксиомы независимости потребителя.

Базируясь на вышеуказанных аксиомах и ряде допущений была сформулирована модель потребительского выбора. 

Допущения в модели потребительского выбора:

· денежный доход потребителя ограничен; 

· цены не зависят от количеств блага, покупаемых отдельными потребителями; 

· все покупатели осведомлены о предельной полезности всех товаров; 

· потребитель стремится максимизировать общую полезность. 

4. Полезность и ее виды. Функция полезности 

Таким образом, обладая суверенитетом и рациональностью, потребитель старается максимизировать полезность от потребляемых благ. В экономическую теорию термин «полезность» ввел английский философ и социолог Иеремия Бентам (1774-1832).

Полезность представляет собой удовлетворение от потребления товара или услуги.
Однако так как категория полезности исключительно субъективное понятие, она не может иметь количественной оценки. Полезность, индивидуальные ощущения от ценности того или иного товара. 
Для того чтобы максимизировать ожидаемое удовлетворение или полезность, потребитель должен быть в состоянии каким-то образом сравнить, сопоставлять, соизмерять полезности различных благ и их наборов. В экономической теории разработаны два подхода к измерению полезности: 

· кардиналистский (количественный);

· ординалистский (порядковый).

В основу кардиналистского подхода положена сугубо теоретическая возможность абсолютного исчисления полезности с использованием условных единиц и даже денег. В качестве меры полезности кардиналисты использовали условно-субъективную единицу, получившую название «ютиль».
Ординалистский подход опирается на измерение полезности не по количественной, а по порядковой шкале путем предпочтения различных наборов товаров. Уровень товарных цен и величина денежных доходов играет роль ограничителей в любой модели поведения потребителя при любом их выборе, что не может не отражаться на спросе.

В экономической науке выделяются следующие виды полезности:

Общая полезность (TU) - общее удовлетворение от потребления всех единиц блага (или наборов благ) в данный период времени.

Предельная полезность (MU) – приращение общей полезности в результате потребления дополнительной единицы блага. 

Предельную полезность можно выразить с помощью формулы:
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Отношение между объемами потребляемых благ и услуг и уровнем полезности (удовлетворения), достигаемым потребителем представляет собой функцию полезности.

Функция полезности, позволяющая суммировать вклад каждого из благ в общую полезность, является аддитивной:

U=u1(X1)+u2(X2)+…+un(Xn)
Графически взаимообусловленность общей и предельной полезности представлена на рисунке.
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Основные свойства кривых TU и MU:

· кривая TU исходит из начала осей координат: при нулевом потреблении общая полезность равна нулю;

· при достижении TU своего максимума значение MU равно нулю;

· значения MU отрицательны при снижении TU;

· значение MU достигает максимума в точке перегиба (С) кривой TU на ее возрастающем участке;

· обычно кривая MU имеет отрицательный наклон, однако встречаются случаи, когда некоторая ее часть (на начальной стадии) наклонена положительно.

Принцип убывающей предельной полезности сформулирован в первом законе Госсена:

· в одном непрерывном акте потребления полезность каждой последующей единицы потребляемого блага убывает;

· при повторном акте потребления полезность каждой единицы блага уменьшается по сравнению с ее полезностью при первоначальном потреблении.

Первый закон Госсена объясняет Парадокс алмаза и воды или Парадокс Смита, который отвечает на вопросы почему вода, имея высочайшую потребительную стоимость, имеет небольшую меновую стоимость (цену)? И почему алмаз, столь мало полезный для обыкновенного человека, имеет высочайшую меновую стоимость (цену)?

Исчерпывающий ответ на этот вопрос был получен только в 1870-е гг., когда представители маржиналистской школы выяснили, что рыночная стоимость  определяется не общей, а предельной полезностью. 

Вода, столь важная для человеческой жизни, имеет высокую общую полезность. Но для большинства людей, для тех, кто потребляет воду в больших количествах, вода имеет очень низкую предельную полезность, ибо воды в обычных условиях много. С другой стороны, алмазы имеют гораздо более низкую общую полезность, но характеризуются гораздо более высокой предельной полезностью, ибо алмазов мало. 
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Так как ютиль — абстрактная единица измерения удовлетворения от потребления блага, возникает проблема измерение полезности, которая может быть решена с помощью денег, как измерителя. 

В таком случае предельная полезность представляет собой денежную сумму, которую экономический субъект готов заплатить для получения еще одной единицы товара. А кривая индивидуального спроса для любого блага будет совпадать с кривой предельной полезности на этот товар, измеренной в деньгах; кривая рыночного спроса является горизонтальной суммой кривых индивидуального спроса, т. е. суммой кривых предельной полезности.
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Цель рационального потребителя – максимизация общей полезности от потребляемого набора благ. Вопрос здесь заключается не в том, чтобы выбрать между двумя обычными субститутами, а в том, чтобы оптимально распределить доход между всеми товарами и услугами, которые мы желали бы потребить. Данное правило рационального потребления называется вторым законом Госсена. 

При заданных ценах и уровне дохода потребитель достигнет максимума полезности тогда, когда отношение предельной полезности к цене одинаково по всем потребляемым благам:
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Основным инструментом анализа поведения потребителя служат кривые безразличия. 
Графически систему предпочтений потребителя можно представить с помощью кривых безразличия. Впервые этот термин применил английский экономист Ф. Эджуорт в 1881 г.

Если потребителю все равно, какую комбинацию предпочесть, то он находится в положении безразличия. Графическим изображением этого явления является кривая безразличия. 

Кривая безразличия – это линия, все точки которой характеризуют наборы товаров, имеющие одинаковый уровень полезности, между которыми потребитель не делает различия.

Кривая безразличия представляет собой совокупность точек, на которых расположены альтернативные комбинации двух товаров, приносящих одинаковое удовлетворение, и к выбору из которых покупатель безразличен.
Предпочтение потребителя касается всех благ, однако в целях упрощения мы рассматриваем лишь два блага.

Совокупность кривых безразличия, соответствующих различным уровням полезности для одного потребителя и одной пары благ представляют собой карту безразличия 
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Рисунок – Карта кривых безразличия

Очевидно, что в силу своих вкусов, пристрастий и обстоятельств каждый потребитель имеет свою собственную карту предпочтений. 

Свойства кривых безразличия:

1. кривые безразличия имеют отрицательный наклон, так как при уменьшении потребления одного блага для компенсации потерь и сохранения прежнего уровня полезности, потребитель должен увеличить потребление другого блага;

2. кривая безразличия, лежащая выше и правее других, представляет собой более предпочтительные наборы товаров;

3. кривые безразличия не пересекаются;

4. для любой пары доброкачественных благ кривые безразличия выпуклы к началу координат;

5. кривые безразличия могут быть проведены через любую точку пространства. 

Количество товара Y, от которого потребитель готов отказаться, чтобы получить еще одну единицу товара Х, оставаясь при этом на данной кривой безразличия (не приобретая и не теряя полезность) представляет собой предельную норму замещения (MRSxy) 
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Предельная норма замещения равна величине наклона кривой безразличия (является положительной величиной). Отрицательный знак вводится, чтобы MPSху в конкретном числовом выражении была положительным числом (ΔQy – всегда отрицательно). 

Зона замещения (субституции) - участок кривой безразличия, в котором возможна эффективная замена одного блага другим (рис. ).
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Частными случаями замещения являются:

· абсолютная взаимозаменяемость благ (MRSxy=const);

· абсолютная взаимодополняемость благ (MRSxy=0).
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Абсолютная взаимозаменяемость благ (MRSxy=const). 

Абсолютная взаимодополняемость благ (MRSxy=0).

Кривые безразличия лишь позволяют выявить потребительские предпочтения. Однако при этом не учитываются два важных обстоятельства: цены товаров и доход потребителей. Кривые безразличия лишь показывают возможность замены одного блага другим. Они не определяют, какой именно набор товаров потребитель считает для себя наиболее выгодным. Эту информацию дает бюджетное ограничение (линия цен, прямая расходов). 
4. Бюджетное ограничение. Равновесие потребителя.

Склонность потребителя к покупке того или иного товара еще не означает, что он этот товар купит. Выбор потребителя ограничивается наличием необходимых товаров, их ценами, индивидуальным денежным доходом и временем покупателей. Бюджетная линия потребителя представляет собой совокупность всех комбинаций или набора товаров, которые покупатель может приобрести при данном уровне дохода и ценах на указанные товары.
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Рисунок  - Бюджетная линия

Бюджетное ограничение определяет доступный потребительский ассортимент или все имеющиеся в наличии наборы товаров.

Экономический субъект в своей деятельности стремится достичь максимальной полезности. Однако его возможности, как правило, далеко не безграничны, т. е. способность субъекта удовлетворять свои предпочтения определяются при помощи бюджетного ограничения. 

Если предположить, что доход экономического субъекта (I) расходуется на приобретение только двух товаров (X и У) по соответствующим ценам Рх и Рy, то бюджетное ограничение можно выразить следующим образом:

I = Px•X + Py•Y.

Бюджетная линия – совокупность точек каждая из которых, показывает некую комбинацию из двух товаров X и Y, которую можно приобрести израсходовав полностью весь доход. Все точки лежащие слева от бюджетной линии характеризуют возможные выборы для потребителя: он вполне может приобрести соответствующие комбинации двух товаров. Однако при этом его бюджет не будет целиком растрачен. Точки лежащие справа от линии, находятся вне бюджетных возможностей. Соответствующие этим точкам рыночные решения не могут быть приняты.
Двигаясь вдоль бюджетного ограничения, мы можем найти такую точку D, которая принадлежит кривой безразличия U2 более высокого порядка и в которой максимизируется благосостояние потребителя при заданном бюджете. Кривая U3 является кривой более высокого порядка, чем U2, однако она выходит за пределы нашего бюджета и поэтому пока для нас недостижима.

Точка касания кривой безразличия с бюджетным ограничением означает положение равновесия потребителя (). 
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 Рисунок - Положение равновесия потребителя (в ординалистской теории)

Изменение цены какого-либо товара влияет на объем спроса через эффект дохода и эффект замещения. Эффект дохода возникает, поскольку изменение цены данного товара увеличивает (при снижении цены) или уменьшает (при повышении цены) реальный доход или покупательную способность, потребителя. Эффект замещения (замены) возникает в результате относительного изменения цен. Эффект замещения способствует росту потребления относительно подешевевшего товара, тогда как эффект дохода может стимулировать и увеличение, и сокращение потребления товара или быть нейтральным. Для того чтобы определить эффект замены, нужно элиминировать влияние эффекта дохода. Или наоборот, чтобы определить эффект дохода, нужно элиминировать эффект замены.

Тема 6. Фирма в системе рыночных отношений. Теория фирмы.

1. Фирма – основная структурная единица рыночной экономики. Виды фирм и формы их организации.

Цели и функции фирмы. История предпринимательской деятельности и способов ее экономи​кой организации знает множество конкретных форм экономического юридического обособления субъектов предпринимательства. Одним из основных элементов рыночного хозяйства является фирма.
            Фирма - это обобщенное название, используемое по отношению ко всем (или поч​ти ко всем) организациям бизнеса. Предприятие (завод, фабрика) - обособленная единица по производству товаров и услуг. Фирма - организация хозяйственной, предпринимательской деятельности. Фирма может включать одно производственное предприятие (и тогда действительно понятия фирмы и предприятия будут идентичными). В случае вхождения в состав фирмы нескольких производственных предприятий (заводов, фабрик) ее организационные рамки не будут совпадать с рамками предприятия. 

Под фирмой (firm) понимается экономический субъекта, который занимается производственной деятельностью и обла​дает хозяйственной самостоятельностью (в принятии решений о том, что, как и в каких размерах производить, где, кому и по какой цене продавать свою продукцию). Фирма объединяет ресур​сы для производства определенных экономических благ с целью максимизации прибыли.

Микроэкономика изучает процессы принятия экономических решений отдельными экономическими субъектами - фирмами, потребителями и др. Предприниматели создают в рыночной экономике сектор предприятий. Предприятия, составляющие основу этого сектора, представляют собой самостоятельные хозяйственные единицы разных форм собственности, объединившие экономические ресурсы для осуществления коммерческой деятельности. Под последней, понимается деятельность по производству товаров и оказанию услуг для третьих лиц, физических и юридических, которая должна приносить предприятию коммерческую выгоду, а именно прибыль.

Термин фирма указывает, прежде всего, на то, что организация занимается хозяйствен​ной деятельностью и действует в большинстве случаев на правах юриди​ческого лица.  Понятие пред​принимательства в целом шире, чем понятие фирмы, так как наряду с ор​ганизациями оно включает все виды индивидуальной экономической ак​тивности, осуществляемой от своего имени и под собственную полную и неограниченную ответственность.  

Существуют две основные формы организации  экономической деятельности: стихийный порядок и планомерный порядок, предполагающий создание иерархических структур. Оба обусловливают разделение функций и координацию деятельности между экономи​ческими агентами. Однако в первом случае такая координация осу​ществляется через рынок, а во втором - путем объединения (ко​операции) индивидуальных действий на основе инструкций и рас​поряжений предпринимателя.

Формы организации хозяйственной деятельности

	ФОРМА ОРГАНИЗАЦИИ ХОЗЯЙСТВЕННОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ

	
	Рыночная система
	Фирма

	Тип организации
	Спонтанный порядок
	Иерархия

	Метод согласо​вания действий
	Посредством контракт​ных операций
	Путем подчинения распоряжениям 

корпорационной власти

	Принцип приня​тия решений
	Решения принимаются самостоятельно (полная свобода в принятии реше​ний)
	Решения принимаются руководителем пред​приятия

	Основы,
побуждающие к принятию решений
	• Экономическая моти​вация 

• Обладание информацией

• Текущий (или прогно​зируемый) уровень цен
	• Диктат руководите​ля


В отличие от естественным образом сложившегося рыночного порядка фирмы базируются на иерархическом принципе организа​ции экономической деятельности.

Рынок предполагает обособление средств производства, фирма - их концентрацию. 

В условиях рынка господствуют косвенные методы контроля, на фирме - прямые. 

Рынок исключает диктат, он основывается на экономических сти​мулах; фирма, наоборот, предполагает единоначалие, основывается на административных формах управления. 

«Фирма, таким обра​зом, - писал Р. Коуз, - есть система отношений, возникающих, когда направление ресурсов начинает зависеть от предпринимате​ля». Но подобные инструкции и распоряжения возникают не на пустом месте.

В экономической литературе существуют различные ответы на эти вопросы. Одни экономисты рассматривают современные фаб​рики (фирмы) как итог развития кооперации и разделения труда, основанных на системе машин (К. Маркс), другие считают, что фир​мы - результат минимизации риска и неопределенности (Ф. Найт), третьи объясняют появление фирм необходимостью уменьшения трансакционных издержек (Р. Коуз, О. Уильямсон). Согласно Р. Коузу и его последователям, основу фирмы со​ставляет пучок контрактов между владельцами определенных фак​торов производства. 

Причины эффективности фирмы:
1. Экономия средств за счет эффективного проведения слож​ных операций по приобретению ресурсов.

2. Меры по снижению риска от недобросовестного поведений партнеров («оппортунистического поведения).                     
3. Адаптационная способность фирмы (повышенная приспособляемость к внезапным обстоятельствам).

Можно сделать вывод: фирма является средством экономии трансакционных издержек. При этом степень экономии данных издержек выступает показателем эффективности фирмы. 

Вариации экономического поведения фирмы:

Фирма эффективна - трансакционные издержки на управление внутри фирмы меньше затрат на рыночные трансакции

Фирма неэффективна: трансакционные издержки внутри фирмы превышают затраты на аналогичные рыночные трансакции

Причины неэффективности фирмы:

1. Потеря контроля управляемости.

2. Искажение информации при увеличении уровней иерархии.

3. Ослабление мотивации в крупной фирме.

4. необходимость ведения дополнительного учета.

В современной неоинституциональной теории под фирмой (firm) понимается коалиция владель​цев факторов производства, связанных между собой сетью кон​трактов, в результате чего достигается минимизация трансак​ционных издержек. Система контрактов заключается между вла​дельцами определенных ресурсов.

Развивая идеи американского юриста Я. Макнейла, О. Уильямсон разделил все ресурсы на три группы: общие, специфические и интерспецифические.

Общие ресурсы - это ресурсы, ценность которых не зави​сит от нахождения в данной фирме: и внутри, и вне ее они оце​ниваются одинаково.
Специфические ресурсы - это ресурсы, ценность которых внутри фирмы выше, чем вне ее.
Интерспецифические ресурсы - взаимодополняемые, взаи​моуникальные ресурсы, максимальная ценность которых дости​гается только в данной фирме и посредством нее. Если фирма распадается, то каждый из интерспецифических ресурсов не смо​жет найти адекватной замены на рынке или в рамках другой орга​низации.

Поэтому фирма выступает не просто как коалиция владельцев ресурсов, связанных между собой сетью контрактов. Это объедине​ние, в основе которого лежит отношенческий (или имплицитный) контракт по поводу интерспецифических ресурсов. Наличие таких ресурсов дает синергетический эффект, превышающий простую сумму вкладов каждого участника коалиции. Естественно, фирма использует не только интерспецифические, но и другие ресурсы: специфические и общие. Таким образом, сердцевину фирмы состав​ляет долговременный отношенческий контракт, заключенный меж​ду собственниками интерспецифических ресурсов. Наличие интер​специфических и специфических ресурсов в фирме позволяет эко​номить трансакционные издержки, а их владельцам - получать экономическую прибыль (квазиренту).

Такая трактовка природы фирмы позволяет объяснить много​образие форм современных фирм. Уникальность вступающих в ко​алицию интерспецифических ресурсов и многообразие трансакци​онных издержек объясняют специфику форм контрактов, лежа​щих в основе разнообразных видов современных фирм. Многообра​зие способов минимизации трансакционных издержек предопреде​ляет, по мнению сторонников неоинституционального подхода, много​образие фирм.

Основные концепции фирмы.    Существуют три основных подхода к фирме, в основе которых лежат различные стороны их деятельности: 

1. Технологическая концепция. Этот подход является одним из центральных, т.к. роль фирмы в экономике состоит в производстве товаров и услуг. Согласно данному подходу фирма рассматривается как структура оптимизирующая издержки производства при данном выпуске продукции. Это обусловлено технологическими особенностями производства. 

2. Контрактная природа фирмы. Современная теория институционализма подходит к проблемам мотивации, экономического поведения и рынков с точки зрения структуры и развития прав собственности и трансакционных издержек. Это стало значительным событием в развитии теории экономической организации и фирмы, которые изучаются неоинституционализмом не как обособленные единицы техники, технологии и управления а как субъекты и структуры управления сделками.

3. Стратегическая концепция – фирма рассматривается как активный субъект рыночной экономики, цель жизнедеятельности которого реализуется в его стратегии При этом стратегия понимается как сознательное целенаправленное поведение фирмы как в краткосрочном, так и долгосрочном периоде.

Теория трансакционных издержек рассматривает предпринимательский процесс как цепь трансакций, т. е. пересечений товаром или услугой границ смежных технологических процессов или владений (прав собст​венности на имущественные комплексы). Подобно неоклассической тео​рии она признает рациональность основным принципом функциониро​вания экономической организации, но трактует ее не как рациональность производственных издержек, а как рациональность затрат на управление сделками. 

Способность экономической организации к выживанию и раз​витию определяется исходя из ее возможностей в минимизации трансак​ционных издержек. Это означает, что в центре микроэкономического ана​лиза стоят не затраты собственно на производство товаров и услуг, а со​путствующие процессы контрактации, т. е. механизмы контрактов и хозяйственных соглашений, начиная со стадии предварительного со​гласования интересов и стимулов и кончая стадиями заключения и вы​полнения контракта. Экономическая организация (фирма) как субъект контрактации стоит перед необходимостью гармонизировать отношения между участниками сделок, находящимися в состоянии реальных или потенциальных конфликтов.

Главным выводом из сказанного можно считать следующее: независимо от того, как понимаются цели фирмы - как долгосрочная максимизация прибыли или как минимизация трансакционных издержек, фирма   будучи экономической организацией, имеет контрактную природу.

 Фирма представляет собой совокупность отношений между собственниками, менеджерами и наемными работниками, которые оформляются в виде договоров-контрактов. Фирма, понимаемая как сеть контрактов, имеет ряд специфических особенностей и преимуществ. Важнейшими из них являются:

· замена разветвленной сети трансакций между экономическими
агентами одной трансакцией за счет перемещения в рамки внутрифир​менных отношений всего разнообразия контрактных сделок между собственниками и потребителями ресурсов;

· структуризация в рамках фирмы контрактных отношений во времени и пространстве;

· сокращение трансакционных издержек в рамках фирмы за счет замены контрактных отношений системой команд;

· возможность в условиях высокой степени неопределенностин рыночной среды выбора фирмой из многих вариантов отношений с этой средой наиболее рационального для нее способа действий, предсказуемого для партнеров;

· заключение своего рода «отношенческого контракта» который служит конституирующим признаком фирмы и основой ее организационнго обособления.

В теории экономических организаций выделяются три основных типа контрактов: 1. Классический; 2. Неоклассический; 3. Отношенческий, или имплицитный.

Классический контракт (classical contract law) - это дву​сторонний контракт, основанный на существующих юридичес​ких правилах, четко фиксирующий условия сделки и предпола​гающий санкции в случае невыполнения этих условий. Классичес​кий контракт строг и юридически прост. Он предполагает, что от​ношения сторон четко определены и прекращаются после выполне​ния условий сделки. Он пытается учесть все возможные моменты, сведя будущие события к настоящему времени. Никаких устных договоренностей, не зафиксированных в тексте договора, он не при​знает.

Неоклассический контракт (neoclassical contract law) - это долгосрочный контракт в условиях неопределенности, когда не​возможно заранее предвидеть все последствия заключаемой сдел​ки. Он напоминает, скорее, договор о принципах сотрудничества, чем строгий юридический документ, предусматривающий все без исключения ситуации, которые могут появиться в будущем. Обыч​но для решения возникающих споров стороны обращаются к вы​бранному ими арбитру, который решает, насколько правильно дан​ный контракт выполняется. Поэтому договор с самого начала при​обретает тройственный характер. Устные договоренности учитываются наряду с пись​менными.

Отношенческий, или имплицитный, контракт (relational con-tracting) - это долгосрочный взаимовыгодный контракт, в котором неформальные условия преобладают над формальными. Его выполнение гарантируется взаимной заинтересованностью участ​вующих сторон. Для его осуществления, как правило, и требуется планомерный порядок, предполагающий иерархию.

Основной инструмент фирмы в создании системы ценностей - это ее долгосрочная стратегия, которая базируется  на использовании конкурентного преимущества предприятия. Конкурентное преимущество - это то, что выигрышно отличает данное предприятие от  его конкурентов и обеспечивает его превосходство на рынке. Оно базируется на конкурентоспособности и обычно связано либо с более высоким, чем у конкурентов, качеством товаров, либо с более низкими издержками их производства.

Основными типами фирм являются единоличные владения, партнерства и корпорации. Каждая из упомянутых форм предпринимательства имеет свои дос​тоинства и недостатки, которые и определяют их роль в развитии эконо​мики. 

Статус индивидуального предпри​нимателя закрепляется за ним при условии обязательной государствен​ной регистрации как свидетельства признания и соблюдения законода​тельных норм предпринимательской деятельности. Примером такого статуса могут служить предусмотренные российским законодательством «предприниматели без образования юридического лица» (ПБОЮЛ).

При единоличном владении, являющемся формой полностью само​стоятельного ведения бизнеса, владелец сочетает в себе функции собственника, управляющего и работника. 

Партнерство возникает в целях ведения бизнеса на основе объединения ресурсов и  предпринимательских навыков двух или более лиц. Из факта объединения определенных размеров ресурсов вытекает право на соответствующую долю в прибыли и обязанность принятия на себя ответственности по убыткам фирмы. Солидарная ответственность партнерства является неограниченной. Управленческие функции могут быть поручены кому-либо одному. В отличие от единоличных предпринимательств, партнерства могут быть и довольно крупными фирмами, для которых предпочтение партнерской формы бизнеса объясняется его спе​цификой.
Партнерское соглашение как основа партнерской фирмы является жестким документом, фиксирующим права и обязанности на определен​ный конкретный момент.
Корпорация - то форма бизнеса, свободная от многих упомянутых проблем. Корпорация существует юридически отдельно от своих основателей и базируется на принципе ограниченной ответственности. Владельцы фирмы в форме корпорации несут ответственность по ее обязательствам и получают доход от ее деятельности только в пределах вложенных средств и пропорционально их размеру. Личные активы владельцев отделены от активов фирмы. Предпринимательский риск распространяется на капиталы корпорации, но не на личное имущество владельцев, причем даже в тех случаях, когда активы корпорации не покрывают ее обязательств.

 Собственность корпорации разделена на части между ее владельцами в виде акции или паев. После своего учреждения корпорация может распространять ценные бумаги (сертификаты, облигации, расписки), позволяющие акку​мулировать ресурсы за счет мобилизации сбережений населения или ин​вестирования свободных ресурсов других фирм. Неограниченные воз​можности расширения и роста масштабов предпринимательства в форме корпораций позволяют им использовать преимущества технологий мас​сового производства, более глубокой производственной и управленче​ской специализации. 

Среди недостатков корпорации как формы предпринимательства следует отметить ее зависимость от бюрократизма и коррумпированно​сти чиновников, связанную с процедурами регистрации и юридического обслуживания
Конечной целью деятельности фирмы является упрочнение ее позиций на рынке, прежде всего за счет максимизации прибыли. Цель максимизации денежной прибыли является, безусловно, определяющей в условиях совершенной конкуренции, когда на рынке действует достаточно фирм и нет препятствий для появления новых.

В условиях несовершенной конкуренции извлечение максимальной прибыли дополняется, уточняется, ограничивается или даже иногда замещается другими целевыми функциями фирмы, прежде всего такими, как максимизация валовой выручки при обеспечении удовлетворительного объема чистой прибыли, выход на новый рынок, сохранение или увеличение имеющейся доли рынка.

 Традиционный микроэкономический анализ обычно исходит из того, что фундаментальная задача фирмы заключается в максимизации прибыли в долговременном периоде. Однако это, казалось бы, безусловное положение постепенно размывается критическими замечаниями, основанными на наблюдениях за рыночным поведением различных типов фирм. 

В небольших фирмах, где функции руководства исполняет, как пра​вило, сам владелец, прибыль действительно является доминирующей це​лью. 

Однако в крупных фирмах, где, как уже упоминалось, функции соб​ственности отделены от функций контроля, расстановка приоритетов может быть иной. У менеджеров появляется возможность подмены целей корпорации, в том числе и стратегической цели долговременной макси​мизации прибыли, иными целями. Критика теории ориентации фирмы на максимизацию прибыли осуществляется по двум направлениям.

Во-первых, в современных корпорациях реальные хозяйственные решения многоступенчаты, сложны и противоречивы, а потому не могут укладываться в прямое следование цели максимизации прибыли. Доминирующей целью может быть максимизация дивидендов акционеров, для которой также не обязательно максимизировать прибыль.

Во-вторых, управляющие могут прямо следовать своим интересам в принятии решений, противоречащих интересам акционеров. Сложность контроля за действиями менеджеров в крупных фирмах допускает такую возможность. Так, вполне типична ситуация, когда управляющие заинтересованы в краткосрочной прибыли (например, чтобы получить вознаграждение или продвинуться по службе) за счет ее уменьшу в перспективе. При этом управляющие нередко больше заинтересованы в  разрастании фирм, чем в максимизации стоимости имущества акционеров, так как работа в более крупной фирме престижнее и лучше оплачивается. Крупные фирмы поэтому вынуждены уделять специальное внимание проблемам заинтересованности менеджеров в долгосрочной максимизации прибыли.

Типичное поведение большинства фирм таково, будто они действительно максимизируют прибыль, хотя эта цель может сознательно и не ставиться менеджментом. Аналитики микроэкономики утверждают, что конкуренция вынуждает фирмы при любом раскладе интересов придерживаться линии рыночного поведения, хотя бы   имитирующей максимизацию прибыли, чтобы удержаться на рынке.

Характер целевых установок фирмы определяется состоянием экономики в целом, тенденциями развития конкретной отрасли, к которой относится его деятельность, и характером конкуренции в ней, а также стадией цикла жизни самого предприятия.

 Цикл жизни фирмы - это определенный период времени, в течение которого оно обладает жизнеспособностью на рынке. Типичная модель жизненного цикла  предприятия представлена четырьмя стадиями: выход на рынок;  рост; зрелость; упадок.

Первая стадия характеризует собственно процесс создания и становления предприятия, за ко​торым стоят определенные начальные вложения капитала. Целе​вая установка на этой стадии - выход на рынок, обеспечение стартового уровня продаж. 

На второй стадии цикла жизни пред​приятие проводит активную рыночную экспансию, наращивает темпы роста продаж. Целевой установкой является расширение производственных мощностей, захват рынков. 

На третьей стадии в центре стоит максимизация валовой выручки, рост прибылей. Целевая установка - борьба за удержание своей доли рынка, рост производственных мощностей отходит на второй план по сравне​нию с сокращением издержек. 

На четвертой стадии происходит снижение объемов продаж и вместе с ним сокращение прибыли вплоть до возникновения убытков (результаты коммерческой дея​тельности предприятия становятся отрицательными). На этой ста​дии единственной целью предприятия становится либо продолже​ние его операций в течение определенного периода времени для минимизации убытков, либо выживание на рынке (сохранение его жизнеспособности) с последующим использованием его ресурс​ной базы для новой рыночной экспансии.

Система ценностей фирмы. Процветающее предприятие - это предприятие, занимающее прочные позиции на рынке и получающее устойчивую прибыль от своей деятельности. Эта задача-максимум может быть реализована на стабильной основе только через создание и наиболее полное удовлетворение общественных потребностей или через создание системы ценностей для трех общественных групп: владельцев предприятия, потребителей его продукции, поставщиков и персонала предприятия. 

Первые заинтересованы в постоянном и все возрастающем потоке доходов и таком использовании собственных и привлеченных средств, которое увеличивает ценность принадлежащей им собственности. 

Для второй группы наивысшую ценность представляют товары и услуги, удовлетворяющие их по качеству и цене. 

Персонал и поставщики заинтересованы в стабильности предприятия, развитии с ним долгосрочных отношений, благоприятной рабочей атмосфере.

Создание ценностей - это функция фирмы. Процесс создания ценностей представляет собой удовлетворение индивидуальных или групповых потребностей, в результате чего предприятие добивается общественного признания своей деятельности. 

Особое место отводится созданию фирмой определенной ценности (блага) для своих потребителей, так как это оказывает решающее влияние на результат ее деятельности. Ценность, созданная фирмой для своих потребителей, определяется денежной суммой, которую последние готовы заплатить за ее товары и услуги. Фирма получает прибыль только в том случае, если эта денежная сумма превышает все затраты, необходимые для создания ценности.

3. Конкурентоспособность фирмы. Конкурентоспособность фирмы - это ее реальная и потенциальная способность изготовлять и реализовывать товары или оказывать услуги, которые по ценовым и неценовым характеристикам более привлекательны для покупателей, чем товары и услуги других фирм-конкурентов. Конкурентные преимущества фирмы обеспечиваются в процессе конкурентной борьбы с так называемыми пятью силами (направлениями) конкуренции, т. е. с другими продавцами аналогичной продукции, фирмами - потенциальными конкурентами, производителями заменителей, поставщиками ресурсов, покупателями ее продукции. Их можно рассматривать как основные рыночные силы.

Конкурентная сила поставщиков экономических ресурсов определяется в первую очередь уровнем цен и качеством поставляемых ресурсов. Наиболее эффективным методом усиления позиции фирм - покупателей экономических ресурсов является проведение стратегии, направленной на установление контроля над фирмами - производителями сырья или поставщиками комплектующих изделий путем создания вертикально-интегрированных компаний. 

Конкурентная сила покупателей возникает вследствие того, что покупатели (торгово-посреднические фирмы, предприятия - потребители инвестиционных товаров, физические лица - конечные покупатели потребительских товаров) оказывают воздействие на фирмы-производители через влияние на цены потребляемых товаров и услуг, требования к их качеству и послепродажному обслуживанию.

Сила фирм, потенциально готовых выйти на данный рынок товаров и услуг, определяется тем, что появление новых фирм на нем приводит к перераспределению рынка (или его сегмента), обострению конкуренции и снижению цен.

Конкурентная сила фирм, производящих товары - заменители, зависит, прежде всего, от соотношения цен на изделия - оригиналы и товары - заменители, а также от различий в их качественных характеристиках. Противодействие конкуренции со стороны товаров - заменителей - это прежде всего, улучшение качества производимых изделий, поддержание на приемлемом уровне цен на изделия - оригиналы, а также придание им таких уникальных свойств, которые затрудняют переход к использованию товаров - заменителей.

Сила соперничества между компаниями, производящими аналогичные товары и услуги, является основной силой (направлением) конкурентной борьбы, так как в наиболее концентрированном виде выявляет успехи или неудачи фирмы в обеспечении дополнительных конкурентных преимуществ.

Все основные направления укрепления конкурентных позиций фирм находят отражение при разработке ими долгосрочной стратегии, которая в современных российских условиях имеет ряд особенностей по сравнению  со стратегиями фирм, функционирующих в условиях развитой рыночной экономики. Во-первых, целевой установкой фирм часто является не только обеспечение устойчивой прибыли, но и сохранение занятости. Во-вторых, резко повышенная степень и специфический характер рисков принимаемых решений, к которым в первую очередь относятся частые изменения в государственной финансово-кредитной, налоговой, таможенной политике, а также низкая платежеспособность покупателей продукции фирмы. 

Организационные формы предпринимательства. Предприятие является самостоятельным (обособленным) субъектом, что в первую очередь означает свободу в принятии экономических решений. Однако любое решение, касающееся деятельности предприятия, принимается с учетом результатов анализа внутренней и внешней среды. Внутренняя среда фирмы - это собственная экономика предприятия, охватывающая все составляющие его деятельности: производственные процессы, реализацию продукции, финансовое, материальное и кадровое обеспечение, систему управления. Внешняя среда фирмы - это экономическая, правовая и социальная среда, в которой предприятие работает, являясь частью национального хозяйства. К внешним факторам, влияющим на экономику предприятия относят: макроэкономическую ситуацию, рынки продукции и ресурсов, государственное регулирование. 

Каждый включенный в систему бизнес-деятельности агент имеет свои собственные интересы:

1. Внутренняя среда:

Собственник (и) капитала – сохранение и преумножение капитала;

                                              - получение постоянных и устойчивых доходов;

                                              - право принимать окончательные решения.

Менеджеры                          - получение прибыли и развитие фирмы;

                                               - собственные интересы (вознаграждение, независимость, 

                                                 власть).

2. Внешняя среда:

Государство и общественность – создание рабочих мест, социальный мир;

                                                  - конкурентоспособность на мировом рынке;

                                                  - получение налоговых доходов;

                                                  - стабильность цен;

                                                  - поддержание рыночных отношений путем 

                                                     антимонопольных мер;

                                                   - защита окружающей среды и интересов потребителей.

Поставщики                              - высокие доходы и низкие расходы;

                                                   - стабильность договорных связей.

Кредиторы                                - высокие проценты;

                                                   - гарантированность возврата кредита;

                                                   - возможность влияния на фирмы.

Потребители                             - широкий выбор, высокое качество, низкие цены;

                                                   - высокий уровень сервисных услуг.                                

ГК РФ определяет, что предпринимательской деятельностью могут заниматься граждане без образования юридического лица с момента государственной регистрации в качестве индивидуального предпринимателя, и юридические лица.

В процессе исторического развития в способы ведения предпринимательской деятельности включались все новые формы хозяйственного взаимодействия, усложнялись отношения собственности и механизмы объединения и перелива капитала, появлялись все более развитые способы распределения доходов и рисков, меры по обращению ответственности, формы управления капиталом. Складывалось предпринимательское право как важнейший элемент гражданского и хо​зяйственного права. Происходила определенная дифференциация норм предпринимательства по регионам мира - континентальное (европей​ское) право, англосаксонские правовые нормы, американская правовая модель предпринимательства и др.

Организационно-правовая форма любой фирмы определяется рядом факторов, важнейшими из которых являются:

· способ предпринимательской деятельности (индивидуальная или коллективная);

· статус  предпринимателя   (индивидуальный  предприниматель, т.е физическое или юридическое лицо); 

· характер деятельности организации (коммерческая или некоммерческая);

· форма ведения хозяйства (для коммерческих организаций): хозяйственное товарищество, хозяйственное общество, производственный кооператив.

Особая проблема - государственное предпринимательство, которое осуществляется либо полностью государственными предприятиями, либо организациями со значительной степенью государственного участия.

Для целей экономического анализа фирмы группируют по ряду существенных признаков. Наиболее распространенными являются классификации по формам собственности, размерам, характеру деятельности, отраслевой принадлежности, доминирующему фактору производства, правовому статусу, по источнику капитала.

По формам собственности предприятия подразделяются на: 

- частные, которые могут существовать либо как полностью самостоятельные, независимые фирмы, либо в виде монополистических объединений и их составных частей;
- государственные, под которыми понимаются как чисто государственные, в которых капитал и управление полностью принадлежат государству, так и смешанные, где государство обладает большей частью капитала или играет решающую роль в управлении.  

По размерам предприятия подразделяют на мельчайшие основанные на личном труде производителя, малые, средние и крупные, исходя из двух основных параметров: численность занятых и объем производства (продаж).

По характеру деятельности фирмы подразделяют на производящие материальные блага (потребительские или инвестиционные товары) и услуги.

По отраслевой принадлежности подразделяют на промышленные, сельскохозяйственные, торговые, транспортные, банковские, страховые и т. д.

Классификация по признаку доминирующего фактора производства выделяет трудоемкие, материалоемкие, наукоемкие, капиталоемкие предприятия.

По правовому статусу в России выделяют (согласно Гражданскому кодексу Российской Федерации): 

1) хозяйственные товарищества и общества. Хозяйственное товарищество – это форма предпринимательства, осуществляемого совместными усилиями двух или более лиц (физических или юридических), каждое из которых имеет права и несет ответственность в зависимости от вложений доли в уставный фонд и места занимаемого в структуре управления. В соответствии с ГК РФ действуют два вида товариществ: 

а) полное товарищество, которое создается товарищами, несущими полную ответственность по всем обязательствам фирмы. Солидарная ответственность существует в полном товариществе в особой форме – субсидиарной ответственности. Полное товарищество создается на основе договора, оно не является юридическим лицом, т.е. все его члены сохраняют полную самостоятельность, но при условии субсидиарной ответственности. Цель создания – объединение средств и усилий для реализации какого-либо проекта.

Консорциум – это временное соглашение двух или нескольких юридических лиц в целях реализации крупномасштабного проекта. 

б) Товарищество на вере – также объединение нескольких физических и юридических лиц для совместной хозяйственной деятельности на основе договора. Уставный капитал формируется из долей и вкладов участников, которые являются полными товарищами и несут полную имущественную ответственность. Члены товарищества, внесшие вклад не принимают участие в предпринимательской деятельности и несут имущественную ответственность в пределах сумм своего вклада. Аналогом товарищества на вере являются коммандитные товарищества, также включающие в свой состав полных товарищей (комплементарии) и вкладчиков (коммандисты).

в) Хозяйственные общества - это коммерческие организации, учреждаемые одним или несколькими физическими или юридическими лицами с внесением долей (или полной величины) уставного капитала. Российским законодательством предусмотрены четыре основные формы хозяйственных обществ.

Общество с ограниченной ответственностью (ООО) учреждается одним или несколькими физическими или юридическими лицами (но не более чем пятьюдесятью), несущими ответственность по обязательствам и риск убытков только в пределах внесенных вкладов. В рам​ках уставного капитала вклады от одного собственника к другому могут переходить только с согласия всех других членов общества. Общество имеет право юридического лица. Учредительный договор определяет на​именование, местонахождение, предмет, задачи и цели деятельности, раз​мер уставного капитала и доли в нем всех членов общества. Общество имеет свои органы управления - общее собрание участников (высший орган) и исполнительный орган (единоличный или коллегиальный) для текущего руководства деятельностью общества.

Акционерные общества (корпорации) появились в истории мировой бизнеса из стремления жестко отделить ответственность всего объединения предпринимателей от полной имущественной ответственности физического или юридического лица, являющегося членом общества. Уставный капитал акционерного общества разделен на определенное  число акций. Участники общества (акционеры) не отвечают по его обязательствам и несут ответственность за деятельность общества в пределах стоимости принадлежащих им акций. Совокупность акций, принадлежащих одному акционеру, называется пакетом.

 Акционерные общества выпускают и размещают ценные бумаги, свидетельствующие о праве собственности на соответствующую часть капитала общества, праве на участие в управлении и праве на получение дохода. Средства от выпуска и размещения акций образуют собствен​ный капитал АО, причем этот капитал может увеличиваться за счет до​полнительных выпусков (эмиссии) акций. АО может в целях привлече​ния дополнительных ресурсов выпустить облигации, средства от разме​щения которых составляют заемный капитал  АО. 
Холдинговые компании (холдинги) являются разновидностью акционерных обществ с более сложной организационной структурой. Холдинговая компания «держит» крупные, часто контрольные, пакеты акций дочерних акционерных обществ. Такая организация преследует цель осуществления   контрольных,   управленческих,   финансовых   и   иных функций холдинговой компании по отношению к тем АО, акциями которых она располагает. В составе холдинга АО сохраняют свою хозяйственную и юридическую самостоятельность. По мере развития внутренней интеграции в холдингах возможно более тесное переплетение капиталов головной и дочерних компаний на основе так называемого перехода  на единую акцию. При этом акции дочерних компаний обмениваются в оговоренном соотношении на единые акции холдинга.

2) производственные кооперативы. Производственным кооперативом (артелью) признается добро​вольное объединение граждан на основе членства для совместной производственной деятельности, основанной на их личном трудо​вом и ином участии в объединении его членами (участниками) имущественных паевых взносов. 

Производственный кооператив является коммерческой организацией. Его учредительный доку​мент - устав, утверждаемый общим собранием членов кооперати​ва. Число членов кооператива не должно быть менее пяти. Иму​щество, находящееся в собственности производственного коопе​ратива, делится на паи его членов в соответствии с уставом коопе​ратива. Кооператив не вправе выпускать акции. Член кооператива имеет один голос при принятии решений общим собранием.

3) государственные и муниципальные унитарные предприятия. Современное российское законодательст​во предусматривает три формы государственного предпринимательства, Это государственные унитарные предприятия, создаваемые для ведения определенных видов деятельности, требующих особого госу​дарственного контроля. Имущество таких предприятий на 100% принад​лежит государству. 

Государственное предпринимательство может осуществлять​ся в форме казенных предприятий, также на 100% принадлежащих госу​дарству и работающих по устанавливаемой учредителем жесткой смете доходов и расходов. 

Предпринимательская деятельность госу​дарства может осуществляться в форме участия в капитале акционерный обществ. Доля государственной собственности в таких компаниях может варьировать от 100 до нескольких процентов.

4) некоммерческие организации. К некоммерческим организациям относятся потребительские кооперативы, общественные и религиозные организации, фонды.

Потребительским кооперативом признается добровольное объединение граждан и юридических лиц на основе членства с целью удовлетворения материальных и иных потребностей участ​ников, осуществляемое путем объединения его членами имуще​ственных паевых взносов. Обычно потребительский кооператив обеспечивает своих членов теми или иными потребительскими благами.

Общественными и религиозными организациями (объединениями) признаются добровольные объединения граждан, в установлен​ном законом порядке объединившихся на основе общности их ин​тересов для удовлетворения духовных и иных нематериальных по​требностей.

Организации вправе осуществлять предпринимательскую дея​тельность лишь для достижения целей, ради которых они созданы, и соответствующую этим целям. Участники (члены) указанных организаций не сохраняют прав на переданное ими этим органи​зациям в собственность имущество, в том числе на членские взно​сы. 

Фондом признается не имеющая членства некоммерческая ор​ганизация, учрежденная гражданами и (или) юридическими лицами на основе добровольных имущественных взносов, преследующая со​циальные, благотворительные, культурные, образовательные и иные общественно полезные цели. Имущество, переданное фонду его учредителями, является собственностью фонда. Учредители не отве​чают по обязательствам созданного ими фонда. 

5) индивидуальные предприниматели. Индивидуальные предприниматели. Если отдельный гражданин занимается предпринимательской деятельностью, но без образо​вания юридического лица (например, организует свое фермерское хозяйство), то он признается индивидуальным предпринимате​лем. Фактически это тоже предприятие (приложение 1).

В зависимости от основного источника капитала выделяют пять типов фирм:

· единоличная фирма предполагает самостоятельное ведение дел единственным собственником;

· партнерство – фирма, находящаяся в собственности группы лиц (до 50 человек);

· кооператив – фирма, образованная путем объединения части ресурсов членов с целью извлечения взаимной выгоды;

· корпорация – крупная фирма, основанная на акционерной собственности;

· государственное предприятие функционирует на основе государственной собственности и осуществляет, в основном, производство общественных благ.

2. Издержки, их сущность, структура. Прибыль фирмы. 

Понятия «затраты», «выпуск», «деятельность фирмы» трактуются в современной экономической науке довольно широко. Под затратами понимается все, что производитель (фирма) закупает для использования в целях достижения необходимого результата. Выпуском может быть любое благо (продукция или услуга), изго​товленное фирмой для продажи. Деятельность фирмы может обо​значать как производственную, так и коммерческую деятельность, например транспортировку, хранение и даже покупку продукции с целью ее последующей перепродажи. 

Каждый производитель стремится к увеличению прибыли, к большей доходности, или рентабельности, своего производства. Прибыль «зажата» между двумя переменными величинами: уровнем издержек производства и уровнем цен. Чем выше цены и ниже издержки, тем более высока рентабельность производства, тем больше прибыли от него. Это значит, что нужно, как пишет Хайек, производить «правильные» (имеющие спрос) вещи «правильными» (наиболее эффективными) способами. 

Поэтому любая фирма, прежде чем начать производство, должна четко представлять, на какую прибыль она может рассчитывать. Для этого она изучит спрос и определит, по какой цене будет продаваться продукция, и сравнит предполагаемые доходы с издержками, которые предстоит понести.

 Выделяют два основных пути повышения доходности бизнеса: 

· вложение капитала в наиболее выгодные сферы хозяйства;

· всемерное снижение издержек производства, т. е себестоимости.

 Издержки производства представляют собой совокупность материальных и трудовых затрат на производство продукции. Они выступают как экономическая категория, которая отражает, во-первых, отношения, которые возникают между субъектами внутри предприятия по поводу использования живого и овеществленного труда; во-вторых, это отношения, которые возникают вне предприятия между предприятиями поставщиками материалов, топлива и т. д., предприятиями которые используют эти продукты, как сырье для своего производства. Издержки всегда принимают количественное выражение и рассматриваются через систему натуральных и стоимостных показателей.

Издержки предприятия должны быть всегда объектом постоянного управления или в этом процессе надо использовать требования экономических законов.

 Так закон стоимости требует, чтобы в основе стоимости товаров были бы заложены, не индивидуальные, а общественные издержки производства. 

Закон повышающийся производительности труда требует, чтобы обеспечивался постоянный рост производительности, иначе немыслима конкурентоспособность продукции.

 Структура издержек фирмы. Структура издержек определяет их внутреннюю организацию и строение. В качестве основных структурных элементов издер​жек принято выделять общие или совокупные издержки; средние или единичные, постоянные и переменные, предельные и невоз​вратные издержки.

Общие издержки фирмы равны сумме издержек производства и сбыта продукции определенного вида.

Средние или единичные издержки определяют собой затраты на единицу выпускаемой продукции.

Предельные издержки - это связанные с производством еще одной единицы продукции.

Невозвратные издержки - одноразовые издержки, вернуть ко​торые обратно невозможно, так как они не учитываются в цене продукта.
Явные (внешние) и альтернативные (вмененные) издержки. К явным издержкам относят все издержки фирмы на оплату используемых факторов производства или все явные затраты фирмы в конечном счете сводятся к возмещению использованных факторов производства. Сюда входит оплата труда в виде заработной платы, земли - в виде аренды, капитала - в виде расходов на основные и оборотные фонды, а также оплата предпринимательских способностей организаторов производства и сбыта. Сумма всех явных издержек выступает как себестоимость продукции, а разница между рыночной ценой и себестоимостью - как прибыль. Явные издержки (называемые также внешними) - это денежные выплаты за ресурсы, полученные со стороны. Именно эти издержки учитываются бухгалтерией, поэтому их часто называют бухгалтерскими.

Однако не все производственные ресурсы реально оплачиваются. Часть из них предприятие может использовать как бы «бесплатно». Например, собственник земли не платит ренту, однако, обрабатывая землю самостоятельно, отказывается тем самым от сдачи ее в аренду и от дополнительного дохода, возникающего в связи с этим. Предприниматель, вложивший свои деньги в производство, не может положить их в банк и получать ссудный банковский процент.

Поэтому сумма производственных издержек, если в них включать только явные издержки, может быть заниженной, а прибыль соответственно завышенной. Для более точной картины, с тем чтобы принятие фирмой решения о начале или развитии производства было обоснованным, в издержки следует включать не только явные, но и неявные (вмененные, альтернативные, внутренние) затраты. Неявными (альтернативными) называются издержки (альтернативная стоимость) использования ресурсов, являющихся собственностью фирмы.   

Если фирма отказалась от использования собственных факторов производства в альтер​нативных вариантах, то ее неявные издержки оцениваются как сумма максимальных упущенных доходов от факторов произ​водства в наилучшем из отвергнутых вариантов. Например, ес​ли собственник фирмы одновременно является ее управляю​щим, использует собственный капитал и принадлежащее ему помещение, то к неявным издержкам фирмы можно отнести:

· упущенную заработную плату, которую он мог бы полу​чать в другой фирме в качестве наемного работника;

· упущенный рентный доход, который он мог бы получать,

· сдавая в аренду собственное помещение;

· упущенный процентный доход на собственный капитал, который он мог бы иметь, положив деньги в банк;

· упущенный предпринимательский доход, т. е. прибыль, которую он мог бы получать в любой отрасли, организовав там фирму. Нормальная прибыль - это минимальная плата, не​обходимая для того, чтобы удержать предпринимателя в данной отрасли. Она является элементом неявных издержек.

Для собственника все издержки - явные и неявные являются альтернативными, так как существуют альтерна​тивные варианты использования средств, вложенных им в фир​му. Экономические издержки (economic cost) представляют со​бой платежи всем собственникам экономических ресурсов, до​статочные для того, чтобы отвлечь эти ресурсы от альтер​нативных вариантов использования.
Экономические издержки = Бухгалтерские издержки + Неявные издержки

Ориентируясь на экономические издержки, собственник принимает решение о целесообразности деятельности фирмы в конкретной отрасли. В дальнейшем под общими издержками ТС (total cost) будем понимать исключительно экономические издержки.
Учет не только явных, но и вмененных издержек позволяет более точно определить прибыль фирмы. Экономическая прибыль определяется как разница между валовым доходом и всеми (явными и альтернативными) издержками.

Бухгалтерская (финансовая) прибыль представляет собой разность между валовым доходом (выручкой) фирмы и ее явными издержками.

В хозяйственной практике России для определения издержек производства используется категория себестоимости. Себестоимость отражает в денежной форме текущие затраты на производство и реализацию продукции, включает стоимость потребленных средств производства, средств на оплату труда, косвенные расходы предприятия и издержки на реализацию. В себестоимость не включаются: разовые расходы, затраты не связанные с производством продукции, штрафы, неустойки, расходы от стихийных бедствий и т. п. Различают себестоимость производственную, полную, коммерческую. 

 Для оценки уровня эффективности предприятия рассчитывают показатель рентабельности, характеризующий  прибыльность  или убыточность предприятия за определённый период времени.

Прямые и косвенные (накладные) издержки. Прямые издержки - это такие издержки, которые можно полностью отнести к товару или услуге. К ним относятся: стоимость сырья и материалов, используемых при производстве и реализации товаров и услуг; заработная плата рабочих (сдельная), непосредственно занятых производством товаров; иные прямые затраты (все расходы, которые так или иначе непосредственно связаны с товаром).

Косвенные (накладные) издержки - это издержки, не связанные на прямую с тем или иным товаром, а относятся к фирме в целом. Они включают: расходы на содержание административного аппарата; арендную плату; амортизацию; проценты за кредит и т. п.

Критерием разделения издержек на постоянные и переменные является их зависимость от объема производства.

Постоянные, переменные и валовые издержки.  Постоянные издержки FC - это издержки, которые не зависят от объема производства (рис. 49 а)).

Переменные издержки VC - это издержки, зависящие от объема производства (рис. 49 б)). В большинстве своем прямые издержки фирмы всегда относятся к категории переменных, а накладные расходы - к постоянным. Сумма постоянных и переменных издержек представляет собой валовые, или суммарные, издержки фирмы TC (рис. 42 в)).
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Рисунок 49 -  Постоянные (а), переменные (б) и общие (в) издержки

Деление издержек на постоянные и переменные подразумевает условное выделение краткосрочного и долгосрочного периодов в деятельности фирмы. Под краткосрочным понимают такой период в работе фирмы, когда часть ее издержек являются постоянными. В краткосрочном периоде фирма не покупает нового оборудования, не строит новых зданий и т. д. В долгосрочном периоде она может расширять свои масштабы, поэтому в данном периоде все ее издержки являются переменными.

Таким образом, с точки зрения экономики, суть различия между  краткосрочным  и долгосрочным периодоми состоит в возможности изменения фирмой производственных мощностей, увеличения или уменьшения применяемых ресурсов.

Краткосрочный период - это промежуток времени, в течение которого фирма варьирует объемы производства путем изменения тех факторов производства, которые мож​но быстро вовлечь в процесс производства. К ним относят​ся услуги наемных рабочих, сырье, вспомогательные мате​риалы.

Под долгосрочным периодом понимается такой проме​жуток времени, когда изменяется объем всех используемых факторов производства и переменных, и постоянных. Осо​бое значение этого периода в экономической теории состо​ит в том, что в ходе него фирма сталкивается с ситуациями, когда она должна решить расширять или сокращать масш​табы предприятия, перемещать, модернизировать или реорганизовывать  производство.

Краткосрочный и долгосрочный периоды не должны ассоциироваться с каким-то конкретным промежутком вре​мени. Эти периоды времени отличаются только тем, какие факторы производства меняет фирма, выпуская тот или иной товар и услугу.
Средние издержки. Под средними понимаются издержки фирмы на производство и реализацию единицы товара. Выделяют:

- средние постоянные издержки AFC, которые рассчитываются путем деления постоянных издержек фирмы на объем производства;

- средние переменные издержки AVC, исчисляемые путем деления переменных издержек на объем производства;

- средние валовые издержки или полная себестоимость единицы изделия ATC, которые определяют как сумму средних переменных и средних постоянных издержек или как частное от деления валовых издержек на объем выпуска  (рис. 43)   
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Рисунок 43. - Средние постоянные (а), переменные (б) и общие издержек (в)

5. Предельные издержки фирмы. Закон убывающей производительности. В соответствии с законом убывающей отдачи, непрерывное увеличение использования одного переменного ресурса в сочетании с неизменным количеством других ресурсов на определенном этапе приведет к прекращению роста отдачи, а затем и к ее снижению.

Закон убывающей производительности отражает связь увеличе​ния производства и затрат переменного фактора при неизменно​сти всех других факторов.  Согласно этому закону увеличение производства, достигаемое при равномерном росте переменного фактора по достижении определенного уровня, будет снижаться по мере роста соотношения между переменными и постоянными факторами. Можно встретить самые разные формы определения закона убывающей производительности. Иногда этот закон назы​вают законом убывающей предельной производительности, зако​ном убывающего предельного продукта или законом убывающей отдачи. Это связано с тем, что закон убывающей производитель​ности  отражает,   как изменяется добавочный  или  предельный продукт по мере увеличения переменного фактора и неизменно​сти всех других. Иногда же закон убывающей производительно​сти называется и законом переменных пропорций или законом изменяющихся пропорций. В этом случае подчеркивается, что за​кон убывающей производительности отражает и то, как изменя​ется производство продукции,  когда соотношение между пере​менными и постоянными факторами производства в производст​ве не изменяется.

Прирост продукции за счет увеличения на единицу количества переменного фактора называется предельным продуктом этого фактора. Прирост издержек, связанный с выпуском дополнительной единицы продукции, т. е. отношение прироста переменных издержек к вызванному ими приросту продукции, называется предельными издержками фирмы (МС): 

МС=  ΔVC : ΔQ,                                                                                (19)

где ΔVC - прирост переменных издержек; ΔQ -  вызванный ими прирост объема производства.

При росте объема производства и продаж издержки фирмы могут изменяться:

- равномерно, если предельные издержки являются величиной постоянной и равны переменным издержкам на единицу товара;

- с ускорением, если переменные издержки растут с увеличением объема производства;

- с замедлением, если расходы фирмы на закупаемое сырье, материалы и т. п. снижаются при росте объема выпуска.

График предельных издержек представлен на рисунке 44.
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Рисунок 44. -  Предельные издержки

Предельные издержки и предельный продукт переменного фактора имеют очевидную взаимосвязь. При данном уровне пере​менных издержек их растущая отдача, или предельный продукт, будет выражаться в падении предельных издержек, а убывающая отдача, т.е. падение предельного продукта - в росте предельных издержек. Кривая предельных издержек является зеркальным от​ражением  кривой  предельного  продукта переменного  фактора производства. С ростом предельного продукта переменного фак​тора предельные издержки обязательно падают. В момент, когда предельный продукт переменного фактора достигает максималь​ного значения, предельные издержки минимальны. Падение же предельного продукта переменного фактора производства сопро​вождается ростом предельных издержек.

Согласно правилу предельных и средних издержек предельные из​держки должны равняться средним издержкам в том случае, когда величина средних издержек достигает своего минимума. Если пре​дельные издержки по своей величине ниже средних издержек производства, то кривая средних издержек должна идти вниз. Если же предельные издержки выше средних издержек, то кривая средних издержек должна идти вверх. 

Это объясняется тем, что, пока добавочная, или предельная, величина, присоединяемая к сумме издержек, остается меньше средней величины этих из​держек, показатель средних издержек с необходимостью умень​шается. И наоборот, когда предельная величина, присоединяемая к сумме издержек, оказывается больше этих издержек, средние издержки должны расти. Подобное соотношение предельных и средних издержек предполагает, что если предельные издержки по своей величине ниже средних переменных издержек, то кри​вая средних переменных издержек имеет отрицательный наклон. Когда же предельные издержки выше средних переменных издер​жек, то кривая средних переменных издержек имеет положитель​ный наклон.

Эффект масштаба - это изменение долговременных средних издержек с изменениями масштабов производства.  Основными его видами являются положительный эффект масштаба, отрицательный эффект масштаба и постоянный эффект масштаба.   

Экономия от масштаба, или положительный эффект мас​штаба, возникает при такой организации производства, когда долговременные средние издержки падают по мере увеличения объема выпускаемой продукции. Основным условием такой ор​ганизации производства является специализация производства и управления. Причем по мере роста размеров производства уве​личиваются возможности использования преимуществ специа​лизации в производстве и управлении. Большие масштабы про​изводства позволяют лучше использовать труд и специалистов по управлению благодаря его более глубокой специализации, то​гда как мелкие производства вообще не способны использовать труд специалистов-управленцев по прямому назначению. Другим не менее важным источником экономии, обусловленной мас​штабом производства, является технология, точнее, эффектив​ное использование оборудования.

Отрицательный эффект масштаба возникает при такой орга​низации производства, когда долговременные средние издержки возрастают по мере увеличения объема выпускаемой продукции. Основная причина возникновения отрицательного эффекта мас​штаба связана с нарушением управляемости чрезмерно крупного производства.

Постоянный эффект масштаба возникает при такой органи​зации производства, когда долговременные средние издержки не зависят от объемов выпускаемой продукции.

Закономерности, которым подчиняется изменение издержек в долгосрочном временном интервале, позволяют фирме правильно выбрать размер предприятия. Если фирма расширит производство, то на начальном этапе складывается положительный эффект масштаба и издержки на единицу продукции снижаются. Это происходит преимущественно за счет специализации труда работников, возможности использования более производительного оборудования и т. д.

Однако при дальнейшем увеличении предприятия эффект масштаба становится отрицательным, средние издержки увеличиваются. Экономия от масштабов производства в разных отраслях достигается при различных размерах предприятий. В некоторых случаях максимальная экономия может быть достигнута при существовании нескольких или даже одного очень крупного предприятия. 

Тема 7. Рынок факторов производства

1. Особенности формирования спроса на факторы производства

Функции факторов производства в экономике:

- показывают, «как производить», с помощью какой технологии, какого капитала;

- выявляют, «для кого производить», поскольку люди получают доходы путем продажи своего труда или других факторов производства и приобретают необходимые им товары.

            Процесс производства материальных благ и услуг предполагает функционирование совокупности различных факторов. Рынки факторов производства – это сферы товарного оборота экономических ресурсов. Рынок факторов производства через спрос, предложение и цену регулирует распределение имеющихся у общества ограниченных ресурсов между отдельными их потребителями. Факторы производства взаимосвязаны технологически и экономически. Товары создаются при соединении предпринимателем факторов производства в определенном соотношении. Величина спроса на каждый из факторов будет зависеть и от уровня цены на него, и от уровня цен на другие факторы: если цена какого-то фактора производства возрастет, спрос на него будет снижаться, а на другой – повышаться.

Предложение факторов производства зависит в первую очередь от специфики каждого факторного рынка и формируется под влиянием особенностей и характерных черт реализуемого фактора. Общим для этих рынков является ограниченность всех видов ресурсов.

Обычно предложение факторов производства рассматривается с двух сторон:

- со стороны общего предложения;

- со стороны их распределения между отраслями и фирмами, что связано с мобильностью фактора.

Прирост издержек за счет введения в производство продукции дополнительной единицы переменного ресурса называется предельными издержками на ресурс. Цены на рынке факторов производства складываются так же, как и на потребительском рынке, только главным в формировании цены будет соотношение спроса и предложения на данный вид ресурса. Особенностью рынка факторов производства является то, что состояние этого рынка зависит от состояния потребительского рынка, т.е для него характерен вторичный производный спрос. При этом фирма, выступающая на потребительском рынке факторов производства в роли продавца, на рынке факторов производства выступает в качестве покупателя. Факторы производства удовлетворяют потребности потребителя не прямо, а косвенно, через производство товаров и услуг.

Полезность ресурса для предпринимателя выражается в его продуктивности, определяемой показателем производительности. Предприниматель знает о действии закона убывающей отдачи, когда принимает решение о покупке дополнительной единицы ресурса, то есть учитывает его предельную производительность:

MPr = Qr – Qr-1,                                                     (47)

           где  MPr – предельная производительность ресурса;

                   Qr – Qr-1 – прирост объема выпуска продукции от дополнительной единицы ресурса;

                   r – количество используемых единиц ресурса.

 В результате чего приобретение фактора целесообразно до известного придела: до того, когда каждая дополнительно приобретаемая единица начинает приносить все меньший доход.

Производный характер спроса на факторы означает, что устойчивый спрос будет зависеть, во-первых, от производительности фактора при создании товара, во-вторых, от цены товара, произведенного с помощью данного фактора. 

Спрос на фактор производства будет сохраняться до тех пор, пока затраты на каждую дополнительную его единицу, будут окупаться большим или, по крайней мере равными, приростами дохода от продажи данного товара.  

Следовательно, приобретение дополнительного фактора производства будет зависеть от соотношения предельного дохода фактора – МRP (увеличение валового дохода в результате использования дополнительной единицы фактора) и предельных издержек фактора (МRС). Покупка нового фактора производства будет для фирмы прибыльна до той точки, в которой МRP = МRС. Если МRP > МRС, то фирма может с прибылью применять дополнительное количество фактора. При МRP < МRС фирме для прибыльной работы следует уменьшить количество фактора.

Доходы собственников ресурсов формируются на основе действия закона предельной производительности. Закон предельной производительности предполагает распределение дохода в соответствии с тем, что создает каждый ресурс; закон применяется и к личным, и к вещественным факторам производства. Цены на факторы производства формируются с учетом цены продукции, для создания которой они предназначены. Эта цена равна предельному доходу, получаемому от дополнительной единицы продукции. Исходя из этого  спрос на факторы производства при совершенной конкуренции примет следующий вид (рис. 84 а)).

Поскольку цена товара предприятия при совершенной конкуренции является постоянной, независимой от его количества, кривая спроса на фактор, завися лишь от убывающей предельной производительности, плавно понижается к оси абсцисс. Причем каждая точка кривой показывает, какое количество фактора будет приобретено до того, как цена фактора будет ниже или равна предельному доходу.

При несовершенной конкуренции увеличение продажи товара ведет к снижению его цены. Поэтому кривая спроса на ресурс  (рис. 84 б)) снижается по двум причинам: уменьшается предельный продукт и понижается цена на продукт, так как возрастает выпуск продукции.

По мере роста объемов производства издержки обычно растут, поскольку необходимо использовать более редкие и малодоходные природные факторы, вплоть до их полного использования в стране. Поэтому кривая предложения факторов вначале повышается плавно, а в дальнейшем растет более круто, особенно у границы полного использования природного фактора (рис. 84 в)).
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Рисунок 84. - Спрос производителя на фактор при совершенной конкуренции (а) и несовершенной конкуренции (б). Кривая предложения природного фактора  (в)

2. Рынок труда. Особенности формирования спроса и предложения на рынке труда.

Сфера труда – важная и многоплановая область экономической и социальной жизни общества. Она охватывает как рынок рабочей силы, так и непосредственное использование трудовых ресурсов в общественном производстве. На рынке труда получает оценку стоимость рабочей силы, определяются условия ее найма, в том числе величина заработной платы, условия труда, возможность получения образования, профессионального роста, гарантии занятости и т. д. 

            Эволюция взглядов на рынок труда. В экономической науке существует несколько основных концепций функ​ционирования рынка труда. Ведущими среди них являются неоклассический, мо-таристский, кейнсианский, институционалистский и марксистский подходы.

             Согласно Маркса, труд не может быть товаром, поскольку до процесса производства он еще не существует. Процесс труда начинается уже после совершения договора о найме рабочей силы. Труд не может иметь стоимости, поскольку стоимость сама определяется затратами труда. Обосновав, что продается не труд, а способность к труду, Маркс дает характеристика рабочей силы как товара. Рабочая сила имеет определенную стоимость и потребительскую стоимость (полезность). 

            Стоимость рабочей силы определяется общественно необходимым временем на воспроизводство рабочей силы – стоимостью жизненных средств, необходимых для ее воспроизводства.  

            Подход противоположный марксизму не различает рабочую силу и труд, а поэтому отождествляет заработную плату с оплатой за труд. Подобный подход удобен поскольку вопрос об эксплуатации отпадает сам собой. В рамках данного подхода к проблеме заработной платы, имеется много специфических теорий, разработанных экономистами разных школ.

Позиция физиократов физиократов, а также А.Смита и Д.Рикардо была весь​ма близкой к той, которую впоследствии отстаивал К.Маркс. Пред​ставители классической школы различали стоимость и цену труда. Цена трактовалась как действующая на рынке ставка заработной платы, сложившаяся под влиянием соотношения спроса и предло​жения. Стоимость труда характеризовалась как «необходимая цена» (физиократы) или «естественная цена» (А.Смит и Д.Рикардо), ко​торая определяется расходами по поддержанию нормального су​ществования рабочего и его семьи. Рыночная цена колеблется посто​янно вокруг цены естественной. Что касается прибыли, процента и ренты, классики считали их вычетами из заработной платы рабочего.

Экономисты последующих поколений, в особенности Ж.-Б.Сэй, Н.Сениор, Ф.Бастиа, во многом вульгаризировали классическую теорию и расценивали заработную плату как справедливый доход одного из факторов производства - труда, аналогично тому как прибыль и рента образуют доход на капитал и землю.

Относительно величины заработной платы единогласия среди экономистов также не наблюдалось и не наблюдается. Физиократы, Смит, Рикардо и многие другие были приверженцами теории ми​нимума средств существования. Само название теории говорит об основном ее тезисе: величина заработной платы не должна превы​шать стоимости минимума средств существования. В качестве обо​снования используются ссылки на избыток предложения труда по сравнению со спросом на него, на убывание плодородия почвы, на рост народонаселения и т.д. Теория минимума средств существова​ния получила дальнейшее развитие в работах немецкого социалис​та Ф.Лассаля, провозгласившего «железный закон» заработной пла​ты и обосновывающего бесполезность борьбы за повышение зара​ботной платы.
Другая группа экономистов (Т.Мальтус, Дж.Милль, И.Бентам, Мак Куллох и др.) известна как сторонники теории рабочего фон​да, которая предполагает, что существует некий фонд жизненных средств для рабочих, который ограничен самой природой: границы этой части общественного богатства непреодолимы, следователь​но, бороться за повышение заработной платы бесполезно. В силу явной несостоятельности данной теории уже к концу прошлого столетия она утратила популярность.

В современных условиях наибольшее распространение получили теория предельной производительности, со​циальная теория и теория регулируемой заработной платы. Теория пре​дельной производительности исходит из посылки, что все факторы производства обладают производительностью, что производитель​ность эта падает по мере увеличения единиц переменного фактора и что получаемые факторные доходы равнозначны величине их предельной отдачи. На этом основании делается вывод, что увели​чение занятости ведет к снижению предельной производительнос​ти труда и понижению заработной платы.
Социальная теория заработной платы связана с именем русского экономиста, так называемого легального марксиста М.И. Туган-Барановского. Согласно данной теории, заработная плата определяется не только производительностью труда, но и соотношением соци​альных сил (рабочих и предпринимателей). Производительность тру​да, определяет величину чистого продукта общества, а соотноше​ние сил — пропорцию, в которой этот продукт будет делиться раз​ными классами. 
В связи с распространением в XX в. теорий регулируемого капи​тализма (Дж.М.Кейнс и др.) идея регулирования стала распрост​раняться и на заработную плату. В экономической литературе по​явилось множество обоснований необходимости жесткой политики доходов. На практике эти рекомендации осуществились в виде по​литики замораживания (запрещения роста на определенный пери​од) заработной платы, политики ориентиров роста заработной платы (например, рост заработной платы не должен превышать офици​ального индекса цен на потребительские товары).
Теоретической основой деятельности государства на рынке труда длительное время служили кейнсианство и институционализм. С начала 80-х гг. возобладали концепции сторонников «экономики предложения», исповедующих ограничение государственного вмешательства в экономику. В 90-е гг. государство вновь расши​рило свое влияние на сферу труда, прежде всего через увеличение ассигнований на образование и подготовку кадров.

Рынок труда, подчиняясь в целом законам спроса и предложения, представляет собой рынок особого рода, имеющий ряд существенных отличий от других товарных рынков. Здесь регуляторами являются не только макро- и микроэкономические факторы, но и многие факторы социального и социально-психологического характера. Он отражает основные тенденции в динамике занятости, ее основных структурах (отраслевой, профессионально-квалификационной, демографической), т. е. в общественном разделении труда, а также мобильность рабочей силы, масштабы и динамику безработицы.

Не менее важным компонентом сферы труда является кадровая работа на предприятиях, мотивация труда и трудовые отношения. Именно на микроуровне происходит непосредственное использование трудовых ресурсов страны, осуществляется их вклад в экономический рост в качестве экономического ресурса и фактора производства.  

Сегментация рынка труда. Большинство исследователей приходят к выводу о двойственности современного рынка труда, где функционируют по крайней мере два не конкурирующих друг с другом рынка рабочей силы или два сегмента единого рынка рабочей силы. Это рынки квалифицированных (первичных) и неквалифицированных (вторичных) рабочих мест, рынки наукоемких и традиционных отраслей экономики.

Первый рынок характеризует высокая мобильность рабочей силы, высокий уровень оплаты труда, широкие возможности для профессионального роста, значительная конкуренция за рабочие места, второй – высокий уровень безработицы и текучести кадров, слабые карьерные перспективы.  

 Понятие и структура рабочей силы. По статистике к рабочей силе в развитых странах относят всех занятых (включая военнослужащих) и безработных. 

Занятыми в России являются лица обоего пола, которые в рассматриваемый период:

- выполняли работу по найму за вознаграждение на условиях полного либо неполного рабочего времени, а также приносящую доход работу не по найму самостоятельно или с компаньонами как с привлечением, так и без привлечения наемных работников;

-  выполняли работу без оплаты на семейном предприятии;

-  временно отсутствовали на работе из-за болезни, ухода за больными, ежегодного отпуска или выходных дней, обучения, учебного отпуска, отпуска без сохранения или с частичным сохранением содержания по инициативе администрации, забастовки, других подобных причин. 

Все занятые подразделяются на работающих полную и неполную рабочие неделю. Исходя из этого применяются различные показатели занятости: общая численность занятых, численность занятых в пересчете на полный рабочий день, отработанные за определенный период человеко-часы.

В наиболее развитых странах, в том числе и в России наемные работники составляют 90% рабочей силы. Определенную часть рабочей силы составляют так называемые самостоятельные работники, являющиеся в своей массе мелкими предпринимателями, не использующими, как правило, наемный труд, и многие лица свободных профессий (адвокаты, журналисты, художники и другие, не работающие по найму).

В изменениях, происходящих в отраслевой структуре рабочей силы, прослеживаются две важнейшие тенденции: резкое сокращение численности занятых в сельском хозяйстве и существенное увеличение их в сфере услуг. Под профессиональной структурой понимается совокупность представителей различных профессий и профессиональных групп, под квалификационной структурой – совокупность работников различных уровней квалификации. Содержание квалификации различных профессий представляет набор требуемых для выполнения данной работы навыков, знаний, опыта, других компонентов квалификации. В профессиональной структуре рабочей силы преобладающей категорией стали работники преимущественно умственного труда, так называемые белые воротнички. Численность работников физического труда сокращается как абсолютно, так и относительно.

В России отраслевая структура занятости заметно отличается от той, которая сложилась в развитых странах: в материальном производстве у нас занято более 49% экономически активного населения, а в сфере услуг – около 51%.

   Среди основных направлений государственного регулирования рабочей силы можно выделить:

- программы по стимулированию роста занятости и увеличению числа рабочих мест в государственном секторе;

- программы по подготовке и переподготовке кадров; 

- программы содействия найму рабочей силы;

- программы по социальному страхованию безработицы.

Особое место в системе регулирования рынка занимают биржи труда (службы занятости, службы содействия найму). Они представляют собой специальные учреждения, осуществляющие посреднические функции на рынке рабочей силы. В их функции входят регистрация безработных, их трудоустройство, изучение конъюнктуры рынка труда, тестирование, профессиональная ориентация и переподготовка безработных, выплата пособий.

Важным элементом рынка труда является кадровая работа в фирмах. Она включает процесс найма рабочей силы, мотивацию персонала, формы и методы оплаты труда, профессиональную подготовку и переподготовку кадров. Можно констатировать, что в настоящее время во многих странах идет процесс перехода от жесткой модели управления трудом к модели «соучастия», основанной на концепциях «качества трудовой жизни», «обогащения» и «гуманизации» труда.

Показателем эффективности использования рабочей силы является производительность труда. Она определяется делением стоимостного объема произведенной продукции на среднегодовую численность занятых либо на на количество отработанных человеко-часов.

Среди факторов, определяющих уровень и динамику производительности труда:

-темпы и характер накопления капитала и динамика капиталовооруженности труда;

- темпы внедрения в производство и направленность научно-технических достижений;

- развитие методов организации и стимулирования труда, метов управления производством;

- сдвиги в качественных и количественных характеристиках трудовых ресурсов;

- факторы социального порядка. 

Основы теории спроса на труд. Приложив к рынку труда рассмотренные ранее основы ценообразования на рынке факторов производства, получим:

Предельная доходность труда равняется предельному доходу фирмы, умноженному на предельный продукт труда:

MRPL  = MR х MPL,                                                 (??)

где MRPL - предельная доходность труда; MR - предельный доход; MPL - предельный продукт труда.

В условиях совершенной конкуренции предельный доход ра​вен цене выпуска: MR=P. Если фирма максимизирует прибыль, то она нанимает рабочих до тех пор, пока предельная доходность тру​да не будет равна заработной плате (MRPL = w), т. е. до тех пор, пока предельный доход от использования фактора (труда) не будет равен издержкам, связанным с его покупкой (т. е. зарплате). Под​ставив вместо MRPL заработную плату w и вместо MR - цену Р, получим:

w = Р х MPL                                                          (??)

или MPL = w : Р,                                                   (??)

где w - номинальная заработная плата; Р - цена выпуска; w/Р -  реальная заработная плата.

Таким образом, условием максимизации прибыли является равенство предельного продукта труда реальной заработной плате. Мы вывели, что

MR X MPL = w.                                                 (??)

Аналогично можно вывести уравнения для капитала и земли: 

MR х МРК = rк,                                                      (??)

где rk - рентная оценка капитала, и

MR х MPt = rt,,                                                                       (??)

где rt - рентная оценка земли (так как английские слова «труд» - labour и «земля» -land начинаются с одной и той же буквы L, используется латинский термин «terra» - земля, и rt означает рент​ную оценку земли).

Разделив w на MPL, получим

MR = w: MPL
Аналогично

MR =  гк : МРК и MR = rt : MPt
В условиях минимизации издержек предельный доход от всех факторов должен быть одинаковым:

MR = w: MPL =  гк : МРК = rt : MPt.                                     (??)

Так как фирма находится в положении равновесия, когда MR = МС, то

МС = MR = w: MPL =  гк : МРК = rt : MPt.                                (??)                 
Единого рынка ресурсов нет, но есть совокупность взаимосвя​занных рынков - рынка труда, рынка капитала, рынка земли, рынка предпринимательских способностей (к этим основным рынкам час​то добавляют рынок информации). Изучение любых рынков (и рынки факторов производства не составляют исключения) начинают с ана​лиза совершенной конкуренции, переходя затем к изучению несо​вершенной конкуренции.

В условиях совершенной конкуренции цена труда формируется подобно цене любого другого товара. Это означает, что все работники получают равную зарплату, которая не зависит от того, в какой фир​ме они работают, и воспринимается фирмой как заранее заданная величина. Поэтому для отдельной фирмы предложение труда абсо​лютно эластично. Сам уровень зарплаты в условиях совершенной кон​куренции максимален - рабочий, согласно теории предельной произ​водительности, получает полный продукт труда; MRC = wc. Поэтому предельные затраты фирмы на труд равны зарплате. В условиях, когда уровень зарплаты не связан с поведением фирмы, от предпри​нимателя зависит только количество нанимаемых рабочих.

Для фирмы выгодно нанимать дополнительных работников до тех пор, пока увеличение выручки превосходит рост издержек, т.е. пока предельный продукт труда (mrp) не сравняется с предельными издержками (mrc), т.е с зарплатой (wc)  (рис. 94):

mrp = mrc = wc                                                                      (??)
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                   а) фирма                                                 б) отраслевой рынок
Рисунок  94. - Зарплата как равновесная цена труда в условиях совершенной конкуренции

Поскольку зарплата каждого работника равна wc, то совокупные издержки предпринимателя на зарплату соответствуют площади wcElc0.  Изменение зарплаты обуславливает объем спроса на труд (рис. 95).
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Рисунок  95. -  Взаимозависимость спроса на труд и заработной платы

Оплата труда. Заработная плата – это доход, который получает собственник рабочей силы  или - это цена, выплачиваемая за использование труда наемного работника. 

Различают номинальную и реальную заработную плату. 

Под номинальной заработной платой понимается сумма денег, которую получает наемный работник за свой труд в течение некоторого времени. По ее величине можно судить об уровне дохода человека, но не об уровне его потребления и благосостояния.

Реальная заработная плата – это фонд жизненных благ и услуг, который человек может приобрести за полученные им деньги. Реальная заработная плата прямо зависит от величины номинальной и обратно – от уровня цен на потребительские товары и платные услуги. Кроме того, она отличается от номинальной на величину налогов и прочих выплат.

На уровень заработной платы оказывают влияние рыночные факторы (спрос, предложение рабочей силы, конкуренция, монополия и другие). Если на рынке труда спрос превышает предложение, то заработная плата повышается и наоборот.

Среди рыночных факторов, оказывающих влияние на величину заработной платы, можно выделить конкуренцию между предпринимателями и наемными рабочими. Конкуренция ведет к выравниванию заработной платы работников определенной профессии с равным уровнем квалификации, приближение ее к равновесной цене.

Влияет на уровень оплаты труда и монополия работодателей. Они стремятся за счет снижения заработной платы увеличить свои прибыли, используя в этих целях безработицу, конкуренцию между собой наемных работников.

Существенное влияние оказывает воздействие цены на товары и услуги.

А. Маршалл выдвинул два основных фактора, определяющих заработную плату: 

- предельная производительность труда, которая у разных людей различна, что и влияет на величину заработной платы;

- издержки воспроизводства, обучения и содержания работников.

Если первый фактор определяет спрос на труд, то второй его предложение, а их взаимодействие размер оплаты труда. Выделение Маршаллом в составе второго фактора заработной платы издержек на обучение  способствовало в дальнейшем формированию теории человеческого капитала. Различия в оплате труда, по теории человеческого капитала, связаны с инвестициями в человеческий капитал. Это любые вложения или действия, повышающие и развивающие способности человека, его квалификацию, в конечном итоге производительность этого фактора. 

В зависимости от метода оценки трудовых затрат используют несколько наиболее распространенных форм оплаты труды, используемых в рыночной экономике, в том числе и в России. Среди них повременная оплата труда, при которой размеры заработной платы практически зависят от отработанного им времени и его тарифной ставки (оклада). Для рабочих часто устанавливаются часовые ставки. Сдельная форма предполагает оплату труда работников по количеству (объему) произведенной продукции требуемого качества. Одной из разновидностей сдельной оплаты труда является бригадная, или коллективная. Начисление общей суммы заработной платы и индивидуально каждому работнику производится на основании единого наряда по конечным результатам работы своего коллектива. Премиальная форма предусматривает дополнительную оплату к повременному или сдельному заработку. (подробно самостоятельно)

8. Предпринимательство и прибыль. (самостоятельно) 

При рыночной экономике хозяйственная деятельность принимает характер предпринимательской деятельности (бизнеса). Она состоит в организации и соединении факторов производства для создания това​ров и услуг, удовлетворяющих общественные потребности и материаль​ные интересы предпринимателя в получении прибыли.
Предпринимательство как фактор производства. В своей деятель​ности предприниматель обычно выполняет три основные функции: 

- во-первых, факторную, состоящую в мобилизации денежных накопле​ний, средств производства, работников и других факторов, необходимых для предпринимательской деятельности; 

- во-вторых, организаторскую, которая состоит в соединении и комбинировании факторов производства, чтобы обеспечить достижение поставленной цели; 

- в-третьих, творческую, связанную с новаторством, инициативой, предприимчивостью и риском, роль которых в условиях НТР и усиления конкуренции выросла.
Многообразие форм предпринимательской деятельности, которая свойственна современной рыночной экономике, содействует развитию как государственного, так и частного сектора. При этом высокие резуль​таты предпринимательской деятельности зависят не только от форм собвенности и хозяйствования, но и качества управления, организации труда и производства, эффективности использования факторов произ​водства..

Свои особенности имеет предпринимательская деятельность в пере​ходной экономике России. Предпринимательство формируется в ходе
приватизации и разгосударствления, других радикальных методов трансформации централизованной планово-распределительной системы хозяйства в рыночную. Предпринимательство развивается в условиях слабой законодательной базы, имущественной неразберихи, высоких налогов и ставок кредитов, морально-психологической неготовности к рыночным отношениям, нормальным принципам и традициям рынка, при нарушении этики рынка и других «трудностях роста».
Среди современных организационных форм предпринимательской деятельности 
важнейшее место занимают акционерные общества и товарищества. Их количество составляет примерно половину от общего количества коммерческих организаций. Достоинство акционерной формы состоит в том, что она позволяет организовывать не только крупные и мелкие предприятия, которые применимы в промышленности в сельском хозяйстве, на транспорте, в банковском деле и других сферах экономики, способствуют формированию промышленно-финансовых групп.

Предприниматель как субъект рыночной экономики.  В качестве субъекта рыночной экономики функции предпринимателя состоят в на​хождении и формировании спроса на продукты и услуги, удовлетворяю​щие его путем организации производства и продажи товара с максималь​ной прибылью.

 Функции предпринимателей включают: 

1) проявление инициативы по соединению ресурсов (факторов) для производства како​го-либо товара или услуги; 

2) принятие основных решений по управлению фирмой; 

3) внедрение инноваций путем производства нового вида продукта или совершенствования и радикального изменения производ​ственного процесса; 

4) несение ответственности за экономический риск, связанный со всеми вышеуказанными факторами.
Многообразная деятельность предпринимателя отличается от дея​тельности менеджера. Он является самостоятельным субъектом, который действует на свой страх и риск, под свою имущественную ответственность. В отличие от этого, менеджер - наемный работник выполняющий поставленную предпринимателем задачу. Он не несет за свои действия имущественной ответственности, хотя и может быть уво​лен. Данное деление в значительной мере условно. Ведь менеджер может быть собственником (или совладельцем) капитала, поскольку он имеет акции и часть полученной прибыли инвестирует в развитие действующего предприятия. 
Главное, чем отличается предприниматель от других субъектов рыночной экономики - это предпринимательский доход (прибыль предпринимателя), который меньше, чем валовая и чистая прибыль. На осуществляющих воспроизводство предприятиях, которые выполняют свои обязанности перед государством и работниками, валовая прибыль распределятся в разных формах, в том числе и в форме предпринимательского дохода.
Вначале из валовой прибыли предприятия делаются внешние отчисления (налоги, процент за кредит, арендная плата, бла​готворительные фонды). Оставшуюся чистую прибыль используют для целей расширенного воспроизводства (накопления, подготовки кадров, развития социальной сферы, нужд экологии). В заключение предприниматель получает из чистой прибыли фирмы личный предпринимательский доход (прибыль). Если же это не частное, а акцио​нерное предприятие, то часть чистой прибыли распределяется между акционерами.
Следует отличать абсолютную величину прибыли от нормы прибыли,  показывающей степень доходности капитала (фондов). Норма прибыли Р1 (или норма рентабельности) выражается как отношение массы прибыли Р к авансированным затратам А, состоящим из стоимости средств производства К и расходов на заработную плату работников 3:
Р1 = Р:Ф = Р: (К+З)х100%                                       (??)

В экономической практике обычно определяется годовая норма прибыли, величина которой прямо пропорциональна числу оборотов капитала. Она исчисляется как отношение полученной за год прибыли ко всему авансированному в фонды капиталу.
Чтобы повысить норму прибыли, предприниматель стремится пользовать все факторы. Среди производственных факторов, на которые может воздействовать предприниматель, можно выделить следующие: масса прибыли, структура затрат капитала и факторов, скорость оборота капитала, экономия факторов производства, размеры производства. 

Размер нормы прибыли находится в прямой зависимости от абсолют​ной величины прибыли, от доли расходов на наем работников в структу​ре затрат капитала, а также от активной части (машин, оборудования) в составе средств труда. Годовая норма прибыли тем выше, чем скорее оборот капитала. При этом к предпринимателю быстрее  возвращаются деньги, авансированные на покупку средств производства, что позволяет увеличить размеры производства и прибыли при прежней общей величине капитала (фондов). Этому же способствует экономии затрат средств производства и других факторов, крупные размеры производства, позво​ляющие применять более производительную технику и технологию, раз​деление труда. На уровень нормы прибыли влияют не только рассмотренные выше внутренние факторы, на которые может воздействовать предприниматель, но и внешние, например колебание рыночных цен, величина процентной ставки, налогового обложения, арендной платы И Эти рыночные факторы воздействуют на абсолютную величину, а, следовательно, на норму прибыли.
Прибыль - важнейшая категория рыночной экономики, ее  максимизация выступает в качестве непосредственной цели и движущего мотива производства. 

Но до сих пор не смолкают споры об ее сущности, факторах  и источниках. Множественность концепций понятия «прибыль» отражена в современной учебной литературе. Так, в известном учебнике П. Самуэльсона рассматриваются четыре точки зрения на прибыль:

- во-первых, прибыль — это доход владельцев от факторов производства;

- во-вторых, прибыль – вознаграждение за предпринимательскую деятельность, в форме процента ренты, зарплаты;

- в третьих – плата за риск, неопределенность результатов предпринимательской деятельности;

- в-четвертых, доход, порожденный существованием монополии, которая возникает при монопольном положении производителя (продавца) на рынке или при его естественной монополии. 

3. Рынок капитала

Сущность и формы капитала. Эволюция взглядов на определение категории капитал. Капитал – одна из центральных и наиболее сложных экономических категорий. Значение этой категории подтверждается тем, что она дала название определенному историческому типу общества – капитализму – и присущей ему системе производственных отношений. 

Стремление объяснить суть и значение капитала проявили представители всех крупнейших школ и направлений экономической науки. Это видно даже из названия многих трудов: «Капитал» К. Маркса, «Капитал и прибыль» Бем-Баверка, «Природа капитала и прибыли» И. Фишера, «Стоимость и капитал» Дж. Хикса. Однозначно ответить на вопрос: что такое капитал? – трудно. По теории Маркса, капитал – это самовозрастающая стоимость. Сейчас часто сводят капитал к благу, использование которого позволяет увеличивать будущие блага. Главный признак такой категории – способность приносить доход своему владельцу. 

Теоретически и практически капитал неразрывно связан с понятием прибыли. В этом его основное содержание и в этом сходятся все научные трактовки капитала. Ученые также сходятся в том, что капитал не расходуется, а авансируются  - пускается в оборот (промышленный, торговый, денежный), с тем, чтобы вновь вернутся к его владельцу и принести доход в виде прибыли. В чем разные школы расходятся, так это в объяснении природы капитала и источника прибыли.

Одно из самых распространенных определений капитала состоит в том, что это произведенные ранее блага. Так, физиократы называли капиталом сырье и инструменты. Смит характеризовал его как накопленный труд, Риккардо как часть богатства страны, которая употребляется в производстве и состоит из пищи, одежды, инструментов, сырых материалов и прочие. С точки зрения классиков английской классической экономии, даже лук и копье первобытного охотника являются капиталом. Капитал трактуется как категория вечная, присущая всем временам и народам. Эту точку зрения разделяют практически все современные западные экономисты. Определение капитала как произведенных ранее благ можно встретить во всех учебниках «Экономикс». Капитал – это определенная сумма благ в виде материальных, денежных и интеллектуальных средств, используемых в качестве ресурса в дальнейшем производстве. Капитал есть сумма так называемых капитальных благ, т. е. благ по производству других благ.

В числе трактовок капитала следует упомянуть так называемую теорию воздержания. Одним из ее основателей был английский экономист Нассау Уильям Сениор (1790-1864 гг.). Труд рассматривался им как «жертва» рабочего, теряющего свой досуг и покой, а капитал как «жертва» капиталиста, который воздерживается от того, чтобы свою личную собственность использовать на личное потребление, и значительную часть его превращает в капитал. Такая жертвенность заслуживает вознаграждения в виде процента и прибыли.

Ирвинг Фишер (1867-1947 гг.) включал в понятие капитал любое благо, приносящее своему владельцу доход (даже талант). Капитал порождает поток услуг, которые оборачиваются притоком доходов.

Наиболее полный и обстоятельный ответ на вопрос о сущности и источнике капитала и прибавочной стоимости дает К. Маркс, который не отождествляет капитал с какой-либо вещественной оболочкой, а разделяет натуральную форму капитала с его стоимостью, т.е. форму и сущность. Сущность капитала – это авансированная стоимость, которая в результате эксплуатации наемного труда приносит прибавочную стоимость. Натуральная форма может быть любой: денежной, товарной, производительной.

Всеобщая формула капитала Д-Т-Д, показывает, что на деньги покупается товар, который приносит дополнительный доход. При анализе этой формулы Маркс показал, что движение капитала всегда начинается с денег. Однако сами деньги – это не капитал, они превращаются в него только когда используются с целью получения дохода. Приращение капитала, происходящее в этом случае, Маркс назвал прибавочной стоимостью. Анализ этой формулы на основе закона стоимости показал, что капитал не может возникнуть вне обращения, как не может возникнуть и в обращении. Разрешение этого противоречия было найдено при покупке особого товара – рабочей силы. Таким образом, капитал является специфической экономической категорией, выражающей не вещь, а определенный тип общественных отношений. Капитал всегда предполагает наемный труд, а наемный труд капитал.

Историческим предпосылками возникновения капитала являются развитое товарное производство и обращение, которые в дальнейшем приобрели всеобщий характер. Капитал подчиняет себе все формы экономической жизни, прибыль становится движущим мотивом развития общества.

Исторически капитал стал появляться задолго до капитализма в виде таких форм, как купеческий и ростовщический капитал, приносивший прибыль за счет направления денег в торговый капитал или в рост – ссуда под проценты.

В современных условиях встречаются более широкие трактовки капитала.  Согласно бухгалтерскому определению капиталом называются все активы (средства) фирмы. Существует точка зрения, согласно которой капитал – это деньги, поскольку они являются универсальным товаром, который можно использовать для выплаты заработной платы и расчетов с поставщиками, инвестирования в развитие производства.

Ряд экономистов считает, что капитал – это время, ибо для получения дохода нужен период времени. Причем доход является своего рода вознаграждением за отказ от удовлетворении текущих потребностей ради их удовлетворения в будущем. 

Капитал подразделяется на физический и нефизический. К первому относятся производственные и непроизводственные строения, машины, оборудование, сырье, материалы. К нефизическому относят человеческий капитал, научный потенциал. Человеческий капитал – результат предыдущего «производства»: получение образования, воспитания, трудовых навыков. Затраты на приобретение знаний расцениваются при этом как инвестиции формирующие капитал, который в последующем будет приносить его владельцу регулярную прибыль в виде более высокого заработка, престижной и интересной работы, повышения социального статуса и прочее.

«Доброе имя» (положительная репутация) фирмы также может трактоваться как капитал. Затраты на рекламу, налаживание отношений с общественностью, благотворительность являются не просто расходами, а инвестициями, формирующими особый капитал – доброе имя фирмы.

Научный потенциал – это капитал, который создается  и прирастает в результате инвестиций в НИОКР. Такое авансирование капитала приводит к росту производительности труда и прибыли, опережения конкурентов  и монополизации какой-либо технологии или продукта, что дает монопольную прибыль.

Каждое из понятий капитала, выделяя ту или иную сторону его формы, не раскрывает его сущности во всем многообразии. Рассмотрим в этой связи конкретные формы капитала, связанные с его рыночным кругооборотом, оборотом и воспроизводством.

Формы и виды капитала. В качестве материально-вещественной основы рыночных отношений  предприятий выступает промышленный капитал, который существует в трех основных функциональных формах: денежной производительной и товарной. Промышленный капитал – капитал, который относится не только к отраслям промышленности, но и сельского хозяйства, строительства, транспорту, если эти сферы экономики основаны на капиталистических принципах (используется наемный труд).

Чтобы объяснить сущность и механизм капиталистической эксплуатации Маркс делит капитал на постоянный и переменный. Постоянным называется капитал, воплощенный в средствах труда. Его стоимость не меняется в процессе производства, а лишь передается готовому продукту (стоимость станка, пряжи, нефти и т.д). Переменным называется капитал, воплощенный в рабочей силе. Работник способен создавать стоимость большую, чем стоимость его собственной рабочей силы. Этот избыток называется прибавочной стоимостью и составляет сущность прибыли капиталиста.

Стоимость готового продукта включает 3 компонента:

С – перенесенную стоимость постоянного капитала;

V – воспроизведенный эквивалент переменного капитала;

m – прибавочную стоимость.

Это позволило показать, что не весь капитал имеет отношение к созданию стоимость, а лишь его переменная часть.

С развитием капитализма в рамках промышленного капитала происходит своеобразная специализация и разделение труда, в результате чего отдельные его функциональные формы (товарная и денежная) начинают обособляться и существовать достаточно автономно. Это в первую очередь относится к торговому и ссудному капиталу.    

Таким образом, стали выделять: промышленный, торговый и товарный капитал. В экономике различают  также реальный (физический, производственный), в форме средств производства, и денежный в финансовой форме, и товарный капитал, капитал в форме товаров. 

Разделение капитала на промышленный и торговый ведет к разделению прибыли на две обособленные формы: предпринимательский доход и торговую прибыль. Существующая межотраслевая конкуренция приводит к тому, что торговый и промышленный капитал получает равную отдачу на авансированный капитал, а величина их прибыли пропорциональна величинам торгового и промышленного капитала соответственно.

Ссудный капитал представляет собой обособившуюся денежную форму капитала, который предоставляется в ссуду на условиях возврата и выплаты процентов. В форме ссудного капитала аккумулируются временно свободные в обществе денежные средства, как то прибыль, часть оборотных средств и др.

При обособлении ссудного капитала происходит отделение капитала-собственности от капитала-функции. Такое отделение послужило основой для того, чтобы в рамках трехзвенной модели факторов было вычленено четвертое звено – предпринимательские способности. С одной стороны, это разновидность трудовых способностей вообще, а, с другой, предпринимательство есть другое выражение капитала-функции. В современных условиях чаще всего владеют капиталом одни, а приводят его в действие другие. Более того, часто отделяется управление капиталом, т.е. предприниматель не сам управляет капиталом, а приглашает для этого специалистов менеджеров.  Это породило теории менеджериальной революции (революции управляющих), согласно которым реальная власть принадлежит именно управляющим, а не формальным владельцам капитала.

Оборот капитал. Амортизация. В сфере производства (П) средства производства и рабочая сила создают товар и его стоимость (Т). После реализации в сфере обращения стоимость товара превращается из товарной в денежную форму (Д). Последовательно проходя через три стадии: обращение, производство и снова обращение, промышленный капитал соответственно превращается из одной функциональной формы в другую (денежную, производительную, товарную), вплоть до возвращения  (с приращением) в первоначальную товарную форму, т.е. происходит кругооборот капитала. 

Кругооборот капитала фирмы, который рассматривается не как отдельный акт, а как периодически повторяющейся процесс, в результате которого авансированные денежные средства полностью возвращаются к своей первоначальной денежной форме, называется оборотом капитала фирмы. При этом оборот капитала не совпадает с его кругооборотом, ибо в результате каждого кругооборота фирме возвращается лишь часть авансированного капитала в денежной форме.

Полный оборот капитала совершается лишь при условии, если вся капитальная стоимость возвращается фирме в первоначальном объеме в денежной форме. Поскольку капитал фирмы в процессе кругооборота проходит стадии производства и обращения, то и время оборота капитала слагается из времени производства и обращения. 

Чтобы определить скорость оборота капитала n, следует определенный период времени – О разделить на длительность одного оборота  (т.е. n = О : о).

 По способу оборота капитал фирмы делится на основной, затраченный на покупку средств производства  и оборотный,  затраченный на приобретение предметов труда и рабочей силы. К основному обычно относят имущество, служащее больше одного года. В России основной капитал называют основными фондами. 

К реальному оборотному капиталу следует относить только материальные оборотные средства (производственные запасы, незавершенное производство, запасы готовой продукции и товары для перепродажи).

Если к материальным оборотным средствам добавить средства в расчетах с поставщиками  и покупателями, денежные средства в кассе предприятия и расходы на заработную плату, то получим оборотный капитал (оборотные средства или оборотные активы) по бухгалтерскому определению.

Эти виды капитала различаются 1) по способу перенесения стоимости на изготовляемый продукт и 2) способу возобновления.  

1) Основной капитал (средства труда) участвует в производстве целиком и не входит в продукт труда. Изнашиваясь они по мере износа переносят свою стоимость на новый продукт. Предметы труда, относящиеся к оборотному капиталу, полностью потребляются в каждом кругообороте, теряют свою натуральную формы и перенося полностью свою стоимость на изготовляемый продукт.

2) Средства труда возобновляются после их полного износа в результате ряда кругооборотов из специального фонда возмещения (фонда амортизации). Предметы труда возобновляются в натуральной форме после каждого кругооборота.  

Основной капитал. Основные фонды являются главной составной частью капитала фирм в большинстве отраслей, прежде всего в реальном секторе. Они представлены, прежде всего, зданиями и сооружениями, передаточными устройствами, машинами, оборудованием и приборами, транспортными средствами, инструментом, скотом, многолетними насаждениями, товарами длительного пользования домашних хозяйств, а также нематериальными активами (патентами, товарными знаками, авторскими и другими правами).

Основные фонды во многом определяют производственный потенциал фирмы (отрасли, всей страны), т. е. способность произвести (выпустить) за какой-то временной период определенное количество продукции нужного ассортимента и качества. По отношению к предприятиям (фирмам) сферы материального производства часто говорят о их производственной мощности (производственных мощностях).

Производственные мощности часто используются не полностью; часть из них модернизируется, ремонтируется, простаивает.

Основные фонды учитываются в статистике с помощью баланса основного капитала. Он представляет собой статистическую таблицу, данные которой характеризуют объем, структуру, воспроизводство и использование основных фондов. Анализ основных фондов осуществляется по многим направлениям, в том числе:

- по технологической и возрастной структуре. Технологическая структура

показывает соотношение между так называемой активной частью фондов и их пассивной частью. Возрастная структура характеризует их по сроку службы.

- с использованием различных подходов. 

            При оценке основных фондов по балансовой стоимости за базу берется стоимость при постановке их на учет (в момент первоначальной записи в баланс основных фондов или ее последующего исправления – первоначальная стоимость. Стоимость фондов прошедших переоценку называется восстановительной. И первоначальная и восстановительная стоимость может быть как полной, т. е. на момент покупки или очередной переоценки, так и остаточной, т. е. за вычетом износа или с добавлением от модернизации и реконструкции. 

- анализ обновления, выбытия и износа, которые характеризуются соответствующими коэффициентами.

- анализ эффективности использования основных фондов, который характеризуется целым рядом коэффициентов.
           Амортизация основных фондов. Износ основного капитала может быть как физическим, так и моральным. Физический износ состоит в том, что элементы основного капитала изнашиваются и поэтому их стоимость снижается. Моральный износ состоит в том, что стоимость фондов снижается из-за появления более совершенных, а также из-за более низких издержек на их производство. Процесс физического и морального износа основного капитала называется его амортизацией.   

Другое значение термина «амортизация» - это стоимостная оценка износа основного капитала за определенный период времени. На основе этой оценки происходит ежегодное списание части стоимости основных фондов, так называемые амортизационные отчисления. Они поступают в амортизационный фонд, который служит для возмещения износа основного капитала. Владельцы основного капитала осуществляют амортизационные отчисления согласно утвержденным нормам амортизационных отчислений по балансовой стоимости  основных фондов.

Норма амортизации (На), определяется: 

На = (Ф+Р-Л): (ФхП) х 100%,                             (5?)

где Ф – стоимость основного капитала;

Р – затраты на капитальный ремонт и модернизацию;

Л – ликвидационная стоимость (выручка от продажи выбывших средств труда и лома за вычетом средств затрат на демонтаж);

П – продолжительность функционирования основного капитала (в годах). 

  Ежегодные амортизационные отчисления включаются в издержки производства. В современных условиях амортизационные отчисления – главный источник финансирования капитальных вложений в развитых странах. Поэтому государство часто разрешает фирмам ускоренную амортизацию, позволяющую на основе высоких норм амортизационных отчислений списывать стоимость основных фондов быстро, за несколько лет.

Оборот основного капитала включает три основных фазы:

- износ;

- амортизацию;

- возмещение в натуральной форме. В первой фазе оборота основного капитала происходит физический и моральный износ. Во второй – осуществляется его амортизация. 

На третьей фазе оборота основного капитала происходит его возмещение за счет амортизационного фонда в натуральной форме. О возмещении основного капитала  с количественной стороны можно судить по коэффициенту обновления (Кобн)):

Кобн = ОКн : ОКобщ ,                                        (5?)      

где  ОКн – стоимость вновь поступившего в эксплуатацию основного капитала;

ОКобщ – общая стоимость функционирующего капитала.

Положение фирмы на рынке во многом определяется эффективностью использования основного капитала, показателем которой является капиталооотдача (КО):

КО = ЧП : ОК,                                                    (5?)

где ЧП – величина чистой продукции фирмы;

ОК – величина ее основного капитала.

Чем выше капиталоотдача, тем меньше средств затрачивается предприятием на возмещение основного капитала и производства данного количества продукции. Рост капиталоотдачи достигается как экстенсивным, основанным на увеличении времени использования средств труда, так и интенсивным путем, основанным на повышении производительности труда, которая должна расти быстрее, чем капиталовооруженность труда (отношение стоимости основного капитала к среднесписочной численности работников).

Капиталоемкость основного капитала (Кс) определяется по формуле: 

Кс = Косн: Ср,                                                    (5?)

где  Косн  - стоимость основного капитала;

Ср – себестоимость произведенных и реализованных товаров и услуг.

Оборотный капитал. К оборотному капиталу, согласно экономическому определению, относя сырье, топливо, энергию, материалы, полуфабрикаты, незавершенное производство, запасы готовой продукции, товары для перепродажи. 

Согласно бухгалтерского определения, к перечисленному следует добавить средства в расчетах с поставщиками и покупателями, денежные средства в кассе предприятия и расходы на заработную плату.

Оборотный капитал в соответствии со своим предназначением оборачивается в хозяйственной жизни намного быстрее основного. В результате его вклад в себестоимость  продукции обычно на много выше, чем вклад основного. Основной переносит свою стоимость на изготовляемую продукцию в течение нескольких лет частями (через амортизацию), а  оборотный – не более года.

Анализ оборотного капитала. Для анализа оборотного капитала используется ряд показателей:

Материалоемкость – отношение затрат сырья, топлива, энергии, материалов и других предметов труда к стоимости произведенной продукции. Вариантами этого показателя могут быть энергоемкость, металлоемкость и др.

          Оборачиваемость оборотного капитала (оборотных средств) – отношение  объема реализованной продукции к среднегодовой стоимости оборотного капитала (оборотных средств). Этот показатель сильно колеблется в зависимости от отрасли. Он показывает сколько раз в год совершается экономический кругооборот на предприятии.

          Коэффициент текущей ликвидности (коэффициент покрытия) – отношение среднегодовой стоимости оборотного капитала (оборотных средств) к краткосрочным обязательствам предприятия. Текущая ликвидность отражает, достаточно ли у фирмы средств, которые могут быть использованы ею для погашения (покрытия) своих краткосрочных обязательств в течение предстоящего года (краткосрочных займов и кредитов). Если сопоставить только денежные средства фирмы с ее краткосрочными обязательствами, то получим коэффициент абсолютной ликвидности.

Оценка капитала. Оценка предприятия важный элемент экономической жизни. Существует три основных подхода к оценке предприятия: доходный, рыночный и затратный. Доходный подход основывается на оценке будущих доходов от оцениваемого предприятия. Здесь используются два основных метода: капитализации дохода и дисконтирования будущих доходов. Первый основан на том, что рыночная стоимость объекта прямо пропорциональна денежному доходу и обратно пропорциональна ожидаемой ставки капитализации (ожидаемой ставке дохода).

Под ставкой капитализации понимается уровень доходности данного объекта, выраженный в процентах.

Метод дисконтирования денежного потока основан на прогнозе будущего денежного дохода (денежного потока), который будет получен инвестором (покупателем) данного предприятия. Этот будущий денежный поток затем дисконтируется (приводится) к текущей стоимости с использованием ставки дисконта, которая соответствует требуемой ставке дохода.

Рыночный подход (подход аналога) включает три основных метода оценки: метод рынка капиталов, метод сделок и метод отраслевой оценки.

Метод рынка капиталов основан на ценах продажи акций сходных фирм на мировых фондовых рынках.

Метод сделок основан на анализе цен приобретения контрольных пакетов акций.

Метод отраслевых оценок основывается на наличии устоявшихся показателей оценки в отдельных отраслях.

Затратный подход представлен, прежде всего, методом оценки накопленных активов. Он включает оценку финансовых, материальных (земля, здания, сооружения, машины и оборудование) и нематериальных (квалификация, торговая марка и др.) активов на основе балансового отчета с учетом различного рода поправок (износ, старение и т. п.).  

На практике при оценке того или иного предприятия, как правило, используется не один, а два или все три оценочных подхода для получения наиболее надежного результата. Заключение о стоимости предприятия не просто принимается как механическое или процентное взвешивание результатов различных методов оценки, а основывается на профессиональном опыте и экспертном суждении оценщика.

Владельцы капитала получают доход от его использования. В случае со ссудным капиталом доход приобретает форму процента. В остальных случаях доход приобретает форму прибыли. Прибыль может быть в разных вариантах: прибыль фирмы, дивиденды владельца акций, роялти владельца интеллектуального капитала и др.

Есть две меры количественного определения прибыли. Абсолютный показатель этой категории – масса прибыли, относительный показатель – норма прибыли. Масса прибыли – это ее абсолютный объем, выраженный в деньгах. Норма прибыли (Пп) – это отношение прибыли к авансированному капиталу, выраженному в процентах.

Пп = П : К х 100% ,                                               (??)

где  П – величина прибыли, К – величина капитала.

Инвестиции. Сегодняшняя ценность капитала зависит от того, что капитал гложет

произвести в будущем. Для производства дохода владелец ка​питала должен отказаться от текущего потребления в надежде полу​чить более высокое вознаграждение в будущем. Поток будущего до​хода должен стимулировать создание сегодняшнего запаса. Чтобы создать этот запас, в свою очередь, необходим поток сбережений. 

Фактор времени (сравнение прошлого с настоящим, настоящего с бу​дущим) приобретает при анализе капитала первостепенное значение.

Доход на капитал будет произведен лишь в том случае, если собственник капитала передаст его для производительного исполь​зования предпринимателю (или сам станет предпринимателем). При этом капитал, ссужаемый на время, должен вернуться с прираще​нием. Этот прирост, возвращаемый собственнику капитала, и назы​вается процентом. Ссудный процент - это цена, уплачиваемая собственнику капитала за использование его средств в течение определенного периода времени. При анализе обычно рассматрива​ют капитал исключительно в денежной форме, подразумевая, что на деньги покупают физический капитал.

Для создания и увеличения капитала необходи​мы вложения денежных средств — инвестиции. Инвестирование - это процесс создания или пополнения запаса капитала. Обычно под процессом инвестирования понимают при​ток нового капитала в данном году. Различают валовые и чистые инвестиции. 

Валовые инвестиции - это общее увеличение запаса капитала. Валовые инвестиции сравниваются с затратами на воз​мещение. 

Возмещение - это процесс замены изношенного основ​ного капитала. Чистые инвестиции -- это валовые инвестиции за вычетом средств, идущих на возмещение.
Валовые инвестиции - Возмещение = Чистые инвестиции.    

Если валовые инвестиции больше возмещения, то чистые ин​вестиции положительны (имеет место прирост запаса капитала, про​изводство расширяется). Если валовые инвестиции меньше возме​щения, то чистые инвестиции отрицательны: «проедается» имею​щийся капитал. И наконец, если валовые инвестиции равны возме​щению, то запас капитала остается на прежнем уровне, имеет мес​то продолжение производства в тех же самых масштабах (простое воспроизводство).

Краткосрочные инвестиции. Для решения вопроса об эффективности инвестирования необходимо сравнить издержки, связан​ные с осуществлением проекта, и доходы, кото​рые будут получены в результате его осуществления. В случае ис​пользования заемных средств необходимо сравнить внутреннюю норму окупаемости (r) и ссудный процент (i). Предельная чистая окупа​емость инвестиций представляет собой разницу между предельной внутренней окупаемостью инвестиций и ставкой ссудного процента (r - i). Прибыль от инвестиций будет максимальной, когда r = i. Проиллюстрируем это на примере (табл. ).

Величина и отдача инвестиций сроком на 1 год

	Коли​чество литров вина
	Общие инвести​ции (стои​мость ви​на), долл
	Предель​ные ин​вести-ции,

долл
	Предель​ный % с капи​тала, долл.
	Предель​ные из​держки хранении,

долл.
	Предель​ные из​держки

производ​ства, долл.
	Предель​ный доход с ин​вестиций,

долл.
	Предель​ная при

быль,

долл.

	200
	1000
	1000
	100
	50
	1150
	1200
	50

	400
	2000
	1000
	100
	75
	1175
	1200
	25

	600
	3000
	1000
	100
	100
	1200
	1200
	0

	800
	4000
	1000
	100
	125
	1225
	1200
	-25

	1000
	5000
	1000
	100
	150
	1250
	1200
	-50


Допустим, фирма занимается хранением вина. При увеличении объемов хранения предельные издержки возрастают на 25 долл. на каждые 200 литров вина. Общие капиталовложения на покупку вина при увеличении масштабов хранения растут на 1000 долл. на каждые 100 литров вина. Ставка процента равна 10%. Если предельный доход с инвестиции одинаков и равен 1200 долл., предельные издержки хранения 200литров составят 1150 долл., а предельная прибыль 1200 – 1150 = 50 долл. Предельные издержки 400 литров составляют соответственно 1175 долл. и 25 долл. Прибыль максимизируется, ког​да MR = МС, т. е. при хранении 600 литров вина.

Сравнение внутренней нормы окупаемости с ссудным процен​том представлено в следующей таблице. С ростом масштабов хранения пре​дельная норма окупаемости падает с 15 до 5%. Прибыль от инвести​ций максимизируется при условии r = i, т. е. при хранении 600 лит​ров. Предельная норма окупаемости в отличие от процента зависит от количества хранимого вина и пони​жается с ростом масштабов производства. Она определяет спрос на инвестиции. Инвестиции выгодны при r > i. Прибыль максимизируется в точке, когда фирма осуществляет хранение 600 литров вина.

Предельная норма окупаемости инвестиций сроком на 1 год

	Коли​чество литров вина (л)
	Предельная норма
окупаемости, %
	Ставка ссудного
процента, %
	Предельная чистая
окупаемость
инвестиций, %

	200
	15
	10
	5

	400
	12,5
	10
	2,5

	600
	10
	10
	0

	800
	7,5
	10
	-2,5

	1000
	5
	10
	-5


Чем выше рыночная ставка процента, тем на меньшее количество заем​ных средств существует спрос. И наоборот, понижение ставки про​цента создает благоприятные предпосылки для расширения инвес​тиционного спроса.
Долгосрочные инвестиции. Большинство инвестиций носит долгосрочный ха​рактер. Это, прежде всего, инвестиции в основной капитал. Полезный срок службы основного капи​тала - период, в течение которого вложенные в расширение про​изводства капитальные активы будут приносить фирме доходы (или сокращать ее издержки).
Для расчета прибыли от долгосрочных вложений капитала фирма должна, во-первых, определить полезный срок службы ос​новного капитала и, во-вторых, рассчитать ежегодную надбавку к доходам от эксплуатации основных фондов.

Допустим, что I - предельная стоимость инвестиций, Rj - предельный вклад инвестиций в увеличение дохода (или сокраще​ние издержек) в j-й год службы. Тогда предельную окупаемость капитальных вложений для первого года можно подсчитать по фор​муле:

I (1 + r) = R1                                                                            (??)

Допустим, предельная стоимость капитальных вложений равна 100 млн. рублей, внутренняя норма окупаемости - 40%. Тогда пре​дельный вклад в увеличение дохода первого года составит: I (1+ r) = 100(1 + 0,4) = 140 млн. рублей. 

Если ставка ссудного процента равна 10%, то чистая окупаемость составит: г - i = 40 - 10 = 30%. Соответственно для второго года: 

I (1+ г) (1+ г) = R2                                                                    (??)

В нашем примере 100(1+ 0,4}2 = 196 млн. руб. Поэтому стои​мость однолетней инвестиции года составит:

I = R1: (1 + r),                                              (77)                                                                                                

а  двухлетней соответственно:

I = R2: (1 + r)2                                                                           (77)                                                                                                                                                                    

Для п лет стоимость приобретенного капитала будет равна:

I = R1: (1 + r)+ R2: (1 + r)2+…+ Rп: (1 + r)п.                                   (77)

Предложение сбережений. Люди, осуществляющие сбережения, сравнивают текущее потребление с будущим. Обычный потребитель имеет положительные временные пред​почтения (time preference). Это означает, что отказ от расходова​ния одного доллара в настоящем должен принести ему более 1 долл. в будущем. Предположим, что доход индивида составляет 100 тыс. долл. в год. Если он потребляет в текущем году все 100 тыс., то его сбережения равны 0. 

Допустим, индивид решил откладывать деньги на «черный день». Предположим, что величина этих сбережений ради будущего потребления равна 10 тыс. долл. текущего дохода. Такое ответственное решение может быть принято рациональным индиви​дом только в том случае, если в будущем эти 10 тыс. долл. позволяют ему потреблять на сумму, превышающую 10 тыс., например 11,5 тыс. долл. Отказ от следую​щих 10 тыс. долл. дается, как правило, труднее и должен быть компенсирован большим вознаграждением. 

Предельная нор​ма временного предпочтения (marginal rate of time preference) - это стоимость дополнительного будущего потребления, достаточно​го для компенсации отказа от единицы текущего потребления при условии, что общее благосостояние индивида не изменится.

Межвременные предпочтения касаются инвестиций как в фи​зический, так и в человеческий капитал. В обоих случаях люди со​кращают текущее потребление в надежде увеличить его в будущем.

Межвременное бюджетное ограничение.  Возможности ограничения текущего по​требления в пользу будущего не безгра​ничны. Сбережения определяются общей суммой дохода за вычетом текущего потребления:

S = I - C1,                                                      (??)
где S - сбережения;

I  - доход;

С1  - текущее потребление.

Межвременное бюджетное ограничение показывает возможнос​ти переключения текущего потребления на будущее потребление.

Дисконтированная стоимость. Определим сегодняшнюю цену того доллара, который получим в будущем. Если  сберегается 1 долл. сейчас, то через год при ставке процента i мы получим: 1 долл. х (1+ i). Тогда 1 долл., получен​ный через год, сейчас стоит меньше 1 долл., а именно: 1 долл./(1 + i). Очевидно,  что доллар, который будет получен через 2 года, сегодня стоит: 1 долл./(1 + i)2 и т. д. Поэтому текущая дисконтированная приведенная стоимость (Present Discount Value - PDV) - это нынешняя стоимость 1 доллара, выплаченного через определен​ный период времени. Если этот период равен одному году, то  PDV = 1/(1+ i).
Для п лет:

PDV = 1/(1+ i)п.                                               (77)
Текущая дисконтированная стоимость зависит от ставки про​цента. Чем выше ставка процента, тем ниже текущая дисконтиро​ванная стоимость (табл.). Доллар, который получен через 10 лет при 5-процентной ставке, сегодня стоит 61,4 цента, при 10-процентной ставке - 38,6 цента, а при 20-процентной ставке - всего 16,2 цента.

Дисконтированная стоимость 1 доллара:

	Ставка, %

	Годы

	
	1-й
	2-й
	5-й
	10-й
	20-й

	1
	0,99
	0,98
	0,951
	0,905
	0,82

	2
	0,98
	0,961
	0,906
	0,82
	0,673

	5
	0,952
	0,907
	0,784
	0,614
	0,377

	10
	0,909
	0,826
	0,621
	0,386
	0,149

	20
	0,833
	0,694
	0,402
	0,162
	0,026


Модель межвременного выбора И Фишера показывает, что уровень потребления зависит не толь​ко от текущего дохода, но и от дохода, который человек (семья) планирует получить в будущем. Американский экономист Франко Модильяни, развивая взгляды И. Фишера, выдвинул гипотезу жиз​ненного цикла, согласно которой потребление зависит от дохода, получаемого человеком в течение всей его жизни. Однако в этом походе как справедливо заметил М. Фридмен, есть две составляю​щие. Уже текущий доход распадается на постоянный доход (Yp) и временный доход (Yt):

Y=Yp+Y.                                                   (??)

Первый связан с основной сферой деятельности, его легко пла​нировать на будущее, он выступает как некая средняя величина. Вто​рой связан со случайными заработками: они могут быть то выше, то ниже то отсутствовать совсем. Поэтому их можно рассматривать как своеобразные отклонения от некоторой средней величины. Их трудно планировать заранее, а иногда и бесперспективно. Люди, как показал М Фридмен, ориентируются, как правило, на постоянным доход. Поэ​тому изменения потребления связаны в первую очередь с ним.

Дисконтированная стоимость при расчете инвестиций. Оценка будущих доходов играет важную роль при принятии решений по инвести​циям. Для этого используют понятие чис​той дисконтированной стоимости (NetPresent Value - NPV):

NPV = π1/(1 + i) + π2 /(1+ i)2+ …+ πп/(1+ i)п – I,                  (??)

где I -  инвестиции;

πп  -  прибыль, получаемая в n-м году;

i - норма дисконта (норма приведения затрат к единому мо​менту времени).

Норма дисконта (i) может быть ставкой процента или какой-либо иной ставкой. Иногда целесообразно рассматривать норму дисконта как альтернативные издержки вложений в основной ка​питал Величина чистой дисконтированной стоимости должна быть больше нуля: NPV>0. Это означает, что приведенная прибыль, ожидаемая от инвестиций, больше, чем величина произведенных инвестиций. Следовательно, необходимо инвестировать тогда и только тогда, когда ожидаемые доходы будут выше, чем издержки, связанные с инвестициями.
Ставка ссудного процента зависит от спроса и предложения заемных средств. Спрос на заемные средства зависит от выгодности предпринимательских инвестиций, размеров потребительского спроса на кредит и спроса со стороны государства, организации и Учреждений.

Различают номинальную и реальную ставки ссудного процента. 

Номинальная ставка показывает, на сколько сумма, которую заемщик возвращает кредитору, превышает величину полученного кредита.

Реальная ставка - это ставка процента, скорректированная на инфляцию, т.е. выраженная вденежных единицах постоянной покупательной способности. Именно реальная ставка определяет принятие решения  о целесообразности инвестиций.

Финансовый рынок. Финансовый рынок (рынок ссудных капиталов) - это механизм перераспределения капитала между кредиторами и заемщиками при помощи посредников на основе спроса и предложения на капитал. На практике он представляет собой совокупность кредитных организаций, направляющих поток денежных средств от собственников к заемщикам и обратно.

Финансовый рынок включает денежный рынок и рынок капиталов. 
Под денежным рынком понимается рынок краткосрочных кредитных операций (до одного года). В свою очередь денежный рынок обычно подразделяется на учетный, межбанковский и валютный рынки, а также рынок деривативов.

К учетному рынку относят тот, на котором основными инструментами являются казначейские и коммерческие векселя, другие виды краткосрочных обязательств (ценные бумаги).                                

Межбанковский рынок - часть рынка ссудных капиталов, где временно свободные денежные ресурсы кредитных учреждений привлекаются и размещаются банками между собой, преимущественно в форме межбанковских депозитов на короткие сроки. Средства межбанковского рынка используются банками не только для краткосрочных, Но и для средне- и долгосрочных активных операций, регулирования балансов, выполнения требований государственных регулирующих органов.

Валютные рынки обслуживают международный платежный оборот, связанный с оплатой денежных обязательств юридических и физических лиц разных стран. Валютные рынки - официальные центры, где совершается купля-продажа валют на основе спроса и предложения.

Рынок деривативов. Деривативами (финансовыми деривативами) называются производные финансовые инструменты, в основе которых лежат другие, более простые финансовые инструменты - акции, облигации. Основными видами финансовых деривативов являются опционы (дающие их владельцу право продавать или покупать акции), свопы (соглашения об обмене денежными платежами в течение определенного периода времени), фьючерсы (контракты на будущую поставку, в т. ч. валюты, по фиксированной в контракте цене).

 Рынок капиталов охватывает средне- и долгосрочные кредиты, а также акции и облигации. Он подразделяется на рынок ценных бумаг (фондовый рынок) и рынок средне- и долгосрочных банковских кредитов.

На рынке средне- и долгосрочных банковских кредитов заемные средства выдаются компаниям для расширения основного капитала. Такие кредиты, как правило, предоставляются инвестиционными банками, реже - коммерческими.

Фондовый рынок обеспечивает распределение денежных средств между участниками экономических отношений через выпуск ценных бумаг, которые имеют собственную стоимость и могут продаваться и покупаться и погашаться.

Фондовый рынок можно рассматривать и как совокупность первичного и вторичного рынков. Первичный рынок возникает в момент  эмиссии ценных бумаг, на нем мобилизуются финансовые ресурсы. Основными элементами этого рынка являются частные компании и государственные органы, основными объектами сделок - ценные бумаги. Размещение вновь выпущенных ценных бумаг происходит путем либо подписки, либо открытой продажи.

На вторичном рынке эти ресурсы перераспределяются, и даже не один раз. Вторичный рынок подразделяется на биржевой и небиржевой. На последнем происходит купля-продажа ценных бумаг, по каким либо причинам не котирующихся на бирже.

Рынок ценных бумаг. Под ценной бумагой понимается документ, удостоверяющий с соблюдением установленной формы и обязательных реквизитов имущественные права, осуществление или передача которых возможны только при его удостоверении. 

Ценные бумаги принято называть фиктивным капиталом по той причине, что они являются представителями реального капитала (реальных фондов) и в определенной мере отражают их величину. 

В России  к ценным бумагам относятся акции, облигации, депозитный и сберегательный сертификаты, чеки, векселя, различные государственные ценные бумаги, приватизационные чеки, опционы, фьючерсы и другие документы.

В рыночной экономике функционирует множество видов ценных бумаг. Их можно классифицировать по нескольким признакам.

Различные группы эмитентов: государство, частный сектор, иностранные субъекты.

Именные и предъявительские. Имя владельца ценной бумаги регистрируется в специальном реестре, который ведется эмитентом или внешним независимым реестродержателем. Ценная бумага на предъявителя не регистрируется на имя владельца у эмитента.

По экономической природе выделяются: свидетельства о собственности (акции, чеки, денежные сертификаты); свидетельства о займе (облигации, векселя); контракты на будущие сделки (фьючерсы, опционы).

Виды ценных бумаг, фондовая биржа и внебиржевой рынок. Рынок ценных бумаг иначе именуется фондовым. Существует два основных его типа: биржевой и внебиржевой  (самостоятельно).

4. Рынок земли. Земельная рента

В природные ресурсы включают землю и недра, растительный и животный мир, лесные и водные ресурсы, воздушный бассейн и климат.

Природные ресурсы распределены неравномерно. В результате этого различные районы, страны, регионы и даже целые материки имеют разную ресурсообеспеченность, т. е. соотношение между величиной природных ресурсов и размерами их использования. Этот показатель по каждому виду ресурсов можно выразить либо количеством лет, на которые должно хватить данного ресурса, либо его запасами на душу населения.

При этом возникают два момента. Во-первых, хватит ли запасов данного вида природных ресурсов и на сколько. Во-вторых, как следует использовать этот природный ресурс (комплексность, эффективность, безотходность и т. д.).

Большое влияние на вовлечение природных ресурсов в процесс производства оказывает научно-технический прогресс. С одной стороны, он способствует рационализации использования природных ресурсов: выявление более дешевых по добыче и легко транспортируемых топливных ресурсов; внедрение более полного извлечения и переработки нефти; повышение коэффициента использования уже добытого топлива и сырья; внедрение безотходных технологий. В целом в сельском хозяйстве внедряются  более интенсивные способы ведения земледелия и животноводства, в промышленности – переход к энергосберегающим и материалосберегающим технологиям, проводится политика экономии ресурсов.

С другой стороны, под влиянием научно-технического прогресса расширяются старые производства и получают «второе дыхание» старые промышленные районы, создаются новые производства, осваиваются новые территории, увеличивается число полезных ископаемых, вовлекаемых в производство.

В большинстве стран с развитой рыночной экономикой природных ресурсов потребляется больше, чем они имеют. Недостающие ресурсы ввозятся преимущественно из развивающихся стран. В силу этого огромные сырьевые потоки движутся в три основных центра их переработки: Северную Америку, Западную Европу, Восточную и Юго-Восточную Азию.

Неравномерность обеспечения стран природными ресурсами, а также потребления их выдвигает ряд закономерностей в экономическом развитии разных стран:

-необходимость поиска путей более рационального использования природных ресурсов в условиях их нехватки (особенно для развитых стран);

- восстановление первоначального состояния  возобновляемых ресурсов;

- активно использовать вторичное сырье, всемерно стремится к созданию максимального количества малоотходных и безотходных предприятий и технологий.    

Рента как экономическая категория представляет собой доход от природных ресурсов, хотя нередко этот термин используется для обозначения дохода от любой собственности, причем не только в виде природных ресурсов. В силу ограниченности ресурса земли и вследствие того, что без нее не возможен ни один вид деятельности, собственность на землю является самым выгодным (доходным) видом собственности и фактором производства. Экономическая реализация этого вида собственности производится чаще всего не путем ее продажи, а через сдачу в аренду и получение ренты – дохода от природных ресурсов. 

В экономике наибольшее значение имеют земельная и горная рента, т.е. доход от сдачи в аренду земельных угодий и месторождений полезных ископаемых (рис. 90).
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Рисунок 90.- Экономическая рента,  в условиях, когда  предложение строго ограничено (а) и общий  случай экономической ренты (б)

Величина земельной ренты зависит как от общественных, так и от природных условий. В сельском хозяйстве величина ренты тем больше, чем плодороднее земля, лучше географическое положение и обустроенность вследствие проведения соответствующих мероприятий на арендуемом участке земли. Таким образом, здесь рентные отношения представляют собой отношения по распределению дохода между собственником земли и арендатором. Сама по себе земельная рента возникает вследствие того, что земельный собственник передают свое право пользования землей предпринимателю или другому арендатору.

Обычно землевладелец взимает ренту на основе договорных отношений в форме арендной платы, которая, кроме ренты, может включать амортизацию за постройки на земле, % на вложенный в землю капитал, часть прибыли фермера и другие элементы не связанные с платой за пользование землей. Причиной дифференциальной ренты является монополия на землю как объект 

хозяйствования.
Рента существует и в добывающей промышленности – это горная рента.

Виды ренты: земельная, феодальная (отработочная, продуктовая, денежная), капиталистическая земельная рента (самостоятельно). Различаются дифференциальная рента Ι, связанная с естественными различиями лучших и худших (по плодородию и местоположению) земельных участков, и дифференциальная рента ΙΙ, возникающая при различной производительности добавочных вложений капитала в один и тот же земельный участок. 

На худших землях дифференциальная рента не образуется. Однако землевладелец и эти земли сдает в аренду, ибо получает за это абсолютную ренту. Причиной ее образования является монополия второго вида в сельском хозяйстве – монополия частной собственности на землю, условием ее образования – более низкое органическое строение капитала – О (О – С) : V, где С- стоимость средств производства;  V – стоимость рабочей силы) в сельском хозяйстве, источник – прибавочная стоимость, создаваемая трудом сельскохозяйственных рабочих.

При исключительно редких случаях (особые сорта винограда, чая и прочее) образуется монопольная рента. Источник находится вне сельского хозяйства. Она получается в других отраслях экономики, а затем через механизм рыночных цен распределяется в интересах владельца редких земель.

В условиях, когда в России земля становится частной собственностью, объектом купли-продажи, в хозяйствах возникает монополия второго вида – монополия частной собственности на землю, порождающая абсолютную ренту.

Заканчивая знакомство с земельной рентой, следует подчеркнуть: экономическая рента - это плата за ресурс, предложение которого строго ограничено. 

Земельная рен​та представляет частный случай экономической ренты. Слово «рен​та» в переводе с французского (фр. rente от лат. reddita) означает «отданная». В этимологии этого слова, таким образом, воспроизво​дится факт передачи части продукции (или дохода), произведен​ной земледельцем, собственнику земли. 

Земельная рента -  это плama за использование земли и других природных ресурсов, пред​ложение которых строго ограничено. Предложение земли и дру​гих природных ресурсов выступает как запас, рента - как поток. Первоначально проблема ренты возникла в земледелии, и по​нятия «земельная рента» и «экономическая рента» совпадали. Сейчас понятие «экономическая рента» шире понятия «земельная рента». Экономическая рента включает земельную ренту, но не сводится к ней. Экономическую ренту могут получать звезды эстрады, знаменитые киноактеры, выдающиеся спортсмены.

Цена земли, как и других факторов производства, зависит от спроса и предложения на рынке, их соотношения. Цена земли это капитализированная рента. Формула цены земли имеет следующий вид:

Z = R/r х 100%,                                                (5?)

где  R – земельная рента;

        r – ставка ссудного процента.

Владелец земельного участка продаст его в том случае, если полученные от продажи земли, будучи вложены в банк, дадут в виде процента доход не меньший, чем рента, получаемая с данного участка.

Источник земельной ренты является разновидностью дисконтирования стоимости факторов производства. Дисконтированный размер земельной ренты необходим при заключении арендных договоров об использовании земли на тот или оной период. Цена земли имеет тенденцию к росту, ибо растет земельная рента, а савка ссудного процента если и растет, то медленнее, чем рента.

Экономическое плодородие земель, характеризующее ее способность обеспечить производство сельскохозяйственной продукции, может быть выражено следующей формулой:

S = R : En + Koc,                                           (5?)

где   S – оценка земли; 

 R – дифференциальная рента;

 En – норматив эффективности;

 Koc – затраты на освоение земли. 

 Предложение земли в отличие от других факторов фиксировано и ограничено размерами плодородных земель планеты земля, ине может быть быстро увеличено в зависимости от повышения ее ренты и цены (рис. 91). В данном случае эластичность предложения пригодных к использованию земель в зависимости от цены (ренты) является практически нулевой. В течение же длительного времени эластичность предложения земли может быть увеличена за счет инвестирования средств в разного рода мелиорацию.
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Рисунок  91. - Предложение земли             Рисунок    92.-  Совокупный спрос на землю

Спрос на землю как фактор производства зависит от ее предложения и величины ренты, что изображено графически на рисунке выше (рис. 92).

Рента имеет тенденцию колебаться вокруг равновесной точки Е (рис. 93) в зависимости от величины ренты R, R1, R2 и спроса на землю. 
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Рисунок  93. -  Равновесие на рынке земли: изменение уровня  земельной ренты

Величина ренты определяется в процессе рыночного движения спроса и предложения, формирования их предложения. 

Экологическая проблема. Проблема взаимодействия производства и природы – одна из глобальных проблем современности. Она тесно связана с вопросами ресурсодефицитности, экологической безопасности и экологического кризиса.  Любое производство, взаимодействуя с природой, при переработ​ке вещества природы оставляет отходы, которые выбрасываются в окружающую среду: дым, пыль, газы, сточные воды и пр. И чем больше объемы производства, тем больше масса отходов, чем больше в производстве новых, искусственно созданных материа​лов, тем меньше возможностей у природы по утилизации отходов. Поэтому загрязнение окружающей среды представляет одну из основных проблем современного производства.

Вторая проблема связана с нарушением экологического рав​новесия в природе. Использование природных ресурсов нередко связано с уничтожением целых лесных массивов; человек строит гидростанции и затопляет луга, поля и леса, осушает болота, про​водит каналы, отстреливает диких и ценных пушных зверей и т.д. Все это не может не оказать определенного влияния на природу: на воспроизводство загубленных природных ресурсов необходимы десятилетия, если не столетия, и большие денежные ресурсы. По​этому с точки зрения эффективности жизнедеятельности челове​ка гораздо выгоднее для общества использовать безотходные тех​нологии переработки, чем восстанавливать израненную природу или перерабатывать отходы.

Одним из путей решения экологической проблемы является путь «устойчивого развития», предложенный в качестве основной альтернативы развития человеческой цивилизации.

МАКРОЭКОНОМИКА

Тема 9. Национальная экономика. Макроэкономическое равновесие и механизм его взаимодействия

1. Понятие макроэкономики. Система национальных счетов
Макроэкономика как наука возникла примерно к середине XX века. Она была основана Джоном Мейнардом Кейнсом (1883-1946гг.). В своей книге «Общая теория занятости, процента и денег» (1936 год) он доказал возможность существования в рыночной экономике устойчивого состояния большой безработицы и недоиспользованных производственных мощностей. Он также обосновал необходимость государственного регулирования экономики, считая при этом, что правильная бюджетно-налоговая и кредитно-денежная политика государства может воздействовать на производство, сокращая тем самым безработицу и уменьшая продолжительность экономических кризисов. Главную свою задачу Кейнс видел в том, чтобы определить и произвести отбор таких переменных величин, «которые поддаются сознательному контролю или управлению со стороны центральных властей в рамках той хозяйственной системы, в которой мы живем».

Социально-эконмические потрясения  1930х годов в Западной Европе и США поставили вопрос о необходимости вмешательства государства в экономику. Только государство, используя свою силу и авторитет, могло взять на себя решение проблемы сбалансированности спроса и предложения на рынках товаров и услуг, рабочей силы, капиталов и денег. Джон М. Кейнс первый дал теоретическое обоснование решения этой сложнейшей проблемы. Он заложил основы научного объяснения закономерностей  движения экономики как макрорынка. 
Следует отметить, что первую попытку описания макроэкономических закономерностей предпринял представитель французской школы физиократов Франсуа Кенэ, в своей знаменитой экономической таблице (1758 г.). В XIX веке появились схемы простого и расширенного воспроизводства К. Маркса и теория общего равновесия Л. Вальраса. Наиболее существенный вклад в развитие макроэкономической науки внесли Р. Аллен, Дж. К. Гэлбрейт, Е. Домар, С. Кузнец, В. Леонтьев, Г. Мюрдаль, П. Самуэльсон, Я. Тинберген, И. Фишер, М. Фридмен, Э. Хансен, Р. Харрод. Существенные и международно-признанные результаты в макроэкономических исследованиях получены также отечественными учеными, среди которых следует прежде всего назвать Н.Д. Кондратьева и В.C. Немчинова.

Поскольку макроэкономическая теория имеет своей целью объяснение фактического состояния народного хозяйства, то она по природе своей носит позитивный характер и стремится освободиться от оценочных суждений. Она формулирует научные представления о функционировании экономической системы на национальном уровне.

Предметом макроэкономики являются экономические процессы на уровне общества, экономика рассматривается как единое целое. Кроме того, макроэкономикой изучаются некоторые вопросы, имеющие микроэкономический характер, но служащие основой для формирования макроэкономических концепций. К ним относятся, в частности, теория потребления и теория инвестиционных решений.

В центре внимания макроэкономики находятся проблемы:
· экономического роста;

· общего экономического равновесия и условий его достижения;

· макроэкономической   нестабильности,    измерения   и    способов регулирования экономических процессов;
· измерения        результатов
национальной
экономической деятельности и взаимосвязи между ними;
· оптимизации внешнеэкономических связей и отношений страны;

· анализа экономических циклов;

· эффективности макроэкономической политики государства.

В настоящее время макроэкономическая политика направлена на достижение следующих целей:

· обеспечение устойчивого роста экономики, позволяющего достичь более высокого жизненного уровня населения;
· повышение экономической эффективности на базе научно-технического прогресса;
· обеспечение высокой занятости (при небольшой вынужденной безработице), которая предоставит возможность всем индивидам реализовать свои производственные способности и получать доходы в зависимости от качества и количества затраченного труда;
· экономическая защищенность, гарантирующая достойное существование безработных, нетрудоспособных, престарелых и детей;
· экономическая свобода, предоставляющая экономическим субъектам возможность выбирать сферу деятельности и модель экономического поведения;
· экономическая безопасность, т.е. сохранение экономического равновесия;
· оптимальный платежный баланс, облегчающий достижение равновесия в международных товарных и денежных потоках, стабилизацию курса национальной валюты.
Как и в любой отрасли экономической теории, для макроэкономических исследований характерно применение комплекса методов. Метод – это совокупность приемов, способов, принципов, с помощью которых определяются пути достижения целей исследования. Их можно подразделить на общенаучные и специфические.

Основными специфическими методами исследования в макроэкономике являются: агрегирование и моделирование.

Агрегирование – укрупнение экономических показателей посредством их объединения в единый общий показатель (создание агрегатов, совокупных величин).

Агрегированные величины характеризуют развитие экономики как единого целого: валовой продукт (а не выпуск отдельной фирмы), общий уровень цен (а не цены на конкретные товары), рыночная процентная ставка (а не отдельные виды процента), уровень инфляции, уровень занятости, уровень безработицы и т. д.

Макроэкономическое агрегирование распространяется на экономические субъекты и рынки. На макроуровне выделяют четыре агента: сектор домашних хозяйств, предпринимательский сектор, государственный сектор, иностранный сектор.

1. Сектор домашних хозяйств является основным потребителем рыночных продуктов и собственником факторов производства. Он формирует предложение рабочей силы и спрос на блага. Взамен получает доход, часть которого потребляет, а часть сберегает.
2. Предпринимательский сектор поставляет продукцию на рынок благ. Он предъявляет спрос на факторы производства и производит инвестирование.
3. Государственный сектор производит общественные блага, взимает налоги, выплачивает трансферты, формирует предложение денег и создает условия для оптимального функционирования народного хозяйства.
4. Иностранный сектор представляет собой совокупность экономических субъектов за границей и иностранных государственных институтов. Используется для определения состояния национального платежного баланса.
Множество микроэкономических рынков на макроуровне группируется в следующие типы:

· рынок благ, включающий в себя рынок товаров и услуг;
· рынок факторов производства, состоящий из рынка труда и рынка реального капитала;
· финансовый рынок, состоящий из рынка денег, кредитного рынка и рынка ценных бумаг.
Моделирование – это описание экономических процессов или явлений на формализованном языке с помощью математических символов и  алгоритмов с целью выявления функциональных

зависимостей между ними. 

В результате взаимодействия макроэкономических субъектов между ними формируются взаимосвязи, определяющие устойчивые закономерности развития всей национальной экономики. Анализ этих взаимосвязей проводится на базе общей модели кругооборота продуктов и доходов. Модель народнохозяйственного кругооборота отображает устойчивые реальные и денежные потоки между экономическими субъектами. В теории макроэкономики различают три модели кругооборота:

· модель кругооборота в закрытой экономике без участия государства и иностранного сектора. Эта модель охватывает только два сектора: частные домашние хозяйства и предпринимательский сектор. Свой спрос домохозяйства выражают в расходах на рынках потребительских товаров и услуг, обуславливают издержки фирм. Домохозяйства, поставляя на рынок необходимые ресурсы  в виде труда, земли, капитала получают денежные доходы в виде заработной платы, ренты, прибыли, процента. Таким образом, реальный поток экономических благ дополняется встречным денежным потоком доходов и расходов.
Государство влияет как на агентов рыночной экономики, так и на рынке продуктов, факторов производства, кредита (см. рисунок ).
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Рисунок – Простая модель экономического кругооборота

· модель кругооборота с участием государства. Государство влияет на кругооборот благ в обществе посредством заказов предпринимательскому сектору, выступает в качестве производителя благ, оказывает поддержку домашним хозяйствам и бизнесу и получает от них налоги.
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Рисунок – Роль государства в экономическом кругообороте

· модель кругооборота в открытой экономике. Данная модель предусматривает участие иностранного сектора. Иностранный сектор связан с экономической системой тремя способами: через импорт товаров и услуг, через экспорт товаров и услуг и через международные финансовые операции.
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Рисунок 3 -  Кругооборот в четырехсекторной модели экономики. Вклю​чение в анализ иностранного сектора

Как итог всех процессов, происходящих в экономике, возник и активно действует макрорынок.
Объектом изучение в данной главе является система национальных счетов.

Система национальных счетов возникла в конце  30х годов XX века и получила широкое распространение во многих странах мира. 

Создателем метода национального счетоводства считается  французский врач, экономист, ученый Ф. Кенэ (1694-1774), который разработал баланс общественного производства.

Термин «система национальных счетов» (СНС) был введен в экономическую науку голландским экономистом Ван Клиффом, который всю информацию о происходящих макроэкономических процессах свел в таблицы, очень похожие на бухгалтерские счета и балансы. 
Система национальных счетов (СНС) – взаимосвязанные, обобщенные макроэкономические показатели, классификация систем и группировок, которые отражают все основные экономические процессы, характерные для рыночных отношений. 

В основе СНС лежит система обобщающих макроэкономических показателей функционирования экономики на различных стадиях воспроизводственного процесса:
· производства продуктов и услуг; 

· образования, распределения, перераспределения и конечного использования доходов (в счетах потоков); 
· использования валового сбережения на накопление различных активов (в счетах накопления); 
· внешнеэкономических связей (в счетах «остального мира») и на других стадиях экономической деятельности.

На основе системы показателей СНС характеризует экономические процессы и их результаты, отражает взаимосвязи между этими процессами. Таким образом, СНС - своеобразная модель экономики, используемая для комплексного исследования экономической деятельности страны, ее регионов и секторов на основе взаимосвязанных балансов (счетов), отражающих потоки движения продуктов и их финансовых эквивалентов между экономическими агентами в процессе совершения ими различных экономических операций.

Представляя собой статистическую модель рыночной экономики, СНС с успехом используется для выработки экономической политики, анализа результатов ее реализации и оценки эффективности, а также для моделирования, прогнозирования и управления экономикой в 155 странах мира, а с 1993 г. и в России.

В 1970-х годах, когда СССР начал достаточно активно взаимодействовать с мировым рынком, возникла  потребность в приобщении страны к мировой системе национальных счетов. До этого в СССР функционировала система балансов народного хозяйства (БНХ).
В отечественной экономической практике накоплен значительный опыт использования балансового метода для характеристики макроэкономических процессов и их результатов на основе разработки отчетных и плановых балансов народного хозяйства. Однако между методологиями составления БНХ и СНС имеются существенные различия, анализ которых позволяет отдать предпочтение именно системе национальных счетов как методу, наиболее отвечающему потребностям раз-вития рыночной экономики.

В отличие от БНХ, дававшего количественную характеристику процесса воспроизводства материальных благ в соответствии с марксистско-ленинской концепцией расширенного воспроизводства, базой для разработки СНС служит концепция хозяйственного кругооборота по замкнутой системе на основе жесткой увязки показателей, обеспечивающих балансовое равенство совокупных доходов и расходов по секторам и экономике в целом. Рассматривая процесс воспроизводства как процесс создания не только материальных благ, но и услуг, СНС отдает предпочтение характеристике его финансового аспекта.

Национальные счета обеспечивают получение развернутой и взаимосвязанной информации по системе макроэкономических показателей, что усиливает их роль как информационной системы в анализе экономических процессов.

Методология СНС определяет границы экономического производства, факторы, образующие стоимость, счета и макроэкономические показатели, в обобщенном виде характеризующие потоки товаров, услуг и доходов; все активы и пассивы хозяйствующих субъектов; все аспекты экономического процесса и его результаты. Это позволяет считать СНС самой развитой информационной системой в мире, представляющей характеристику экономических процессов на макроуровне, увязку с важнейшими показателями экономической статистики.

2. Основные макроэкономические показатели. ВНП, его составляющие. Расчет ВНП по доходам и расходам.

В 1993 году ООН утвердила новую версию СНС, по которой наиболее важным показателем выступает валовой внутренний продукт (ВВП). В систему так же включены: валовой национальный продукт, чистый национальный продукт, национальный доход, личный доход и располагаемый доход.
ВВП – статистический показатель, объединяющий в себе рыночную стоимость  всех товаров и услуг, произведенных на территории данной страны всеми факторами производства, независимо от их национальной принадлежности (как правило, за год).
По версии ООН резидентами считаются все экономические единицы (предприятия, домашние хозяйства), имеющие центр экономического интереса  на экономической территории данной страны. 

Для правильного расчета ВВП необходимо, чтобы все товары и услуги, произведенные в течении года, были учтены один раз, т.е. были учтены конечные продукты по их рыночной цене.

Конечные продукты – товары и услуги, которые покупаются для конечного использования, а не для дальнейшей переработки, обработки или перепродажи.
В процессе производства возникают непроизводственные сделки, кторые не имеют отношения к производственному циклу и, следовательно, не должны учитываться в ВВП.

К этим сделкам  относятся:

· чисто финансовые сделки;

· торговля поддержанными товарами.

Финансовые сделки включают: 

· государственные трансфертные платежи в виде пособий, пенсий, выплат по социальному страхованию. Это выплаты государственных органов, они  не имеют отношения к движению товаров и услуг;

· частные трансфертные платежи – регулярная материальная помощь, получаемая студентами из дома, дары и пособия частных благотворительных фондов. Частные трансфертные платежи, как и государственные, не имеют отношения к производству товаров, это просто передача средств от одного лица к другому. 

· сделки с ценными бумагами. Эти сделки с передачей права собственности на активы одного лица другому не оказывают влияния на объемы ВВП. При продаже акций и облигаций новых выпусков деньги от владельцев сбережений поступают производителям, которые направляют их на инвестирование. Эти сделки могут увеличить расходы, связанные с производством, и учитываются в ВВП.
Продажа поддержанных вещей не связана с производством ВВП, так как они ранее были включены  в ВВП, а повторный их учет снизит истинный ВВП.

Таким образом, не включаются следующие статьи:

1. Стипендия студента, обучающегося на бюджетном отделении вуза — трансферт.

2. Стоимость проданных на вторичном рынке акций — финансовая сделка.

3. Расходы семьи на покупку подержанной машины — не учитывается в ВВП т.к. перепродажа, было ранее уже учтено в ВВП.

4. Процент по государственным облигациям, полученный частным лицом — процент по государственным ценным бумагам.

5. Доходы теневого бизнеса — не включаются, хотя эти доходы частично пытаются оценить косвенно.

6. 50 рублей, полученные внуком от бабушки на покупку мороженого — трансферт

7. Покупка импортного автомобиля "БМВ" частным автотранспортным предприятием — Расходы на конечное потребление домохозяйства и государства и инвестиционные расходы включают стоимости как отечественной, так и импортной продукции (со знаком плюс), однако стоимости этих же импортных товаров учитываются при расчете чистого экспорта (со знаком минус), так что в конечном итоге величина импорта не влияем на ВВП.

8. Дивиденды, выплаченные по итогам года российским акционерам американской корпорации, находящейся в Америке — не включается в ВВП, но включается в ВНП (ВНД в современной версии СНС).

Валовой национальный продукт (ВНП) – это выраженный в деньгах (в рыночной стоимости) совокупный объем  конечных товаров и услуг, произведенных экономическими субъектами  данной страны как внутри ее, так и за ее пределами за определенный период времени. 

В ВНП включаются только конечные продукты, т.е. товары, которые покупаются для конечного пользования. Исчисляется ВНП только в стоимостной форме.
ВНП включает продукты, произведенные только из ресурсов, принадлежащих данной стране. Если продукция произведена за рубежом, н с использованием внутренних ресурсов России, то ВНП России увеличивается. Но если продукция произведена в России с использованием ресурсов, не принадлежащих России, то ВНП не увеличится.

В ВНП не включается продукция, произведенная  в теневой экономике, так как государство не владеет  информацией об объеме, цене, производителях  данной продукции. ВНП не учитывает продукцию, произведенную гражданами  на своих приусадебных хозяйствах для собственного пользования.

Суммарно различия межу ВНП и ВВП, как правило, не превышает одного процента. Чтобы получить показатель ВВП для нашей страны нужно исключить из ВНП оплату отечественных факторов производства, если товары или  услуги производились за рубежом и добавить оплату иностранных факторов производства, если товары или услуги производились на территории нашей страны:

ВНП страны А – доходы жителей страны А, полученные за границей

+ доходы иностранных граждан, получаемые в стране А

= ВВП А

Итак, если ВНП превышает ВВП, значит, жители данной страны получают за границей больше, чем иностранцы зарабатывают в данной стране.

Измерение ВНП ведется тремя способами:

· по доходам (распределительный метод);

· по расходам (метод конечного использования);

· по добавленной стоимости (производственный метод).

Расчет ВНП по доходам осуществляется путем определения общей суммы доходов, полученных владельцами экономических ресурсов, создавшими всю массу национального продукта. 

ВНП (доход) = W + R + i + P                                         (2)

где W – заработная плата;


R – рента;


i – процент;


P – прибыль.

Кроме этого в общую сумму ВНП необходимо включить суммы налогов и амортизационных отчислений за  период, в котором определяется размер ВНП.

ВНП, рассчитанный по расходам, представляет собой общую для станы сумму расходов на личное и производственное потребление всей массы созданных за определенный период товаров и услуг.

При расчете ВНП по расходам используется стоимость совокупности:

ВВП(расход) = C + I + G + Xn                                           (3)

где C - потребительские расходы населения на приобретение благ и услуг, необходимые для удовлетворение его материальных и духовных потребностей, а также предназначенных для развития и совершенствования личности;

I - валовые частные инвестиции в национальную экономику, представляющие сумму затрат, направленных фирмами на увеличение основного капитала и материальных запасов;

G - закупка товаров и услуг органами власти (как государственными, так и муниципальными) для собственных нужд;

Xn - чистый экспорт, т. е. стоимость товаров и услуг, произведенных в данной стране и проданных за рубежом, за вычетом стоимости импортируемых в страну товаров и услуг.

Расчет ВНП по производству происходит на основе определения суммы вклада в создание национального продукта каждого его производителя. В этих целях для исчисления используется показатель добавленной стоимости.

Добавленная стоимость - это рыночная цена продукции (услуги) фирмы за вычетом из нее внешних факторов, в том числе затрат на сырье, материалы, полуфабрикаты, энергии, купленных и израсходованных на производство продукции и оказание платных услуг. Это стоимость, созданная в процессе производства на данном предприятии и охватывающая его реальный вклад в создании стоимости конкретного продукта, т. е. заработную плату, прибыль и амортизацию.

Величины добавленной стоимости при суммировании их по всем отраслям и производствам дают итоговые показатели ВВП, свободные от повторного подсчета. В СНС в состав добавленной стоимости включаются, амортизация, заработная плата, прибыли корпораций и некорпорированных предприятий, полученная ими рента, процент на ссудный капитал, а также так называемые чистые налоги или чистый экспорт.  

К чистым налогам на продукты и импорт относят косвенные налоги на эти товары и услуги, к чистому экспорту - экспорт товаров и услуг за вычетом их импорта. От них несколько отличаются чистые налоги на производство и импорт. При расчете сумм счетов и самого ВВП чистые налоги или чистый экспорт часто добавляют отдельной строкой для того, чтобы разные счета или подсчитанные разным способами показатели ВВП сходились, так как не во всех расчетах учитываются косвенные налоги, субсидии и сальдо внешней торговли товарами и услугами.

3.  Чистый национальный продукт. Национальный доход. Номинальный и реальный ВНП. Понятие дефлятора.

Для более глубокого анализа процессов, происходящих в экономике страны, существуют другие показатели, не менее важные, чем ВВП и ВНП. Каждый из них имеет свое название и свои методы исчисления. Как правило,  каждый из них может быть рассчитан путем  добавления (или изъятия) к другому (или из другого) показателю.
Чистый национальный продукт (ЧНП) получают путем вы​читания из стоимости валового национального продукта стои​мости потребленного капитала (амортизации):

ВНП – А = ЧНП 
Национальный доход (НД) - это совокупный доход, зара​ботанный (созданный) собственниками экономических ресур​сов, т. е. сумма факторных доходов. Его можно получить, если из ЧНП вычесть косвенные налоги:

ЧНП - Косвенные налоги  = НД
если просуммировать все факторные доходы:

НД =   Заработная    +     Арендная   +  Процентные платежи +

                   плата                       плата

Доходы собственников +     Прибыль корпорации.

Личный доход (ЛД) - это совокупный доход, полученный собственниками экономических ресурсов. Для подсчета ЛД сле​дует из НД вычесть все, что не поступает в распоряжение домохозяйств и является частью коллективного, а не личного дохода, и добавить все то, что увеличивает доходы домохозяйств, но не включается в национальный доход:

ЛД = НД - Взносы на социальное страхование -  Налог на прибыль корпораций –

- Нераспределенная прибыль корпораций + Трансферты + Проценты по государственным облигациям

Располагаемый личный доход (РЛД) - это доход, исполь​зуемый, т. е. находящийся в распоряжении домохозяйств. Он меньше личного дохода на величину индивидуальных налогов: 

РЛД = ЛД - Индивидуальные налоги.

Домохозяйства тратят свой располагаемый доход на потребление и сбережения:

РЛД = С + S

Соотношения между ВВП, ЧВП, НД, ЛД и РД.

Валовый внутренний продукт – 

Амортизация =

Чистый внутренний продукт – 

Чистый доход, созданный иностранными факторами производства –

Косвенные налоги на бизнес =

Национальный доход – 

Взносы в систему социального обеспечения –

Налог на прибыль корпораций +

Трансфертные платежи =

Личный доход –

Индивидуальные налоги =

Располагаемый доход
Показатели системы национальных счетов отражают результа​ты экономической деятельности за год, выражены в ценах дан​ного года и поэтому являются номинальными. Номинальные показатели не позволяют проводить межстрановые и межвре​менные сравнения, которые можно делать только с помощью реальных показателей (реального объема производства и реаль​ного уровня дохода), выраженных в неизменных ценах.

Номинальный ВВП YN - это ВВП, рассчитанный в теку​щих   ценах, ценах  данного  года.
 На величину номинального ВВП влияют два фактора: изменение реального объема выпуска и изменение уровня цен.

Чтобы измерить реальный ВВП, необходимо «очистить» но​минальный ВВП от воздействия изменения уровня цен.

Реальный ВВП YR - это ВВП, измеренный в сопостави​мых (неизменных) ценах, в ценах базового года, и рассчиты​ваемый по формуле
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где Р - общий уровень цен - агрегированный показатель, ко​торый рассчитывается как индекс цен.
И номинальный, и реальный ВВП подсчитывают в денеж​ных единицах.

Номинальный ВВП любого года, поскольку он рассчитыва​ется в текущих ценах, равен  
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где - pi цена i-го товара в текущем году; 
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- объем производ​ства i-го товара в текущем году.

Реальный ВВП, подсчитываемый в ценах базового года, равен
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где 
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 -  цена i-го товара в базовом году;
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- объем производ​ства i-го товара в базовом году.

Номинальный ВВП базового года равен реальному ВВП ба​зового года:
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Общий уровень цен в базовом году равен единице (а индекс цен соответственно равен 100%).

Если известны процентные изменения номинального реаль​ного ВВП и общего уровня цен (а это есть темп инфляции), то со​отношение (в %) между этими показателями следующее:      
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Из множества видов индексов цен в макроэкономике обыч​но используются:

Индекс потребительских цен (ИПЦ), рассчитываемый на основе стоимости рыночной потребительской корзины, кото​рая включает набор товаров и услуг, потребляемых типичной городской семьей в течение года. В развитых странах в потреби​тельскую корзину входит 300-400 видов товаров и услуг. 

Рассмотрим принцип построения агрегатных индексов качественных показателей на примере индекса цен.

Если нам необходимо выявить изменения цен на различные продукты и товары или количества товаров и продуктов, то необходимо привести определенное количество товаров и продуктов по определенным ценам к общей стоимости. Для этого мы должны соизмерить «вес» каждого элемента (будь то цена или количество товара).

При отражении изменения цен на товары в качестве весов будет выступать количество товара. Если же необходимо отразить изменение количества товаров, то в роли «весов» будут выступать цены. Но возникает проблема: на уровне какого периода зафиксировать веса (базисного или отчетного).

Существует два способа расчета индексов цен: индексы цен Пааше и Лайспейреса.

Данный способ предлагает использование весов базисного периода [image: image102.png]


. Впервые был введен в 1864 году экономистом Э. Ласпейресом.
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 — стоимость продукции реализованной в базисном (предыдущем) периоде по ценам отчетного периода
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 — фактическая стоимость продукции в базисном периоде

Индекс цен Ласпейреса показывает, на сколько изменились цены в отчетном периоде по сравнению с базисным, но на товары реализованные в базисном периоде. Иначе говоря индекс цен Ласпейреса показывает во сколько товары базисного периода подорожали или подешевели из-за изменения цен в отчетном периоде.

Индекс цен Пааше — это агрегатный индекс цен с весами (количество реализованного товара) в отчетном периоде.
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 — фактическая стоимость продукции отчетного периода
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 — стоимость товаров реализованных в отчетном периоде по ценам базисного периода

Индекс цен Пааше характеризует изменение цен отчетного периода по сравнению с базисным по товарам, реализованным в отчетном периоде. То есть индекс цен Пааше показывает на сколько подешевели или подорожали товары.

Значения индексов цена Пааше и Ласпейреса для одних и тех же данных не совпадают, так как имеют разное экономическое содержание и следовательно применяются в разных ситуациях.

В отечественной статистике до перехода к рыночным отношениям отдавали предпочтение индексу цен Пааше. Но из-за особенностей расчета начиная с 1991 года вычисление общего уровня цен на товары и услуги начали проводить по формуле Ласпейреса. Связано это с тем что во время инфляции или экономических кризисов многие товары могут выпасть из потребления. При исчислении по формуле Пааше не учитываются товары спрос на которые упал, поэтому при исчислении индекса цен по формуле Пааше необходим частый перерасчет информации для формировании правильной системы весов. В связи с этим и в международной практике прибегли к расчету индексов цен по формуле Ласпейреса.

Идеальный индекс цен Фишера представляет собой среднюю геометрическую из произведений двух агрегатных индексов цен Ласпейреса и Пааше:
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Идеальность заключается в том, что индекс является обратимым во времени, то есть при перестановке базисного и отчетного периодов получается обратный индекс (величина обратная величине первоначального индекса).

Индекс цен Фишера лишен какого-либо экономического содержания. В силу сложности расчета и трудности экономической интерпретации ипользуется довольно редко (например при исчислении индексов цен за длительный период времени для сглаживания значительных изменений).

Дефлятор ВВП, рассчитываемый на основе стоимости ры​ночной корзины всех конечных товаров и услуг, произведен​ных в экономике в течение года. Статистически дефлятор ВВП выступает как индекс Пааше - индекс с весами (объемами) те​кущего года, поскольку ВВП подсчитывается каждый год:

Дефлятор ВВП = 
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 Таким образом, дефлятор ВВП представляет собой отноше​ние номинального ВВП любого года к реальному ВВП этого года:
Дефлятор ВВП = YN/YR.

Отличия индекса потребительских цен от дефлятора ВВП заключаются в следующем:

· индекс потребительских цен рассчитывается на основе толь​ко цен товаров, включаемых в потребительскую корзину, а деф​лятор ВВП учитывает все товары, произведенные экономикой;

· при подсчете ИПЦ учитываются и импортные потребитель​ские товары, а при определении дефлятора ВВП - только това​ры, произведенные экономикой страны;

· для определения общего уровня цен и темпа инфляции мо​гут использоваться и дефлятор ВВП, и ИПЦ, но ИПЦ служит также основой для расчета темпа изменения стоимости жизни и «черты бедности» и разработки на их основе программ социаль​ного обеспечения;

· индекс потребительских цен завышает величину общего уровня цен и темп инфляции, а дефлятор ВВП занижает эти показатели. Это происходит по двум причинам:

· индекс потребительских цен недооценивает структур​ные сдвиги в потреблении (эффект замещения относительно более дорогих товаров относительно более дешевыми), так как рассчитывается на основе структуры потребитель​ской корзины базового года, приписывая ее текущему году. В результате стоимость потребительской корзины оказыва​ется искусственно завышенной. Дефлятор ВВП переоцени​вает структурные сдвиги в потреблении, приписывая веса текущего года базовому году;

· индекс потребительских цен игнорирует изменение цен товаров в связи с изменением их качества. Рост цен на то​вары рассматривается как бы сам по себе, и не учитывается, что более высокая цена на товар может быть связана с повы​шением его качества. Между тем дефлятор ВВП переоцени​вает этот факт, приписывая качество товаров текущего года базовому, и занижает уровень инфляции. Поскольку ИПЦ и дефлятор ВВП численно не совпадают, то для расчета темпа роста общего уровня цен (уровня инфляции) иногда используется  «идеальный»  индекс Фишера, представ​ляющий собой среднее геометрическое индекса Ласпейреса и индекса Пааше:

If = √It х Ip,
В зависимости от того, повысился или понизился общий уровень цен Р за период времени, прошедший от базового до те​кущего года, номинальный ВВП может быть как больше, так и меньше реального ВВП. Если за этот период общий уровень цен повысился, т. е. дефлятор ВВП > 1, реальный ВВП будет мень​ше номинального. Если за период от базового года до текущего уровень цен снизился, т. е. дефлятор ВВП < 1, реальный ВВП будет больше номинального.
Индекс потребительских цен, как и дефлятор ВВП, могут рассчиты​ваться как в долях единицы, так и в процентах.
4. Совокупный спрос и совокупное предложение. Неценовые факторы.

Совокупный спрос (AD = aggregate demand) представ​ляет спрос на общий объем товаров и услуг, который может быть предъявлен при данном уровне цен.
Совокупный спрос формирует четыре группы субъектов:
1. Домашние хозяйства (совокупный спрос хозяйств и ин​дивидуумов С).

2. Фирмы (предприятия) (совокупный спрос на капиталь​ное оборудование I).

3. Государство (совокупный спрос на товары и услуги G).

4. Внешняя экономика (разность между спросом иностран​цев на отечественные товары и отечественным спросом на иностранные товары; «чистый экспорт» Ex).
Совокупный спрос AD - это сумма спросов всех макроэкономических агентов на конечные това​ры и услуги:
AD = С + I + G + Хп
Формула совокупного спроса похожа на формулу подсчета ВВП по расходам. Отличие состоит в том, что формула ВВП включает сумму фактических расходов всех макроэкономиче​ских агентов, которые они сделали в течение года, в то время как формула совокупного спроса отражает расходы, которые на​мерены сделать макроэкономические агенты. Величина этих совокупных расходов, т. е. величина совокупного спроса зави​сит, прежде всего, от уровня цен и представляет собой стоимость того количества конечных товаров и услуг, на кото​рые будет предъявлен спрос всеми макроэкономическими аген​тами при каждом возможном уровне цен. Чем выше общий уровень цен, тем меньше величина совокупного спроса, т. е. тем меньше расходов намерены сделать все макроэкономические агенты на покупку конечных товаров и услуг.

Совокупный спрос - переменчивая величина. Ее измене​ния происходят под влиянием ряда факторов, которые под​разделяются на две группы:

· основная группа факторов (ценовые);

· дополнительная группа факторов (неценовые).

Влияние ценовых факто​ров на совокупный спрос обо​значается на графике направ​ленной вниз кривой. Ее вид демонстрирует четко выраженную функциональную зависимость.

Отрицатель​ный наклон кривой совокупного спроса не может быть объяснен эффектом замещения и эффектом дохода, объяс​няющими отрицательный наклон кривых индивидуального и рыночного спроса.

Отрицательный наклон кривой совокупного спроса объяс​няется:


1. Эффектом реального богатства (реальных денежных за​пасов) или эффектом Пигу (английский экономист, коллега Дж. М. Кейнса, профессор Кембриджского университета, ученик и последователь А. Маршалла - ввел в научный оборот понятие «реальные денежные запасы», под которыми по​нимал реальное финансовое богатство человека).
 Реальное богатство или реальные денежные запасы - это отношение номинального финансо​вого богатства индивида М, выраженного в денежной форме, к общему уровню цен Р. Оно равно М/Р и представляет собой реальную покупательную способность номинального финан​сового богатства человека, которое включает наличные деньги и ценные бумаги (акции и облигации) с фиксированной но​минальной стоимостью.

Эффект Пигу заключается в следую​щем: если уровень цен (Р) повышается, покупательная способ​ность номинального богатства (М/Р) (т. е. величина реальных де​нежных запасов) падает. Это означает, что на ту же сумму номи​нальных денежных запасов можно купить меньше товаров и услуг, чем раньше. Люди чувствуют себя относительно беднее и сокращают потребительские расходы (С), а поскольку потреби​тельский спрос является частью совокупного спроса, то величи​на совокупного спроса AD уменьшается:

Р↑  => M/P↓  => C↓ => AD↓ 
2. ффектом процентной ставки или эффектом Кейнса: если уровень цен Р повышается, то возрастает спрос на день​ги MD, так как людям требуется больше денег для покупки по​дорожавших товаров. Люди снимают деньги с банковских счетов возможности банков по выдаче кредитов сокращаются, растет цена кредита («цена» денег), т. е. ставка процента R. Удорожание кредита, который в первую очередь берут фирмы для покупки инвестиционных товаров, ведет к сокращению ве​личины инвестиционного спроса I, являющегося частью сово[image: image159.wmf]Ðàñõîäû íà
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купного спроса,  и поэтому величина совокупного спроса AD уменьшается:

Р↑  => MD ↑=> R ↑ => I ↓ =>AD↓ 
3. Эффектом чистого экспорта (импортных закупок) или эффектом Манделла-Флеминга: если уровень цен Р в стране повышается, то товары данной страны становятся относительно более дорогими для иностранцев, экспорт Ех сокращается. Им​портные товары становятся относительно более дешевыми для граждан данной страны, импорт 1т увеличивается. В результа​те чистый экспорт Хп сокращается, а так как он является частью совокупного спроса, то величина совокупного спроса AD уменьшается:

Р↑  => Ех ↓=> 1т  ↑ => Хп ↓ =>AD↓
Таким образом, зависимость между уровнем цен и величи​ной совокупного спроса обратная, следовательно, кривая сово​купного спроса должна иметь отрицательный наклон. Эти три эффекта показывают воздействие ценовых факторов (измене​ния общего уровня цен), которые при прочих равных условиях (неизменных неценовых факторах) влияют на величину сово​купного спроса и обусловливают движение вдоль кривой сово​купного спроса.

Приведенный на рисунке 8 график показывает зависимость со​вокупного спроса от воздействия различных неценовых фак​торов. В качестве примера можно назвать три случая:
· увеличение доходов населения - кривая сдвигается вправо;
· повышается уровень процентных ставок - сдвиг влево;
· повышение социальных расходов государства - сдвиг
вправо.
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Рисунок 8 -  Воздействие неценовых факторов на Аd
Как видно, влияние же неценовых факторов обозначается  на графике не направлением и формой изгиба кривой, а ее пространственным перемещением по графику (сдвиг кривой в лево или в право). 

В неоклассической теории принято более основательно рас​сматривать воздействие неценовых факторов на совокуп​ный спрос. При этом разумно проводить анализ данного про​цесса с позиции адаптивности его к каждому субъекту эко​номики.

Воздействие неценовых факторов на Аd
	Субъекты, и характер их спроса
	Воздействующие факторы

	Домашние хозяйства
(личное потребление)
	Доходы потребителей 
Ожидания (в отношении получаемых доходов и уровня цен) 

Налоги с потребителей (на доходы и НДС)

Задолженность потребителей



	Фирмы (инвестиции)
	Уровень процентных ставок 

Трансферты (они выступают в виде субсидий, субвенций и льготного налогового кредита и стимулируют инвестиционный спрос)
Технологии, избыточные производственные мощности 
Ожидания (в отношении получаемой прибыли)
Уровень налогов (налог на прибыль и корпорационный налог)

 Развитие технологии (изменения в потреблении сырья и рабочей силы)


	Государство (закупки товаров и услуг)
	Изменения в объемах государствен​ных расходов (по линии социальных пособий, субсидий фирмам) 

Финансовые программы государства

	Внешняя экономика
(чистый экспорт)
	Изменения в условиях внешней торговли
Величина валового внутреннего продукта и 

национального дохода в других странах YF
Величина валового внутреннего продукта и национального дохода в данной стране Y.
Валютный курс национальной денежной единицы е
величина валового внутреннего продукта и национального дохода в других странах YF



Неценовые факторы влияют на сам совокупный спрос. Это означает, что ве​личина совокупного спроса изменяется при каждом уровне цен, что обусловливает сдвиг кривой AD. Если под воздействием не​ценовых факторов совокупный спрос увеличивается, то кривая AD сдвигается вправо, если сокращается, то - влево.

Другими словами, к неценовым факторам совокупного спроса относят следующие:
· влияющие на личное потребление (С): уровень доходов потребителей, их прогнозы и ожидания в отношении конъюнктуры, уровень налогов с потребителей;

· влияющие на инвестиционные расходы (I): уровень процентных ставок, ожидаемый бизнесом уровень прибыли, уровень налогов, изменение в технологии производства;

· влияющие на объем государственных закупок (G): социальной и внешней политике, принятие различных государственных программ, политические сдвиги;

· влияющие на объем чистого экспорта (X): внешнеторговая политика, протекционизм; уровень национального дохода в странах-импортерах, уровень валютных курсов. 
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Денежные факторы совокупного спроса. Неценовыми факторами, также влияющими на совокупный спрос и объяс​няющими сдвиги кривой AD, являются денежные факторы. Кривая AD может быть получена из уравнения количественной теории денег:
М хV = P х Y,
где М - масса (количество) денег в обращении; V - скорость обращения денег (количество оборотов, которое в среднем совер​шает за год одна денежная единица); Р - общий уровень цен; Y - реальный ВВП.

При заданных М и V получаем обратную зависимость между величиной ВВП и уровнем цен:

Y = (M х V)/P.
Это означает, что ценовой фактор (изменение уровня цен) влия​ет на величину совокупного спроса, обусловливая движение вдоль кривой AD.
Из уравнения получаем два неценовых фактора совокупно​го спроса, изменение которых воздействует на сам совокупный спрос и сдвигает кривую AD:
· масса денег в обращении (предложение денег). Рост денеж​ной массы в экономике снижает ставку процента (цену денег), делая кредиты более дешевыми, что увеличивает потребитель​ские и инвестиционные расходы, и соответственно совокупный спрос. И наоборот, уменьшение предложения денег уменьшает совокупный спрос, сдвигая кривую AD влево;

· скорость обращения денег. Если увеличивается скорость обращения денег, то совокупный спрос также растет. Дело в том, что если каждая денежная единица при неизменном их ко​личестве в обращении будет делать больше оборотов и обслужи​вать больше сделок, то это эквивалентно росту величины денеж​ной массы. 

В общем виде функцию совокупного спроса можно записать:

AD = AD (P, Y, П, Уе, пе, R, IRR, Тх, Тг, т, Кехаеая, KQ, G, YF, e, M, V).
Совокупное предложение (AS = aggregate supply) - общее количество конечных товаров и услуг, произведенных в эко​номике, в стоимостном выражении.

Субъекты (и объекты) совокупного предложения. Предложение благ происходит, прежде всего, благодаря деятельности предпринимательского сектора (I). Поставляемые фирмами блага делятся на 2 группы: потребительские блага и инвестиционные (производственные) блага.

 Определенную массу материальных благ и услуг производит также государство. Домашние хозяйства поставляют на рынок, прежде всего, фактор производства - труд (т.е. рабо​чую силу). В рамках домашнего хозяйства важное место за​нимает «внутрисемейный» труд. Однако этот вид предлагае​мых благ экономической теорией не учитывается.

Рассмотрим влияние неценовых факторов на совокупное предложение (схема).

Воздействие неценовых факторов на AS:
	Субъекты и характер предложения
	Воздействующие факторы

	Фирмы (производство благ)
	Изменение конъюнктурного развития экономики

Развитие технологии (повышение производитель​ности труда)

Снижение налогового давления 
Удешевление ресурсов 

Ослабление монопольной власти поставщиков


Обратимся теперь к графическому анализу совокупного предложения. Как известно, график AS изображается в двух вариантах: в простом и сложном. В первом случае использу​ется вариант, внешне очень похожий на схему равновесия на рынке отдельного продукта, единичного товара.
При анализе совокупного предложения неоклассическая теория рассматривает дополнительное обстоятельство (свое​го рода - усложняющий фактор). Он связан с пребыванием экономики в предкризисном (или послекризисном) состояний. В связи с этим, кривая становится многоэтапной:
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Рисунок 9 - Кривая АS (позиции 2-х школ)  Рисунок 10-  Воздействие нецено​вых факторов на  AS
Кривую AS, представленную в более сложном варианте, принято разделять на три элемента:
· горизонтальный. Он заимствован из анализа экономической ситуации Дж. Кейнсом (анализ депрессии);
· переходный (его можно также называть «восходящим»);
· вертикальный (неоклассический). Он связан с анализом стадии развития «перегретой» экономики.
Для каждого варианта состояния AS характерны, таким образом, свои особые состояния.

Смещение кривой предложения, также как и кривой спроса, может вызываться, как ценовыми, так и неценовыми факторами.

Соответственно трем участкам кривой совокупного предложения выделяют три возможных варианта ее пересечения с кривой совокупного спроса или три вида равновесия.   

1. Пересечение кривых на горизонтальных участках, где движение к реальному объему национального продукта не сопровождается изменением уровня цен, а вызвано вовлечением в производство неиспользованных ресурсов.

2. Пересечение на восходящем участке, где изменение цен исключает перепроизводство или дефицит товаров.

3. Пересечение на вертикальном участке, где рост предложения практически не возможен в силу дефицита или отсутствия ресурсов, поэтому имеет место резкий рост цен.   

Состояние экономики, отражаемое кривой совокупного предложения

	1.Горизонталь​ное положение кривой AS
(кейнсианский подход к анализу)
	А) Состояние спада в экономике:
- наличие безработицы;

- недогрузка производственных мощностей;

- малоподвижные цены на товары и производ​ственные факторы (в частности, зарплата практически не меняется). 

Б) Рост производства (т.е. предложения) может произойти без изменения цен на создаваемые блага (за счет вовлечении неспользованных ресурсов).

	2. Восходящий отрезок кривой
	Состояние подъема:
- цены подвижны;

- рост цен связан с повышением издержек производства;

- происходит все более полное вовлечение ресурсов в производство

	3.Вертикальное положение кривой Неоклассический подход к анализу)
	«Перегретое» состояние экономики, при котором полностью использованы все ресурсы.


При использовании многозвенной кривой со​вокупного предложения принято обозначать три варианта равновесия в экономике. Для каждого из трех вариантов харак​терны свои специфичес​кие условия:
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Рисунок 11 - Равновесие национального рынка в различных условиях
В отличие от кривой совокупного спроса, которая отражает обратную зависимость между величиной совокупного спроса и уровнем цен и поэтому всегда имеет отрицательный наклон, со​отношение между величиной совокупного предложения и уров​нем цен зависит от периода времени. Поэтому кривая сово​купного предложения имеет разный вид в краткосрочном и долгосрочном периодах. Критерием деления на краткосрочный и долгосрочный периоды в макроэкономике яв​ляется изменение цен на ресурсы.

Вид кривой AS зависит от соотношения скорости измене​ния цен на товары (что определяет выручку фирм) и цен на ре​сурсы (что определяет издержки фирм), от скорости адапта​ции (adjustment) всех цен к изменению рыночной конъюнкту​ры (соотношения спроса и предложения на рынке).

В дол​госрочном периоде меняются и цены на товары, и цены на ре​сурсы, все цены совершенно гибкие и изменяются пропорцио​нально друг другу. Поэтому величина совокупного предложе​ния не зависит от уровня цен.

Кривая долгосрочного сово​купного предложения LRAS (long-run aggregate supply curve) имеет вертикальный вид. Ресурсы используют​ся на уровне полной занятости, и реальный выпуск всегда находится на своем потенциальном (естественном) уровне (Y*). 

Потенциальный объем выпуска - это такой объем выпуска, который может быть произведен при использовании всех имеющихся в экономике ресурсов (труда и капитала) и су​ществующей технологии. Привлечение дополнительных ре​сурсов (прежде всего рабочей силы) в условиях их полной заня​тости требует роста цен на ресурсы, что увеличивает издержки фирм и приводит к росту цен на товары. В долгосрочном пери​оде происходит взаимная адаптация и пропорциональное изме​нение всех цен в экономике и взаимное уравновешивание всех рынков, меняются ожидания экономических агентов, и эконо​мика возвращается к потенциальному объему производства (Y*) (но при более высоком уровне цен).

Если цены на товары гибкие (меняются, адаптируясь к из​менению рыночной конъюнктуры), а цены на ресурсы (заработ​ная плата) жесткие (не меняются), что характерно для кратко​срочного периода в условиях современной экономики, имеющей инфляционный характер, в которой рост цен на товары проис​ходит быстрее, чем рост цен на ресурсы и все большее значение приобретают ожидания экономических агентов, то величина со​вокупного предложения положительно зависит от уровня цен и поэтому кривая краткосрочного совокупного предложения SRAS имеет положительный наклон.
Кривая краткосрочного совокупного предложения по сути является кривой средних издержек. Поскольку целевой функ​цией фирмы выступает максимизация прибыли, которая на единицу продукции равна разнице между ценой товара Р и издержками на его производство АТС (average total costs): П = Р - АТС, то при прочих равных условиях (при неизменных средних издержках), чем выше уровень цен (Р1 > Р2), тем боль​ше товаров и услуг готовы предложить на рынок производите​ли, т. е. тем больше величина совокупного предложения (Y2 > Y).

5. Макроэкономическое равновесие и его механизм. 

Одно из важнейших направлений в макроэкономической теории - изучение условий сбалансированного развития эко​номики.

В самом общем виде равновесие в экономике – это сбалансированность и пропорциональность ее основных параметров, ситуация, когда у участников хозяйственной деятельности нет стимулов к изменению существующего положения. Оно предполагает, что:

· имеющаяся рабочая сила и производственные мощности используются полностью;

· нарушаемые пропорции постоянно восстанавливаются. 

По отношению к рынку равновесие – это соответствие между производством благ и платежеспособным спросом на них (произведенная продукция реализована, а спрос удовлетворен), равновесное развитие всех рынков: товаров и услуг, рабочей силы, денег, капиталов, ценных бумаг. Его можно сравнить со «здоровым» экономическим организмом, в котором нет болезней – инфляции, безработицы, а, следовательно, нет и его распада, разрушения.

Задачи изучения равновесия состоят в нахождении от​ветов на вопросы:

1.  Что представляет собой сбалансированное, равновес​ное состояние экономики?

2.  Какие факторы влияют на достижение равновесного состояния?

3.  Почему равновесное состояние может нарушаться?

4.  Что необходимо предпринимать, чтобы восстановить сбалансированность?

  Что же представляет собой равновесное состояние эко​номики? Ответ на данный 

вопрос в немалой степени зави​сит от того, с какой научной позиции анализируется ситуа​ция. Рассмотрим варианты, которые можно обозначить, используя аспекты политической экономии и экономике (схема 1).

Понятие равновесие: многоаспектность подхода

	
	Политическая экономия
	Экономикс

	Научная

задача

применительно

к понятию

«равновесие»
	Выяснение условий равно​весного 

состояния разви​тия всей социально

эконо​мической системы
	Выяснение условий равновесного

вари​анта рыночных опе​раций

	Степень

широ​ты

анализа
	Общеэкономический под​ход

с целью поиска нового видения 

проблем экономи​ки,

а также формирования

экономического мировоззрения
	Прагматический подход к анализу

с целью поиска усло​вий,

необходимых для достижения

максимального эф​фекта

	Используемые

категории
	- В сфере экономики

-В сфере политики

- В социальной сфере

- В сфере психологии
	В сфере экономики (отчасти — в

сфере психологии):

- совокупный спрос (AD),

- совокупное предложение (AS)

- доходы, расходы, сбережения,

инве​стиции, ожидания


Рассмотрим категорию «равновесие» сначала с более ши​роких позиций.

 Экономика представляет собой сложный структурированный институт, для которого характерно на​личие огромного количества звеньев. Эффект развития дан​ного института во многом определяется оптимальным их со​отношением и взаимодействием.

Пропорции звеньев экономики можно рассматривать дифференцированно:

А. Как соотношение структурных компонентов эко​номики (отраслей, регионов, факторов производства). На​пример, эффект экономики во многом определяется про​порциями секторов, отраслей экономики, масштабов предприятии. На каждом историческом этапе понятие опти​мальности пропорций может меняться.

Б. Как соотношение экономических процессов. В каче​стве примеров можно назвать соотношение между спросом и предложением, потреблением и сбережениями, затрата​ми и результатами и т.д.

Понятие «экономическое равновесие» было введено в на​учный оборот в XIX в. швейцарским экономистом Леоном Вальрасом (1834-1910 гг.). Согласно его позиции, равновесие ус​танавливается в процессе обмена продукцией между произ​водителями и потребителями. 

Теория общего равновесия предполагает проведение четкого разграничения между «идеальной» моделью (моделями) и фактическим состоянием равновесности экономической системы. Л. Вальрас, утверждал, что всякое рыночное хозяйство стремится к равновесию в виде тенденции.

Выравнивание спроса и пред​ложения происходит за счет нахождения взаимоприемлемых для обеих сторон цен. Понятие общеэкономического равно​весия Вальрас рассматривал как выражения совокупности частных равновесий. Им была создана и абстрактная  математическая модель равновесия.

В несколько более прикладном аспекте данный термин ис​пользовал в своей теории английский экономист Альфред Маршалл (1842-1924 гг.). Им, в частности, разрабатывалась мо​дель взаимодействия совокупного спроса и совокупного пред​ложения (AD - AS).

 Итоговая задача равновесия, согласно его трактовке, заключается в достижении равенства между фи​нансовыми и потребительскими эффектами: 1) Оптимум прибыли для всех производителей; 2) Оптимум полезности для всех потребителей.

В 30-е гг. XX в. теория равновесия получила новую интер​претацию в аспекте работы английского экономиста Джона М. Кейнса (1883-1946 гг.). В своей книге «Общая теория заня​тости, процента и денег» он ввел в анализ дополнительные понятия и категории (в частности: «потребление», «сбереже​ние», «инвестиции»). Дж. М. Кейнс стал основоположником методологии макроэкономического анализа является. Именно он ввел в практику функциональный анализ макропоказателей, показал ограниченность классической теории общего равновесия. Модели Кейнса и его последователей помогают уяснить взаимозависимость основных макроэкономических показателей, представить картину общего рыночного равновесия в динамике.

В 60-е гг. XX в. понятие «равновесие» стало использовать более широко. В частности, в немецкой школе ордолиберализма это понятие рассматривается как отражение одномоментно выполняемых четырех целей экономического разви​тия:

· оптимального экономического роста;

· устойчивости национальной валюты;

· высокой степени занятости;

· внешнеэкономического равновесия.

В последующие десятилетия все активнее стала разрабатываться позиция, предусматривающая сочетание экономических аспектов анализа с политическими, социальными, демографическими, глобальными и природными. Все это привело более широкой трактовке понятия «равновесие». 

Основным инструментом реализации взаимозависимости и достижения взаимосогласованных пропорций является обмен. Дж. Хикс, Э. Хансен и другие теоретики сформулировали условия равновесия, определили методы достижения равновесности в экономике. Проблему рыночного равновесия анализировали Дж. Робинсон, Э. Чемберлин, Дж. Кларк. В качестве примера приведем некоторые альтернативные подходы к определению видов равновесия:

Социально-экономическое равновесие - соотношение социально-экономического положения разных социальные групп внутри страны и положения разных стран в мировой экономике

Экологическое равновесие - разумное (или допустимое) соотношение между природным комплексом и (по сути, противостоящим ему) производственным комплексом

Институционально-структурное равновесие в экономике:

· разумные соотношения между размерами фирм в отраслях экономики. На хождение оптимума;

· соотношения между размерами фирм и получаемым эффектом;

· соотношения между потенциалами различных стран в интеграционным  группировках;

· соотношения между субъектами в условиях федераций.

Политическое равно​весие в стране (и в мире) во взаимосвязи с его влиянием на экономиче​скую стабилизацию:

· соотношение сил и возможностей между конкурирующими партиями (влияние этого процесса на характер реализации экономической политики);

· соотношение сил между политическими блоками, группировками в мире (влияние этого процесса на ход экономического развития в мире).

Достижение макроэкономического равновесия является целью экономической политики любого национального государства, однако способы достижения такого экономического идеала  различны при тех или иных моделях хозяйствования.

Рыночная экономика по-своему пытается решить проблему достижения баланса – за счет принципов свободной конкуренции, механизма саморегуляции (гибких цен, перелива капитала и других факторов производства). На практике под воздействием различных факторов происходят отклонения – иногда весьма существенные – от желаемого равновесия (влияние монополий, инерционность экономических процессов и т. д.). Привычные финансовые и правовые регуляторы не срабатывают. Рынок не желает возвращаться в равновесное состояние или приходит в норму не сразу, а постепенно, со значительными издержками и потерями.

Современная ситуация показывает, что рыночная экономика не в состоянии решить также проблему сбалансированного и устойчивого развития мировой экономики как единого целостного организма. Сегодня богатство и благополучие одних стран обеспечивается во многом за счет разорения других, истощения их ресурсов, особенно природных. Большинство ученых в настоящее время придерживаются взглядов о необходимости регулирования рыночной экономики со стороны государства, общественных организаций и мировых институтов. Это отражено в неокейнсианских подходах, теории неоинституционализма и др.   

Общее экономическое равновесие (ОЭР).

Означает соответствие и согласованное развитие всех сфер экономической системы. К наиболее важным предпосылкам ОЭР относят:

· соответствие общенациональных целей имеющимся экономическим возможностям;

· оптимальное использование всех экономических ресурсов;

· приведение структуры производства в соответствие со структурой потребления;

· соответствие совокупного спроса и совокупного предложения на всех четырех типах рынков (товаров и услуг, труда, капитала и денег).

Показатели макроэкономического равновесия. Макроэкономика имеет дело с совокупными, агрегированными показателями: совокупный спрос, совокупное предложение, равновесный национальный продукт, чистый национальный продукт.

Совокупный спрос – это спрос на тот общий объем товаров и услуг, который может быть предъявлен при данном уровне цен. Другими словами, это совокупная масса товаров и услуг, реализованных в стране за определенный период и выраженная в денежном эквиваленте.

Совокупное предложение товаров и услуг (АS) представляет собой уровень наличного реального объема производства страны (Q) при каждом возможном уровне цен на товары и услуги (Р). Если не учитывать влияние международной торговли, то АS можно приравнять к ВНП или – при элиминировании несущественных различий в подсчете – к величине национального дохода NI:  АS = QР. С другой стороны, совокупное предложение равно сумме заработной платы, ренты, процента и прибыли.

Равновесный национальный продукт обеспечивается установлением равновесной совокупной цены на произведенный продукт, что графически иллюстрирует точка пересечения совокупного спроса и совокупного предложения. Достижение равновесного объема в условиях ограниченности ресурсов является целью экономической политики любого государства, так как все основные проблемы общества так или иначе связаны с несовпадением совокупного спроса и совокупного предложения. Оно означает либо дефицитность благ, либо их излишнее производство. Чистый национальный продукт (ЧНП) представляет собой чистый результат экономической деятельности страны – ВНП, уменьшенный на величину амортизационных отчислений на возмещение износа.  Современная теория макроэкономического равновесия  может быть представлена следующей схемой (см. рисунок 6) 
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Рисунок 6 - Схема изучения макроэкономического равновесия

Последовательно рассмотрим основные макроэкономического равновесия представленные на данной схеме.

3. Структурные элементы равновесия. Модель AD-AS.

Завершив эволюционную ретроспективу понятия «равновесие», обратимся к  неоклассической его трактовке.

 Исходные условия в концепции равновесия:

· наличие совершенной конкуренции;

· эпицентр равновесного состояния (стержень, вокруг кото​рого формируется данное явление) - цена (обладающая вы​сокой степенью гибкости);

· формирование равновесной цены - результат (и критерий) достижения сбалансированности развития.

  Согласно данному подходу эпицентр равновесного состоя​ния экономики воплощен, прежде всего, во взаимодействии совокупного спроса и совокупного предложения. Данный тео​ретический подход принято называть моделью «AD-AS».
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С помощью графика данную мо​дель равновесия отображают следу​ющим образом (рисунок 7). 

Рисунок 7 - Равновесие на национальном уровне

Рассматрива​емая модель выражает два главных явления:

1. Равновесие достигается в том случае, когда совокупный спрос ра​вен совокупному предложению.

2. Сам факт достижения равнове​сия обеспечивается тем, что на мак​роуровне формируется равновесная цена, удовлетворяющая интересы совокупной массы покупа​телей и совокупной массы производителей (на графике она фор​мируется в точке Е и составляет по величине Р1).

6 Сбережения и инвестиции. 
Мировые экономические события конца 1920-х - начала 1930-х гг. привели к смене многих параметров экономического развития. Постоянными стали такие явления, как массовая без​работица, инфляция, заметное снижение доходов ряда соци​альных слоев населения. Данная обстановка создала потреб​ность в разработке новых моделей экономического равнове​сия, учитывающих проблемы экономического спада.

Откликом на эту потребность явились теоретические по​ложения, созданные английским экономистом Дж. Кейнсом. Свою концепцию он построил, опираясь на анализ следую​щих положений, связанных с кризисным состоянием эконо​микки:
Исходные условия в концепции Кейнса:

1) В реальной экономике XX в. отсутствует совершенная
конкуренция.
2)  Цена не является гибко меняющейся величиной.

3) Эпицентр равновесия не обязательно олицетворяется в цене.

4) Важным условием стабильности развития является не только взаимодействие AD-AS, но и взаимодействие доходов и расходов в обществе, сбережений и инвестиций.

Итогом этих подходов явилось создание новых моделей равновесного состояния экономики. Графическую интерпре​тацию моделей Кейнса предложил американский экономист П. Самуэльсон. Создавая данную модель, Кейнс исходил из ряда сформу​лированных им закономерностей:

1. Чем больше доходов получает общество, тем больше оно их затрачивает.

2. В динамике получения доходов и в динамике расходо​вания наблюдается дифференциация. По мере роста до​ходов расходы домашних хозяйств на потребление на​чинают сокращаться. Формируется процесс сбереже​ний. 

3. Доля резервируемых средств увеличивается по мере роста доходов.

В свою модель равновесия Кейнс привнес новое обстоятель​ство. Он построил анализ, исходя из сопоставления процес​сов, не столько уже происходящих, сколько - планируемых субъектами экономики. Такой подход был сопряжен с основ​ной идеей экономиста - ориентацией на систему своевремен​ной корректировки хозяйственных процессов (как самими фирмами, так и государством).

Рассматриваемую модель методически уместно рассмот​реть по принципу движения от простого к сложному. Так, Кейнсом была выбрана следующая си​стема      координат (см. рисунок 12)
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Рисунок 12 - Модель «Доходы-Расходы»

По горизонтальной оси обозначены совокупные доходы экономических      субъектов (принято обозначать чистые доходы, т.е. за вычетом налогов), по вертикальной оси - планируемые или желаемые совокупные расходы на потребление всех субъектов экономики (их можно обозначить условно совокупным спросом).

Биссектрисой на графике обозначена та линия, которая показывает, по сути, гипотетическую кривую, отражающую полное расходование получаемых доходов. Наклон данной оси - 45°. Анализируя реальный процесс расходования средств на потребление, Кейнс пришел к выводу, что часть ресурсов население не растрачивает, а сберегает.

Для характеристики данного явления были введены два новых понятия: предельная склонность к сбережению (доля изменения национального дохода, остающаяся в сбережениях) [marginal propensity to save (MPS)] и предельная склонность к потреблению (доля изменения национального дохода, расходуемая на потребление)  [marginal propensity to consume (MPC)]. В сумме две величины равны единице (МРС+MPS =1) .

Как показали эмпирические исследования, пропорция, в которой делится сумма расходуемых средств на потребление и сбережение, составляет соотношение: МРС = 0,75 и MPS = 0,25.

В связи с тем, что не вся сумма имеющихся средств расхо​дуется, графическое изображение кривой, отражающей фак​тическое соотношение между суммами доходов и расходов, отличается от биссектрисы. Линия изображается под мень​шим углом наклона к горизонтальной оси. 

В экономике используют понятия:

-  средней склонности к потреблению (АРС) – доля располагаемого дохода (Yd), которую домашние хозяйства расходуют на потребительские товары и услуги: 

АРС = С: Yd;

- средней склонность к сбережению (АРS) – доля располагаемого дохода, которые домашние хозяйства сберегают:

АРS = S: Yd.
Простейшая функция потребления имеет вид:

С = а + в(Y - Т),

где С – потребительские расходы;

а – автономное потребление, величина которого не зависит от от размеров текущего располагаемого дохода;

в – предельная склонность к потреблению;

Y – доход;

Т – налоговые отчисления;

(Y - Т) – располагаемый доход (доход после внесения налоговых отчислений). В макроэкономических моделях часто обозначается как Yd или  DI.

График функции потребления представлен на рисунке 13.
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Рисунок  13 – Функция потребления (а) и функция сбережения (б)

Простейшая функция сбережения имеет вид:

S  =- а +(1 -  в)(Y - Т),

где (1 – в) - предельная склонность к сбережению.

Дальнейшее рассуждение строится на том, что в реальной жизни линия реального потребления не может начинаться из нулевой точки графика. Живые люди могут начинать зара​батывать ресурсы, уже употребив определенную сумму на поддержание своей жизни. В связи с этим исходная точка для кривой потребления обозначается на графике на определен​ном расстоянии от нуля на вертикальной оси. Отрезок на вер​тикальной оси от нулевого уровня до точки пересечения с кривой принято называть в кейнсианской теории «автономны ми расходами» (отрезок А на рис.14).


[image: image119.wmf]Расходы на

потребление, AD

0

Äîõîä, âûïóñê

45

C+I+G+NX

A

B

   
[image: image120.wmf]Расход на

потребление

0

Äîõîäû, âûïóñê

Ñ


Рисунок 14 -  Модель равновесия М. Кейнса «Совокупные доходы – совокупные расходы»

В связи с тем, что кривая С+I+G+ЕX имеет больший наклон по сравнению с гипотетической линией, на​блюдается пересечение двух линий в точке В. Именно в данном пункте устанавливается поло​жение, которое является равновесным для экономики. Точка В показывает не равно​весный уровень цены (как в модели AD-AS), а баланс между величиной доходов и размером реального потребления.

Акцент, который выбрал Кейнс, показывает ориентацию его теории не столько на определение условий чистого эконо​мического (коммерческого) эффекта, сколько - на выясне​ние более общих параметров социально-экономической сба​лансированности.

Пространство, ограниченное двумя пересекающимися кривыми и расположенное слева от точки В, принято обозна​чать как «жизнь в долг». Аналогичное пространство справа от данной точки представляет сбережения.

В более усложненном варианте графического образа данно​го равновесия кривая потребления представлена не в виде гомо​генной линии, объеди​няющей в себе поведе​ние всех субъектов экономики (рис. 15). 
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Рисунок 15 - Три точки равновесия М. Кейнса «Совокупные доходы – совокупные расходы»

График, тем самым, отражает более сложную картину равновесных состояний. Речь идет о наличии трех точек равновесного состояния, в которых отражены разные комбинации поведения субъектов в части расходования получаемых ими до​ходов.
4. Модель «инвестиции-сбережения». Эффект мультипликатора. Равновесное состояние экономики во многом определяет​ся соотношением (и взаимодействием) следующих процессов: сбережениями и инвестированием.

Существуют обстоятельства, которые сближают и, одно​временно, дистанцируют оба эти явления. Сближает логика причинно-следственных связей (сбережение - основа для ин​вестиций). Дистанцирует то обстоятельство, что уровень сбе​режений и уровень инвестирования определяется разными об​стоятельствами.

Например, субъекты сбережений и инвесторы могут пред​ставлять собой разные группы, которые планируют свои сбе​режения и инвестиции на основе различных причин. По-раз​ному может формироваться, таким образом, мотивация эко​номического поведения:

1. Опосредованный путь к инвестированию:

Вложения средств в финансовые структуры: банки, фонды, финансовые компании. 

Представление кредитов фирмам для инвестирования ими данных ресурсов в переоснащение или расширение  своих производственных фондов.

2. Прямой путь к инвестированию:

· скупка фирмами (государством) акций других компаний

· расширение компаниями мощностей своих предприятий

· приобретение населением акций фирм, облигаций и других ценных бумаг компаний. 

Совокупность обстоятельств ведет к тому, что объем сбе​режений и объем инвестиций могут, не совпадать по своей величине. Однако для равновесного развития экономики они должны равняться друг другу. Степень различия между двумя процессами в значитель​ной мере обусловлена той совокупностью факторов, которые воздействуют на оба явления.

На процесс сбережения:

· психологическая склонность к сбережению (обозна​ченная Кейнсом в качестве «психологического закона»); 

· уровень получаемых доходов, S=S(Y); 

· уровень процентной ставки (как альтернатива текущему потреблению), S=S(r);

· намерение домашних хозяйств к осуществлению крупных покупок; 

· сбережения домашних хозяйств в целях удовлетво​рения будущих потребностей (уход на пенсию, расходы на обучение); 

· меры предосторожности с ориентацией на экстре​мальные случаи.

На процесс планируемых инвестиций:

· банковская ставка процента; 

· ожидаемая норма прибыли предполагаемых инвестиций; 

· налоговый климат в стране; 

· инфляционное обесценение денег.

Процесс инвестирования и сбережения графически можно изобразить следующим образом:
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Рисунок 16 - Взаимодействие инвестиций и сбережений в экономике.
Комментируя данное графическое изображение равновес​ного состояния, следует отметить:

1. На данном графике используемое допущение состоит том, что сбережения осуществляют лишь домашние хозяйств
2. Объемы инвестиций не за​висят от изменения размеров объемов производимых благ в национальной экономике.

3. Пересечение кривых, обозначающих процессы сбереже​ния и планируемые инвестиции образует точку равновесия (Е). В этом   экономическом   про​странстве масштабы сбереже​ния равны планам фирм по ин​вестициям.

4. То пространство, которое образуется слева от точ​ки Е, означает, что фирмы обладают планами инвестиро​вания, которые превышают сбережения домашних хо​зяйств. Результат такого положения состоит в том, что то​варные запасы фирм распродаются, фирмам необходимо прилагать усилия по увеличению объемов производства без реального инвестирования. Пространство справа от точ​ки Е обозначает положение, при котором объемы сбереже​ния превышают требуемые для фирм масштабы инвести​рования. Текущее потребление домашних хозяйств отно​сительно уменьшается. Спрос оказывается меньше предло​жения. Товары оседают на складах, производство редуци​рует (сокращается).

Завершая разговор о данной модели, подчеркнем ее мак​роэкономический смысл:

Модель «инвестиции-сбережения» ориентирована на определение равновесия между уровнем сбережений и уровнем инвестиций в экономике страны.

Основная особенность инвестиций как элемента совокупного спроса – они сильно зависят от изменений хозяйственной конъюнктуры и поэтому их величина  очень не стабильна.

Основные факторы нестабильности инвестиций:

· продолжительные сроки службы оборудования;

· нерегулярность инноваций;

· изменчивость экономических ожиданий;

· циклические колебания ВВП.

Положительная зависимость инвестирования от дохода может быть представлена в виде функции:

I = e – d + γY,

где e – автономные инвестиции, определяемые внешними экономическими факторами;

d – эмпирический коэффициент чувствительности инвестиций к динамике ставки процента;

R – реальная ставка процента;

γ  - предельная склонность к инвестированию;

Y – совокупный доход. 

Предельная склонность к инвестированию – доля прироста расходов на инвестиции при любом изменении дохода:

γ =Δ I : ΔY.

В зависимости от:

-  функционального назначения выделяют три вида инвестиций: 1) инвестиции в основные фонды предприятий; 2) инвестиции в запасы и 3) инвестиции в жилищное строительство.

- от роли изменения реального объема национального дохода (ΔY) и реальной ставки процента (R) в формировании спроса на инвестиции делятся на 1) индуцированные (производные) и 2) автономные.

Индуцированными (Iи) называются инвестиции, порождаемые устойчивым увеличением спроса на товары и услуги. 

Для определения объема инвестиций, индуцированных устойчивым изменением спроса на блага, необходимо знать, сколько дополнительного капитала потребуется для производства дополнительной единицы продукции. Показатель, характеризующий соотношение между приростом  капитала и приростом выпуска (V = ΔК:ΔY), называется акселератором (или коэффициентом приростной капиталоемкости).

Эффект мультипликатора. В Кейнсианской теории важную роль играет мультипликатор (множитель).  По своему значению мультипликатор представляет собой отношение изменения уровня национального дохода к вызвавшему его изменению уровня расходов. Равновесный уровень выпуска может колебаться в соответствии с изменением величины любого компонента совокупных расходов. Приращение любого компонента автономных расходов (ΔА = Δ(а + I + G + Хп) вызывает несколько большее приращение совокупного дохода (ΔY)  благодаря эффекту мультипликатора.

Мультипликатор автономных расходов (т  или К) – отношение изменения равновесного ВВП к изменению автономных расходов, вызванному любым их компонентом:

т = ΔY: ΔА
Мультипликационный эффект отражает следующие явления:

· некоторое исходное увеличение или 

· уменьшение уровня совокупных расходов влечет за собой большее увеличение или уменьшение национального дохода.

Величина мультипликатора выражается также формулой:

К = 1/ (1 – МРС) или К = 1/МРS

В развитых странах коэффициент мультипликации колеб​лется между 2 и 3. В 1980-х гг., например, прирост инвести​ций в США вызывал прирост национального дохода пример​но в 2,5 раза.

Кейнс использовал мультипликатор, трансформировав его в показатель, выражающий взаимосвязь между прирос​том инвестиций и увеличением дохода. Кейнсианский муль​типликатор показывает, как влияет прирост инвестиций (го​сударственных и частных) на прирост выпуска (и дохода).

Действие мультипликатора обусловлено взаимосвязью между отраслями. Прирост доходов под влиянием увеличе​ния инвестиций порождает цепочку межотраслевых взаимо​связей, которая в итоге вызывает кумулятивный рост про​изводства, а значит, и дохода. Кроме того, прирост дохода, возникший от увеличения объема инвестиций, делится на лич​ное потребление и сбережение. Чем выше доля потребления (С), тем сильнее действует мультипликатор.

Следует также отметить, что действие инвестиционного мультипликатора не проявляет себя сразу, а как бы «растя​гивается» на протяжении определенного периода. Примени​тельно к показателям американской экономики 20-х гг. про​шлого века затухание первоначального эффекта продолжа​юсь примерно полтора-два года. Проявление мультипликационного эффекта наблюдается  наличии неиспользованных мощностей и свободной рабочей силы. Эффект мультипликации имеет место обычно в условиях подъема, а не в период спада. 

В целом мультипли​катор - механизм с двумя лезвиями: он может усиливать как рост национального дохода, так и его сокращение.

Вводя в свою теорию положения об инвестиционном муль​типликаторе, Кейнс имел в виду, в первую очередь, расходы из государственного бюджета (в том числе на общественные работы). Знание механизма мультипликатора позволяет бо​лее точно предвидеть возможные результаты государствен​ной коррекции равновесного состояния экономики страны.

Рецессионный разрыв – величина, на которую должен возрасти совокупный спрос 

(совокупные расходы), чтобы повысить равновесный ВВП до неинфляционного уровня полной занятости. Если фактический равновесный объем выпуска Уо ниже потенциаль​ного У* (рис. 17), то это означает, что совокупный спрос неэффекти​вен, то есть совокупные расходы не​достаточны для обеспечения полной занятости ресурсов, хотя равновесие AD = AS достигнуто. Недостаточ​ность совокупного спроса оказывает депрессивное воздействие на эконо​мику.
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Рисунок 17– Инфляционный и рецессионный разрыв

Чтобы преодолеть рецессионный разрыв и обеспечить полную заня​тость ресурсов, необходимо прости​мулировать совокупный спрос и «переместить» равновесие из точки А в точку В. При этом приращение совокупного равновесного дохода (ΔY) со​ставляет:  

ΔY = Величина рецессионного разрыва х Величина мультипликатора автономных расходов.

Инфляционный разрыв - величина, на которую должен сократить​ся совокупный спрос (совокупные расходы), чтобы снизить равновесный ВВП до неинфляционного уровня полной занятости.

Если фактический равновесный уровень выпуска Уо (рис. 17) боль​ше потенциального У*, то это означа​ет, что совокупные расходы избыточ​ны. Избыточность совокупного спро​са вызывает в экономике инфляцион​ный бум: уровень цен возрастает потому, что фирмы не могут расши​рять производство адекватно растуще​му совокупному спросу, так как все ресурсы уже заняты.

Преодоление инфляционного раз​рыва предполагает сдерживание сово​купного спроса и «перемещение» равновесия из точки А в точку В (полная занятость ресурсов). При этом сокращение равновесного совокупного дохода  (ΔY) составляет: 

ΔY = величина  инфляционного разрыва х Величина мультипликатора

                                                                        автономных расходов
Парадокс бережливости. Парадокс бережливости - попытка общества   больше сберегать оборачивается таким же или меньшим объемом сбережений и инвестиций (чем больше экономика сберегает, тем беднее становится). Если прирост сбережений не сопровождается приростом инвестиций, то любая попытка до​машних хозяйств больше сберегать окажется тщетной в связи со значи​тельным снижением равновесного ВВП, обусловленным эффектом муль​типликации.

Экономика стартует в точке А (рисунок 18). В ожидании спада домаш​ние хозяйства стремятся побольше сберегать: график сбережений пере​мещается от S до S1, а инвестиции оста​ются на том же уровне Ι. В результате потребительские расходы относительно снижаются, что вызывает эффект муль​типликатора и спад совокупного дохода от Yo до Y1. Так как совокупный доход Y снизился, то и сбережения в точке В ока​жутся теми же, что и в точке А.
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Рисунок  18– Парадокс бережливости

Если одновременно с ростом сбереже​ний от S до S' возрастут и запланирован​ные инвестиции от Ι до Ι', то равновесный уровень выпуска остается равным Уо и спада производства не возникнет. Напро​тив, в структуре производства будут преобладать инвестиционные това​ры, что создает хорошие условия для экономического роста, но может от​носительно ограничить уровень текущего потребления населения. Возни​кает альтернатива выбора: либо экономический рост в будущем при отно​сительном ограничении текущего потребления, либо отказ от ограничений в потреблении ценой ухудшения условий долгосрочного экономического роста.

В целом, подводя итог обсуждению проблемы равновесия, можно отметить, что необходимую балансировку в системе «потеря равновесия - восстановление равновесия» осуществ​ляет сам рыночный механизм. При значительных же сбоях (превышающих восстановительные возможности рынка) кор​ректировку дисбаланса осуществляет государство, используя, в первую очередь, систему бюджетных расходов.

Тема 10. Экономические функции государства

1. Государство как субъект экономики

Государство является неотъемлемым субъектом экономики в любой экономической системе. Во всех экономических системах государство выполняет функции по поддержанию общественного порядка, законности, организации национальной обороны, денежного обращения, осуществляет сбор налогов, строительство дорог, мостов, учебных, медицинских организаций и т. д. Несмотря на схожесть некоторых задач, место и роль государства в экономике различаются в зависимости от того или иного вида экономической системы.

Существенные позиции государство занимает в традиционной экономике. В условиях отсталой, примитивной техники, не позволяющей обеспечить экономический рост, государство выполняет важные распределительные функции, осуществляя перераспределение значительной части национального дохода.

В плановой экономике роль государства достигает значительных масштабов. Особенно это характерно для командной плановой экономики, функционирующей преимущественно на основе административных методов хозяйствования. В условиях командной плановой экономики государство сосредоточивает в своих руках экономическую власть, принимает основные экономические решения (что, сколько, как и для кого производить), распоряжается государственной   собственностью,   которая   занимает   доминирующее
В рыночной экономике государство освобождается от несвойственных ему функций (удовлетворение полностью совокупного спроса, директивное планирование и др.). Оно занимается тем, без чего обществу существовать в современных условиях нельзя и чего избегает частный сектор экономики.

Место и функции государства в рыночной экономике. Ныне большинство экономистов единодушны в том, что государство является неотъемлемым субъектом рыночной экономики. В то же время существуют различные точки зрения относительно функций, которые должно выполнять государство, а также масштабов вмешательства государства в экономику.

В период становления рыночных отношений в XVII и XVIII вв. признавалось государственное регулирование экономики. Однако оно распространялось только на такие отрасли экономики, как торговля и промышленность. Данная позиция нашла отражение в теории меркантилизма, господствовавшей в тот период в экономической мысли. Поддержка государственного регулирования экономики в наибольшей мере проявилась во Франции. Французский меркантилизм характеризуется установлением жестких запретительных ввозных пошлин и протекционистской политикой развития местной промышленности.

По мере развития рыночных отношений взгляды на государственное регулирование экономики изменились. Возобладала концепция, согласно которой государство должно свести вмешательство в экономику к минимуму. Наиболее полно такой подход обоснован в трудах сторонников классической школы, экономического либерализма. Согласно этой теории, оптимальной экономической системой является та, которая гарантирует свободу личной инициативы экономических субъектов и отвергает необходимость широкого вмешательства государства в экономику. Государству отводится лишь роль регулятора общего равновесия экономики и экономического законодательства.

Дальнейшее развитие рынка, углубление общественного разделения труда показало, что рыночные отношения обеспечивают эффективное распределение ресурсов, использование достижений науки, постоянный рост качества товаров и т. д. Вместе с тем опыт свидетельствует о невозможности с помощью только этих отношений выявить и реализовать потребности общества во многих благах. Более того, рыночные методы хозяйствования порождают ряд отрицательных социальных последствий. Все это приводит к распространению государственного регулирования на многие сферы экономики.

Развитие рыночной экономики приводит к появлению ряда негативных последствий, которые обостряют ее внутренние противоречия, замедляют темпы экономического роста. Возникновение крупных предприятий, новых отраслей, потребность в строительстве дорог, мостов, коммуникаций и т. д. требуют больших затрат. В то же время возврат этих средств, получение по ним прибыли характеризуются большим риском. Поэтому бизнес остерегается вкладывать свои средства в эти сферы экономики. Однако без них дальнейшее социально-экономическое развитие общества, включая частный бизнес, крайне затруднительно. В этих условиях рынок вынужден несколько сократить свои масштабы и предоставить возможность государству участвовать в экономической деятельности наряду с частным бизнесом.

Характерная для рыночной экономики тенденция к монополизации, обострению социальных отношений, нерациональному использованию природных ресурсов и т. д. также расширяет сферу деятельности государства.

Усиление роли государства в экономике происходит также в результате обострения международной конкуренции. Сложности сбыта продукции на внутреннем рынке возрастают, а доступ к внешним рынкам все более затрудняется. Для укрепления своих позиций на мировом рынке, защиты национальных производителей от иностранной конкуренции предприниматели вынуждены прибегать к защите государства.

Существенное влияние на укрепление позиций государства оказывает милитаризация экономики. Развитие новых отраслей военного производства требует огромных затрат, связанных с риском потери капитала в случае свертывания этого производства в дальнейшем. Так как частные предприниматели не намерены взять на себя этот риск, то такие отрасли создаются государством.

Таким образом, на определенном этапе развития рыночной экономики появляются объективные предпосылки для достаточно широкого вмешательства государства в экономику. Увеличиваются государственные расходы на образование, социальное обеспечение, научные исследования, делаются попытки ограничить стихийное развитие рынка, усилить элементы планирования.

Опыт развития рыночных отношений показывает, что несовершенства рынка, порождающие острые социально-экономические последствия, могут привести к краху рынка как экономической системы. Для того, чтобы избежать такого рода нежелательных последствий, государство должно активнее вмешиваться в экономику, корректировать проявление рыночных отношений.

Большой вклад в переосмысление места и роли государства в рыночной экономике внесла кейнсианская теория. Ее основатель Дж. М. Кейнс обосновал концепцию о необходимости государственного регулирования на базе анализа макроэкономических величин (национальный доход, инвестиции, занятость, потребление, сбережения и т.д.) с точки зрения количественных закономерностей в соотношениях между ними. Экономическая программа кейнсианства предлагает использование различных методов государственного регулирования экономики: увеличение расходов государства, расширение общественных работ, проведение активной инфляционной и налоговой политики, циклическое балансирование бюджета, ограничение роста зарплаты, регулирование занятости. Основная идея кейнсианства заключается в том, что стихийное развитие рынка не является идеальной моделью функционирования рыночной экономики как экономической системы. Кейнсианство является доминирующей экономической доктриной эпохи смешанной экономики. Она господствовала в развитых странах до конца 60-х — начала 70-x годов.

В 70-e годы кейнсианский подход к оценке роли государства в рыночной экономике был подвергнут критике. В этот период в теории и на практике возобладали точки зрения, отстаивающие основные постулаты неоклассической доктрины (концепция монетаризма, теория рациональных ожиданий, теория предложения и т. д.). Приоритет стал отдаваться необходимости автоматического поддержания рынка, свободе частного предпринимательства. Роль государства сводится лишь к косвенному воздействию на развитие экономики через разумную денежно-кредитную политику.

Сторонниками активного государственного регулирования экономики являются представители концепции институционализма. Они критикуют теории автоматического регулирования рыночной экономики.

Наиболее существенные позиции государство занимает во Франции, ФРГ, скандинавских странах, Испании, Японии. Гораздо меньшую роль играет государство в США, Канаде, Австралии. Значительное место государство занимает в социально-экономическом развитии развивающихся стран, стран с переходной экономикой.

2. Формы и методы регулирования «смешанной» экономики

Формы и методы регулирования «смешанной» экономики. Одним из важнейших направлений деятельности государства в современной рыночной экономике является регулирование экономики.

Государственное регулирование экономики — это система экономических мероприятий государства, посредством которых оно может воздействовать на социально-экономическое развитие общества.

Государственное регулирование экономики направлено на достижение следующих целей:

· создание нормальных условий для функционирования рыночного механизма

· обеспечение устойчивых темпов роста;

· регулирование структурных изменений в экономике, вызванных потребностями современной научно-технической революции;

· обеспечение социальной стабильности и социального прогресса;

· решение экологических проблем.

Государственное регулирование экономики включает различные направления экономической деятельности государства. Некоторые из них отражены на рис. 12.1. Рассмотрим каждое из них более подробно.
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3. Экономическая функция государства.
Одной из важных функций государства в современной экономике является создание правовой основы экономической деятельности. Эта функция государства сводится к разработке законодательных и нормативных документов, регулирующих механизм функционирования экономики в целом, отдельных ее субъектов. Одновременно государство обязано контролировать выполнение установленных законодательных и нормативных документов.

Создание общественных благ — другое важное направление государственного регулирования экономики. Вместе с тем государство может гарантировать лишь такой уровень потребления общественных благ, который позволяют в данный момент времени ресурсы государственного бюджета.

Мировая практика свидетельствует, что рынку свойственна тенденция к монополизации, которая приводит к подрыву основ свободной конкуренции, диктату производителей над потребителями, а вследствие этого — к стагнации. Проведение антимонопольной политики, направленной на борьбу с монополизмом, защиту принципов свободной конкуренции может быть выполнено только государством. Для достижения этой цели государство опирается на антимонопольное законодательство.

Рыночный механизм не в состоянии решить проблему

регулирования внешних или побочных эффектов. Внешний эффект - это эффект, оказывающий влияние на фирмы и потребителей при производстве товаров и услуг. Внешние эффекты могут быть как отрицательными, так и положительными. Загрязнение окружающей среды в связи со строительством железных дорог является отрицательным внешним эффектом. Пример положительного внешнего эффекта представляет строительство оросительной системы одним фермером, в результате, которого улучшается качество земель других фермеров без дополнительных инвестиций. В современной экономике регулирование внешних эффектов берет на себя государство. Надо отметить, что существуют различные точки зрения на решение проблемы внешних эффектов и участие в этом вопросе государства.
А. Пигу, английский экономист, основатель теории государства всеобщего благоденствия, обосновывает налоговый путь разрешения этого вопроса, предполагающий активную роль государства в решении проблемы внешних эффектов.

Р.Коуз, американский экономист, теоретик неоклассической школы, выступает за расширение рыночных отношений для преодоления внешних эффектов. Р. Коуз вводит понятие трансакционных издержек. Это издержки, связанные не с производством как таковым, a c соответствующими ему затратами (поиском информации о ценах, о контрагентах хозяйственных сделок, издержках заключения хозяйственного договора, контролем за его исполнением и т. д.). Р. Коуз считает, что регулирование внешних эффектов наиболее эффективно на основе частных соглашений собственников.

Вопрос о том, как разрешить проблему компенсации внешних издержек, тем не менее, остается одним из самых сложных в экономической науке. Это особенно справедливо для тех случаев, когда трудно установить ответственность субъекта, что характерно для большинства ситуаций с возникновением внешних эффектов. Кто, например, должен нести ответственность за кислотные дожди и озоновые дыры в атмосфере?

Задача, очевидно, состоит в разумном сочетании государства и рынка, с целью сближения общественных и частных издержек. Как справедливо отметил известный американский экономист К. Д. Эрроу, определение трансакционных издержек в различных условиях и при различных системах распределения ресурсов должно стать основным вопросом исследования по теории общественного благосостояния.
Создание инфраструктуры экономики - другое важное направление государственного регулирования экономики. Эффективная экономика требует наличия соответствующей инфраструктуры -комплекса организаций, обеспечивающих условия воспроизводства. Выделяют несколько видов инфраструктуры:

· производственная (сеть энергоснабжения, транспорта и связи);

· институциональная (государственный аппарат управления);

· социальная (учебные, медицинские, культурные заведения);

· информационная (совокупность информационных каналов и хранилищ, информационных технологий).
В современной рыночной экономике государство является не только координатором и контролером, но и предпринимателем. Оно занимается особым видом предпринимательства - государственным предпринимательством. Под ним понимается деятельность государственных предприятий, выпускающих товары и услуги, необходимые для развития национальной экономики. Государство в качестве предпринимателя действует, с одной стороны, как типичный предприниматель, a c другой стороны, как особый «общественный» предприниматель. В отличие от частного предпринимателя государство ориентируется не только на получение прибыли, но и на предоставление товаров, работ, услуг, обеспечивающих функционирование экономики в целом, включая частный капитал. Государство ведет предпринимательскую деятельность на базе государственного сектора экономики.

Перераспределение доходов — это изъятие части дохода у одних лиц с целью их передачи другим лицам или добровольная передача доходов одними лицами другим, более в них нуждающимся. Перераспределение доходов осуществляется государством и является характерной чертой социальной рыночной экономики. Существуют различные формы перераспределения доходов, некоторые из которых показаны на рис..
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Рисунок  - Формы перераспределения доходов

Государственная закупка товаров и услуг представляет форму государственного потребления. Такой способ перераспределения доходов затрагивает главным образом военные заказы, гражданские строительные программы, финансирование капитальных вложений в государственные предприятия. Государственная закупка товаров гарантирует предпринимателям стабильный рынок сбыта, получение прибыли. Эта форма перераспределения доходов способствует решению проблем занятости, благосостояния. Важными каналами перераспределения доходов являются государственные кредиты и субсидии. Они предоставляются государством за счет средств государственного или местных бюджетов, а также специальных фондов.

Налоговое перераспределение доходов — это косвенный метод регулирования доходов. Он подразумевает частичное или полное освобождение от уплаты налогов одних лиц и повышенную ставку их оплаты с других. Эта мера перераспределения доходов направлена на достижение определенных социальных и экономических целей. Например, налоговые льготы используются для привлечения иностранных инвестиций, развитие малого бизнеса и др.

Рыночной экономике присуща неравномерность, цикличность развития, которая сопровождается потерей работы, расслоением населения по доходам. Государство берет на себя функцию по выплате пособий безработным, семьям с детьми, инвалидам и иным группам населения, нуждающимся в социальной помощи. Государство поддерживает социальные программы, обеспечивающие доступность населения к образованию, здравоохранению, культуре, физической культуре и спорту.

Государство в социально ориентированной рыночной экономике выполняет также такую необходимую функцию, как макроэкономическая стабилизация экономики. Эта мера государственного регулирования направлена на предотвращение, торможение экономического спада, закрепление и поддержание показателей функционирования экономики на определенном уровне, оздоровление хозяйства. Макроэкономическая стабилизация достигается преимущественно посредством фискальной и денежной политики. К основным мерам, направленным на достижение макроэкономической стабилизации, относятся: изменение государственных расходов, налогов и др.

Фискальная политика — это сознательное применение расходных и налоговых функций правительства для достижения определенных макроэкономических целей. Если экономика действует ниже своих возможностей, то государство проводит расширительную фискальную политику. Она осуществляется за счет роста государственных расходов и снижения налоговых ставок, что, как правило, ведет к росту бюджетного дефицита. Для преодоления инфляционных разрывов используется ограничительная фискальная политика, которая предполагает сокращение правительственных расходов и рост налоговых ставок.

К мерам государственного регулирования экономики относится также поддержка малого бизнеса. Малый бизнес способствует поддержанию конкуренции в рыночной экономике, созданию рабочих мест.  Государство  оказывает  поддержку  развитию  малого  бизнеса посредством налоговой, кредитной политики, оказания услуг (образовательных, консультационных и др.).

Государство осуществляет регулирование не только внутренней, но и внешнеэкономической деятельности. Каждое государство стремится создать благоприятные внешние условия для развития национальной экономики. Исходя из конкретных национальных интересов, государство проводит либо политику либерализации, либо протекционизма. Государственное регулирование внешней среды происходит с помощью комплекса мер, которые можно подразделить на таможенные тарифы и нетарифные меры регулирования.
Одной из функций государства в социально ориентированной рыночной экономике является поддержка фундаментальной науки, проведение общей научно-технической и инновационной политики.
Современная экономика базируется на проведении эффективной научно-технической и инновационной политики. Неотъемлемым ее признаком является постоянное создание новой техники, технологий, являющихся результатом достижений научно-технического прогресса. Развитие изобретательства, появление пионерских и крупных изобретений являются существенным фактором инновации. В США государство финансирует более половины фундаментальных исследований, практически полностью создание наиболее сложных и дорогостоящих установок фундаментальной науки. Государство берет на себя значительную часть расходов на проведение НИОКР (научно-исследовательских и опытно-конструкторских работ). Особенно активно государство принимает участие в финансировании НИОКР, связанных с военным производством. В России в условиях ограниченности государственного бюджета наметилась опасная тенденция к сокращению объема финансирования фундаментальной науки, что ставит под угрозу сохранение интеллектуального потенциала общества.
Обеспечение экологической безопасности - важная функция государства в социальной рыночной экономике. Вторая половина XX века показала, что экстенсивное развитие экономики сопровождается рядом отрицательных последствий. Одними из них являются разрушение экосистем, потери части ВВП. Ежегодные потери только от атмосферных загрязнений в 70-x годах составили во Франции 0,7-0,9% ВВП, в Италии - 0,7%, в Великобритании - 1,7-2,3%, в США -2,2-2,9% ВВП. Общий ущерб, нанесенный окружающей среде в результате хозяйственной деятельности, например, в европейских странах оценивается в 3-5% ВВП. Такие потери приводят к негативным экономическим, финансовым и социальным последствиям. Их можно устранить или снижением темпов экономического развития, или осуществлением комплекса мер по экологизации производства. Для современной экономики приемлемым является второй путь. Его реализация предоставляется государству. Оно организует систему контроля, оценки и слежения за изменениями состояния окружающей среды под влиянием антропогенных воздействий. Государство создает сеть стационарных станций наблюдения, с помощью авиакосмических средств контроля над изменениями параметров, характеризующих состояние среды. Государство посредством законов, налоговой политики ведет оперативное управление охраной окружающей среды, принуждая предпринимателей к соблюдению природоохранных мер. Государство контролирует эксплуатацию природных ресурсов, устанавливает запреты и ограничения на производство некоторых продуктов, административные санкции за нарушение природоохранного законодательства, экологических норм.

Тема 11. Формирование и распределение доходов

1. Формы распределения и виды доходов.

Распределение доходов. Фирмы предъявляют спрос на факторы производства, а домохозяйства предлагают их. Покупая факторы производства, фирмы формируют  доходы домохозяйств. Различают функциональное и персональное распределение доходов.

Функциональное распределение дохода – это распределение дохода между собственниками факторов производства. Собственник фактора получает доход, равный стоимости его предельного продукта, что объективно и справедливо с позиции рынка.

Персональное распределение дохода – это распределение дохода между домохозяйствами. Так как факторы производства неравномерно распределены среди домохозяйств, то возникает проблема неравенства в распределении доходов.

Неравенство доходов среди лиц наемного труда обусловлено:

- объективными различиями физических и умственных способностей людей;

- уровнем полученного образования;

- профессией;

- различием в производительности труда;

- и другими факторами. 

Неравенство доходов зависит также от:

- наличия или отсутствия собственности;

- состава собственности и приносимых ею доходов;

- способности заниматься предпринимательской деятельностью и получать от нее доходы.

Рынок порождает проблему неравенства доходов. Задача государства состоит в том, чтобы до некоторой степени сгладить чрезмерную дифференциацию доходов, используя социальную и налоговую политику.

Дифференциацию в распределении доходов можно оценить разными способами:

1. Доходы населения ранжируются от минимальных к максимальным и делятся на интервалы. Затем подсчитывается количество населения, абсолютное или относительное. 

2. Доходы населения ранжируются в порядке возрастания. Затем население делится на равные группы. Если выделяют пять групп, то доля каждой группы составляет 20% в общей численности. Доходы каждой группы суммируют и определяют их долю (в процентах) в общей сумме доходов населения. На основе полученных данных можно оценить неравномерность распределения доходов в стране в разные годы, а также сравнить с другими странами.

2.Неравенство доходов. Кривая Лоренца.

Наглядное представление о степени неравенства распределения доходов дает кривая Лоренца. Цифры для ее построения откладываются нарастающим итогом: 

- доли групп (в %) в общей численности населения – по горизонтали; 

 - доли доходов групп (в %)  в общей сумме доходов населения – по вертикали.

При равномерном распределении доходов кривая Лоренца совпала бы с линией абсолютного равенства (диагональ ОЕ).

При абсолютном неравенстве в распределении доходов, когда 100% доходов сосредоточено у одного или нескольких человек, кривая Лоренца совпала бы с линией ОGE. Чем ближе к диагонали расположена кривая, тем более равномерно распределены доходы в обществе (рисунок 89).
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Рисунок 89. - Кривая Лоренца (а) и абсолютное равенство, абсолютное                                                                 неравенство (б)
Неравенство в распределении доходов можно количество оценить с помощью индекса концентрации доходов, называемого коэффициентом Джини G. Он характеризует степень отклонения линии фактического распределения общего объема денежных доходов населения от линии их равномерного распределения:

G = площадь фигуры S : площадь треугольника Опе = 2 S              (52)

Он равен удвоенной площади фигуры S. Величина коэффициента Джини может изменяться от 0 до 1; при этом, чем выше значение коэффициента, тем более неравномерно распределение доходов в обществе.

Тема 12. Макроэкономическая нестабильность

1. Цикличность развития экономики
Экономическое развитие общества представляет собой многоплановый процесс, охватывающий экономический рост, структурные сдвиги в экономике, совершенствование условий и качества жизни населения.

Известны различные модели экономического развития (модель Германии, США, Китая, стран Юго-Восточной Азии, России, Японии и других стран). При всем их разнообразии и национальных особенностях существуют общие закономерности и параметры, характеризующие этот процесс.

По уровню экономического развития различают развитые страны  (США, Япония, ФРГ, Швеция, Франция и другие); развивающиеся (Бразилия, Индия и другие), в том числе наименее развитые (в основном государства Тропической Африки), а также страны с переходной экономикой (бывшие советские республики, страны Центральной и Восточной Европы, Китай, Вьетнам, Монголия), большинство из которых занимают как бы промежуточное положение между развитыми и развивающимися странами.

В целом экономическое развитие общества - противоречивый и трудно измеряемый процесс, который не может происходить прямолинейно, по восходящей линии. Само развитие характеризуется неравномерностью, включая периоды роста и спада, количественные и качественные изменения в экономике, положительные и отрицательные тенденции.

Показатели уровня экономического развития. Разнообразие исторических и географических условий существования и развития различных стран, сочетание материальных и финансовых ресурсов, которыми они располагают, не позволяют оценить уровень их экономического развития каким-то одним показателем. Для этого существует целая система показателей, среди которых выделяются, прежде всего, следующие:

· общий объем реального ВВП;

· отраслевая структура экономики;

· ВВП/ ВНП на душу населения;

· производство основных видов продукции на душу населения;

· показатели экономической эффективности.

Если объем реального ВВП характеризует главным образом экономический потенциал страны, то производство ВВП\ВНП на душу населения является ведущим показателем уровня экономического развития.

Показатели уровня и качества жизни многочисленны. Это в первую очередь продолжительность жизни, степень заболеваемости различными болезнями, уровень медицинского обслуживания, состояние дел с личной безопасностью, образованием, социальным обеспечением, состоянием природной среды. Немаловажное значение имеют показатели покупательной способности населения, условий труда, занятости и безработицы. 

Попыткой обобщить некоторые наиболее важные из этих показателей является индекс (показатель) человеческого развития, который вбирает в себя индексы (показатели) продолжительности жизни, охвата населения образованием, уровня жизни (объема ВВП на душу населения по паритету покупательной способности). В развитых странах он приближается к 1, а в наименее развитых - близок к 0,2 (в России этот показатель близок к 0,8).

Экономическая эффективность характеризуется, прежде всего, производительностью труда, рентабельностью производства, фондоотдачей, капиталоемкостью и материалоемкостью единицы ВВП. 
Экономический рост и его измерение. В связи с трудностями измерения процесса экономического развития в экономике чаще всего анализируют экономический рост, хотя это лишь один из критериев экономического развития.
Экономический рост - составляющая экономического развития (рисунок 25). Он выражается непосредственно в количественном увеличении ВВП и его составляющих.
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Рисунок 25- Понятие экономического роста

На макроэкономическом уровне ведущими показателями количественной динамики экономического роста являются:

· годовой прирост объема ВВП;

· годовые темпы роста ВВП в расчете на душу населения;

· годовые темпы роста производства основных отраслей экономики. 

В экономической статистике для изучения динамики экономического роста используются коэффициенты роста, темпы роста и темпы прироста.

Экономический рост может измеряться как в физическом выражении (физический рост), так и в стоимостном (стоимостной рост).

Экономический рост происходит в результате экстенсивного и интенсивного использования производственных факторов. В современных условиях ведущим фактором экономического роста являются знания.

Если все факторы производства используются полностью и с наибольшей эффективностью (экономика находится на границе своих производственных возможностей), то  реальный объем производства достигает своего максимального значения. Это так называемый потенциальный объем производства. Если производственные ресурсы используются недостаточно эффективно или не в полном объеме, то фактическое значение реального объема производства будет меньше потенциального.

Графически рост потенциального объема производства может быть представлен как сдвиг границы производственных возможностей вправо. При анализе фактического экономического роста предметом изучения являются не только факторы, определяющие экономическую динамику производственных возможностей, но и изменения отраслевых и воспроизводственных пропорций, трансформация институциональной структуры в процессе экономического роста, государственная политика по стимулированию или сдерживанию темпов роста и т.д. Графически  фактический рост реального объема производства может быть представлен как переход экономики из какой-либо точки внутри границы производственных возможностей (например, точки М) в какую-либо точку, находящуюся или на новой границе производственных возможностей (точку К), или внутри этой границы (точку Р).

Сущность экономического роста состоит в разрешении и воспроизведении на новом уровне основного противоречия экономики: между ограниченностью производственных ресурсов и безграничностью производственных потребностей. Разрешаться это противоречие может двумя основными способами:

· за счет увеличения производственных возможностей;

· за счет наиболее эффективного использования имеющихся производственных возможностей.

Условием устойчивости и стабильного экономического развития экономического развития является равновесие, сбалансированность между общественным производством и потреблением, совокупным спросом и совокупным предложением. Однако в рыночной экономике состояние равновесности периодически нарушается. Наблюдается определенная цикличность, повторяемость в функционировании национального хозяйства, когда периоды подъема экономики сменяются периодами спада и застоя.

Цикличность можно определить как движение национальной экономики от одного макроэкономического равновесия к другому.

Созданные в экономической теории модели равновесия основаны на предположении о непрерывном и равномерном экономическом развитии. Фактическая же динамика эконо​мики всегда имеет импульсную, дискретную форму. Перио​ды повышения инвестиционной активности, увеличения со​вокупного спроса чередуются с этапами угасания названных процессов. Отмеченная динамика отражает, по сути, перемен​чивость, нестабильность деловой активности.

Характер волнообразного движения экономики получил в науке название конъюнктурного (или циклического) развития. Термином «конъюнктура» принято обозначать эконо​мическую активность народного хозяйства, имеющую ха​рактер постоянных колебаний.

Степень колебаний экономики принято измерять определен​ным индикатором. Его роль может выполнять показатель сте​пени использования (загрузки) имеющихся в народном хозяй​стве производственных факторов, а также - объем производства (или размер создаваемых ВВП, НД). Тот факт, что показатель не может выразить все аспекты колебаний экономики, побуждает экономистов искать синтезирующий «датчик». Примером та​кого измерителя является разработанный еще в 1919 г. в Гар​вардском университете так называемый гарвардский барометр - многоаспектный индикатор конъюнктуры, с помощью которо​го предполагалось прогнозировать кризисные ситуации.

Циклом называется временной период развития эконо​мики, находящийся между двумя следующими друг за дру​гом верхними точками перелома (пиками) (рисунок 26).
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Рисунок 26 -  Модель экономического цикла

Не все колебания деловой активности называются конъ​юнктурными циклами. Например, колебания активности в строительстве (обусловленные сменой времен года) не приня​то относить к категории циклов. Экономический цикл имеет определенные характеристи​ки.
	ПАРАМЕТРЫ ЭКОНОМИЧЕСКОГО ЦИКЛА

	
	Временная продолжи​тельность всего цикла
	Данный параметр имеет дифферен​цированный характер: от 3 до 60 лет

	
	Временная продолжи​тельность фазы подъема и фазы спада
	Данные периоды могут не совпадать по длительности

	
	Амплитуда колебаний
	Амплитуда прослеживается в отда​ленности друг от друга противопо​ложных переломных точек кривой конъюнктурных колебаний, а также в отдаленности данной кривой от тренда

	
	Симметрия отклоне​ний относительно тренда
	Колебания могут иметь на опреде​ленных этапах симметричный или асимметричный характер


Экономический цикл включает в себя ряд последовательно сменяющих друг друга фаз экономической активности, выражающих неравномерность развития  национальных хозяйств и экономического процесса в целом. В конечном итоге через цикличность проявляется экономический рост, ибо движение происходит не по кругу, а по спирали, отражая как долговременные, так и среднесрочные колебания конъюнктуры.

В рамках одного цикла принято выделить несколько фаз (см. рисунок выше). Согласно наиболее простой модели, отмечают две фазы: фазу спада (bd) и фазу подъема (df). Более детальный подход выявляет четыре фазы. В классической трактовке их принято определять следующим образом:

· фаза кризиса (be);
· фаза депрессии (cd);
· фаза оживления (de);
· фаза подъема (ei).

Следует отметить, что современные ученые-экономисты используют несколько иной вариант обозначения фаз цикла, для которого характерна пестрая терминология. Это, в част​ности, показывает, что экономисты разных стран не смогли выработать единый лексический стандарт. Характерна, од​нако, некая общая позиция: цикл принято рассматривать, начиная не с фазы кризиса, а, наоборот, с фазы подъема (или экспансии).

Для каждой фазы характерно специфическое состояние экономики:

1. Кризис: сокращение спроса на факторы производства и потребительские товары; увеличение массы нереализованной продукции; снижение цен; снижение прибылей предприятий, доходов домашних хозяйств и государства; рост ссудного процента (удорожание денег), сокращение объемов кредитования; падение курсов акций и других ценных бу​маг, паника на фондовых биржах; массовые банкротства предприятий и рост безработицы.
2. Депрессия: уменьшение темпов спада инвестиционного и потребительского спроса; сохранение массовой безработицы при низ​ком уровне цен; в экономике постепенно начинается процесс обновления капитала, внедряются более со​временные технологии. Формируются предпо​сылки для будущего экономического роста. 

3. Оживление: повышение степени использования произ​водственных факторов, рост спроса на эти факторы; быстрое сокращение безработицы; снижение ссудного процента (деньги деше​веют).
4. Подъем: высокая динамика совокупного спроса; полное использование производственных факторов, практическое отсутствие безрабо​тицы; увеличение прибылей и доходов государства; заметное повышение оплаты труда (наивыс​шая активность профсоюзов) и в итоге рост совокупного спроса; быстрый рост цен; снижение ссудного процента; максимальное увеличение ВВП, НД.
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Рисунок 27 – Фазы экономического цикла

Практическое наблюдение за конъюнктурой показало, что колебания могут быть различной продолжительности. Общепризнана в экономической теории классификация циклов, которую предложил в конце 1930-х гг. австрийский экономист Й.Шумпетер (схема).

Циклы (или волны) Жугляра принято считать классиче​ским конъюнктурным циклом. В его основе лежит, по мнению Щумпетера, цикличность инноваций. Технический прогресс осуществляется не в форме постоянного движения к развитию (как это допускается в теории роста), а в виде своего рода импульсных толчков

В основе циклов Кондратьева лежат инновации революционного ха​рактера. Эпохальные технические достижения обеспечили по​лувековые стимулирующие толчки для всей экономики. Пер​вый цикл Кондратьева (1790-1851 гг.) был обусловлен изобрете​нием двигателя внутреннего сгорания, второй (1844-1896 гг.) - освоением железных дорог, возрастающая волна третьего (1896-1920 гг.) - масштабным освоением электричества. Совре​менный цикл базируется на использовании микроэлектрони​ки и генной технологии.

Таблица - Типы циклов (волн) в экономике

	Виды
	Названия циклов

(волн)
	Исходные основы
классификации

	Краткосроч​ные (3-5 лет)
	«Циклы  Китчина» 
	Длительность складиро​вания материалов

	Среднесроч​ные (7-11 лет)
	«Циклы Жугляра» 
	Цикличность инвести​ций в основной капитал. Цикличность инноваций

	Длительные (45-60 лет)
	«Длинные волны Кондратьева»
	- Изменения в фундамен​тальной технологии производства. Периодич​ность формирования крупных научно-технических открытий;

 -Периодичность в обнов​лении инфраструктуры и длительно функциони​рующих средств произ​водства.


Циклы функционируют одновременно, накладываясь друг на друга. В своей книге «Циклы деловой активности. Й. Шумпетер предложил концепцию так называемой трехцикличной схемы экономьческой динамики, в рамках которой были объединены цик​лы Н.Д.Кондратьева, К.Жугляра и Дж. Китчина. Итоговая линия развития, отмечал Й.Шумпетер, отражает всю совокупность циклических закономерностей. Широкое распространение инноваций вызывает рост производства, а следующий за ним спад (депрессия) выступает в качестве сво​еобразной адаптации хозяйственной жизни к изменившим​ся условиям, порожденным экономическим бумом.

Конечной и исходной фазой при развитии цикла выступает перепроизводство, выражающее сильное нарушение сбалансированности воспроизводственного процесса, перенакопление капитала во всех его формах (денежной, производительной, товарной) по сравнению с емкостью рынка.

Это перенакопление проявляется, прежде всего в сфере  обращения, о чем свидетельствует накопление товарных запасов, замедление оборота капитала, разрыв актов купли-продажи. Как следствие - падение темпов роста, сокращение выпуска продукции, снижение заработной платы, снижение цен.

Фаза экономического спада, находящаяся между самой высокой  и самой низкой точками цикла, называется рецессией.

2. Инфляция: содержание, основные причины, ее последствия.
Инфляция (с латинского «вздутие») - это  переполнение избыточными бумажными деньгами каналов обращения не обеспеченными соответствующими объемами товарной массы.

В современных условиях под инфляцией в основном понимают либо рост общего уровня цен в экономике, либо снижение покупательной способности денежной массы, обращающейся в экономике, т. е. снижение стоимости денег. Но существенного различия между двумя трактовками нет, так как рост общего уровня цен в экономике и падение покупательной способности денежной массы являются лишь двумя сторонами одного и того же процесса. 

Под инфляцией понимают так же чрезмерное увеличение находящихся в обращении наличных бумажных денег или объема безналичного бумажного денежного обращения по сравнению с реальным предложением товаров.

В экономической литературе используют так же термины:

1. Дезинфляция – замедление темпов роста цен;

2. Дефляция – процесс, обратный инфляции.

Современная инфляция - многофакторный процесс, представляющий собой восстановление равновесия между покупательной способностью, выраженной в деньгах, и доступным товарным обеспечением и услугами, которые могут быть куплены посредством повышения цен. Другими словами - это процесс восстановления равновесия между товарным обеспечением, определяющим товарное обращение, и денежным обращением, неизбежным проявлением которого является рост общего уровня цен.

Инфляция - сложный,  противоречивый, недостаточно изученный процесс. Падение покупательной способности денег и повышение цен на товары теснейшим образом взаимосвязаны. 

При относительно стабильных объемах и структуре производства и постоянной скорости обращения денег основным фактором ценовых сдвигов становится изменение объема денежной массы.  Связь между денежной массой и движением цен не только прямая, но и обратная: растут цены - увеличивается денежная масса; увеличивается количество денег в обращении - растут цены. Значение имеет не только количество денег в обращении, но и их покупательная способность, структура денежной массы. Рыночная система – это сложный механизм достижения равновесия. Нарушение этого равновесия составляет основу возникновения инфляции.

Причины инфляционных процессов (рисунок 21):
1. Перестройка финансовой и кредитной систем в мире.  Отмена существовавшего прежде золотомонетного стан​дарта, который до середины XX в. обеспечивал относи​тельную стабильность денежного обращения и ценооб​разования. Золото было вытеснено из обращения.

2. Формирование олигополистической структуры, которая стала типичной для многих отраслей экономики. Взаи​модействие крупных фирм сделало возможным процесс влияния на цены. Начала формироваться длительная тенденция к повышению уровня цен. Период свободной конкуренции, поддерживавший свободное ценообразова​ние, отошел в прошлое.
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Рисунок 21- Инфляция как макроэкономическая проблема

Можно выделить ключевые, глубинные причины инфляции:

· монополия государства на денежное обращение (в реальной экономической жизни приводит к дефициту госбюджета, превышению расходов над доходами), эмиссию денег;

· монополия крупных профсоюзов на определение уровня заработной платы (рост зарплаты, не сопровождающийся ростом производительности труда приводит к диспропорции между доходами и расходами, а отсюда к росту цен);

· монополия крупных фирм на формирование уровня цен на рынке (позволяет фирмам контролировать цены);

· экспорт инфляции (например, энергетический кризис 70-х годов).

Вопрос о конкретных причинах инфляции трактуется разными школами дифференцированно. Наиболее спорным моментом в выяснении причинно-следственных связей яв​ляется определение того, сбои какого рынка выступают пер​воосновой денежной нестабильности: товарного или денеж​ного?

Данное принципиальное расхождение обусловило появле​ние двух ведущих направлений в теоретическом осмыслении причин инфляции: кейнсианского (немонетаристского) и нео​классического (монетаристского). Оба направления рассмат​ривают лишь экономические факторы влияния. Социальные аспекты инфляции (политологические, социологические) дан​ные школы не рассматривают. 

Обратимся к кейнсианской версии причин инфляции. Согласно данному подходу, инфляция возникает тогда, когда повышаются цены на товарных и факторных рынках. Повышение цен, в свою очередь, происходит по двум вариа​циям: по линии спроса или по линии предложения.
Рассмотрим сначала инфляцию спроса.

Причинно-следственные связи, отражающие возрастание спроса:
1. Рост расходов, производимых субъектами экономики

Домашние хозяйства:  

· требования профсоюзов по повышению заработной платы  (прежде всего на фазе подъема);

· повышение потребностей населения.

Государство - динамика государственных бюджетных затрат: социальные и  военные  расходы.

Фирмы - динамика инвестиционных затрат фирм (в период подъема  предприниматели склонны увеличивать инвестиционные расходы).

2. Повышение совокупного спроса, опережающего динамику совокупного предложения

3. Рост цен

Графическая модель инфляции спроса представлена на рисунке  а).
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Рисунок 22 -  Графическая модель инфляции спроса (а) и предложения (б) (инфляции издержек)

Второй вариант  (рис. б)) трактовки причин (инфляция предложения или продавцов):
Причинно-следственные связи, отражающие возрастание издержек производства:
1. Проявление моно​польных прав со стороны государства: 
· взимание косвенных налогов (что способствует росту цен); 

· воздействие на учетную ставку (в сторону ее повышения, что кос​венно ведет к росту цен).

2. Проявление монопольных возможностей со стороны фирм - повышение цен (прежде всего на сырье и энергию) путем картельных соглашений, что удорожает продукцию других производителей.

3. Проявление монопольных возможностей  со стороны профсоюзов - требования роста заработной платы представляющей существенную часть издержек производства. В итоге предприниматели вынуждены повышать цены.

4. Дополнительные факторы,  повышающие издержки производства: 

· возрастание удельного веса сектора услуг в народном хозяйстве; 

· увеличение прироста затрат по заработной плате на единицу продукции;

· периодические замедления в ди​намике роста  производительно​сти труда.

Повышение издержек ограничивает экспансию фирмы (из-за относительного сокращения прибыли). Динамика совокупного предложения начинает отставать от ди​намики совокупного спроса. Итог - рост цен. 

Теория, объясняющая инфляционный процесс изменением совокупного предложения, стала реакцией неоклассического направления в науке на состояние экономики США в период 1955-1958 гг., когда при уровне безработицы в 4% произошел 3% рост цен. До этого считалось, что нарушение равновесия из-за роста спроса является основной причиной инфляционных процессов.

Состояние экономики, когда используются не все ресурсы, существуют незагруженные производственные мощности, хроническая безработица, называется стагнацией. Если стагнация сопровождается инфляцией, то такое экономическое положение называется стагфляцией. 

Согласно кейнсианской трактовке инфляции монетарный сектор не играет активной роли в возникновении инфляции.  Более того, объем денежной массы и скорость оборота денег автоматически адаптируются к росту доходов. Процесс адап​тации денежной массы выражается в том, что повышенный уровень цен приводится в равновесие с помощью более масштабного выпуска денег в обращение.

Обратимся теперь к неоклассической (точнее, к монетар​ной) версии причин инфляции. В основе данного подхода лежит классическая теория денег, а также ее современный вариант, разработанный американским экономистом М. Фридманном:

Исходная причина: ускоренная динамика предложения денег на денежном рынке (кейнсианские установки в расчет не принимаются, учитывается лишь импульсное воздействие денежного фактора).

Разворачивающийся процесс: предложение денег превышает спрос на них. Возникает неравновесие на рынке денег.
Итог: автоматически начинается спонтанный рост цен. За счет этого восста​навливается «инфляционное равновесие» (уровень цен приходит в соответствие с количеством денег в обращении).
Обзор теоретических подходов к вопросу о причинах инфляции целесообразно завершить, рассмотрев те установки, вторые выдвигаются различными направлениями школы политической экономии:

1. Позиция традиционной школы политэкономии:

Исходная причина: дефицитное состояние государственного бюджета.
Разворачивающийся процесс: стремление правительства добиться (по согласованию с ЦБ) выпуска дополнительной денежной массы для покрытия дефицита бюджета.
Итог: наполнение каналов обращения дополнительной массой денег неизбежно обусловливает рост доходов и, соответственно, увеличение AD, что и приводит к инфляционному повышению цен
2. Позиция «новой политэкономии» (представленной школами институционализма и ордолиберализма )

Исходная причина: инфляция обусловлена политическими фак​торами (взаимосвязью экономических про​цессов с аспектами политической системы).
Разворачивающийся процесс: современная рыночная демократия связана с постоянными процессами выборов, с выдвиже​нием каждой партией, пришедшей к власти, своей программы решения двух основных про​блем современной экономики: безработицыи инфляции. В связи с периодической сменой со​отношения сил в парламенте, целевые уста​новки экономической политики чередуются практически в той же последовательности. Дискретно меняется нацеленность мер: на пре​одоление либо безработицы, либо инфляции. 

Итог: возникают своего рода «периоды инфляционного безразличия», связанные, например, с тем, что деятельность социал-демократических правительств нацелена в первую очередь на решение вопросов занятости. Согласно же модели « магического многоугольника целей», решение данной задачи неизбежно ведет к негативным последствиям в области инфляции. Ослабления действий правительства в определенные времена по отношению к инфляции трактуются как политические причины данного феномена. 

Особенно значительное влияние инфляция оказывает на распределение дохода и накопления, на экономический рост и на платежный баланс страны.

Последствия инфляции зависят от того, явля​ется она ожидаемой или непредвиденной. Рост уровня цен означает не только падение покупательной способности денег, но и снижение реальных доходов. Различа​ют доходы номинальные и реальные. Номинальный доход - это денежная сумма, которую получает человек за продажу экономического ресурса, собственником которого он является. Реальный доход - это то количество товаров и услуг, которое человек может купить на номинальный доход (на полученную сумму денег):

                              Номинальный доход      Номинальный доход

Реальный доход =--------------------------- = -------------------------.                            

                                       Уровень цен                        1 + π
Чем выше уровень цен на товары и услуги, т. е. чем выше темп инфляции π, тем меньше товаров и услуг могут купить лю​ди на свои номинальные доходы, поэтому тем меньше реальные доходы.

В условиях ожидаемой инфляции экономические агенты могут минимизировать величину падения реальных доходов. Так, рабочие могут заранее потребовать повышения номиналь​ной ставки заработной платы, а фирмы предусмотреть повыше​ние цен на свою продукцию пропорционально ожидаемому тем​пу инфляции. Кредиторы будут предоставлять кредиты по но​минальной ставке процента R, равной сумме реальной ставки процента (r ) (реальной доходности по кредиту) и ожидаемого {ex​pected) темпа инфляции (πе):
R = r + π е.
Так как кредит предоставляется в начале периода, а выпла​чивается заемщиком в конце периода, то имеет значение имен​но ожидаемый темп инфляции.

Зависимость номинальной ставки процента от ожидаемого темпа инфляции при неизменной реальной ставке процента на​зывается «эффектом Фишера» и формулируется следующим образом: если ожидаемый темп инфляции повышается на один процентный пункт, то номинальная ставка процента повысится также на один процентный пункт. Отсюда следу​ет формула для расчета реальной ставки процента:

r = R - π е.
Однако данная формула справедлива лишь для низких тем​пов инфляции (до 10%), а для высоких темпов инфляции необ​ходимо использовать другую формулу:

r =( R - π е):(  R + π е)
В условиях непредвиденной инфляции избежать падения реальных доходов у всех экономических агентов невозможно, поэтому специфическим последствием этой инфляции является перераспределение доходов и богатства. Непредвиденная инф​ляция обогащает одних экономических агентов и делает бедны​ми других. Доходы и богатство перемещаются:

1. От кредиторов  к должникам. 
Непредвиденная инфляция работает как налог на будущие поступления и как субсидия на будущие выплаты. Если оказывается, что инфляция выше, чем ожидалось в момент предос​тавления кредита (πфакт > πе), то получателю будущих платежей (кредитору) хуже, так как он получит деньги с более низкой по​купательной способностью, чем те, которые он выдал в кредит. Человеку, который занял деньги (заемщику), лучше, потому что он имел возможность использовать деньги, когда они имели более высокую стоимость, а вернул долг деньгами с более ни​зкой стоимостью. Если инфляция выше, чем ожидалось, богат​ство перераспределяется от кредиторов к заемщикам; если инф​ляция ниже, чем ожидалось (π фак < π е), то выигравшие и проиг​равшие меняются местами.

Различают реальную ставку процента ex ante и ex post.
Реальная ставка процента ex ante - это реальный доход, который рассчитывает получить кредитор, предоставляя кредит, поэтому она определяется величиной ожидаемого темпа инфляции π е:
r =( R - π е): (1 + π е)

Реальная ставка процента ex post - это реальный доход, который фактически получает кредитор при возвращении кредита, поэтому она определяется фактическим темпом инфляции πфакт:

r =( R – πфакт): (1 + πфакт)

Если фактическая инфляция выше ожидаемой, реальная ставка процента ex post меньше реальной ставки про​цента ex ante.
2. От рабочих к фирмам. Когда инфляция выше, чем ожида​лось (πфакт > πе), те, кто получает деньги в будущем (рабочие), несут ущерб, а те, кто платит (фирмы), выигрывают;

3. От людей с фиксированными доходами к людям с нефикси​рованными доходами. Люди с фиксированными доходами (госу​дарственные служащие и люди, живущие на трансфертные вы​платы) не могут увеличить свои номинальные доходы, и в пе​риоды непредвиденной инфляции, если не проводится полная индексация доходов, их реальные доходы падают. Люди с не​фиксированными доходами имеют возможность увеличивать свои номинальные доходы в соответствии с темпом инфляции и, поэтому их реальные доходы могут не только не уменьшиться, но даже увеличиться;

4. От людей, имеющих накопления в денежной форме, к лю​дям, не имеющим накоплений. Реальная ценность накоплений по мере роста темпов инфляции падает, и реальное богатство людей, имеющих денежные накопления, уменьшается.

5. От пожилых людей к молодым. Пожилые люди страдают от непредвиденной инфляции в наибольшей степени, поскольку, с одной стороны, они получают фиксированные доходы, а с дру​гой, как правило, имеют накопления в денежной форме. Моло​дежь, имея возможность увеличивать свои номинальные доходы и не имея денежных накоплений, страдает в меньшей степени;

В от всех экономических агентов, имеющих наличные день​ги, к государству. От непредвиденной инфляции в определен​ной степени страдает все население. Может выиграть только один экономический агент - государство. Выпуская в обраще​ние дополнительные деньги (производя эмиссию денег), госу​дарство тем самым устанавливает налог на наличные деньги –  инфляционный налог. Доход государства от эмиссии денег на​зывается «сеньоражем». 

Государство покупает товары и услуги (реальные ценности), а расплачивается обесценивающимися деньгами. Однако издержки инфляции существуют и для госу​дарства. Они заключаются в том, что в условиях инфляции на​селение старается затянуть выплату налогов, чтобы произво​дить ее деньгами с максимально снизившейся покупательной способностью, в результате реальная ценность налоговых пос​туплений (доходов государства) уменьшается. Это явление по​лучило в экономической литературе название «эффекта Оливера-Танзи» и впервые было отмечено в середине 80-х годов 

XX в. в странах Латинской Америки (Боливии, Аргентине), пережи​вавших высокую инфляцию и гиперинфляцию.

Негативные последствия инфляции. Многие экономисты придерживаются той точки зрения, что незначительная инфляция (при ежегодном повышении цен на 3-4%, сопровождаемая соответствующим ростом денежной массы) способна стимулировать производство. Но выходя из-под контроля и даже оставаясь относительно слабой, инфляция оказывает на экономическое развитие негативное влияние:

· снижаются реальные доходы населения; обесцениваются сбережения населения;

· усиливается социальная дифференциация населения, ухудшаются условия жизни у представителей социальных групп с твердыми доходами (чьи доходы формируются за счет госбюджета);

· уменьшается заинтересованность производителя в создании качественных товаров, сокращается производство относительно дешевых товаров;

· усиливаются диспропорции воспроизводства, диспропорции между промышленностью и сельским хозяйством;  и др.

Отрицательные последствия высокой инфляции:

1. Сокращение реальных доходов населения. 

2. Перераспределение доходов и богатства в пользу не​многочисленного слоя населения. 

3. Усиление уровня риска для предпринимателей 

4. Снижение стимулов к денежным накоплениям .

5. Усиление спекулятивных форм торговли. 

6. Возникновение эффекта инфляционной спирали зар​платы и цен.

7. Бегство от денег (при гиперинфляции).

8. Скупка лю​бых товаров.

9. Вытеснение торговли бартером (при галопирующей инфляции).

10. Отвлечение капиталов от сферы производства и пере​мещение их в сферу обращения.

11. Затруднение возможности регулирующего влияния на экономику со стороны государства.

Позитивы невысокого уровня инфляции - фактор оживления конъюнктуры (рост цен побужда​ет предпринимателей к инвестированию ресурсов).

3. Типы инфляции.

Инфляция выступает как многофакторный процесс, поэтому для выделения форм и видов инфляции используют разнообразные критерии.

Таблица - Классификация видов (типов) инфляции

	Критерий классификации
	Виды
	Характеристика

	Свобода цен
	Открытая
	- проявляется в рыночной экономике 

	
	Скрытая (подавленная)


	- проявляется в централизо​ванно-управляемой эконо​мике. Форма выражения не динамика цен, а дефицит товаров

	Темп роста цен
	Умеренная (или ползучая)
	- темп инфляции до 20% в год

	
	Галопирующая
	- темп: от 20 до 100% в год 

	
	Гиперинфля​ция
	- темп: свыше 100% в год

	Предсказу​емость воз​никновения
	Ожидаемая
	- инфляция, возникновение которой предсказуемо 

	
	Неожидаемая
	- инфляция, возникающая непредсказуемо

	Степень сбалан​сированности межотраслевой динамики цен
	Сбалансиро​ванная
	- инфляция, при которой рост цен происходит с одинаковым темпом по основной массе отраслей

	
	Несбалансиро​ванная
	- инфляция, при которой наблюдаются значительные расхождения в отраслевой динамике цен


Ниже приведены эти и другие виды классификации по разным критериям:          

 1. По степени проявления и темпам наращивания инфляционных процессов:

· ползучая инфляция, проявляющаяся в длительном постепенном росте цен. Для такой инфляции характерны невысокие темпы их роста, примерно до 10% в год, которые воспринимаются как результат ассортиментных сдвигов;

· галопирующая инфляция в виде скачкообразного роста цен. Такая инфляция трудно управляемая;

· гиперинфляция, которая представляет наибольшую опасность. Темп рост цен, при такой инфляции очень высок, свыше 50% в месяц (в течение нескольких месяцев).

2. По способам возникновения:
· административная, порождаемая административно-управленческими ценами;

· инфляция издержек, проявляющаяся в росте цен на ресурсы, факторы производства, вследствие чего растут издержки производства и обращения, а вместе с ними и цены на товары и услуги;

· инфляция спроса, проявляющаяся в превышении спроса над предложением, что ведет к росту цен;

· инфляция предложения, проявляющаяся в росте цен, обусловленном увеличением издержек производства в условиях недоиспользования производственных ресурсов;

· импортируемая, вызванная воздействием внешних факторов, таких, как чрезмерный приток иностранной валюты в страну, повышение импортных цен и т. д.;

· индуцированная, обусловленная какими-либо другими экономическими факторами;

· кредитная, которая вызвана чрезмерной кредитной экспансией.

3. С позиции ожидаемости:

· ожидаемая инфляция;

· непредвиденная - уровень инфляции, оказавшийся выше ожидаемого за определенный период.                               

 4. С позиции сбалансированности:

· сбалансированная - цены на товары и услуги растут в одинаковых пропорциях;

· несбалансированная - цены на товары и услуги растут в разных пропорциях. Этот вид характерен высокомонополизированных экономик.

5. В зависимости от того, какие формы принимает инфляционное неравновесие рынков, различают:

· открытые типы инфляции, которым свойственна тенденция к повышению цен;

· подавленные типы, которые возникают потому, что государство пытается подавить, погасить формы проявления инфляции вместо того чтобы систематически заниматься противоинфляционной политикой.

6. Структурная инфляция, вызванная диспропорциями между отраслями и секторами хозяйства, неэластичностью предложения по отношению к спросу, слабой мобильностью факторов производства.

Главный показатель инфляции – это уровень (темп) инфляции (π), который рассчитывается как отношение разницы уровней цен (дефлятора ВВП) текущего и предыдущего года, выраженное в процентах:
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Таким образом, показатель уровня инфляции характеризует не темп роста общего уровня цен, а темп прироста общего уровня цен.

Показатели инфляции призваны дать количественную оценку инфляционных процессов. Разработано немало индексов цен для измерения темпа роста цен (уровня инфляции) в условиях открытой инфляции. Индексы цен - это относительные показатели, характеризующие соотношение цен во времени. Если надо рассчитать (проиндексировать) рост цен, то берут соотношение цен базового периода и расчетного в %.

Различают следующие основные виды индекса цен:

· потребительских цен;

· оптовых цен;

· индекс цен – неявный дефлятор ВНП;

· индекс экспортных и импортных цен.

Если необходимо рассчитать соотношение цен по набору товаров, то вначале определяют состав набора товаров и как рассчитать средние цены, а затем выбрать приемлемый метод расчета ценовых индексов.

Индекс Ласпейреса: сравниваются цены текущего периода (Рt) и базового (Рt-1) на одинаковый набор товаров (товарную корзину). Индекс показывает на сколько фиксированная товарная корзина становится дороже в текущем году.

Индекс Пааше показывает на сколько фиксированная товарная корзина текущего периода дороже или дешевле чем в базовом. Чтобы точнее отразить с помощью ценовых индексов динамику цен и соответственно динамику стоимости жизни используют индекс Фишера (геометрическая средняя из индекса Ласпейреса и индекса Паше).

4. Безработица: причины и формы, социально-экономические последствия
Безработица как экономическое явление:

· в широком смысле слова: безработица - форма нарушения макроэкономического равновесия: (несовпадение совокупного спроса на труд и его совокупного предложения);

· в узком смысле слова: безработица - социально-экономическое явление, при котором часть рабочей силы (т.е. экономически активно​го населения) не занята в производстве товаров и услуг.
Под спросом на труд в рыночной экономике понимается платежеспособная потребность в наемной рабочей силе для организации и развития производства.

Предложение труда - это совокупность экономически активного населения страны, предлагающего свою рабочую силу на рынке труда. Предложение труда в экономике зависит от: 

· среднерыночного уровня цен на рабочую силу;

· демографической ситуации;

· национальных трудовых обычаев и культуры;

· социальной политики государства.

В результате взаимодействия спроса на труд и предложения труда возникает ситуация равновесия на рынке труда, которой соответствует равновесная цена рабочей силы и определенный уровень занятости. Равновесие на рынке труда означает, что все желающие работать полностью реализуют свои планы продажи труда по сложившейся равновесной ставке реальной заработной платы, а наниматели - планы по найму рабочей силы. Занятость отражает соответствие предложения труда и спроса на рабочую силу. Неравновесное состояние рынка труда, когда предложение труда превышает спрос на него, называется безработицей.

Фирма на рынке труда решает вопросы:

· какое количество рабочих нужно нанять (L);

· какую ставку заработной платы (цену спроса на труд - W) она должна установить.

Ставка заработной платы (денежных единиц) = Предельная выручка, полученная от использования дополнительных единиц труда (денежных единиц)

Как правило, на рынке труда существует дисбаланс спроса и предложения, приводящий к наличию безработицы.
Сущность и формы безработицы. Измерение безработицы. Закон Оукена.
Безработные наряду с занятыми формируют рабочую силу страны. К безработным в России относятся лица, достигшие 16 лет и старше, которые в рассматриваемый период:

· не имели работы (доходного занятия);

· занимались поиском работы;

· были готовы приступить к работе.

Структура безработицы по ее причинам включает:

· потерявшие работу в результате увольнения;

· добровольно оставившие работу; пришедшие на рынок труда после перерыва;

· впервые пришедшие на рынок труда.

Соотношение этих категорий зависит, прежде всего, от фазы экономического цикла.

Безработицу принято измерять с помощью определенно​го показателя, вариации которого могут быть различными. В целях достижения единообразия подхода Международная организация труда (МОТ) разработала положение, согласно которому безработным считается лицо, которое в рассматри​ваемом периоде не имело работы, занималось активным ее поиском и готово приступить к ее выполнению. Важным ус​ловием при этом считается регистрация безработного в орга​нах службы занятости.

Зная численность экономически активного населения, количество занятых и безработных, можно определить, ка​кую долю в общей численности занятых в экономике занима​ют безработные:

Среднемесячная численность безработных  
                                                                                                       х 100%

Уровень безработицы
 =    Общее количество занятых (численность

гражданской рабочей  силы)
На уровень безработицы оказывают влияние (как и в слу​чае с инфляцией) множество факторов. Именно это объяс​няет значительные расхождения уровня безработицы - во временном и пространственном контекстах. Отметим одна​ко, что диапазон колебаний показателя безработицы заметно меньше, чем это имеет место в отношении показателя инфля​ции. Это типично не только для стран со сложившейся ста​бильной экономикой, но и для стран, находящихся на транс​формационном этапе.

Анализ масштабов безработицы подводит нас к понятию «естественный уровень безработицы». Особенности разви​тия человеческого общества таковы, что добиться всеобщей полной занятости обществу нелегко. Всегда имеются опре​деленные группы населения, которые в каждый момент времени будут пребывать вне трудового процесса.  В развитых странах данный естественный уровень составляет 5-7%. Задача государства – следить за тем, чтобы фактический уровень безработицы не превышал естественный.

Закон Оукена. Подобно инфляции, безработица несет в себе сложную со​вокупность социально-экономических последствий. Преоб​ладают, естественно, издержки негативного плана. Одно из наиболее очевидных последствий - тормозящее воздействие безработицы на динамику валового продукта. Исследуя этот аспект, американский экономист Артур Оукен обозначил оп​ределенную закономерность, позднее названную «законом Оукена». В мировой практике он используется для подсчета экономических потерь от безработицы:

Превышение реальным (фактическим) уровнем безрабо​тицы ее «естественной» нормы на 1% приводит к сниже​нию объема ВВП (по сравнению с потенциально возможной величиной) на 2,5% (коэффициент Оукена).

          Экономические потери от безработицы = ВНПп  - ВНПф,

где ВНПп- потенциальный валовой национальный продукт;

ВНПф - фактический валовой национальный продукт.

ВНПп = ВНПф+((ВНПфх(уровень безработицы фактический – естественный уровень безработицы) х2,5): 100

Издержки безработицы появляются в замедлении роста не только ВВП, но и масштабов собираемых государством налогов. Одновременно государство вынуждено расходовать более крупные бюджетные средства на оказание помощи по​терявшим работу. Заметным негативным явлением (не толь​ко для самих безработных, но и для всей атмосферы в обще​стве) является вызываемое безработицей состояние психоло​гического стресса.

В зависимости от причин и характера проявления обычно выделяют следующие формы безработицы.

Таблица - Формы безработицы и их характеристика

	Формы безработицы
	Характеристика



	Вынужденная

	Фрикционная
	Данная форма связана с переменой ра​ботником своей профессии, места жи​тельства и т.д.

	Структурная
	Обусловлена неравномерностью раз​вития отраслей и регионов, градаци​ей производств на новые и старые от​расли

	Циклическая
	Обусловлена конъюнктурными коле​баниями экономики

	Добровольная

	Временное нежелание работать
	Работник по своей воле не желает ус​траиваться на работу. Его может не привлекать характер труда или уро​вень его оплаты

	Стремление
определенных социальных групп
к пауперизму
	Небольшая часть трудоспособного населения предпочитает быть в поло​жении безработных, получая бес​платную помощь. Наиболее типич​ным такое положение является в ряде стран Западной Европы. Например, в ФРГ пособие по безработице выше уровня заработной платы, выплачи​ваемой во многих развивающихся странах

	Скрытая

	Данная форма означает занятость работников в тече​ние неполной рабочей недели или части рабочего дня

	Застойная

	Данная форма безработицы включает людей, которые длительное время не могут трудоустроиться. Размеры такой безработицы незначительны (по данным МОТ -менее 1%), по степени же тяжести она не имеет себе равных


8. Факторы безработицы: позиции экономических школ.

 Вопрос о причинах появления безработицы не приобрел в научном плане однозначной трактовки. Более того, в рамках различных школ глубина анализа данной проблемы оказа​лась весьма дифференцированной. Наиболее фундаменталь​ный подход к объяснению основ данного явления прослежи​вается в школе марксистской политической экономии. Это вполне объяснимо. Марксизм - социально ориентированная наука. Положение рабочего класса находилось в эпицентре ее анализа. Для неоклассики же, имеющей прагматическую на​целенность, данная проблема интересна лишь с функциональ​ной точки зрения. Рассмотрим взгляды основных направлений энономической науки о причинах безработицы.

Школа марксистской политической экономии. Наличие избыточного предложения труда - характер​ная черта капитализма. В основе лежат экономиче​ские причины. Феномен безработицы предопределен процессом капиталистического накопления и выте​кающим из него ростом органического строения капитала. Для капиталиста труд - фактор производства, который подлежит сочетанию с другими факторами в соответствии с принципом замещения. Существует тенденция к замещению живого труда прошлым (рост органического строения капитала). Ее ли уровень за​работной платы поднимается выше стоимости рабо​чей силы, капиталисту выгоднее заменить труд работ​ников использованием машины. Резюме: в связи с действием закона роста органического строения ка​питала потребность в труде (переменный капитал) увеличивается медленнее, чем потребность в станках и оборудовании (постоянный капитал). Естественным итогом уменьшающегося спроса на рабочую силу ста​новится безработица

Неоклассическая школа.  Цена рабочей силы на рынке труда - заработная плата. Именно она воздействует на спрос и предложе​ние рабочей силы, регулирует их соотношение и под​держивает необходимое между ними равновесие. Цена на рабочую силу способна быстро и гибко реагировать на изменение рыночной конъюнктуры. В зависимости от реальной потребности она увеличивается или умень​шается. Безработица может появиться, но только в случае отказа работников трудиться за меньшую зара​ботную плату. Таким образом, безработица носит доб​ровольный характер и связана с поиском более высоко оплачиваемого места. Резюме: причина безработицы - в нежелании работника выполнять данный вид труда на основе предлагаемого предпринимателем уровня за​работной платы

Кейнсианская школа. Рыночный механизм не обладает возможностью пол​ного саморегулирования. Способности к самокоррек​ции в значительной мере утрачены вследствие появ​ления новых факторов, в частности - господства мо​нополий. Масштабные явления незанятости – новая реальность экономики. Необходимо государственной регулирование экономики для достижения стабили​зации. Во избежание нарастания социальной напря​женности в обществе государство должно разработать программу занятости, социальной защиты безработ​ных . Регулирование процесса занятости должно сро​иться не на базе рыночной цены на труд, а через воз​действие на совокупный спрос или совокупное пред​ложение. 

Вывод: причины безработицы - в потере рыночным механизмом способности к самокоррекции.

5. Взаимодействие инфляции и безработицы. Кривая Филлипса.

Оба явления, связанные с проявлением макроэкономиче​ской нестабильности, - инфляция и безработица - находятся в сложном диалектическом единстве. Хотя могут возникнуть специфические ситуации, при которых наблюдается одновре​менное проявление в экономике сбоев обоих видов (так назы​ваемая стагфляция), однако в большинстве случаев данные процессы исключают друг друга. Образно говоря, экономика не может «болеть» сразу двумя видами данных недугов.

Причина такого соотношения лежит в том, что изначаль​ные причины появления одной или другой проблемы - про​тивоположны. Инфляция возникает изначально в период конъюнктурного роста. Для нарастающей безработицы ти​пичен спад экономики. В связи с этим оба явления реализу​ются, как правило, на разных фазах циклического разви​тия экономики.
Статистическое исследование соотношения двух процес​сов было проведено в 50-х гг. XX в. английским профессоров А.В.Филлипсом. На основе данного анализа выведена опре​деленная функциональная зависимость, графически выразившаяся в форме «кривой Филлипса». Первоначально кривая Филлипса относилась к взаимосвязи между темпами роста заработной платы и уровнем безработицы; позже это название было распространено на все кривые, относящиеся к инфляции и безработице. Направленность кривой означает обратную зависимость между двумя названными явлениями.

В 60-х гг. XX в. «кривая Филлипса» активно использовалась    как путеводная нить для действий правительства. Она расце​нивалась как набор фактически существующих альтернативных комбинаций, между которыми государственные деятели могут делать выбор. До конца этого десятилетия события, развивавшиеся в экономике многих развитых стран, подтверждали данную закономерность.


Рисунок 23-  Кривая Филлипса

Открыта обратная зависимость между ростом цен и уровнем безработицы.  Филлипс обратил внимание, что в условиях депрессии, для которой характерно снижение или торможение  цен, наблюдается рост безработицы. С наступлением подъема происходит рост цен (повышенный спрос на товары) и уровень безработицы снижается. Она показывает: чем выше параметры инфляции, тем ниже показатели безработицы, и наоборот. 

В современной макроэкономической теории считается, что убывающая кривая Филлипса существует лишь в кратковременном периоде. В длительном периоде кривая Филипса имеет вертикальный вид, исходя из точки естественного уровня безработицы.

Вплоть до 70-х гг. балансирование между инфляцией и безработицей на основе зависимости, отражаемой кривой Филипса, составляло стержень макроэкономической политики западных правительств: для снижения уровня инфляции правительство допускало увеличение уровня безработицы, и наоборот, рост занятости приводил к ослаблению контроля над инфляцией. Однако продолжающийся рост безработицы начало 80-х гг. при одновременном увеличении темпов инфляции показал, что традиционные методы борьбы с безработицей на основе кривой Филипса не соответствует изменившимся условиям хозяйствования.

Итог последних десятилетий показал, что система рыночной самокоррекции в совокупности с мерами правительств привела к заметному сокращению уровня инфляции в большинстве стран мира: от усредненного уровня 8-10% в 70-х гг. - до 2-3% в 90-е гг. 

Противоположную динамику проявила безработица, мас​штабы которой увеличивались нарастающими темпами: при​мерно от уровня 1-3% (в 70-х гг.) до 6-8% (в 90-е гг.  Данные тенденции подтверждают: отмеченная А.В.Филлипсом в 50-х гг. обратная зависимость между двумя параметрами про​должает действовать.

Взаимодействие двух тенденций можно наглядно изобразить графически:
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Рисунок 24 - Страны ОЭСР: тенденции в развитии двух ведущих проблем экономики

Вопрос о том, почему в мире ситуация сложилась в пользу решения проблем инфляции, в определенной степени объяс​няется той ролью, которую сыграла школа монетаризма в ре​гулирующих действиях государств. Инфляционные проблемы развитые страны в значительной мере научились решать. Однако успех в одном достался ценой роста безработицы в большинстве стран. Не исключено, что в ближайшем периоде времени социальные проблемы, связан​ные с масштабностью безработицы, побудят направить силы на решение данной макроэкономической проблемы.

Особенности российской безработицы в переходный период:

- Слабая реакция занятости на быстрое падение объемов производства в 90-е годы привела к накоплению избыточной численности работающих на предприятиях и массовому распространению скрытой безработицы (административные отпуска, неполная занятость и др.).

- Если причиной роста вынужденной безработицы в развитых странах являются циклические колебания занятости, то причины российской безработицы не носят циклический характер и обусловлены переходом экономики на сущностно иные рыночные условия хозяйствования, приспособлением всех экономических субъектов к этим условиям, а также дифляционной направленностью макроэкономической политики государства.

- Специфика структурной безработицы в российской экономике состоит в росте занятости высокообразованных и квалифицированных кадров при одновременном увеличении вакансий, требующих малоквалифицированного труда. Это обусловлено спецификой структурных сдвигов, которые проявляются преимущественно не в модернизации производства, а в перестройке отраслевой структуры народного хозяйства в соответствии с новыми условиями хозяйствования.    

Тема 13. Деньги и денежное обращение. Денежно-кредитная система

1. Деньги: происхождение, сущность, виды, функции.

Деньги - величайшее изобретение человечества. Их появление в качестве посредника в обмене сняло проблему двойного совпадения желаний. Любой товар можно продать за деньги и на полученную сумму купить любой другой товар. Предприниматели в своей хозяйственной деятельности постоянно имеют дело с денежными единицами своей страны и иностранных государств. Деньги - историческая категория, присущая товарному производству. До появления денег имел место натуральный обмен.
К древнейшим видам денег относятся товары, которые использовались повседневно, а при обмене служили всеобщим эквивалентом (скот, соль, зерно, шкуры пушных зверей, орудия труда, украшения и др.). Постепенно роль денег перешла к металлам, сначала в форме слитков разной формы, а с 7 века до н. э. - в форме чеканных монет. До капитализма роль денег выполняли медь, бронза, серебро, а в некоторых странах еще в древности - золото. С развитием товарного производства золото и серебро стали денежными товарами.

Бумажные деньги впервые появились в Китае в 812 г. Самые ранние в мире выпуски банкнот были осуществлены в Стокгольме в 1661 г. В России бумажные деньги (ассигнации) впервые были введены при Екатерине 11 (1769 г.).

Деньги представляют собой специальные знаки стоимости (бумажные денежные знаки, металлические монеты, записи на счетах), используемые в экономике для выполнения определенных функций.

Деньги представляют собой финансовый актив, который служит для совершения сделок, и законное платежное средство, используемое для покупки товаров и услуг и при выплате долгов. Актив – это то, что обладает ценностью. Активы делятся на реальные (вещественные ценности, представленные товарами) и финансовые активы (представленные ценными бумагами). Финансовые активы включают в себя денежные (деньги) и неденежные активы (доходные ценные бумаги – акции и облигации).

Деньги - это особый товар, служащий всеобщим эквивалентом. Сущность денег проявляется в их функциях (по Марксу):

А). Деньги как мера стоимости. Это приравнивание товара к определенной сумме денег, что дает количественное измерение величины стоимости товара. Стоимость товара, выраженная в деньгах, является его ценой.

Функция меры стоимости реализуется на основе масштаба цен. С его помощью цена товара как показатель величины стоимости преобразуется в прейскурантную или рыночную цену, выраженную в национальных денежных единицах.

Б). Деньги как средство обращения. Они позволяют платить владельцам ресурсов и производителям таким товаром (деньгами), который может быть использован для покупки любого другого товара или услуги, имеющихся на рынке. Как средство обмена деньги позволяют избежать неудобств бартерного обмена.

В). Деньги как средство накопления, сбережения и образования сокровищ. Деньги изъятые из обращения с целью накопления, выполняют функцию средства образования сокровищ, т. е. сохранения стоимости. Сокровища - это накопление драгоценных металлов в виде монет, слитков, ювелирных и других изделий, принадлежащих государству или частным лицам. Рыночная система создает возможности и стимулы для превращения сокровищ в капитал, приносящий прибыль, отчасти непосредственно, но главным образом через кредитную систему, в том числе фондовую биржу. 

Г). Деньги как средство платежа (расчетов). В силу ряда обстоятельств товары не всегда могут продаваться с немедленной оплатой за наличные деньги. Возникают расчеты, которые растянуты во времени и фактически базируются на отсрочке уплаты денег. Деньги функционируют как средство платежа не только при оплате купленных в кредит товаров, но и при погашении других обязательств, например при возврате денежных ссуд и т.п., а также в расчетах между экономическими агентами, которые осуществляются через банки. 

2. Денежное обращение и денежная система. Структура денежной массы. Денежные агрегаты. 

Денежная система - это форма организации денежного обращения в стране, т. е. движение денег  в наличной и безналичной формах. Она включает следующие элементы: денежную единицу, масштаб цен, виды денег в стране и порядок их эмиссии, порядок обращения денег и платежей, а также государственный аппарат,  осуществляющий регулирование денежного обращения, выпуск и контроль за движением денежных масс. 

Типы денежных систем представлены на рисунке 28 .

Как и любая система, ДС содержит также ряд входящих элементов: денежную массу, денежную единицу, систему выпуска платежных средств в обращение (а так​же изъятия их из обращения), институты, регулирующие эту систему.

Задача нахождения равновесного соотношения между двумя компонентами предполагает четкую трактовку состава денеж​ной массы. Следует отметить, что в отношении структурных эле​ментов денежной массы принято использовать рекомендации МВФ (которые формируют своего рода международные стандар​ты). Реальная практика многих стран достаточно строго ориен​тируется на эти рекомендации. В соответствии с ними принято выделять денежные агрегаты, отличающиеся друг от друга по степени ликвидности.
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Рисунок 28 – Типы денежных систем

Для нормального функционирования рыночной экономики, поддержания стабильных темпов ее роста, уровня и динамики цен, занятости требуется определенная денежная масса. Она представляет собой совокупность платежных средств, обращающихся в стране за данный момент. Денежная масса в обращении представляет собой предложение денег.

Виды денег. Основными видами денег являются товарные (различные виды товаров) и символические деньги (бумажные деньги и разменные монеты).Товарные деньги обладают внутренней ценностью и их ценность как денег и как товаров одинаковы. Особенность символических денег состоит в том, что их ценность, как товаров не совпадает (гораздо ниже) с их ценностью как денег. Символические деньги не обладают внутренней ценностью. 

Чтобы символические деньги стали законным платежным средством, они должны быть декретными деньгами – деньгами узаконенными государством и утвержденными в качестве всеобщего платежного средства. 

К символическим деньгам, помимо декретных денег, относятся также кредитные деньги, которые представляют собой долговое обязательство часного экономического агента и выступают в трех видах:

вексель - долговое обязательство (долговая расписка) од​ного экономического агента (частного лица) выплатить другому экономическому агенту определенную сумму, взятую взаймы, в определенный срок и с определенным вознаграждением (про​центом).

банкнота - это вексель (долговое обязательство) банка. До начала XX в. правом выпуска бумажных денег в обращение об​ладали коммерческие банки и казначейство. Деньги поэтому представляли собой долговые обязательства коммерческих бан​ков (в России они назывались банковскими билетами) и долго​вые обязательства правительства (декретные бумажные деньги, которые свободно обменивались на золотые деньги).

чек - распоряжение владельца банковского вклада выдать определенную сумму с этого вклада ему самому или другому лицу.

Пластиковые карточки, которые могут быть кредитными и дебетными, не являются деньгами, поскольку не выполняют функций денег и не служат средством обращения или средством платежа. 
Кредитные карточки представляют собой способ отсрочки платежа и выступают формой краткосрочного банковского кредита.

Дебетные карточки не относятся к деньгам, поскольку предполагают возможность снимать деньги с банковского счета в пределах суммы, ранее на него положенной, и поэтому уже включены в качестве компонента денежной массы в общую сумму средств на банковских счетах.

В странах с рыночной экономикой денежный оборот складывается из наличных и безналичных денег. Под наличными деньгами понимаются монеты, банковские билеты (банкноты) и казначейские билеты. Монеты служат в качестве разменных денег, позволяют совершать любые мелкие покупки. В обращение их вводит центральный банк.

Первоначально банкноты выпускались всеми банками как векселя вместо обычных денег. Впоследствии они приобрели силу законного и единственного платежного средства с принудительно устанавливаемым государством курсом, т. е. стали национальными деньгами, их выпуск (эмиссию) осуществляет только центральный банк.

Казначейские билеты - те же бумажные деньги, но выпускаемые непосредственно государственным казначейством. В России казначейские билеты не выпускаются.

Под безналичными деньгами понимаются средства на счетах в банках, различные депозиты (вклады) в банках, депозитные сертификаты и государственные ценные бумаги. Эти вклады также называются банковскими деньгами.

Ликвидность - способность быстрого перевода актива в налич​ные деньги без потерь его стоимости (минимальными издержками). Деньги (монеты и бумажные деньги) являются наиболее ликвид​ными активами. Банковские депозиты до востребования также яв​ляются высоколиквидными активами, поскольку владелец может снять с них наличные деньги по первому требованию. Виды денег, включаемые в агрегат M1 - наиболее ликвидные активы в эконо​мике. Денежная масса в обращении представляет собой предложение денег.

Ликвидность отдельных компонентов денежной массы различна. Денежная масса обычно структурируется по степени ликвидности ее компонентов. По мере снижения ликвидности в состав компо​нентов денежной массы последовательно включаются активы, все в меньшей мере способные выполнять функцию средства платежа. 

Структура денежной массы характеризуется денежными агрегата​ми, расположенными по мере их укрупнения (каждый предыду​щий агрегат включается в последующий). Состав и структура агре​гатов денежной массы в разных странах различны и определяются особенностями национального денежного рынка и характером про​водимой денежной политики (рисунок 29).

В России для измерения денежной массы используются следую​щие денежные агрегаты: МО, Ml, M2, МЗ.

Денежный агрегат МО - это наличные деньги (бумажные и металлические) в обращении. В России по сравнению со странами с развитыми рыночными отношениями велика доля наличных денег в общей денежной массе. 
Денежный агрегат M1 включает МО плюс деньги на текущих счетах населения и на расчетных счетах предприятий, счетах до востребования в банках, дорожные чеки. Под деньгами в узком смысле подразумевается агрегат M1, с помощью которого произ​водится большинство операций обмена.

Денежный агрегат М2 включает Ml плюс деньги на срочных и в сберегательных счетах в коммерческих банках, депозиты в специализированных финансовых учреждениях и некоторые другие акти​вы. Денежные средства, входящие в данный агрегат, не могут не​посредственно переводиться от одного лица к другому и использо​ваться для совершения сделок. Они выполняют главным образом функцию средства накопления. Денежный агрегат М2 - это деньги в широком смысле слова. Он наиболее часто используется макро​экономического анализа.

Денежный агрегат МЗ является наиболее крупным. Он включает агрегат М2 плюс крупные срочные депозиты, соглашения о покуп​ке ценных бумаг с обратным выкупом по обусловленной цене, депозитные сертификаты банков, государственные (казначейские) облигации, коммерческие бумаги и др. В данный агрегат включают​ся государственные краткосрочные облигации (ГКО), облигации федерального займа (ОФЗ), облигации государственного сберега​тельного займа (ОГСЗ), облигации государственного внутреннего валютного займа (ОГВВЗ).

В некоторых зарубежных странах (например, в США) в качестве наиболее крупного денежного агрегата используется агрегат L.
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Рисунок 29 - Денежная масса и ее структурные компоненты
Компоненты денежной массы отражаются в пассиве консоли​дированного баланса банковской системы, которая состоит из Цен​трального банка и сети коммерческих банков. Динамика денежных агрегатов сильно зависит от динамики процентной ставки. При по​вышении процентной ставки агрегаты М2 и МЗ, включающие ак​тивы, приносящие доход в виде процента, будут расти быстрее агрегата М1.

Для финансовой стабильности в стране наиболее предпочтитель​ными являются стабильность процентной ставки и равномерная ди​намика денежной массы, адекватная реальным потребностям экономики.

Интерес представляет вопрос о специфике склады​вающихся пропорций между денежными агрегатами в раз​ных странах. В развитой рыночной экономике доля налич​ных денег М0 в общей денежной массе составляет от 5 до 10%. В России же значимость наличной массы существенно выше - от 30 до 40%. Причины столь высокого уровня наличного оборота в нашей стране таковы:
· отсутствует широко распространенная сеть дорогостоя​щего оборудования для работы с карточками;

· население стремится хранить значительную долю своих сбе​режений в наличной форме, не прибегая активно к услугам банков (отголосок финансового кризиса 1998 г.);

· наличный оборот позволяет предпринимателям легче уклоняться от налогов, проводить незаконные расчетные операции «черным налом».

Проводимые российским правительством макроэкономи​ческие расчеты денежной массы осуществляются на основе использования ежемесячного сводного бухгалтерского балан​са кредитных организаций. В расчет берутся обязательства кредитных организаций перед хозяйствующими субъектами (в форме остатков по пассивным статьям баланса).

Рассмотрев понятие денежной массы и ее структурные компоненты, обратимся к вопросу об оптимальном соотно​шении между товарной и денежной массами. В рамках дан​ной пропорции принято использовать денежный агрегат М2. Анализ международной статистики показывает: в индуст​риально развитых странах данный показатель не является однозначно определенным. В большинстве случаев он колеб​лется в диапазоне от 50 до 100%. В странах с трансформи​руемой экономикой данный показатель, как правило, намно​го ниже. Правда, постепенно заметна тенденция к его росту. В России в последние годы также отмечена его динамика. 

Невысокий уровень монетизации экономики свидетель​ствует, в частности, о том, что деньги еще не стали играть должной реальной роли в экономике страны. Низкий уровень свидетельствует также о наличии инфляции (в этом случае правительство стремится, как правило, сдерживать эмиссию денег, что и становится причиной понижения показателя мо​нетизации экономики).

3.Спрос и предложение на деньги. Факторы, влияющие на массу денег в обращении.

Процесс функционирования денег создал специфический вид рынка - денежный. Его появление обусловлено тем, что потребности людей очень часто превышают их платежеспособный спрос в определенный момент времени. В заемных сред​ствах возникает потребность и в предпринимательском секто​ре. Постоянно существующий спрос на заемные средства и со​здал систему предоставления финансовых ресурсов в кредит. В обществе сформировался институт денежного рынка.
Возникновение рынка денег обусловлено теми же причи​нами, которые привели к появлению денег. Наличие кредита в денежной форме позволяет получать на основе ссуды те бла​га, которые необходимы для производственного и личного по​требления. Благодаря существованию рынка денег отпадает необходимость отыскивать лиц, которые в течение определен​ного срока не испытывают потребности в некоторых благах и могут отдать их в ссуду. Эту услугу оказывают специально создаваемые институты рынка денег.

Денежный рынок (финансовый рынок) охватывает сфе​ру свободных денежных средств, передаваемых в кредит через систему институтов, обеспечивающих взаимодей​ствие предложения и спроса на деньги.

Понятие «денежный рынок» следует использовать с неко​торой осторожностью, поскольку деньги не «продаются» и не «покупаются» (в том смысле, который мы вкладываем в по​нятие «продажа» и «покупка» товаров и услуг).

Если процесс купли-продажи товаров и услуг происходит по ценам, выра​женным в денежных единицах, то при сделках на финансо​вом рынке деньги обмениваются на другие ликвидные акти​вы по альтернативной стоимости, выраженной нормой процента. Ценой ссужаемых денег, таким образом, выступа​ет процент - плата за время пользования деньгами.

Продавцами на рынке денег выступают владельцы вре​менно свободных денежных средств. У разных субъектов эко​номики свободные денежные средства образуются по различ​ным причинам:

Домашние хозяйства:

- депонирование денег на старость, на экстренный случай;

- накопление денег для дорогостоящих покупок;

- ожидание падения цен на товары; 

-  поиск нужных товаров.

Фирмы:

- накопление сумм для периодических выплат (зар​платы, дивидендов, процентов, налогов и т.д.);

 - накопление сумм для значительных платежей (заме​на оборудования, формирование фонда для погаше​ния кредитов и т.д.);

 -  высвобождение средств в связи с сезонным характе​ром производства.

Государство (центральный банк):

- наличие полномочия эмитировать денежную массу.

Покупателями на рынке денег выступают лица, не име​ющие достаточных собственных средств, необходимых для покупки предметов потребления (домохозяйства), расширения своих деловых операций (частные фирмы), выполнения своих функций (государство).

Поскольку основная масса сбережений совершается домохозяйствами, а инвестиции осуществляются фирмами, возникает необходимость в неком механизме, позволяющем перемещать потоки денежных фондов от домашних хозяйств к фирмам. В качестве продавцов и покупателей на рынке денег фигурируют также различные посредники: банки и небанковские финансо​вые институты. Существование на данном рынке не только про​давцов (и покупателей), но и посредников, приводит к формиро​ванию разных каналов финансовых трансакций:

1. Каналы прямого финансирования - каналы, по которым средства перемещаются непосредственно от собственников сбережений к заемщикам. (капитальное финансирование, финансирование путем получения займов).

Форма капитального финансирования представляет со​бой соглашение, по которому фирма получает у заемщика де​нежные средства для осуществления инвестиций в обмен на предоставление ему права участия в производстве (или в доле​вой собственности на свои активы)- Возврат средств осуществляется путем продажи акций. Пример: продажа корпорация​ми обыкновенных акций (которые являются сертификатом долевого участия в собственности корпораций) дает право его владельцу на долю прибыли, получаемой этой корпорацией.

Финансирование путем получения займов осуществля​ется в виде соглашения, по которому фирма получает денеж​ные средства в обмен на обязательство вернуть их в будущем с оговоренным процентом. Кредитор при этом не получает прав на долю прибыли корпорации. Пример: продажа обли​гаций, представляющих собой обязательства выплатить долг в течение определенного количества лет с процентом по зара​нее оговоренному графику.

2. Каналы косвенного финансирования - каналы, по кото​рым средства перемещаются от собственников сбережений к заемщикам через особые институты, называемые финансо​выми посредниками, к числу которых относятся, например, банки, взаимные фонды, а также страховые компании.

Ссуды друг другу дают и сами посредники на рынке денег, а также центральный банк - коммерческим банкам. В связи с существованием различных способов передачи и возврата свободных денежных средств и наличием разных участников, рынок денег делится на ряд рынков: ценных бумаг;  банковских кредитов; межбанковских кредитов;  кредита, предоставляемого центральным банком коммерческим банкам; частных займов.
Все эти рынки характеризуются различным уровнем орга​низации и концентрации операций. Однако в связи с тем, что различные каналы передачи денежных средств являются для заемщиков альтернативными, норма процента на всех рын​ках.

Денежный рынок - это рынок денежных средств, на котором в результате взаимодействия спроса на деньги и предложения денег устанавливается равновесное значение количества денег и равновесная ставка процента. Равновесное взаимодействие спроса и предло​жения денег обеспечивают специальные денежно-кредитные ин​ституты.

Предложение денег. Вся совокупность разнообразных финансо​вых средств, обращающихся на рынке в качестве денег, образует предложение денег. Предложение денег в экономике регулируется в основном Центральным банком, а также в определенных случаях в незначительной мере зависит и от поведения населения и круп​ных коммерческих финансовых структур.

Кривая предложения денег отражает зависимость количества де​нег в обращении от уровня процентной ставки (при неизменной денежной базе). 

Различают кратко- и долгосрочную кривую пред​ложения денег. Для агрегата M1 краткосрочная кривая предложе​ния денег является вертикальной линией, так как денежный муль​типликатор стабилен и не зависит от процентной ставки. Для дру​гих агрегатов (М2, МЗ) она представлена наклонной линией.

Долгосрочная кривая предложения денег отражает зависимость де​нежной массы от изменения процентной ставки при изменениях спроса на деньги. Вид кривой предложения денег зависит от такти​ческих целей денежно-кредитной политики, проводимой Централь​ным банком.
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Рисунок  30 – Виды кривых предложения денег

Кривая предложения имеет вертикальный наклон тогда, когда Цен​тральный банк реализует цель поддержания количества денег на постоянном уровне и уверенно контролирует количество денег в обращении независимо от колебания процентной ставки. Она пред​ставлена на рис. а: по оси абсцисс откладывается величина предложения денег (Ms), а по оси ординат - процентная ставка (r), Такая ситуация характерна для жесткой монетарной политики, на​правленной на сдерживание инфляции. Для этого используются та​кие инструменты, как изменение нормы обязательных резервов и операции на открытом Рынке (рис. а)).

Кривая предложения денег имеет горизонтальный вид тогда, когда целью монетарной политики является сохранение стабильным но​минального размера ссудного процента (рис. б). Достигается это путем фиксации учетной ставки Центрального банка и привяз​ки к ней ставок коммерческих банков, а также операций на откры​том рынке. Такая политика называется мягкой (гибкой) монетарной политикой. Обычно она используется в тех случаях, когда изменение спроса на деньги вызывается, например, ростом скорости обраще​ния денег. В этом случае удается избежать кризиса неплатежей (рис. б)).

Кривая предложения денег имеет наклонный вид тогда, когда Центральный банк допускает определенное увеличение количества денег, находящихся в обращении, и соответственно номинальной ставки процента (рис. в)). Как правило, это имеет место, когда ЦБ сохраняет постоянной норму обязательных резервов, но не проводит операций на открытом рынке. Данная комбинированная по​литика обычно применяется, когда изменения спроса на деньги обусловлены колебаниями ВВП.

Изменение предложения денег  представлено на рисунке 31.

Предложение денег может характеризоваться двумя переменны​ми: номинальным количеством денег в стране или реальным. Пос​ледние называют еще реальными кассовыми остатками (Мр). Они характеризуют покупательную способность денег, т.е. отношение номинальной массы денег (Мн) к уровню цен:

МР = Мн /Р.
Введем следующие обозначения:

Мs - предложение денег; Н - денежная база; С - наличность; D - чековые (бессрочные) депозиты; К - кредиты коммерческих бан​ков; R - банковские резервы; т - денежный мультипликатор; d - депозитный мультипликатор; k - кредитный мультипликатор. Между ними существуют следующие зависимости:

Н= С + R,
Ms= C+ D,
т = Ms/H, откуда Мs = тН.
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Рисунок 31- Изменение предложения денег

Денежный мультипликатор - это отношение предложения де​нег к денежной массе. Он показывает, насколько возрастет предло​жение денег (количество денег в стране) при увеличении денеж​ной базы на единицу. Предложение денег прямо зависит от величи​ны денежной базы и денежного мультипликатора:

D = d х Н.
Депозитный мультипликатор показывает, на сколько максималь​но могут возрасти депозиты в коммерческих банках при увеличе​нии денежной базы на единицу:

К = k х Н
Кредитный мультипликатор показывает, на сколько максималь​но может увеличиться сумма банковских кредитов населению при увеличении денежной базы на единицу.

Денежная база (Н) - это наличные деньги плюс резервы ком​мерческих банков, хранящиеся в Центральном банке.

Соотношение денежной массы и массы товаров и услуг на рын​ке определяет покупательную способность денег. Покупательная способность денег - это количество товаров и услуг, которые мож​но купить на денежную единицу. При повышении уровня цен поку​пательная способность денег снижается, и наоборот. Спрос на деньги в целом зависит от величины номиналь​ного национального дохода (прямая зависимость), скорости оборота денег (обратная зависимость).

Спрос на деньги определяется величиной денежных средств, ко​торые хозяйственные агенты хотят использовать как платежные средства. Спрос на деньги не тождествен спросу на денежный до​ход. Он показывает, какую часть своего дохода экономические субъекты предпочитают хранить в наиболее ликвидной форме - наличных денег (денежной кассы).

Спрос на деньги представляет собой спрос на запас денег, измеренный в определенный момент. Спрос на деньги формируется во всех секторах экономики.

Держание денежной кассы на руках связано с альтернативными затратами и лишает ее владельца доходов, которые он мог бы полу​чить, если бы купил на них иные виды имущества. В экономичес​кой литературе можно выделить две основные концепции спроса на деньги: классическую (монетаристскую) и кейнсианскую.

Неоклассическая школа. В рамках количественной теории денег спрос на деньги определяли в соответствии с уравнением И.Фи​шера:

М х V =Р х Q
где М - количество денег в обращении; V - скорость обращения денег; Q - реальный объем производства; Р - уровень цен.

 Скорость обращения денег означает количество оборотов в год, которое совершает в среднем денежная единица в результате при​обретения товаров и услуг.

График трансакционного спроса на деньги на рисунке 32 а) иллюстрирует его независимость от ставки процента, а график на рисунке   б) – его положительную зависимость от уровня дохода. 
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Рисунок 32 – Трансакционный спрос на деньги: а) независимость от ставки процента; б) зависимость от дохода

Точка зрения о том, что единственным мотивом спроса на деньги является использование их для совершения сделок, су​ществовала до середины 30-х годов XX в., пока Дж. М. Кейнс к трансакционному мотиву спроса на деньги не добавил мотив предосторожности и спекулятивный мотив и соответственно  два вида спроса на деньги: предусмотрительный и спекулятивный.

Предусмотрительный спрос на деньги объясняется тем, что, помимо за​планированных покупок, люди совершают и незапланирован​ные. Предвидя ситуации, когда деньги могут потребоваться неожиданно, люди хранят дополнительные суммы денег сверх тех, которые им нужны для запланированных покупок. Спрос на деньги из мотива предосторожности не зависит от ставки процента и опре​деляется только уровнем дохода, поэтому его график (рис. 32 а) аналогичен графику трансакционного спроса на деньги, приведенному на рис.32.

Спекулятивный спрос на деньги обусловлен функцией де​нег как запаса ценности. В качестве финансового актива деньги лишь сохраняют ценность (причем только в неинфляционной экономике), но не увеличивают ее (обладают нулевой доходностью). Чем выше ставка процента, тем больше теряет человек, храня наличные деньги и не приобретая приносящие процентный доход облигации (или другие финансовые активы). По​этому определяющим фактором спроса на деньги как финансо​вый актив является ставка процента R, которая выступает альтернативными издержками хранения наличных денег. Высокая ставка процента означает высокую доходность облига​ций и высокие альтернативные издержки хранения денег на ру​ках, что уменьшает спрос на наличные деньги. При низкой ставке спрос на деньги повышается, поскольку при низкой до​ходности неденежных финансовых активов люди стремятся иметь больше наличных денег, предпочитая их свойство абсо​лютной ликвидности. 

Объяснение спекулятивного мотива спроса на деньги, предложенное Дж. М. Кейнсом, называется теорией предпочтения ликвидности, которая основана на идее об обрат​ной зависимости между ценой облигации, представляющей со​бой дисконтированную сумму будущих доходов, и ставкой про​цента, которую можно рассматривать как норму дисконта (ставку дисконтирования). Таким образом, спрос на деньги находится в обратной зависимости от ставки процента, поэтому кривая спекулятивного спроса на деньги имеет отрицательный наклон (рисунок 33).  
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Рисунок 33 - Виды спроса на деньги: а) трансакционный из мотива предосторожности; б) спекулятивный; в) общий

В современных условиях представители неоклассического направления признают, что фактором спроса на деньги явля​ется не только уровень дохода, но и ставка процента, причем зависимость между ними обратная. Однако они по-прежнему придерживаются идеи о том, что единственный мотив спроса на деньги – трансакционный. Именно он обратно зависит от ставки процента. Эта идея была обоснована американскими экономистоми У. Баумолем  (1952 г.) и Дж. Тобиным (1956 г.) и получила название модели управления наличностью Баумоля-Тобина. 

Величина спроса на деньги находится в прямой зависимости от уровня цен и реального объема производ​ства и в обратной зависимости от скорости денежного обращения.

Люди желают поддерживать постоянную покупательную способ​ность реальных кассовых остатков. Спрос на запасы реальных де​нежных средств пропорционален доходу. Для этого уровень цен дол​жен меняться прямо пропорционально номинальной величине де​нежного  предложения.
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Рисунок 34 - Изменение спроса на деньги                  Рисунок  35- Кривая спроса на деньги

Равновесие на рынке денег. Равновесие устанавливается в результате взаимодействия  спроса на деньги и предложения денег и характеризуется таким состоянием рынка, при котором объем спроса на деньги равен его предложению (рис. 36 а). Денежный рынок практически всегда стремится к равновесию. Нарушение равновесия происходит как в результате изменения предложения (рис б), так и спроса (рис в).
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Рисунок 36 - Равновесие на денежном рынке (а) и влияние изменения предложения (б) и спроса (в) на равновесие денежного рынка

В условиях долгосрочного равновесия деньги являются нейт​ральными: номинальные изменения денежного предложения не вли​яют на реальные экономические переменные (производство, заня​тость, размещение ресурсов). В этом заключается принцип классиче​ской дихотомии. В его рамках происходит теоретическое разграничение реальных и номинальных переменных. К первым относятся количе​ственные - реальный объем ВНП, реальная заработная плата, ре​альная ставка процента, ко вторым - уровень цен, номинальная заработная плата.

Количественная теория денег получила развитие в работах М. Фридмена, представителя современного монетаризма. Он рассматривал спрос на деньги отдельного лица, который ограничен суммой име​ющегося у него «портфеля ресурсов» - денег и других активов:

Мd = Pf(Rb, Re, р, h, у, и),
где Мd - величина спроса на деньги; Р - абсолютный уровень цен; Rb - номинальная норма процента по облигациям; Re - ры​ночная стоимость дохода по акциям - темп изменения уровня, в %; у – общий объем богатства; и – величина, отражающая возможность изменение вкусов и предпочтений; h – отношение между человеческим богатством (трудом) и всеми другими формами богатства.

4.Банки и банковская система. Активные и пассивные операции банков.

Банки (от итальянского – скамья менялы) являются основным финансовым посредником в экономике. Их деятельность – это канал, с помощью которого изменения на денежном рынке трансформируются в изменения на товарном рынке. Они обеспечивают предложение на товарном рынке.

Банковская система представляет собой совокупность кредитно-денежных институтов, обеспечивающих движение стоимостных потоков на возвратной основе. Данная система сложилась на определенном историческом этапе, претерпев некую эволюцию. В настоящее время наиболее типичный ее вариант включает в себя два уровня: центральный банк и со​вокупность коммерческих банков. В обобщенном виде дан​ная система, отражающая не только различные субъекты, но и характер их операций, изображена на схеме.

	БАНКОВСКАЯ СИСТЕМА

	
	Центральный банк (ЦБ)

	
	
	Главный эмиссионный центр

	
	
	Виды операций:

- Эмиссия банкнот 

- Денежно-кредитное регулирование экономики

- Поддержание курса национальной валюты 

- Кредитование коммерческих банков 

- Хранение резервного фонда других кредитных учреждений

- Кассовое обслуживание государственных учреж​дений, правительственных органов (в том числе по бюджетным операциям) 

- Хранение государственных золотовалютных ре​зервов

	
	
	

	
	Коммерческие (деловые) банки

	
	
	Кредитно-финансовые учреждения универсального ха​рактера

	
	
	Виды операций:

- Активные (выдача кредитов)

- Пассивные (прием депозитов) 

- Денежные платежи и расчеты 

- Посреднические операции (по поручению клиен​тов)

- Доверительные операции (в области управления имуществом и ценными бумагами)

	
	
	

	
	Специализированные кредитно-финансовые институты

	
	
	Кредитно-финансовые учреждения специализированно​го типа

	
	
	Виды учреждений:

- Пенсионные фонды 

- Страховые компании 

- Инвестиционные банки и компании 

- Ипотечные банки 

- Судно-сберегательные ассоциации

	
	
	

	
	Международные банки


В рамках сложившейся банковской системы встречается специфика ее проявления в различных странах. Например, особенно заметны различия между системами, существую​щими в Западной Европе и США (схема).

Таблица - Специфические особенности банковских систем в разных странах

	Критерии различий
	США
	ФРГ

	Тип института, выполняющего роль ЦБ (созданного для конт​роля за банковской си​стемой и регулирования денежного обра​щения в экономике)
	Федеральная резервная си​стема: совокупность 12 фе​деральных резервных бан​ков в различных регионах страны и Совета управляю​щих (7 человек с 14-летним периодом полномочий)
	Федеральный банк ФРГ

	Организационно-ин​ституциональный характер системы
	Преобладание специализи​рованных банков
	Преобладание универсаль​ных банков

	Численность дело​вых банков
	Обилие небольших банков
	Ограниченное число сравни​тельно круп​ных банков


Современная банковская система России представлена дву​мя уровнями. В юридическом плане она базируется на основе принятых в 1990 г. правовых актов: Закона РСФСР «О банках и банковской деятельности в РСФСР » и Закона «О Централь​ном банке РСФСР (Банке России)». В новой редакции Закона РФ «О банках и банковской деятельности» отмечено, что бан​ковская система России включает в себя:

· Банк России (официальное название Центрального бан​ка);
· кредитные организации;
· филиалы и представительства иностранных банков.
Финансово-кредитные институты:

1. Центральные банки - это банки, осуществляющие выпуск банкнот и являющиеся центрами кредитной системы.

2. Коммерческие банки представляют собой частные и государственные банки, осуществляющие универсальные операции по кредитованию промышленных, торговых и других предприятий, главным образом за счет тех денежных капиталов, которые они получают в виде вкладов.

3. Специализированные кредитные организации  включают банковские и небанковские организации, специализирующиеся на определенных видах кредитования.

4. Межгосударственные (международные ) банки осуществляют регулирование валютных и денежно-кредитных отношений на основе межгосударственных соглашений.

Функции центрального банка:

1. Эмиссионная. Хотя в современных условиях наличные деньги менее важны, чем безналичные, банкнотная эмиссия центральных банков сохраняет свое значение, поскольку наличные деньги по-прежнему необходимы для осуществления значительной части платежей и обеспечения ликвидности кредитной системы, которая должна иметь средства окончательного погашения долговых обязательств.

2. Аккумуляции и хранения кассовых резервов коммерческих банков. Каждый банк, являющийся членом национальной кредитной системы, обязан хранить на резервном счете в центральном банке сумму в определенной пропорции к размеру его вкладов. Одновременно центральный банк по традиции является хранителем золотовалютных резервов страны.  

3. Кредитование коммерческих банков.

4. Предоставление кредитов и выполнение расчетных операций для правительственных органов.

Банковские операции:

1. Пассивные. Служат для мобилизации средств. В результате пассивных операций, суть которых сводится к получению ссуды, банки получают денежные средства, которые используются для финансирования активных операций (вклады, кредиты, эмиссия ценных бумаг).

2. Активные. В активных операциях банков выделяются кредитные (учетно-ссудные) операции и операции с ценными бумагами (фондовые). На них приходится до 80% всего баланса. Кроме того, банки осуществляют кассовые, акцептные операции, сделки с иностранной валютой, недвижимостью. При этом в соответствии с Базельским соглашением (для стран участниц ОЭСР) доля собственных средств банка в общих активах должна быть не ниже 9,2%.

3. Банковские услуги. К важнейшим посредническим операциям банка относят инкассовые, аккредитивные, переводные и торгово-комиссионные. Особое место занимают доверительные (трастовые) операции, которые внешне сходны с посредническими, но выходят за их рамки, и лизинговые операции (рисунок 37). 
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Рисунок 37 – Банковские операции

Первые две группы операций наиболее распространены, и на них приходится основная доля прибыли. В развитых странах в последние годы значительно возрос объем банковских услуг. Они постепенно становятся вторым по важности источником доходов банков.

Современный банк выполняет до ста видов операций и услуг. Все они связаны между собой. Существует зависимость между активными и пассивными операциями. Банки оперируют преимущественно чужим капиталом, поэтому масштабы кредитования и инвестирования банковских средств во многом зависят от способности кредитного учреждения привлечь свободный денежный капитал и сбережения. В тоже время с развитием банковской системы  зависимость активных операций от пассивных ослабевает.

5. Кредитно-денежная политика и ее основные направления.

Ссудным капиталом называется капитал в денежной форме (денежный капитал), предоставляемый в ссуду его собственниками на условиях возвратности за плату в виде процента. Движение этого капитала называется кредитом.

Кредит – форма предоставления финансовых средств (капитала) одним субъектом экономики другому на основе срочности, возвратности и платности.

Кредит выступает в двух основных формах: коммерческого и банковского кредита, которые различаются по составу участников, объектам ссуд, динамике, величине процента и сфере функционирования.

Коммерческий кредит - это кредит, предоставляемый одними предприятиями другим в виде продаж товаров с отсрочкой платежа. Средством коммерческого кредита служит вексель. Простой вексель представляет собой вексельное обязательство, выдаваемое заемщиком на имя кредитора, с указанием места и времени выдачи долгового обязательства, суммы последнего, места и времени платежа. Переводной вексель (тратта) - это письменный приказ одного лица (кредитора) другому (заемщику) об оплате определен   ой суммы третьему лицу или предъявителю.  Цель коммерческого кредита - ускорить реализацию товаров и получение заключенной в них прибыли. Процент по нему, входящий в цену товара и в сумму векселя, ниже, чем по банковскому кредиту, цель которого  - получение прибыли по ссудам (займам, кредитам). Размеры этого кредита ограничены величиной резервных (свободных) капиталов, имеющихся у предпринимателей.

Банковский кредит предоставляется владельцами денежных средств - банками, специальными кредитными учреждениями - заемщикам в виде денежных ссуд. Объект банковского кредита - денежный капитал. Банковский кредит обслуживает и накопление капитала, превращая в него сбережения всех слоев общества.

Потребительский кредит предоставляется частным лицам. Его объектами являются обычно товары длительного пользования.

Потребительский кредит выступает в форме коммерческого кредита и банковского кредита. В ряде случаев банки заключают соглашения с магазинами, которые продают товары в кредит клиентам банков. 

Государственный кредит - совокупность кредитных отношений, в которых и заемщиками, и кредиторами выступают государство и местные органы власти. Они заимствуют средства на рынке ссудных капиталов путем выпуска займов через финансово-кредитные учреждения. Доходы от внутренних займов стали вторым после налогов источником финансирования государственных расходов. Одновременно государство является кредитором, особенно низкорентабельных, но необходимых для воспроизводства отраслей.

Международный кредит - это движение и функционирование ссудного капитала между странами. Кредитные отношения существуют не только внутри каждой страны, но и между государствами, их кампаниями и банками как одна из форм движения международного капитала.

В условиях рыночной экономики временно свободные де​нежные средства не могут лежать неподвижно. Факт частной собственности на данные ресурсы побуждает к поиску выгод​ного их применения. Практика использования кредитных ресурсов привела со временем к возникновению разнообразных форм кредита, рассмотренных нами выше (схема).

Таблица - Формы кредита

	Форма
	Объект кредита
	Целевые установки

	Коммер​ческий
	Товарный ка​питал
	Облегчение платежей, отсрочка платежей меж​ду предприятиями

	Банков​ский
	Денежный капитал
	Предоставление ссуды капитала или ссуды де​нег

	Потреби​тельский
	Товары длительного пользования
	Облегчение системы оп​латы за товары путем от​срочки платежа

	Ипотеч​ный
	Долгосроч​ные ссуды под залог недви​жимости
	Инвестиции в сельское хозяйство и жилищное строительство

	Государ​ственный
	Кредиты на финансирова​ние бюджет​ного дефици​та, на жилищ​ное строительство, развитие инфраструк​туры
	Использование системы внутренних займов для решения бюджетных проблем, а также для межрегионального эко​номического выравнива​ния

	Междуна​родный
	Международ​ные коммер​ческие и бан​ковские кре​диты
	Реализация международных предприниматель​ских и банковских про​грамм, международная кредитная помощь


Отметим, что в российском законодательстве существует разделение понятий «кредит» и «заем». Отличия и особен​ности их состоят в том, что кредиторами выступают банки, кредитные организации и предприятия (только по коммер​ческому кредиту), а в качестве заимодавцев могут выступать любые физические и юридические лица. Также следует раз​личать товарный кредит (в натуральной форме) и коммер​ческий кредит (предоставляется в виде аванса, предваритель​ной оплаты, отсрочки и рассрочки оплаты товаров, работ или услуг).

Функции кредита. Кредит выполняет, прежде всего, перераспределительную функцию. При его помощи свободные денежные капиталы и доходы предприятий, домашних хозяйств, государства аккумулируются и превращаются в ссудный капитал, который передается за плату (в виде процента) во временное пользование. Через кредитный механизм ссудный капитал перераспределяется на основе возвратности между отраслями хозяйства.

Функция экономии издержек обращения осуществляется через замещение наличных денег (векселями, банкнотами, чеками), развитие безналичных расчетов и ускорение обращение денег. 

Кредитное регулирование экономики  - это совокупность мероприятий, осуществляемых государством для изменения объема и динамики кредита в целях воздействия на хозяйственные процессы.

Кредитная система. Кредитную систему обычно рассматривают как совокупность кредитно-расчетных отношений, форм и методов кредитования и как совокупность кредитных организаций (финансово-кредитных институтов). Кредитная система как совокупность финансово-кредитных отношений аккумулирует свободные денежные капиталы, доходы и сбережения различных слоев населения и предоставляют их в ссуду фирмам, правительству и частным лицам. Кредитная система тесно связана с денежной, поэтому часто говорят об их совокупности - денежно-кредитной системе. 

 Совокупность мероприятий денежной и кредитной политики, нацеленных на регулирование изменения денежной массы, объемов кредитов, уровня кредитных ставок и других показателей рынка ссудных капиталов называется кредитно-денежной политикой.

Основой кредитной системы исторически являются кредитные организации (финансово-кредитные институты), прежде всего банки.

6. Денежно-кредитная политика. Монитарная политика.

Совокупность государственных мероприятий в области денежного обращения и кредита получила название денежно-кредитной политики. Ее главная цель - регулирование экономической активности в стране и борьба с инфляцией.

 Денежно-кредитная политика направлена либо на стимулирование кредита и денежной эмиссии (кредитная экспансия), либо на их сдерживание и ограничение (кредитная рестрикция) В условиях падения производства и увеличения безработицы центральные банки пытаются оживить конъюнктуру путем расширения кредита и снижения норм процента. Напротив, экономический подъем часто сопровождается «биржевой горячкой», спекуляцией, ростом цен, нарастанием диспропорций в экономике. В таких условиях центральные банки стремятся предотвратить «перегрев» конъюнктуры с помощью ограничения кредита, повышения процента, сдерживания эмиссии платежных средств и т. д. Инструменты и типы денежно-кредитной политики представлены на рисунке 38.
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Рисунок 38 - Инструменты и типы денежно-кредитной политики
Методы кредитно-денежной политики делятся на две группы:

- общие, которые влияют на рынок ссудного капитала в целом. Старейшим методом кредитного регулирования является учетная (дисконтная) политика. Это условия, на которых центральный банк покупает векселя у коммерческих банков. Операции на открытом рынке заключаются в продаже или покупке центральным банком у коммерческих банков ценных бумаг. Установление норм обязательных резервов коммерческих банков, с одной стороны, способствует улучшению банковской ликвидности, а, с другой - эти нормы выступают в качестве прямого ограничителя инвестиций. Изменение норм обязательных резервов - метод прямого воздействия на величину банковских резервов.

- селективные методы. Контроль по отдельным видам кредитов часто практикуется в отношении кредитов под залог биржевых ценных бумаг, потребительских ссуд на покупку товаров в рассрочку, ипотечного кредита. Регулирование риска и ликвидности банковских операций. Риск банковской деятельности определяется не через оценку финансового положения должников, а через соотношение выданных кредитов и суммы собственных средств банка.     

 Монетарная политика как экономическое явление. Монетарная политика представляет собой совокупность мероприятий центрального банка (ЦБ) в области денежно​го обращения и кредита по воздействию на макроэкономи​ческий процесс. Цель данной формы регулирования - дос​тижение равновесного и устойчивого развития экономики.

Особенностью монетарных методов является то, что с их помощью государство стремится воздействовать преимуще​ственно на совокупное предложение. Наиболее активный эле​мент при этом - влияние (через кредит) на мотивы, связан​ные с инвестированием. Для сравнения отметим: наиболее ак​тивная сторона финансового регулирования - воздействие (через прямые и косвенные субсидии) преимущественно на со​вокупный спрос. Субъектами данного механизма регулирования выступа​ют центральный банк и деловые (коммерческие) банки.

В рамках монетарной политики центральный банк выпол​няет две основные функции:

- обеспечение национальной экономики полноценной ва​лютной системой, являющейся важнейшим элементом инфраструктуры рынка;

-  воздействие на кредитную деятельность деловых бан​ков (в интересах макроэкономической политики).

В России основная функция Банка России - разработка и проведение единой государственной денежно-кредитной по​литики, направленной на защиту и обеспечение устойчивос​ти рубля.

Согласно принятым в странах с развитой рыночной эко​номикой законам, деятельность ЦБ должна быть нацелена на выполнение задач экономической политики правитель​ства. В то же время данный кредитный центр может иметь различный статус по отношению к правительству. В ряде слу​чаев ЦБ полностью подотчетен, иногда имеет небольшую са​мостоятельность, а порой занимает достаточно независимое положение.

Определенная степень самостоятельности дается цент​ральному банку на основе принципа разделения власти. Как показывает опыт западных стран, особый статус дает цент​ральному банку право не быть безропотным исполнителем воли государства. В условиях сложной экономической ситуа​ции правительство не может требовать от кредитного центра решения своих финансовых проблем за счет выпуска допол​нительного количества денежной массы.

Практика зарубежных стран показывает: операционная самостоятельность ЦБ обусловливает, как правило, более удачные макроэкономические результаты.

Инструменты монетарной политики. Оперируя в сфере денежно-кредитного обращения, ЦБ использует различные инструменты. Большинство из них имеют косвенный характер воздействия. В этом – аналогия общим принципам действия государства в экономике. Одна​ко некоторые операции кредитного центра могут осуществ​ляться прямым образом (схожий пример в области финансо​вой политики - субсидии государства) (схема).

	Методы монетарной политики

	
	Косвенные

	
	
	1.Операции на открытом рынке
	Производимые ЦБ операции по куп​ле-продаже государственных ценных бумаг (например, на бирже)

	
	
	2.Учетная политика
	На основании закона ЦБ имеет право манипулировать ставкой процента, по которому он выдает кредиты ком​мерческим (деловым) банкам. Проис​ходит регулирование «цены кредита»

	
	
	3.Политика обязательных минимальных резервов
	Резервирование части активов коммерческих банков в ЦБ
	Цели:

 - страховка кре​дитной системы страны; - воздействие ЦБ на кредитные ресурсы дело​вых банков

	
	
	4. Добровольные соглашения
	Соглашения ЦБ с деловыми банками в русле целей экономической поли​тики

	
	Прямые

	
	
	Ограничения в динамике кредитования
	В ряде стран ЦБ имеет право вводить пределы по вложению деловыми бан​ками своих ресурсов в небанковский сектор


Операции на открытом рынке представляют собой наи​более рыночный вариант воздействия ЦБ на экономику. Цель, которая при этом преследуется, - регулирование количества денег, находящихся в обороте в данной стране. В ходе прода​жи ценных бумаг коммерческим банкам у них изымаются избыточные балансовые резервы. В итоге денежная масса в обращении сокращается. В случае покупки ценных бумаг наоборот – денежная масса в обращении увеличивается.

Учетная политика. На основании закона ЦБ имеет пра​во манипулировать ставкой процента, по которому он выда​ет кредиты деловым банкам. Происходит своего рода регу​лирование «цены кредита». Получая данные ресурсы, дело​вые банки предоставляют их (по более высокому проценту) другим субъектам экономики. Мировой опыт по​казывает, что ставки коммерческих банков превышают став​ку ЦБ, как правило, на 0,5-2%. С помощью ставки процента ЦБ оказывает косвенное воз​действие на соотношение спроса и предложения на рынке ка​питала. «Дорогой» кредит ограничивает спрос на заемные ре​сурсы со стороны предпринимательского сектора. В итоге со​кращаются их инвестиции. Деловая активность в стране сни​жается.

Политика обязательных минимальных резервов пред​ставляет собой резервирование части активов деловых бан​ков в ЦБ. Согласно закону, все банки обязаны держать при​мерно 20% своих активов в распоряжении ЦБ. Данные сред​ства размещены в форме бессрочных вкладов. Доля, причи​тающаяся для хранения в ЦБ, называется «нормой резерва». В России данная операция (обязательные резервы) начала практиковаться с 1990 г. Норма резерва составляет (по раз​ным группам активов) от 2,5 до 18%.

Данная операция ЦБ представляет собой механизм воз​действия на объем денежной массы в обращении. Характери​зуя этот метод, следует сказать: по сравнению с другими ва​риантами регулирования он считается «грубым». В нем меньше выражена рыночная ориентация (например, в сравнении с операциями на открытом рынке).

Наибольший эффект в процессе регулирования дает:

а) использование широкого спектра методов,

б) применение их в целесообразной последовательности (от более мягких - к более жестким) в зависимости от реак​ции деловых банков.

В России в настоящее время используются в основном две операции: политика рефинансирования и политика обязательных минимальных резервов.

Добровольные соглашения. Центральный банк стремит​ся порой к заключению деловых соглашений с коммерчески​ми банками. Этот метод позволяет принимать операционные решения, действуя быстро и без особого бюрократизма.

Резюмируя обзор монетарной политики, можно сделать следующие выводы:

а) в процессе своей реализации кредитная политика имеет целый ряд эффективных сторон. В то же время имеются и оче​видные сбои;

б)  монетарные методы воздействия на экономику (равно как и финансовые) имеют двойственную природу. С одной сто​роны, они являются механизмом реализации экономической политики государства. С другой стороны, - это самостоятель​ное направление макроэкономического регулирования.

Специфика взаимодействия финансовой и монетарной политики. Проведение экономической политики с помощью финан​сового или кредитного механизма выдвигает перед экономис​тами важный вопрос: в какой ситуации является более опти​мальным тот или иной вариант? Актуален и другой аспект: какое соотношение финансовых и кредитных мер разумно практиковать в экономике?

Преобладание в процессе регулирования финансовых мер принято называть кейнсианским вариантом проведения эко​номической политики. Больший упор на кредитно-денежный механизм получил в экономической науке название «моне​таризма». Практика реализации экономической политики в западных странах показала, что наиболее рациональным яв​ляется сочетание обоих направлений регулирования. Однако в его рамках всегда прослеживается попеременное колебание в сторону усиления одного или другого метода в зависимости от состояния экономической ситуации.

	Кейнсианский вариант регулирования
	Макроэкономическое равновесие
	Монетаристский вариант регулирования

	Финансовая политика
(преимущественное   г воздействие)
	=>  AD
	AS  <=
	Денежно-кредитная политика
(преимущественное воздействие)


В России отработана практика обоих инструментов.             

Тема 14. Финансовая система и налоговая политика государства

1. Финансы: сущность, функции и роль в экономике.

Финансы занимают важнейший сектор денежных отношений, связанный с накоплением и использованием денежных ресурсов (фондов) в рыночных хозяйствах. Отношения вокруг денежных ресурсов характерны как для государственных, так и для частных и общественных организаций. Важнейшими из них являются государственные финансы. Они решают два блока проблем: как получить необходимые денежные ресурсы и как их потратить, с тем чтобы в большей мере удовлетворить свои потребности. Подобные проблемы решаются планомерно на основе годового плана доходов и расходов государства. Он получил название государственного бюджета.

Финансовая система государства представляет собой совокупность экономических и организационных элементов, создающих возможность кругооборота стоимостных потоков в экономике (схема).

Смысл понятия  «финансовая система» можно передать и несколько иначе: система взаимодействия финансовых ресур​сов трех субъектов экономики - домашних хозяйств (т.е. на​селения), фирм и государства.

	Финансовая система государства

	Элементы системы

	1. Совокупность бюджетов и фондов
	- Бюджеты

- Внебюджетные фонды

- Валютные резервы государства 

- Финансовые фонды предприятий и организаций

	
	2. Совокупность регулирующих органов
	- Министерство финансов 

- Прочие финансовые инстанции

	
	3. Совокупность нормативных положений
	- Конституция страны 

- Законы и нормативные акты по вопросам о финансах


Термин «финансовое хозяйство» охватывает стоимост​ные потоки так называемых общественно-правовых корпо​раций, к которым относят административно-территориаль​ные единицы: федерацию, земли, общины, кантоны и т.д. Синонимом данного понятия можно назвать государственные или публичные финансы. 

Финансовое хозяйство выполняют несколько функций. Общепринятой считается классификация, предложенная американским экономистом Р. Масгрейвом.

Сущность и роль государственных финансов в жизни общества проявляются в их функциях: 

- контрольная проявляется лишь в той части, в какой хозяйствующие субъекты используют государственные средства и платят налоги;

- мобилизационная предполагает усилия государства по пополнению средств для государственных нужд;

- распределительная связана с перемещением доходов от тех хозяйств, где они создаются, к иным пользователям. Цель подобного перемещения - формирование оптимального соотношения между накоплением и потреблением в конкретных хозяйственных условиях, содействие активизации экономического роста.

Фискальная (налогово-бюджетная политика государства) направлена на обеспечение государства денежными ресурсами и на эффективное их использование. Поэтому она состоит из двух блоков: налоговой политики  и политики государственных расходов.

Государство призвано найти ресурсы для реализации своих целей. Такими ресурсами частично являются доходы государственных предприятий. Однако в рыночной экономике основная производственная единица - не государственное, а частное предприятие. Поэтому государство прибегает к безвозмездному изъятию части доходов предприятий и граждан. 

	Функции государственных (публичных) финансов

	
	Позиции неоклассической и ордолибералъной школ

	
	
	Аллокация 
	Вызванное государственной ак​тивностью перемещение (и раз​мещение) в экономике ресурсов, нацеленное  на создание обще​ственных благ
	Государство берет на себя задачу обес​печения общества опреде​ленными благами,  или  часть имеющих​ся в народном хозяйстве производственных ресур​сов используется иначе, чем это было бы сделано частным сектором

	
	
	Перераспределение
	Корректировка распределения доходов и иму​щества с ориен​тацией на боль​шее социальное равенство
	Государство исходит из установки: на первичное распределение влияют случайные факторы (на​следство на капитал, раз​ные возможности получе​ния образования и т.д.)

	
	
	Стабилизация
	Реализации целевых установок экономической политики
	Достижение высокой за​нятости, стабильности цен, устойчивости нацио​нальной валюты, сораз​мерного экономического роста

	
	Позиции отечественной школы

	
	
	Распределительная
	Распределение и перераспределение нацио​нального дохода через бюджет

	
	
	Контрольная
	Надзор за процессом аккумуляции и исполь​зования бюджетных ресурсов


2. Принципы построения финансовой системы 
Налоговая политика государства определяет требования к инструментам налогообложения, к налоговой базе, тяжести налогового бремени и способам изъятия доходов.

Структурные компоненты понятия «Финансовая политика»
	Финансовая политика

	
	Фискальная политика
	Направ​ления:
	> Стимулирование конъюнктуры 

> Сдерживание конъюнктуры

	
	
	Налоговая политика (политика доходов, преимуществен​но регулирующий аспект)

	
	
	Политика расходов (преимущественно регулирующий аспект)

	
	Финансирование социальных мер

	
	Финансирование структурных мер

	
	Финансирование региональных мер

	
	Финансирование экологических мер

	
	Политика оказания помощи развивающимся странам

	
	Бюджетная Политика
	Направ​ления:
	> Поддержание бюджетного равновесия 

> Перераспределение средств между бюджетами

	
	Политика среднесрочного финансового планирования


Бюджетная политика представляет собой направленные действия государства по использованию бюджетных средств. Ее целью является не только удовлетворение текущих потребностей, но и использование ресурсов для активизации экономического роста, придания ему устойчивости, и решение социальных проблем.

Классификация типов финансовой политики:

А. 1. Дискреционная политика - Осознанное, целенаправленное манипулиро​вание системой налогов и расходов с целью воздействия науровень экономической актив​ности. Реализуется через совокупность зако​нодательных и исполнительных актов

  2. Недискреционная политика - Процесс автоматического воздействия фи​нансовой политики на уровень экономиче​ской активности. Действие встроенных ста​билизаторов.

В. 1. Стимулирующая политика - Вариант политики, проводимой правитель​ством в ходе конъюнктурного спада. Цель - стимулирование (с помощью финансов) конъюнктурного роста, сокращение безра​ботицы (рис. а)).

    2. Сдерживающая политика - Вариант политики, проводимой правитель​ством в ходе   конъюнктурного подъема. Цель - «охлаждение» темпов роста ради снижения инфляции (рис. б)).
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Рисунок 38 – Воздействие фискальной политики на экономику: совокупный спрос (а, б); совокупное предложение (в)

Достоинства и проблемы фискальной политики (осо​бенно подчеркивают сторонники кейнсианского подхода):

- эффект мультипликатора. Все инструменты фискальной политики имеют мультипликативный эффект воздействия на величину совокупного выпуска;

- отсутствие внешнего лага. Внешний лаг - это период вре​мени между принятием решения об изменении политики и по​явлением первых результатов ее изменения. Когда правительство принимает решение об изменении инструментов фискальной по​литики, и эти меры вступают в действие, результат их воздейст​вия на экономику проявляется достаточно быстро;

- наличие автоматических стабилизаторов. Правительст​ву нет необходимости предпринимать специальные усилия и ме​ры по стабилизации экономики; сглаживание циклических ко​лебаний происходит автоматически.

Однако наряду с достоинствами фискальная политика по​рождает целый ряд проблем и противоречий, снижающих ее эффективность, на что особый акцент делают сторонники нео​классического подхода. К ним относятся:

- эффект вытеснения, экономический смысл которого со​стоит в том, что стимулирующая фискальная политика (рост расходов бюджета — государственных закупок и/или трансфертов — в период спада и/или сокращения доходов бюджета — на​логов) ведет к мультипликативному росту совокупного дохода что увеличивает спрос на деньги и повышает ставку процента на денежном рынке.

Удорожание кредитов приводит к «вытесне​нию» части инвестиционных расходов фирм в краткосрочном периоде, что может обусловить уменьшение запаса капитала в экономике и снижение экономического потенциала в долгосрочном периоде;

- существенное ослабление мультипликативного эффекта, если экономика развивается в условиях, близких к уровню пол​ной занятости, при котором меры стимулирующей фискальной политики могут обусловить только рост уровня цен, провоцируя инфляционные тенденции в экономике;

- наличие внутреннего лага. Внутренний лаг - это период времени между возникновением необходимости изменения по​литики и принятием решения о ее изменении. Решения об изме​нении мер фискальной политики принимает правительство, од​нако введение их в действие невозможно без обсуждения и утверж​дения этих решений законодательным органом власти, что мо​жет потребовать длительного периода времени. Кроме того, эти меры начинают действовать только со следующего финансового года, что еще больше увеличивает лаг. За это время ситуация в экономике может измениться. 

- неопределенность, которая касается:

проблемы идентификации экономической ситуации (сложно точно определить, например, момент, когда закан​чивается период рецессии и начинается оживление, или мо​мент, когда подъем превращается в перегрев и т. п. Ошибки в определении экономической ситуации и выборе типа эко​номической политики, исходя из такой оценки, могут при​вести к дестабилизации экономики);

- проблемы, на какую именно величину следует изменить инструменты государственной политики в каждой данной экономической ситуации и не привести экономику в состоя​ние депрессии при проведении сдерживающей фискальной политики или в состояние «перегрева» и ускорения инфля​ции при проведении фискальной экспансии;

- дефицит государственного бюджета.

3. Госбюджет. Структура. Проблемы бюджетного дефицита и государственного долга, меры по снижению.

По определению бюджетного кодекса РФ Госбюджет - это форма образования и расходования фонда денежных средств, предназначенных для финансового обеспечения  задач и функций государства и местного самоуправления. Проект госбюджета ежегодно обсуждается и принимается законодательным органом - парламентом страны, региона или муниципальным собранием. В течение и по завершению года представители исполнительной власти отчитываются о своей деятельности. Регламентируемая нормами права деятельность по составлению и рассмотрению проектов бюджета, а также по контролю за их использованием называется бюджетным процессом.

Бюджетным процессом называется совокупность бюджетов всех уровней. В России - Федерального бюджета, бюджетов субъектов Федерации и местных бюджетов, а также государственных внебюджетных фондов.

Государственные внебюджетные фонды - это денежные средства государства, имеющие целевое назначение и не включенные в государственный бюджет. Эти средства находятся в распоряжении центральных и территориальных органов власти и концентрируются в специальных фондах, каждый из которых предназначен для определенных нужд.

Существуют также  целевые бюджетные фонды, являющиеся, в отличие от государственных бюджетных фондов, составной частью госбюджета. В России - это Федеральный дорожный фонд, Фонд воспроизводства минерально-сырьевой базы и др.

В бюджетной системе стран с федеральным устройством можно выделить три уровня: бюджет центрального (федерального) правительства, бюджеты субъектов федерации (региональные бюджеты) и бюджеты органов местного самоуправления (местные бюджеты). В остальных странах бюджетная система имеет два уровня: бюджет центрального правительства и местные бюджеты.

   Свод бюджетов называется консолидированным бюджетом. Совокупность консолидированного бюджета и государственных внебюджетных фондов называется бюджетом расширенного правительства.

Понятие бюджетного федерализма (межбюджетных отношений) употребляется для обозначения тех отношений, которые возникают между бюджетами разных уровней: федеральным, региональными, местными.

Основа бюджетного федерализма - автономность всех трех уровней бюджета, например, через закрепление за ними собственных налогов.

Статью госбюджета. Структура бюджетных доходов и расходов и доля отдельных статей в консолидированном бюджете:

1. Доходы: налоговые доходы; неналоговые доходы; прочие поступления.

2. Расходы: на государственное управление и местное самоуправлении; правоохранительную деятельность и обеспечение безопасности; национальную оборону; промышленность, энергетику и строительство;  сельское хозяйство и рыболовство; охрану окружающей среды и природных ресурсов и т. п.; транспорт, дорожное хозяйство, связь и информатику; социально-культурные мероприятия; обслуживание государственного долга.

Основные виды доходов и расходов федерального бюджета РФ представлены на рисунке 39.
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Рисунок 39 - Основные виды доходов и расходов федерального бюджета РФ

3. Дефицит (профицит) В теоретическом плане интерес представляет та пропор​ция, которая складывается между величиной государствен​ного бюджета и ВВП страны. Данное соотношение принято называть государственной квотой, которая исчисляется отношением суммы расходов или доходов к ВВП. Этот по​казатель дает представление не только об одной из важных макроэкономических пропорций в стране. На его основе мож​но делать достаточно обоснованный вывод о реальной роли государства в экономике. В настоящее время данный показа​тель считается более презентабельным по сравнению с пока​зателем доли производства (или численности занятых) на го​сударственных предприятиях.

На протяжении длительного периода времени удельный вес государственных расходов в ВВП заметно увеличился в большинстве развитых стран мира. Однако в целом наблюда​ется различие в степени активности государства в странах континентальной Европы, США и Японии.

Соотношение величины бюджетных средств и ВВП пока​зывает степень активности государства в экономике. Однако прямого соотношения между государственными расходами (доходами) и степенью эффективности экономики не обнару​живается. 

Основные источники доходов государства - это налоги (включая взносы на социальное страхование), прибыль государ​ственных предприятий, сеньораж (доход от эмиссии денег), до​ходы от приватизации и др. Структурная схема получаемых государством финансо​вых доходов изображена ниже (схема).

Доходы государственного бюджета: структурный анализ

	Доходы бюджета

	
	1. Налоговые доходы (виды налогов)

	
	По методам изъятия


	Прямые
	> На доходы (подоходный налог) 
> На прибыль (корпорационный)

 > На имущество

	
	
	Косвенные
	> Налог с оборота: на добавлен​ную стоимость (НДС) 

> Пошлины

	
	По масштабам изъятия


	Основные
	> На доходы (подоходный) 

>НДС 

> На прибыль

	
	
	Дополни​тельные
	> На имущество

> На наследство 
> На транспортные средства *- Пошлины

	
	По   объекту обложения


	Налоги на доходы и имущество
	> Подоходный

 > На имущество

	
	
	Налоги на ис​пользование доходов
	> НДС

> На транспортные средства

	
	2. Неналоговые доходы

	
	1) Обычные доходы   2) Чрезвычайные доходы


Разница между доходами и расходами государства пред​ставляет собой сальдо (состояние) государственного бюджета. Государственный бюджет может находиться в трех различных состояниях:

1. когда доходы бюджета превышают расходы, сальдо бюджета положительное (S > 0), что соответствует профициту государст​венного бюджета;

2. если расходы бюджета равны расходам, сальдо бюджета рав​но нулю (S = 0), это означает, что бюджет сбалансирован;
3. когда доходы бюджета меньше, чем расходы, сальдо бюджета отрицательное (S < 0), т. е. имеет место дефицит государствен​ного бюджета.

На разных фазах экономического цикла состояние государ​ственного бюджета разное. При спаде доходы бюджета сокраща​ются, поскольку сокращается деловая активность и поэтому на​логооблагаемая база, следовательно, дефицит бюджета увеличи​вается, а профицит сокращается. При буме, наоборот, дефицит бюджета уменьшается, так как увеличиваются доходы бюдже​та, а профицит увеличивается.

Различают следующие виды дефицита государственного бюджета:

- структурный дефицит, представляющий собой разницу между величинами расходов бюджета G и доходов бюджета, кото​рые поступили бы в него в условиях полной занятости ресурсов при существующей системе налогообложения: 

δs = G - t х Y*,

где У* - потенциальный ВВП, t - налоговая ставка;

- фактический дефицит δ, равный разности между величина​ми расходов и доходов бюджета, фактически полученных в ус​ловиях существующей экономической ситуации и существую​щей системы налогообложения: 

δ= G - t х Y,

где У - фактиче​ский ВВП;

- циклический дефицит δс - это разность между факти​ческим и структурным дефицитами:   

δс = δ - δs = (G - t х У) -(G - t х У*) =  t(У*- У)

Достижение равновесного состояния бюджета на протяжении длительного времени считалось одной из главных экономи​ческих задач государства. Формирование с конца 30-х гг. XX в. кейнсианской кон​цепции регулирования изменило подход правительства к про​блеме дефицита бюджета. Кейнсианская теория сделала став​ку на использование в процессе регулирования, в первую оче​редь, системы государственных финансов (а не денежно-кре​дитной политики). Основной инструмент воздействия на эко​номические параметры, при этом, - государственные расхо​ды (осуществляемые в форме социальной поддержки заня​тых - с целью обеспечения более высокого совокупного спро​са). Данная установка обусловила то положение, что дефицит госбюджета стал рассматриваться как вполне допустимое эко​номическое явление. В этом проявились издержки социаль​ного выравнивания.
На протяжении ряда десятилетий (примерно до середины 1970-х гг.) бюджетный дефицит стал традиционным явлени​ем во многих развитых странах. 

Постепенно сложилось пред​ставление о нормативном уровне данного показателя: в пре​делах до 3% от ВВП.
Использование государственных займов, помогает реше​нию дефицитности бюджета. Но в то же время оно создает другую проблему - формирует государственный долг (табл.).
Дефицит государственного бюджета и государственный долг, в % к ВВП
	Страна
	Сальдо бюджета
	Государственный долг

	
	1992
	2004
	1992
	2004

	Япония
	-0,8
	-7,0
	63,5
	163,4

	Франция
	4,2
	-2,9
	44,7
	74,3

	Германия
	2,6
	-3,7
	41,8
	66,9

	США
	5,9
	-4,6
	74,1
	64,1

	Англия
	6,4
	-2,9
	49,2
	52,7

	Норвегия
	1,7
	-0,9
	32,4
	33,9


Для сравнения: дефицит российского бюджета (в % к ВВП) составлял, например, 10,5% в 1994 г., а в 2004 г. де​фицит сменился на профицит (в размере 4,8%). Внешний долг России (в % к ВВП) достигал 80% в 1999 г. и снизился к 2004 г. до 26,8%. На первом отрезке реформ (1992-1998 гг.) для по​крытия дефицита использовались преимущественно внутрен​ние займы, в последующий же период - сначала внешние зай​мы, затем - доходы от экспорта нефти.
При образовании дефицита государственного бюджета встает задача его покрытия с наименьшими потерями для экономики. Есть несколько путей:

- дополнительная эмиссия денег - самый опасный путь, ведет к лавинообразному течению инфляции;

- сокращение расходов госбюджета. Этот способ не всегда выполним, так как может усилить спад в экономике и спровоцировать социальную напряженность;   

 - увеличение налогового бремени опасно уменьшением инвестиций и потребления;

- превращение дефицита бюджета в государственный долг происходит за счет: а) обращения государства за кредитом к национальным или зарубежным банкам; б) выпуска государственных ценных бумаг - облигаций, которые обязательства государства выплатить сумму заимствований денег у населения с процентом.

В экономической науке сформировалось несколько направлений, по-разному трактующих  цели государственных расходов (схема ).

Цели государственных расходов: позиции экономических школ

	Научные школы
	Трактовка целевых задач бюджетных расходов

	Кейнсианство
	Стимулирование совокупного спроса: 

- борьба с безработицей (выплата пособий); 

- прочие социальные расходы.

	Ордолиберализм
	Финансирование: 

- социальной политики; 

- структурной политики; 

- региональной политики.

	Неоклассика
	Развитие: 

- экономической инфраструктуры; 

- социальной инфраструктуры.

	Институционализм
	Создание общественных благ 

Устранение негативных внешних эффектов


4. Налоговая и фискальная политика государства.

Цели и инструменты фискальной политики. Фискальная политика представляет собой меры, которые пред​принимает правительство для воздействия на экономику с помощью изменения величины доходов и/или расходов государ​ственного бюджета.
Цель фискальной политики в краткосрочном периоде, на​правленной на сглаживание циклических колебаний и стабили​зацию экономики, - поддержание стабильного уровня совокуп​ного объема выпуска (ВВП), полной занятости ресурсов и ста​бильного уровня цен. В долгосрочном периоде инструменты фискальной политики могут использоваться для стимулирова​ния экономического роста.

Фискальную политику проводит правительство. Инстру​менты фискальной политики воздействуют как на совокупный спрос (величину совокупных расходов), так и на совокупное предложение (величину издержек фирм и деловую активность).

Инструментами фискальной политики выступают расходы и доходы государственного бюджета - государственные закуп​ки; трансферты и налоги. Государственные закупки товаров и услуг и трансферты - это расходы государственного бюджета, а налоги - основной источник доходов бюджета, поэтому фис​кальную политику называют также бюджетно-налоговой поли​тикой. 
Изменение величины государственных закупок товаров и услуг в краткосрочном периоде влияет на совокупный спрос, а изменение величины налогов и трансфертов (субсидий) - и на совокупный спрос, и на совокупное предложение. 
Как писал Бенджамин Франклин: «В жизни нет ничего неиз​бежного, кроме смерти и налогов». Налоги по​явились с возникновением государства и представляют собой основной источник доходов государства, средство оплаты расхо​дов правительства. Так как услугами государства пользуются все члены общества, то государство собирает плату за эти услуги со всех граждан страны, и налоги служат инструментом пере​распределения национального дохода. Кроме того, изменение налогов, влияя на совокупный спрос и совокупное предложе​ние, является инструментом стабилизации экономики.

5. Налоги, их функции, виды. Принципы налогообложения. Кривая Лаффера.

Налог - это принудитель​ное изъятие государством у домохозяйств и фирм определенной суммы денег не в обмен на товары и услуги.  Другими словами, под налогом, сбором, пошлиной и другими платежами понимается обязательный взнос в бюджет соответствующего уровня или во внебюджетный фонд, осуществляемый плательщиками в порядке и на условиях, определяемых законодательными актами.

Совокупность взимаемых в государстве налогов, сборов, пошлин и других обязательных платежей, а также форм и методов их построения образуют налоговую систему.  

Налоговая система включает: 

· субъект налогообложения (кто должен платить налог); 

· объект налогообложения (что об​лагается налогом); 

· налоговые ставки (процент, по которому рассчитывается сумма налога). Величина, с которой выплачива​ется налог, называется налогооблагаемой базой. Для экономики ею является величина совокупного дохода Y. Чтобы рассчитать сумму налога Тх, следует величину налогооблагаемой базы У умножить на налоговую ставку t:
Tx = Y:t.
Используемый в финансовой теории и практике показа​тель эластичности налоговых поступлений рассчитывает​ся как отношение - процентное (или абсолютное) изменение налоговых поступлений к  процентному  (или абсолютному) изменению национального дохода:

ЕТ = ΔТ: ΔN,

где ЕТ - показатель эластичности налоговых поступлений,
Т   - объем налоговых поступлений, 
NΙ - национальный доход.

В развитой рыночной экономике степень налоговой адаптационности составляет нередко 1,5. Это означает, что повыше​ние или понижение национального дохода на 1% обеспечивает рост или сокращение суммы поступлений от налогов на 1,5%.

  Объектами налогообложения являются доходы (прибыль), стоимость определенных товаров, отдельные виды деятельности налогоплательщиков, операции с ценными бумагами, пользование природными ресурсами, имущество юридических и физических лиц, передача имущества, добавленная стоимость произведенных товаров и услуг и другие объекты, установленные законодательными актами. В России основы налоговой системы закреплены в Налоговом кодексе РФ.
Виды и группы налогов. Налоги бывают двух видов. Первый вид - прямые налоги - это налоги, взимаемые с определенных денежных сумм, полученных экономическим агентом, или де​нежной оценки принадлежащего ему имущества. К прямым на​логам относятся: личный подоходный налог; налог на прибыль; налог на наследство; налог на имущество; налог с владельцев транспортных средств и др. Особенность прямого налога состоит в том, что налогоплательщик (тот, кто оплачивает налог) и налогоноситель (тот, кто выплачивает налог государству) - это один и тот же агент.

Косвенные налоги - это часть цены товара или услуги. По​скольку эти налоги входят в стоимость покупок (либо как фик​сированная сумма, либо как процент от цены), они носят неяв​ный характер. К косвенным налогам относятся: налог на добав​ленную стоимость - НДС (имеющий наибольший вес в налого​вой системе России); налог с оборота; налог с продаж; акцизный налог (подакцизными товарами являются сигареты, алкоголь​ные напитки, бензин, автомобили, ювелирные изделия); тамо​женные пошлины. Особенность косвенного налога состоит в том, что налогоплательщик и налогоноситель - это разные агенты. Налогоплательщиком является покупатель товара или услуги (он оплачивает налог при покупке), а налогоносителем - фир​ма, которая произвела этот товар или услугу (она выплачивает налог государству).

В развитых странах наибольшую долю (примерно 2/3) нало​говых поступлений составляют прямые налоги, а в развиваю​щихся странах и странах с переходной экономикой - косвен​ные налоги, поскольку их легче собирать и объем поступлений зависит от цен, а не от доходов. По этой же причине государству выгоднее использовать косвенные, а не прямые налоги в период инфляции. Это позволяет минимизировать потерю реальной Стоимости налоговых поступлений.

Формы налогообложения представлены на рисунке 40. 
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Рисунок 40 – Формы налогобложения

В макроэкономике налоги также делятся на автономные (аккордные Тх), которые не зависят от уровня дохода, и подо​ходные, которые зависят от уровня совокупного дохода У, сум​ма налоговых поступлений от которых определяется по форму​ле t х Y, поэтому налоговая функция имеет вид:

Тх = Тх + t х Y.
Различают:

- среднюю ставку налога (t ср), представляющую собой процентное отношение налоговой суммы к величине дохода:
tср = Тх :У х 100%;

- предельную ставку налога (tпред) - величину прироста налоговой суммы на каждую дополнительную единицу уве​личения дохода, выраженную в процентах: 

£пред = Δ Тх : Δ Ух100.

Ставка налога (t), которая используется в формуле макроэко​номической налоговой функции, представляет собой предель​ную налоговую ставку, и величина налоговой суммы рассчиты​вается по отношению к приросту величины валового внутренне го продукта или национального дохода.

В зависимости от того, как устанавливается средняя налоговая ставка, различают три типа налогообложения: пропорциональный, прогрессивный и регрессивный налоги (табл.):

	Доход, долл
	Пропорциональный налог
	Прогрессивный налог
	Регрессивный налог

	
	ставка, %
	сумма налога, долл.
	ставка, %


	сумма налога, долл.
	ставка, %


	сумма налога, долл.

	100
	10
	10
	10
	10
	15
	15

	200
	10
	20
	12
	24
	12
	24

	300
	10
	30
	15
	45
	10
	30


Пропорциональный налог предполагает, что средняя налоговая ставка остается неизменной независимо от величины до​хода. Поэтому сумма налога пропорциональна величине дохода. Прямые налоги (за исключением личного подоходного налога, в некоторых странах налога на прибыль) являются пропорциональными.

Прогрессивный налог - это налог, средняя налоговая став​ка которого увеличивается по мере роста дохода и уменьшается по мере сокращения дохода. Такой налог предполагает не толь​ко большую абсолютную сумму, но также и более значительную долю взимаемого дохода по мере роста дохода. Примером про​грессивного налога в большинстве стран служит личный подоходный налог. 

Регрессивный налог - это налог, средняя налоговая ставка которого увеличивается по мере сокращения дохода и уменьша​ется по мере роста дохода. Таким образом, при увеличении до​хода его доля, выплачиваемая в виде налога, сокращается. Рег​рессивный налог может приносить большую абсолютную сумму налога (как в нашем примере), а может и не приводить к росту абсолютной величины налога при повышении доходов. В явном виде регрессивная система налогообложения в современных условиях наблюдается крайне редко.

Налоги выполняют следующие основные функции:

- фискальную, т. е. финансирования государственных расходов;

- социальную, т. е. поддержания социального равновесия путем изменения соотношения между доходами отдельных социальных групп с целью сглаживания неравенства между ними. Одним из главных способов осуществления этого является введение прогрессивного налогообложения;

- регулирующую, т. е. государственного регулирования, прежде всего циклических колебаний, структурных изменений, цен, капиталовложений, НИОКР, экологии, внешнеэкономических связей. Для этого вводятся новые и отменяются старые налоги, меняются и дифференцируются их ставки, предоставляются налоговые льготы.

Принципы налогообложения были сформулированы А. Сми​том в книге «Исследование о природе и причинах богатства на​родов» (1776 г.).

В основу современной налоговой системы положены принци​пы справедливости и эффективности. Справедливость должна быть вертикальной (это означает, что люди, получающие раз​ные доходы, должны платить неодинаковые налоги) и горизон​тальной (люди с равными доходами должны платить равные налоги). Эффективность должна прежде всего обеспечиваться на микроэкономическом уровне, т. е. налоговая система должна способствовать эффективному размещению ресурсов и наиболее рациональному их использованию.

Принципы налогообложения:

- уровень налоговой ставки должен устанавливаться с учетом возможностей налогоплательщика;

- обязательность уплаты налогов. Налоговая система не должна оставлять сомнений у налогоплательщика в неизбежности платежа;

- система и процедура уплаты налогов должны быть простыми, понятными и удобными для налогоплательщиков и экономичными для учреждений , собирающих налоги;

- налоговая система должна быть гибкой и легко адаптируемой к изменяющимся общественно-политическим потребностям;

-  налоговая система должна обеспечивать перераспределение создаваемого ВВП и быть эффективным инструментом государственной экономической политики. Этот принцип относится к регулирующей функции налогообложения.

Большое воздействие налогообложение оказывает и на внешнеэкономические связи. В современных условиях налоги стали предметом международных соглашений. В первую очередь, это относится к таможенным пошлинам, согласуемым в рамках ВТО, а также к внутренним налогам в странах - участницах интеграционных объединений.

Налоги влияют как на совокупный спрос, так и на совокуп​ное предложение.

Воздействие налогов на совокупный спрос. Рост нало​гов ведет к снижению потребительских (так как сокращается располагаемый доход) и инвестиционных расходов (поскольку уменьшается величина прибыли фирм после выплаты налогов, часть которой служит источником чистых инвестиций) и, сле​довательно, к сокращению совокупного спроса (сдвиг кривой AD влево). Поэтому в период бума, ког​да экономика «перегрета», в качестве антиинфляционной меры, инструмента снижения деловой активности и стабилизации экономики, может использоваться увеличение налогов. И на​оборот, снижение налогов увеличивает совокупный спрос (сдвиг кривой AD вправо), что обусловливает рост реального ВВП. Эта мера может использовать​ся для стабилизации экономики в период спада, стимулируя де​ловую активность и уровень занятости. Однако одновременно с ростом ВВП снижение налогов обусловливает рост уровня цен и поэтому является проинфляционной мерой (про​воцирует инфляцию).

Воздействие налогов на совокупное предложение. Фир​мы рассматривают налоги как издержки, поэтому рост налогов ведет к сокращению совокупного предложения, а сокращение налогов - к росту деловой активности и объема производства. Воздействие налогов на совокупное предложение исследовал американский экономист, один из основоположников концеп​ции «теории экономики предложения» (supply-side economics) А. Лаффер. Он выдвинул гипотезу о воздействии изменения ставки подоходного налога на общую величину налоговых пос​туплений в государственный бюджет и построил кривую, отра​жавшую эту зависимость.

Используя налоговую функцию Тх = t х У, А. Лаффер пока​зал, что существует оптимальная ставка налога tont, при ко​торой налоговые поступления максимальны Txmax. Если увеличить ставку налога, например, до tx, то уровень деловой активности снизится, и налоговые поступле​ния в бюджет сократятся до Txv поскольку уменьшится налого​облагаемая база, т. е. величина совокупного выпуска У. 

[image: image156.png]Puc10-2. Kpusas Tacbcbepa
T





Рисунок 41 -  Кривая Лаффера

Для борьбы со стагфляцией А. Лаффер в начале 80-х годов XX в. предложил снизить ставки налога на доходы домохозяйств и на прибыль корпораций. Он предположил, что эти налоговые ставки существующие в американской экономике превышают оптимальную величину, поэтому экономика находилась на плохой величине.
Снижение ставок подоходного налога (от tx до tопт), по его мнению, должно было послужить стимулом повышения деловой активности (роста со​вокупного предложения), что одновременно позволило бы, с од​ной стороны, преодолеть стагфляцию, а с другой — увеличить налоговые поступления в бюджет, который находился в состоя​нии хронического дефицита. А. Лаффер исходил из предполо​жения, что в отличие от воздействия снижения налогов на сово​купный спрос, увеличивающего объем производства, но прово​цирующего рост уровня цен, влияние снижения налогов на совокупное предложение имеет антиинфляционный характер. Рост производства от У1 до У* сочетается в этом слу​чае со снижением уровня цен от Р1 до Р2, поэтому может служить средством борьбы со стагфляцией.

Таким образом, налоги являются не только основным ис​точником доходов государства, но и важным инструментом ста​билизации экономики. Кроме того, снижение налогов, стимули​руя увеличение совокупного предложения, может воздейство​вать на инвестиционную активность и способствовать росту эко​номического потенциала, т. е. влияет на экономику не только в краткосрочном, но и в долгосрочном периоде, обеспечивая эко​номический рост.
Налоговая система России, основы которой сложились в период государственного социализма, еще не адаптировалась полностью к рыночным условиям. Сохранился старый подход к налогам как исключительно фискальному инструменту для мобилизации средств на государственные нужды. Функция налогов как регулятора экономических процессов рыночной экономики используется явно не достаточно. Налоговая система России должна совершенствоваться по следующим важнейшим направлениям:

- уменьшение налогового бремени;

- изменение структуры налоговых поступлений за счет поэтапного увеличения налогообложения физических лиц (доходов и имущества), а также рентных платежей в природоэксплуатирующих отраслях;

- сокращение налоговых льгот, поскольку индивидуализация налоговых льгот оборачивается неразберихой и коррупцией.

Поведем итоги. Механизмы регулирования экономикой можно классифицировать по следующим критериям:

 Формы (виды) регулирования. 

А. 1. Экономические

     2. Административные

В. 1. Прямые

    2. Косвенные

С. 1. Финансовые

     2. Монетарные

Финансовая (фискальная) политика.

Функции финансов: аллокация; перераспре​деление; стабилизация; распределитель​ная; контрольная.

Функции бюджета: перераспределение национального дохода; регулирование и стимулирование экономики; стимулирование НТП; финансирование социальной политики; контрольная функция; целевой принцип регулирования макроравновесия; достижение макроравновесия путем воздействия на совокупный спрос.

Налоговая политика
Виды налогов: прямые; косвенные; основные; дополнительные.

Целевой аспект регулирования  - регулирующее влияние на конъюнктуру

(в кратковременном аспекте).

Политика расходов.
Задачи государствен​ных расходов (позиция институцио​нальной теории). Целевой аспект регулирования: создание обществен​ных благ; устранение негатив​ных внешних эффектов; формирование благо​приятных условий раз​вития всей экономики (долговременный аспект).
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